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OBJETIVO: 
 
O objetivo do curso é aprofundar o conhecimento dos alunos de pós-graduação sobre 
economias institucional, em sua interação com o conteúdo de tópicos em Economia 
Industrial, Microeconomia e História Econômica a partir das abordagens conhecidas 
como “Institucionalismo Histórico” e “Nova Economia das Instituições” desenvolvidas 
por Veblen, Commons, Coase,Alchian&Demsetz,Jensen &Meckling, Williamson, North, 
Hart e outros autores. 
O curso é basicamente dividido em três partes, das quais as duas primeiras tratam 
do chamado Velho Institucionalista, de caráter histórico, e das novas versões 
institucionalistas basicamente a Nova Economia Institucional, incluindo a teoria dos 
Custos de Transação, a teoria do Agente-Principal e a Teoria de Contratos 
Incompletos, desenvolvida por Oliver Hart, prêmio Nobel de 2016.A última, traz a 
contribuição da Teoria Evolucionária para a Teoria dos  Custos de Transação.  
 
 
 
 

I.     Tornando Instituições Endógenas à Análise Econômica – Por que a 
Economia Precisa de Instituições  
 

II.     O Velho Institucionalismo e a Escola Histórica Alemã  
 

III. Teoria dos Custo de Transação – Enfoques Heuristicos  
 

IV. Modelos de Governança, Contratos e Ativos Especificos 
 

V.     Teoria dos Contratos Incompletos e Direitos de      
Propriedade – Williamson e Hart 

 
    VI.     Teorias do Agente- Principal e Teoria ”Positiva” da Agencia  
   

VII.Instituições, Estabilidade e Mudança Estrutural-                        
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