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CAPITULO 7

DETERMINANTES SETORIAIS DO DESEMPENHO DAS
EMPRESAS INDUSTRIAIS BRASILEIRAS

David Kupfer
Frederico Rocha

1 INTRODUCAO

Este capitulo apresenta os resultados de um esforgo de investigagao empirica visan-
do 2 identificagdo e a andlise dos determinantes setoriais do desempenho das empre-
sas brasileiras em perfodo recente. O foco da andlise é o setor industrial. O objetivo
¢ caracterizar a tipologia de empresas adotada neste estudo em termos da sua distri-
bui¢ao setorial e das caracteristicas estruturais que parecem favorecer o enquadramento
das empresas nas suas respectivas categorias de desempenho.

Como explicado em capitulos anteriores, a tipologia explorada neste traba-
lho considera trés categorias de desempenho empresarial, mensuradas através de
indicadores de inovatividade, produtividade e comércio exterior: empresas que
inovam e diferenciam produtos; empresas especializadas em produtos padroni-
zados; e empresas que nao diferenciam produtos e tém produtividade menor.

O capitulo estd dividido em cinco segbes. Apds essa breve introdugio, a
Secdo 2 discute os principais fatos estilizados registrados na literatura que estuda
os determinantes estruturais do desempenho das empresas. Na Se¢ao 3 ¢ feita a
caracterizagao setorial da tipologia de empresas de acordo com a freqiiéncia, o
pessoal ocupado, a receita de vendas e a natureza dos sistemas técnicos de produgio
predominantes nos respectivos setores. Na Sec¢ao 4 o foco volta-se para a andlise
do desempenho dessas empresas em termos de comércio exterior e esforco
tecnoldgico, respectivamente. Na Secdo 5 sao realizados testes estatisticos visando
identificar os determinantes estruturais da tipologia de empresas. Na Secao 6,
registram-se as principais conclusées com o objetivo de fornecer subsidios para a
formulagdo de politicas.

O trabalho utilizou o banco de dados do projeto. Os diversos dados sobre as
empresas foram organizados e processados de acordo com os grupos industriais

da Classificagao Nacional de Atividades Econémicas (CNAE) a 3 digitos. Porém,
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para efeito de apresentagio na Segio 3, os cerca de 100 grupos que compdem esse
nivel foram reunidos em uma classificagdo mais agregada, formada por 15 setores.
Essa classificagdo corresponde a um nivel intermedidrio entre as divisdes da CNAE
a 2 digitos e os microcomplexos industriais." O Anexo apresenta o tradutor entre
a CNAE a 2 e a 3 digitos e a classificagdo setorial aqui adotada.

2 FATOS ESTILIZADOS ESTABELECIDOS PELA LITERATURA

A literatura de economia industrial, mais especificamente a que segue o modelo
estrutura-conduta-desempenho, sempre enfrentou grande dificuldade na incor-
poragio dos elementos relacionados ao comércio internacional. Talvez, por essa
razao, tamanho das firmas, diferencia¢io de produto, economias de escala e de
escopo, concentragao industrial, dentre outras varidveis descritivas das estruturas
de mercado domésticas, tém tradicionalmente aparecido somente nas notas de pé
de pdgina dos textos de economia industrial que tratam do tema “inser¢ao inter-
nacional”. Contudo, essas varidveis estio bem distantes de serem neutras ou pouco
relevantes na determinagio do desempenho das empresas de um determinado pais
no comércio internacional. Nesta secao discutem-se os resultados encontrados em
estudos que buscam suprir essas lacunas.

2.1 Exportacoes e Estrutura Industrial

A influéncia das estruturas de mercado sobre o desempenho exportador das empresas,
bem como as possiveis implicagoes de politica econdmica, tem sido avaliada em
alguns estudos. No geral, o argumento central ¢ derivado da percepcao de que o
porte empresarial ¢ uma condigdo necessdria para favorecer acesso ao comércio
internacional.

A literatura especializada registra uma certa variedade de estudos, tanto
brasileiros quanto internacionais, nos quais tamanho e desempenho exportador
aparecem positivamente correlacionados. Pinheiro e Moreira (2000) encontraram
no porte, medido pelo faturamento, o principal elemento explicativo do desempenho
das empresas exportadoras brasileiras, no perfodo 1990-1999. Seus resultados
sugerem que o incremento das exportagdes das grandes empresas jd exportadoras,
aliado 2 otimizagio da composicio das exportagdes e a diversificagao dos mercados,
teria um impacto sobre a pauta de comércio superior a entrada de novos exportadores
de pequeno porte. Coutinho ez alii (2002) apresentam a mesma percep¢ao a partir
de cerca de 20 estudos de cadeias produtivas brasileiras. Segundo esse estudo, o
requisito de porte empresarial ¢ tanto mais relevante quanto mais padronizado é o

1. Tal como definidos em Haguenauer, Bahia e Furtado (2000).
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produto considerado. Assim, principalmente em economias de menor dimens3o,
algum incremento na concentragao de mercado deve ser aceito com o objetivo de
viabilizar um incremento sustentado na participa¢ao relativa no comércio inter-
nacional desses paises.

Ito e Pucik (1993) também encontram influéncia positiva do tamanho, medido
pelos ativos, para o caso japonés. Wakelin (1998) encontra relagio positiva com o
termo quadrdtico com sinal negativo para o caso do Reino Unido.

Em contrapartida, existem aqueles que argumentam que a presenga de poder
de mercado pode induzir as empresas em inddstrias mais concentradas a focar
suas aten¢des no mercado doméstico, resultando em um desempenho exportador
mais pobre [White (1974)].> Um dos poucos esforgos de relacionar concentragio
e desempenho ¢ feito por Glejser, Jacquemin e Petit (1980) que, estudando a
economia belga, propdem que o nivel de concentra¢io doméstica de uma deter-
minada inddstria deve estar negativamente correlacionado com o desempenho
externo do setor. Essa proposi¢ao estaria baseada em duas causas distintas:

a) a presenca de uma empresa lider criaria dificuldades para que empresas da
franja venham a obter tamanho suficiente para aproveitar as redugdes de custo
provenientes de economias de escala; e

b) a elevagio da elasticidade da demanda proveniente da exportagio levaria
as empresas em uma estrutura concentrada a se transformarem em tomadoras de
preco, afetando negativamente o poder de mercado original.

Esses dois argumentos tém implicitos os efeitos de diferentes origens da con-
centragdo produtiva. Uma estrutura pode ser concentrada em razdo da existéncia
de poucos concorrentes ou como conseqiiéncia de grande desigualdade de tamanho
entre eles. No caso (a), a empresa lider utilizaria assimetrias de tamanho para
coibir a a¢do de empresas menores. Assim, seria a desigualdade o fator causador
do pobre desempenho exportador. No caso (b), estaria implicita uma dificuldade
de o monopolista discriminar precos entre os dois mercados. Nessa situagio, o
ndmero de concorrentes nio ¢ indiferente 4 agao da empresa. A dificuldade de
discriminagio de pregos tende a ser maior, quanto maior o ndimero de empresas.
Como conseqiiéncia, seria em estruturas oligopolistas que a entrada no mercado
externo transformaria as empresas em tomadoras de pregos, dificultando a coorde-
nagio de pregos previamente existente. Assim, o aumento do niimero de concorrentes
dificultaria a coordenacgio de pregos, tornando a questdo de entrada no mercado
externo irrelevante.

2. White (1974) retira a motivacdo para seu artigo do debate ocorrido nos Estados Unidos na década de 1970 sobre a perda da
competitividade internacional em razao da baixa concentracdo de seus mercados domésticos.
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Contudo, a relagio entre porte empresarial e exportagao levanta um dilema
adicional. Se porte for realmente necessdrio, ¢ possivel que a redu¢ao do niimero
de empresas no mercado nio tenha necessariamente um efeito nocivo sobre a expor-
tagdo. Logo, seria interessante separar os dois componentes da concentragao listados
anteriormente.

Glejser, Jacquemin e Petit (1980) apontam também a hipétese da importancia
da padronizagio do produto como um forte determinante do processo exportador.
Segundo os autores, no caso de paises de pequeno porte, que ndo conseguem
impor internacionalmente seus hdbitos, a presenca de diferenciagio de produto
como forma de concorréncia dificultaria o acesso ao mercado externo. Paises com
essa caracteristica deveriam concentrar suas atividades em segmentos de produtos
padronizados. Ferraz, Kupfer e Haguenauer (1995) chamam a atengao para o fato
de que os setores que compdem a maior parte da pauta de exportagio do Brasil
s3o segmentos produtores de commodities negociadas em bolsas internacionais,
cujas produgdes seguem os métodos da industria de processamento e oferecem
pequena possibilidade de diferenciagao de produtos.

A forma de negociagdo dos produtos em bolsas torna dificil a identificacao
de prego prémio nesses segmentos e, portanto, ¢ de se esperar que se encontre
menor probabilidade de ocorréncia das empresas do tipo que inova e diferencia
produtos. Ao mesmo tempo, o esfor¢o de inovacio de produto, por questdes
inversas, deve estar positivamente correlacionado com a probabilidade de ocor-
réncia desse tipo de empresa.

2.2 Inovacao, Capacitacao Tecnologica e Desempenho Exportador

As atividades inovadoras sao uma importante forma de concorréncia entre as
empresas. Existe uma extensa evidéncia de que a intensidade de inovagio tem
influéncia sobre o desempenho exportador do setor e do pais [Fagerberg (1988)].

No caso brasileiro, Cordovil (2004) utilizou dados de esforco tecnoldgico
das empresas, extraidos da Pesquisa Industrial-Inovagao Tecnolégica (Pintec 2000),
e das exportagoes, registrados pela Secretaria de Comércio Exterior (Secex), para
analisar o esfor¢o inovativo das empresas exportadoras brasileiras, visando com-
provar a hipdtese de que essas empresas se envolvem no processo de inovagio com
mais freqiiéncia do que as empresas nio-exportadoras. A autora conclui que a
hipétese é vdlida mesmo para as empresas com menor propensio a exportar, embora
diferencas setoriais sejam determinantes das correlagdes encontradas.

De fato, embora a atividade inovadora seja realizada majoritariamente no
ambito da firma, ela estd sujeita, contudo, a externalidades positivas. Ou seja,
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nem todo beneficio da atividade inovadora é apropriado por quem a realiza do
mesmo modo que nem todo custo da inovagio ¢ arcado pela empresa inovadora.
Deve-se, portanto, distinguir dois niveis de efeitos do esfor¢o inovador.

Um primeiro nivel se d4 no 4mbito da firma que realiza a atividade de Pesquisa
e Desenvolvimento (P&D). Nesse caso, pode-se supor que quanto maior a inten-
sidade em P&D da firma, melhor deverd ser seu desempenho em termos de comércio
externo.

O segundo nivel ocorre no 4mbito do mercado. Nesse caso, trés tipos de
efeitos podem ser listados:

a) a externalidade positiva gerada pelo conhecimento obtido a partir das
atividades de P&D das firmas rivais que deve gerar impactos positivos sobre a
competitividade das demais firmas pertencentes ao setor. A dimensao desse efeito
dependerd do regime de apropriabilidade dos frutos da atividade individual de
cada firma [Dosi (1988) e Levin er a/ii (1987)];

b) o efeito da rivalidade sobre o desempenho de cada firma. Nesse caso, o
incremento dos gastos em P&D das empresas rivais poderd gerar uma redugao de
sua parcela de mercado de uma empresa e, portanto, reduzir a sua competitividade.
Estd claro que o regime de apropriabilidade também influencia esse efeito; e

¢) ainda que a externalidade se faga presente e uma empresa possa se beneficiar
das atividades tecnoldgicas das rivais, pode-se esperar que a especializagio produtiva
do pais esteja negativamente correlacionada com a intensidade tecnoldgica do
setor [Mortimore e Peres (2001) e Pinheiro e Moreira (2000)].

A evidéncia empirica a respeito do comportamento das varidveis de P&D ¢
mista. Wakelin (1998) testou a importincia da P&D setorial para o Reino Unido.
Os resultados alcangados sugerem uma relagao positiva entre P&D setorial (excluindo
a P&D da prépria firma) e a probabilidade de a firma exportar, indicando a captagao
de spillovers. Contudo, quando se utiliza um modelo 70b7t, o sinal da relagao entre
propensio a exportagdo e P&D setorial permanece negativo. A interpretagio da
autora sugere que o efeito rivalidade da P&D setorial supera o spillover, no caso de
propensio a exportagio. Ozgelik e Taymaz (2004) realizam testes semelhantes para
a Turquia obtendo sinal positivo para as atividades de P&D do setor. Ito e Pucik
(1993) acham, contudo, que a P&D setorial ¢ positivamente correlacionada com
exportagdes, mas irrelevante para explicar o coeficiente de exportagao das empresas
(exportagio sobre vendas). Ao mesmo tempo, os trabalhos mostram que varidveis
de intensidade tecnoldgica sao positivamente correlacionadas com o coeficiente de
exportagao da firma.
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Assim, como a intensidade em P&D da firma, seu nivel de capacita¢io técnica
deve influenciar o desempenho externo. Wakelin (1998) e Ozgelik e Taymaz (2004)
utilizam o saldrio médio pago pela firma para captar a qualidade da sua mao-de-
obra, encontrando efeitos positivos sobre o coeficiente de exportagao. Pinheiro e
Moreira (2000) encontram, no entanto, para o Brasil, um efeito perverso da quali-
ficagdo dos empregados sobre o desempenho exportador. O estudo sofre, contudo,
de uma limita¢do porque a varidvel de qualificagio é calculada em nivel da CNAE
a 4 digitos e ndo em nivel de empresa. Por conseguinte, os resultados de Pinheiro
e Moreira (2000) correspondem ao efeito da qualificagdo do trabalho em nivel de
setor, 0 que pode estar expressando elementos estruturais. Adicionalmente, o trabalho
avalia a qualificagio dos empregados junto com o saldrio médio do setor a 4
digitos e a razio entre saldrio médio de qualificados e nio-qualificados, também
calculada a 4 digitos, ambas varidveis que também podem expressar qualificagdo.
J4 a utilizagao dos dados por empresa gera resultados opostos, isto é, correlagoes
positivas entre varidveis que medem a qualificagio da mao-de-obra (escolaridade,
experiéncia, tempo no emprego e remuneragio) e o desempenho ou a probabilidade
da empresa. De Negri e Freitas (2004), por exemplo, utilizando microdados da
Pesquisa Industrial Anual (PIA), concluem que o nimero de anos de qualificagao
dos trabalhadores tem um impacto positivo sobre o coeficiente de exportagoes das
empresas.

2.3 Propriedade do Capital e Desempenho Exportador

Uma parte da literatura prefere se preocupar com os efeitos da presenga de empresas
multinacionais sobre o desempenho econémico [Caves (1995)]. A importincia
dessa caracteristica no caso brasileiro estd longe de ser desprezivel, principalmente
ap6s a década de 1990, quando as empresas multinacionais ganharam participagio
em quase todos os setores da economia [Laplane, Coutinho e Hiratuka (2003) e
Rocha e Kupfer (2002)]. Pinheiro e Moreira (2000) afirmam que as empresas
multinacionais de grande porte tém coeficiente de exportagio superior as empresas
nacionais de grande porte, sugerindo efeito positivo sobre as exportagoes. Willmore
(1992) chega a conclusio de que propriedade estrangeira tem grande efeito sobre
coeficiente de exportagbes e importagdes, mas explica pouco a baixa razao entre
exportagdo e importagio encontrada em filiais de empresas multinacionais no
Brasil. De Negri (2003) sugere que tanto o coeficiente de exportago quanto o de
importa¢ao das empresas transnacionais sao superiores ao das empresas nacionais
mas o segundo ¢ comparativamente maior.

Um dos fatores que pode levar uma empresa a aderir 4 exportagio ¢ o grau
de concorréncia internacional. Nesse caso, hd resultados relacionando abertura
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comercial com incrementos da produtividade, como os obtidos por Schor (2004)
ou Ferreira e Rossi (2003) para o caso brasileiro, que confirmam a importincia da
exposi¢do externa na explicagdo da melhoria do desempenho produtivo, e, em
conseqiiéncia, da capacidade exportadora das empresas brasileiras.

Prevalece, porém, uma certa diversidade de interpretagoes a respeito dos canais
por meio dos quais a exposi¢ao internacional efetivamente influencia a produtividade
e a competitividade revelada da industria brasileira. Rocha e Kupfer (2002) consta-
taram que se, por um lado, a estrutura produtiva, em termos de composi¢ao setorial,
pouco se alterou no periodo agudo da liberalizagao comercial, por outro, as em-
presas lideres empreenderam uma forte reestruturagio quanto a modernizagio
produtiva [Ferraz, Kupfer e looty (2003)]. Para Bielschowsky (2002), a maior
parte dos investimentos realizados pelas empresas visava a redug¢ao de custos por
meio da substitui¢ao dos bens de capital por equipamentos de gerages tecnoldgicas
mais recentes, em geral, importados. Para esses autores, a melhoria do acesso a
tecnologia, incorporada em bens de capital e insumos importados, que foi propor-
cionada pela redu¢do da protecio tarifdria, e, acima de tudo, pela taxa de cAmbio
valorizada, que vigorou em boa parte da década de 1990, constituiu o principal
vetor das transformagdes ocorridas. A questdo da inovagio ¢ abordada na préxima
subsegio.

2.4 Inovacao e Estrutura Industrial

Estudos realizados sobre a inovagao na industria brasileira sugerem de forma recor-
rente que o comportamento tecnoldgico responde fundamentalmente a quatro
varidveis principais: setor, sistema técnico de produgio, tamanho e origem do
capital da empresa.

Utilizando dados da PIA de 2000, Pintec 2000 e da Organizagao para Coopera-
¢ao e Desenvolvimento Econémico (OCDE), Zucoloto (2004) mostra que inddstrias
intensivas em escala e dominadas pelos fornecedores realizam mais inovagoes de pro-
cesso enquanto as demais — baseadas em ciéncia e fornecedores especializados —
inovam mais em produto. Enquadram-se no primeiro grupo, setores da inddstria
tradicional como produtos alimenticios, bebidas e fumo e produtos téxteis, confec¢ao,
couro e calcados que, por terem peso elevado na estrutura industrial brasileira,
produzem um efeito composi¢ao negativo em termos do desempenho inovativo
nacional em comparagio com paises da OCDE. A autora conclui ainda que,
observada setorialmente, hd uma correlagio inversa entre esforgo tecnoldgico relativo
do setor (em relagio & média dos paises da OCDE, tomada como referéncia) e a
participagdo de empresas estrangeiras na receita operacional liquida setorial.
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Quadros et alii (2002), analisando os dados levantados pela Pesquisa da
Atividade Econdmica Paulista (Paep) para a inddstria paulista, concluem que somente
grandes empresas recorrem a P&D interna como fonte relevante de inovagoes,
sendo essa a principal razdo pela qual as empresas de maior porte apresentam um
desempenho tecnoldgico significativamente melhor que o grupo de médias e
pequenas empresas. Esse resultado reproduz em larga medida os achados dos surveys
sobre inovagio realizados em outros paises. H4 no entanto uma especificidade
brasileira: ¢ grande no pais a concentragao das atividades de P&D nos setores
intensivos em escala e nos setores fornecedores especializados de maquinaria mecinica
e elétrica. Esse resultado sugere que o ativismo tecnoldgico das empresas no Brasil
mantém uma relagio mais estreita com a natureza dos setores industriais do que
em paises de industrializagdo mais avangada. Os autores explicam esse resultado
pelo fato de que o grau de oportunidade tecnoldgica no Brasil reflete o préprio
padrio de industrializagdo seguido pelo pais nas trés ultimas décadas, no qual as
inddstrias de insumos bdsicos foram fortemente estimuladas pela politica industrial
nos anos 1970 e 1980, enquanto os setores de maior contetido tecnolégico foram
quase inteiramente “deixados ao sabor do mercado” nos anos 1990.

Uma caracteristica para a qual a literatura apresenta pequena convergéncia ¢
quanto ao papel das empresas multinacionais no processo de inovagio no Brasil.
Para Quadros ez alii (2002), por exemplo, a Paep revelou que essas firmas apresentam
taxas de inovagao muito maiores do que suas congéneres nacionais, embora a
maioria de suas atividades tecnoldgicas restrinja-se a adaptagio de produtos e
processos desenvolvidos no exterior. Jd4 Callegari (2002), igualmente com base
nos dados levantados pela Paep, nao encontrou um sinal claro para a importancia
da origem do capital na determinagio da inovatividade das empresas industriais
paulistas. Segundo o autor, se adequadamente controlado para setor e porte, a
propor¢ao de empresas inovadoras é maior entre as firmas de capital nacional do
que entre as firmas estrangeiras em muitos setores, inclusive nos tecnologicamente
mais dinidmicos.

Kannebley Jr., Porto e Pazzelo (2003) através da aplicagio de procedimentos
estatisticos nao-paramétricos aos dados da Pintec 2000 concluem que os fatores
distintivos entre empresas inovadoras e nao-inovadoras no Brasil s3o, em ordem
decrescente de importancia, a orienta¢io exportadora, o tamanho da empresa, a
origem estrangeira do capital e o componente setorial. Porém, ao estabelecerem os
determinantes especificos do desempenho inovativo em processo ou em produto,
as seqiiéncias encontradas se modificam. O comportamento inovador em processo
¢ governado essencialmente pela origem estrangeira do capital e pelo setor de
atuagio (categoria de uso) da empresa. J4 o comportamento inovador em produto
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¢ explicado pela orientagio exportadora da empresa e a origem estrangeira do capital.
Esse resultado sugere que, muito provavelmente, a natureza da inovagao — produto
ou processo — ¢ um elemento mais relevante para a compreensao dos determinantes
do comportamento tecnoldgico das empresas do que normalmente lhe ¢ atribuido.

3 CARACTERIZACAO SETORIAL DA TIPOLOGIA DE EMPRESAS

Nesta se¢ao, a base de dados serd descrita em fungio das principais varidveis estruturais
relacionadas 4 tipologia de empresas adotada no estudo. As estatisticas descritivas
foram obtidas por meio do cruzamento bidirecional “setor x tipologia de empresas”
(andlise intersetorial) e “tipologia de empresas x setor” (andlise intra-setorial). Trés
caracterfsticas estruturais sio observadas em maior detalhe: a distribuico setorial
das empresas; a distribui¢do por faixas de tamanho; e a distribui¢io de acordo
com a origem do capital.

A Tabela 1 apresenta a descri¢ao intersetorial da tipologia de empresas em
relagdo a freqiiéncia, pessoal ocupado e receita liquida das vendas de acordo com

a PIA de 2000.

Com relago 2 freqiiéncia, apenas quatro setores — agroindustria; madeira e
mdveis; quimica e téxtil e calgados — concentram mais de 60% das cerca de 24
mil empresas industriais brasileiras com mais de 30 empregados que integravam a
PIA de 2000. No entanto, quando se observa a distribui¢ao intersetorial da freqiiéncia
de empresas de acordo com a tipologia, o quadro ¢ distinto. Chama a atengio a
elevada concentragdo setorial das empresas que inovam e diferenciam produtos,
qualquer que seja o indicador estrutural considerado (freqiiéncia, pessoal ocupado
ou receita de vendas).

De fato, quase a metade das empresas pertence a apenas dois setores da inddstria:
mecAnica e quimica. Junto com a industria eletronica, esses dois setores concentram
61,6% das empresas que inovam e diferenciam produtos na inddstria brasileira.
Embora envolva setores diferentes, o quadro é semelhante em termos de pessoal
ocupado. Segundo essa medida, somente o setor de material de transporte emprega
cerca de 25% de todos os trabalhadores que atuam em empresas que inovam e
diferenciam produtos. Somando-se a esses os trabalhadores dos setores mecinica e
quimica, j4 se ultrapassa 50% do total. Finalmente, a distribuigio setorial de acordo
com a receita das vendas reserva 2/3 do faturamento de toda a industria brasileira
para material de transporte, eletrénica e quimica. J4 a composigao setorial das
empresas especializadas em produtos padronizados aponta para um predominio
de empresas pertencentes aos setores de agroindustria, madeira e méveis, quimica
e téxtil e calgados.
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TABELA 1

CARACTERIZACAO INTERSETORIAL DAS EMPRESAS INDUSTRIAIS COM 30 OU MAIS PESSOAS
OCUPADAS — 2000

[em %]

Empresas Empresas Empresas que ndo Total

Complexo . que linovam e especializadaslem difeArenciam plro.dutos e
diferenciam produtos  produtos padronizados tém produtividade
menor
Freqiiéncia de empresas
Agroindustria 4,3 10,2 15,0 12,8
Celulose e papel 1,8 2,5 2,9 2,7
Combustiveis 0,1 0,8 0,7 0,7
Eletronica 12,9 29 1,6 2,5
Extrativa mineral 0.8 1,8 2,6 2,2
Gréfica e audiovisual 0,4 2,1 4,4 34
Industrias diversas 1,6 2,4 1,4 1,8
Madeira e méveis 2,6 13,4 10,1 1.1
Material de transporte 8,1 5.2 23 3,6
Material elétrico 6,9 3.2 1,8 2,5
Mecanica 26,2 83 4,1 6,5
Metalurgia 5,4 9,0 94 9,1
Minerais nao-metalicos 1.4 4,7 9,8 7,6
Quimica 22,5 14,6 10,8 12,6
Téxtil e calcados 5,1 18,8 23,2 20,9
Total 100,0 100,0 100,0 100,0
Total (nimero) 929 9.084 14.250 24.263
Pessoal ocupado
AgroindUstria 13,5 21,2 20,4 19,7
Celulose e papel 1,9 33 2,6 2,9
Combustiveis 0,0 2.3 2,4 1,9
Eletronica 7,4 2,9 1,6 3,3
Extrativa mineral 0,2 1,6 2,5 1,6
Gréfica e audiovisual 0,8 2,2 6,4 3,2
Industrias diversas 2,2 1,2 1,0 1,3
Madeira e moveis 2.3 6,8 7,5 6.3
Material de transporte 24,0 43 2,6 7,0
Material elétrico 7,9 2,5 1,5 3,1
(continua)
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Empresas Empresas Empresas que nao Total

Complexo ‘ que linovam e especializadas-em difeArenciam p‘rc?dutos e
diferenciam produtos  produtos padronizados tém produtividade
menor
Mecanica 10,9 6.3 4,3 6.5
Metalurgia 3,9 9,6 8,1 8,2
Minerais nao-metalicos 2,0 38 8,1 4,7
Quimica 17,4 11,0 9,9 11,8
Téxtil e calcados 5,5 21,0 20,9 18,4
Total 100,0 100,0 100,0 100,0
Total (mil pessoas) 645,4 2.199,0 1.102,3 3.946,8
Receita liquida de vendas (RLV)

Agroindstria 10,6 20,7 30,6 18,9
Celulose e papel 2,6 43 3,1 3,7
Combustiveis 0,0 14,1 4,2 94
Eletronica 13,3 39 1.9 6,3
Extrativa mineral 0,1 3,1 2,3 2,2
Gréfica e audiovisual 0,6 2,4 9,1 2,5
Indstrias diversas 0,8 0,5 0,6 0,6
Madeira e moveis 1,0 2,5 3,8 2,2
Material de transporte 31,3 3,2 23 10,8
Material elétrico 5,0 1,7 1,6 2,6
Mecanica 6.7 4,5 3,1 5,0
Metalurgia 3,5 11,7 7,7 9,1
Minerais nao-metalicos 1,4 3,0 7,1 3,0
Quimica 21,6 16,6 13,6 17,7
Téxtil e calcados 1,4 7,8 8,8 6,1
Total 100,0 100,0 100,0 100,0
Total (R$ milhdes) 147.929,5 344.510,7 49.189,9 541.630,1

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenagdo de Industria, Pintec 2000. Elaboracdo: IPEA/DISET a partir da transformacao dos
dados obtidos na fonte e com a incorporacéo de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.

A Tabela 2 mostra a distribui¢ao intra-setorial da tipologia de empresas.

Observa-se, em primeiro lugar, que as empresas que inovam e diferenciam produtos,

embora sejam apenas 3,8% do total, ocupam 16,4% do pessoal e detém 27,3% da

receita das vendas do total da inddstria. Em apenas trés setores — eletronica,
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mecAnica e material elétrico — esse tipo de empresa aparece com freqiiéncia superior
a 10%.

Considerando-se a participagao na ocupagao ou na receita, os setores nos
quais as empresas que inovam e diferenciam produtos sio predominantes sao
eletronica, material de transporte e material elétrico. Com poucas excegoes, os
demais setores tém a maior parcela do pessoal ocupado ou das receitas originadas
de empresas especializadas em produtos padronizados. As excegoes, isto é, os setores
em que a contribui¢io das empresas de menor produtividade e que nao diferenciam
produtos ¢ relevante sdo extrativa mineral, grifica e audiovisual e minerais nao-
metdlicos, em termos de emprego, e grifica e audiovisual e minerais nao-metélicos,
em termos de receitas de vendas.

Em boa parte, as distingdes setoriais observadas refletem as diferencas de
tamanho das empresas pertencentes a cada categoria. A Tabela 3 apresenta os valores
médios do pessoal ocupado, das receitas e, também, uma medida de produtividade
aparente do trabalho (RLV por pessoa ocupada) para os diversos setores. Para o
conjunto da industria, o pessoal ocupado médio das empresas que inovam e dife-
renciam produtos ¢ o triplo do empregado pelas empresas especializadas em pro-
dutos padronizados e quase dez vezes o das empresas que nio diferenciam produtos
e tém produtividade menor. J4 quanto a receita, essas proporgdes s30, respectiva-
mente, de 4 ¢ 40 vezes. Em termos setoriais, o mesmo padrio se repete. Salvo raras
excegoes, a mais notdvel localizada no setor combustiveis, é quase sempre mondtona
a associagdo entre valor médio do pessoal ocupado ou receita das empresas e os
tipos de empresa.

Como sugerido na segdo anterior, uma varidvel relevante para a adequada
caracterizagdo setorial da tipologia de empresas ¢ o sistema técnico de produgio
predominante na atividade industrial. Com relagao a essa varidvel, foram conside-
radas apenas duas possibilidades: as inddstrias de montagem e as industrias de
processamento. A Tabela 4 mostra a distribui¢io da freqiiéncia, pessoal ocupado e
receita de vendas para os diversos tipos de empresa de acordo com os respectivos
sistemas técnicos de produgio setoriais. Como se pode observar nesta tabela, seja
em termos de niimero, pessoal ocupado ou receita, as empresas montadoras que
inovam e diferenciam produtos correspondem a 60% da varidvel medida. J4 as
empresas montadoras especializadas em produtos padronizados e de menor produ-
tividade e que ndo diferenciam produtos limitam-se a pouco mais de 20% das
receitas de vendas correspondentes.
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TABELA 3

MEDIA SETORIAL DO PESSOAL OCUPADO E DA RECEITA DE VENDAS E PRODUTIVIDADE

APARENTE DAS EMPRESAS INDUSTRIAIS COM 30 OU MAIS PESSOAS OCUPADAS — 2000

Empresas que Empresas Empresas que ndo Total

Complexo inovam e especializadas em diferenciam produtos e
diferenciam produtos  produtos padronizados  tém produtividade menor
Pessoal ocupado médio (nimero)
Agroindustria 2172 501 105 250
Celulose e papel 717 322 72 176
Combustiveis 67 654 280 443
Eletronica 400 248 75 212
Extrativa mineral 198 214 74 118
Gréfica e audiovisual 1.363 249 114 151
Industrias diversas 943 123 52 118
Madeira e moveis 612 123 58 92
Material de transporte 2.064 198 86 315
Material elétrico 802 185 66 200
Mecanica 290 185 83 163
Metalurgia 509 257 67 148
Minerais nao-metalicos 995 195 64 101
Quimica 538 183 71 151
Téxtil e calcados 752 270 70 144
Total da indUstria 694,7 242,1 77,4 162,7
RLV média (R$ milhdes)
Agroindstria 392,8 76,9 7,1 47,8
Celulose e papel 226,1 65,2 3,7 49,7
Combustiveis 22,4 641,0 21,7 529,4
Eletronica 163,5 51,5 39 146,2
Extrativa mineral 15,2 63,8 3.1 31,8
Gréfica e audiovisual 220,4 42,9 7,1 21,9
Industrias diversas 75,2 7,5 1.5 15,2
(continua)
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(continuagdo)

Empresas que Empresas Empresas que nao Total
Complexo inovam e especializadas em diferenciam produtos e
diferenciam produtos  produtos padronizados  tém produtividade menor

Madeira e méveis 64,0 7,0 1.3 83
Material de transporte 617,9 23,5 33 176,4
Material elétrico 115,3 19,7 3,0 54,3
Mecénica 41,0 20,7 2,7 46,8
Metalurgia 102,9 49,4 2,8 36,9
Minerais ndo-metalicos 163,7 24,3 2,5 11,5
Quimica 153,2 43,2 4,4 62,5
Téxtil e calcados 44,7 15,6 1,3 10,0
Total da industria 159,2 37,9 3,5 38,0

Produtividade aparente do trabalho (R$ mil por pessoa ocupada)

Agroindustria 180,9 153,4 67,2 131,6
Celulose e papel 315,3 202,8 52,1 176,4
Combustiveis 334,5 979,7 77,4 662,7
Eletronica 409,2 207,6 52,5 261,4
Extrativa mineral 76,8 298,2 41,2 183,4
Grafica e audiovisual 161,7 172,5 62,9 109,6
IndUstrias diversas 79,8 61,5 28,2 59,7
Madeira e mdveis 104,5 56,9 22,7 43,2
Material de transporte 299,3 118,6 38,7 21,2
Material elétrico 143,9 106,6 45,9 113,7
Mecénica 141,5 112,0 323 105,2
Metalurgia 202,1 191,9 42,6 151,6
Minerais ndo-metalicos 164,5 124,5 39,0 86,0
Quimica 285,0 235,6 61,3 206,4
Téxtil e calcados 59,5 57,7 18,9 45,5
Total da indUstria 229,2 156,7 44,6 137,2

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenagao de Industria, Pintec 2000. Elaboracdo: IPEA/DISET a partir da transformacdo dos
dados obtidos na fonte e com a incorporagdo de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.
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TABELA 4
FREQUENCIA, PESSOAL OCUPADO E RECEITA DAS VENDAS SEGUNDO 0S SISTEMAS TECNICOS
DE PRODUCAO DAS EMPRESAS INDUSTRIAIS COM 30 OU MAIS PESSOAS OCUPADAS — 2000

Categoria Sistema técnico Freqiiéncia Pessoal ocupado Receita de vendas
Empresas que inovam e diferenciam ~ Montagem 614 57,4 58,1
produtos Processamento 38,6 42,6 41,9
Total 100,0 100,0 100,0
Empresas especializadas em produtos Montagem 43,9 357 20,5
padronizados Processamento 56,1 64,3 79,5
Total 100,0 100,0 100,0
Empresas que nao diferenciam Montagem 40,4 356 20,9
produtos e tém produtividade menor - pyaccamento 596 644 79 1
Total 100,0 100,0 100,0

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenacdo de Industria, Pintec 2000. Elaboragdo: IPEA/DISET a partir da transformagdo dos
dados obtidos na fonte e com a incorporagao de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.

4 ANALISE SETORIAL DO DESEMPENHO DAS EMPRESAS

4.1 Desempenho Exportador

Os dados de comércio exterior utilizados adiante correspondem somente as operagoes
diretamente realizadas pelas empresas industriais, isto é, ndo consideram as compras
de produtos importados distribuidos por empresas comerciais que operam em
territério brasileiro. Os dados tendem, portanto, a subestimar as importa¢des em
geral e as das empresas de menor porte em especial.

A andlise setorial do desempenho comercial das empresas industriais brasi-
leiras revela um perfil fortemente concentrado. A Tabela 5 apresenta os dados de
comércio exterior em délares de modo a permitir o cdlculo dos valores do saldo e
da corrente de comércio para os diversos setores industriais. Analisando o compor-
tamento global da industria, percebe-se, em primeiro lugar, que os setores de
material de transporte, quimica, agroindustria, eletronica e combustiveis e meta-
lurgia concentram a maior parte da geracao de comércio exterior da inddstria
brasileira. Desses setores, porém, apenas material de transporte apresenta um certo
equilibrio entre os valores exportados e importados. Os demais setores ou sao
pesadamente superavitdrios, como agroindustria e metalurgia, ou pesadamente
deficitdrios, como eletronica e quimica.

268 11/05/05, 18:39



oo ‘sleLAsnpul sesaidwa sefed sepezijeal selaup sapdenodul @ sag3elodxe aluawos
us "OI3LI0D 3P 3UBHOD — 1 + X ‘OP|eS — X ‘0peyiodwl —jy ‘opSenodi —x éom
2 "JLN/SIeY @ DOdINARNSeIdwo ‘Udeg/agd @ 932
4 "JIQIN/X82S 398I/VId 8P SOpep 3p Ogdelodiodul e LoD 3 3JU0j BU SOPAGO SOpep SOp OedeuLojsuel ep ued e 135I0/v3d| (0B3eI0GR}3 0007 d3ild "BLSPU| 3P 0B3RUBPI00) ‘Sesinbsad 3p euolalg /308! 3104
W 9L7'98 LSEY 09607 LLESY LLL'SS 68€'S 198'17¢ 0S¢°0€ S9lLE e0’l— 86091 £90°G1 [e30]
m £6eY el L1671 €88'C 190y LEETL G9¢’L 969°C 433 34 a1 L8l Sopes|ed a |11x3]
M 959°C1 16E T~ €CS'8 CEL'Y L'l [A7ara 766'% ¢SLe 6067 (4N 4 6¢5'¢ 08¢l edlwiny
% 896 [443 €Ce G9 80L YEC LEC (¥AY 09¢ 88 98 VLl S0Jl[laW-0BU SIBJBUIN
W 1968 988'¢ LrS'C LTr'9 L6L’L 09L°€ 910°C 9LL°S 9L1°1 LT IZ& 1G9 eibinjels|y
W 888'¢ £95 099°1 8CC'C viee 444 G88 6C€l vL9'L el SLL 868 BIIUBIIN
W e (235 9T 576 818 LCE— LS i74 7ov'l G- v0L 00L 03U19[9 [BlIsIB N
W 0L9'vl 086'1 GlLE9 568 906°1L 445 GLLL 16L €0L'¢l 70€C 00¢'S ¥0S°L auodsuen ap [eLale|
m LELL 6€l’l 96¢ SeEv'L veS'L L8071 1544 oLel 861 4% €L 14 SISAQW 9 BIISPEN
g
2 00€ S vl 9/1 vLl 4} 18 €6 9l % 194 78 SESISAIp selisnpu
m 9L 619— €9 €S G99 6.5~ L19 8¢ L L= 95 9l [ENSIACIPNE B EDljEID
m 659°€ ¥6C°€ €8l LLV'E 169°€ e 6Ll [AAA3 8 [4 € S [BlaulW eAllEIXT
M 079’6 V- 7€6'9 90LC 8€C’E G90'C— 169°C 985 or'9 €91'¢— €8¢y 0cle e1uQae|q
W L6T6 0L19— VeL L 79571 €606 991'9— 6CL°L €99°1 S I’ 14 0 SIPAISNqUIo)
= 9¢€0°'¢ Ll 979 06€°C L09°C l6L'l 80v 661°¢C 6CY Ly— 8€¢ 16l jaded @ asojnja)
(8101l lvL'S Leee 96°'L SLL8 orl's 88L°1 L76'9 L9Y7°] 109 1334 7€0’L elIsnpuIoIby
W+X W=X W X W+X W—=X W X W+X W—=X W X oxado?

eLISNpuI ep [e1o]

sesaldwa siewoa(

sonpo.d wepuassylp 3 wenour anb sesaidw3

[s30yjiw §SN W)
000Z — SYAVdNJO0 SY0SS3d SIVIA NO 0€ INOD SIVIYLSNANI SYSFUdINIT SVYA TVIHOLIS [ TVIDHINOD VINYIvE

S V13avl

11/05/05, 18:39

269

Cap07.pmd



‘ Cap07.pmd

270 | DAVID KUPFER — FREDERICO ROCHA

Virando o foco da andlise para os tipos de empresa, verifica-se que as empresas
que inovam e diferenciam produtos exibem uma inser¢ao externa bastante diferen-
ciada das demais. Responsdveis por cerca de 1/3 das exportagdes e quase a metade
das importagdes totais (60%, se descontado o setor combustiveis), os saldos comer-
ciais setoriais para essas empresas so proporcionalmente menores que os verificados
para as demais empresas nos respectivos setores. Isso sugere que a integracao inter-
nacional das empresas que inovam e diferenciam produtos ¢ maior que a das demais
empresas.

Esse resultado reflete um importante efeito do perfil setorial de atuagio das
empresas que inovam e diferenciam produtos. De fato, a Tabela 6 permite verificar
que metade das exportagdes das empresas que inovam e diferenciam produtos é
realizada pelo setor material de transporte. Os demais setores que exibem peso
relevante na estrutura de exportagoes desse tipo de empresa sdo, pela ordem, eletronica
e quimica. Perfil diferente é revelado pelas empresas especializadas em produtos
padronizados. Nesse grupo, os setores que mais contribuem para o resultado das
exportagdes sdo agroindustria, metalurgia e extrativa mineral.

J4 para as importagdes, empresas que inovam e diferenciam produtos de
apenas trés setores — material de transporte, eletronica e quimica — s3o responsdveis
pela quase totalidade das compras realizadas no exterior. Dentre as empresas
especializadas em produtos padronizados, as importagdes s3o mais bem distribuidas,
embora combustiveis, quimica e eletronica se destaquem dos demais setores. Final-
mente, as empresas de menor produtividade e que nao diferenciam produtos tém
parte importante das importacoes realizadas nos setores quimica, agroindustria,
grifica e audiovisual e, ainda, combustiveis.

A Tabela 7 exibe os coeficientes de exportagdo e de importagio desagregados
de acordo com faixas de tamanho e nacionalidade das empresas. Os dados confirmam
que, para o conjunto da inddstria, s20 maiores as propensoes a exportar e importar
das empresas estrangeiras, independentemente das faixas de tamanho. Os mesmos
dados também mostram que 4 medida que cresce o tamanho da empresa, aumenta
a convergéncia entre os coeficientes de comércio das firmas estrangeiras e nacionais,
tanto para as exportagbes quanto para as importagoes.

Essa regra, porém, é quebrada quando se observa exclusivamente o grupo de
empresas que inovam e diferenciam produtos. Nesse caso, a propensio a exportar
das empresas nacionais é bastante superior a das estrangeiras, fato explicado intei-
ramente pela grande diferenca de desempenho das empresas com mais de 500
empregados. Nas importagdes, e ainda entre as empresas que inovam e diferenciam
produtos, ¢ grande a diferenga entre as propensdes a importar de firmas estrangeiras
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e nacionais de todas as faixas de tamanho, a excegdo daquelas com mais de 500
empregados, faixa na qual os coeficientes sdo praticamente iguais.

Como comentado anteriormente, o sistema técnico de produgao predominante
no setor de atuagio da empresa parece constituir um elemento estrutural relevante
para o desempenho exportador dessas mesmas empresas. A Tabela 8 mostra a
distribui¢ao do valor das exportacoes de acordo com o processo produtivo do
setor em que as empresas atuam. Conforme pode ser identificado, ¢ marcante a
concentragdo das exportagdes de empresas que inovam e diferenciam produtos
em setores de montagem (76% do total). Analogamente, as exportagdes das empresas
especializadas em produtos padronizados ocorrem, em sua grande maioria, em
atividades de processamento (83,4% do total). Esse resultado confirma que o
sistema técnico de produgao é uma varidvel estrutural relevante para a explicagao
do desempenho exportador das empresas.

TABELA8

COMPOSICAO DO VALOR DAS EXPORTACOES SEGUNDO O SISTEMA TECNICO DE PRODUCAO E
A TIPOLOGIA DE EMPRESAS

) L . Empresas que inovam e Empresas especializadas Total da industria
Sistema técnico de producdo ) i )
diferenciam produtos  em produtos padronizados

Montagem 76,0 16,6 36,3
Processamento 24,0 83,4 63,7
Total 100,0 100,0 100,0

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenagdo de Industria, Pintec 2000. Elaboracdo: IPEA/DISET a partir da transformacao dos
dados obtidos na fonte e com a incorporacdo de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.

4.2 Desempenho Inovativo

Para caracterizar o desempenho tecnoldgico das empresas elaborou-se o conjunto
de tabelas apresentado nesta subsecao.

A Tabela 9 apresenta um retrato do esforgo tecnoldgico das empresas, captado
pelo valor dos gastos realizados em P&D interna, processados de acordo com os tipos
de empresa e a nacionalidade. Constata-se que a maior parte dos gastos ¢ realizada
por empresas que inovam e diferenciam produtos estrangeiras (32,7% do total) e
empresas especializadas em produtos padronizados nacionais (32,9% do total).

Quando se observa o valor médio por empresa despendido em P&D, verifica-se
que tanto para as empresas que inovam e diferenciam produtos quanto para as
empresas especializadas em produtos padronizados o dispéndio médio das empresas
estrangeiras é cerca de 4,5 vezes maior do que o das empresas nacionais. Comparando-
se os tipos de empresas, constata-se que o dispéndio médio das empresas que
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TABELA 9
GASTOS EM P&D POR NACIONALIDADE DAS EMPRESAS INDUSTRIAIS COM 30 OU MAIS
PESSOAS OCUPADAS — 2000

Nacionalidade Freqiiéncia Gasto em P&D

Tipo de empresa Namero (%) Total  Média Distribuicio
(R$ mil) (R$ mil) (%)

Estrangeira 396 0,6 1.230.957 3.007 32,9
Empresas que inovam e )
) ) Nacional 808 1.1 628.574 847 16,8
diferenciam produtos
Total 1.204 1,7 1.859.531 1.544 49,7
Estrangeira 1.097 1,5 475.172 361 12,7
Empresas especializadas em .
) Nacional 14.214 19,7 1.223.474 88 32,7
produtos padronizados
Total 15.311 21,3 1.698.646 m 45,4
o _ Estrangeira 118 0,2 7.483 40 0,2
Empresas que néo diferenciam
produtos e tém produtividade Nacional 55.372 76,9 175.851 3 4,7
menor
Total 55.490 77,1 183.334 3 4,9
Total 72.005 100,0 3.741.512 52 100

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenacdo de Industria, Pintec 2000. Elaboracdo: IPEA/DISET a partir da transformagéo dos
dados obtidos na fonte e com a incorporagao de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.

inovam e diferenciam produtos ¢ aproximadamente 10 vezes maior que o das
empresas especializadas em produtos padronizados, sejam elas estrangeiras ou
nacionais. As empresas de menor produtividade e que nao diferenciam produtos,
como esperado, gastam muito pouco em P&D, nao ultrapassando 5% do total.

Uma melhor compreensio desse resultado ¢ proporcionada pela andlise do
comportamento tecnoldgico das empresas de acordo com as faixas de tamanho,
mostradas na Tabela 10. Dentre as empresas que inovam e diferenciam produtos
constata-se que a maior parte dos gastos em P&D ¢ realizada pelas empresas com
mais de 500 empregados, estrangeiras ou nacionais (92,3% e 82,0%, respectiva-
mente). J4 para as empresas especializadas em produtos padronizados, o perfil de
gastos ¢ mais distribuido, em especial no grupo de empresas estrangeiras. De fato,
as empresas estrangeiras de médio porte (100 a 499 empregados) respondem por
32,8% dos gastos totais em P&D (18,7% para as nacionais).

A maior participagio das empresas estrangeiras no volume global de gastos
em P&D realizados pelas empresas industriais brasileira ndo significa, porém, que
essas empresas sejam individualmente mais ativas no que diz respeito 2 intensidade
do esforgo tecnoldgico realizado no pais.
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TABELA 10
DISTRIBUICAO DOS GASTOS EM P&D POR FAIXAS DE TAMANHO, NACIONALIDADE DAS
EMPRESAS INDUSTRIAIS COM 30 OU MAIS PESSOAS OCUPADAS — 2000

[em %]

Empresas que Empresas Empresas que nao Total
Faixasde  inovam e diferenciam especializadas em produtos diferenciam produtos e tém geral
tamanho produtos padronizados produtividade menor

E N Total E N Total E N Total

<30 0,9 0,3 0,7 0,0 33 2,3 0,0 28,5 27,1 2,7
30-49 0,1 2,3 0,8 0,5 0,9 0,8 24,2 10,4 11,1 1,3
50-99 1,0 2,8 1,6 2,8 5,2 4,5 0,0 16,9 16,1 3,6

100-249 3,0 6.5 4,2 10,8 8,2 89 45,1 22,7 23,8 7.3
250-499 2,8 6,1 3.9 22,0 10,5 13,7 2,5 6,0 58 84
> 500 923 820 838 64,0 719 69,7 28,2 15,6 16,2 76,6

Total 100,0 100,0  100,0 100,0  100,0  100,0 100,0 100,0 100,0  100,0

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenacdo de Industria, Pintec 2000. Elaboracdo: IPEA/DISET a partir da transformacéo dos
dados obtidos na fonte e com a incorporacéo de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.

Como mostra a Tabela 11, que registra os valores encontrados para a intensidade
de esforco tecnoldgico (medido pelo percentual dos gastos em P&D, como propor¢ao
da receita de vendas), subsiste uma certa variedade de situagoes. Para o conjunto
da inddstria, o esfor¢o tecnoldgico realizado por empresas nacionais ¢ de apenas
0,5% da receita de vendas, enquanto para as empresas estrangeiras o valor sobe
para 0,76%. Contudo, no segmento de empresas que inovam e diferenciam produtos
¢ grande a disparidade dos indicadores de intensidade tecnoldgica entre empresas
nacionais e estrangeiras em todas as faixas de tamanho. Empresas nacionais com
mais de 500 empregados desse segmento gastam pouco mais de 2% da receita,
enquanto as estrangeiras de igual faixa de tamanho nao chegam a comprometer
1% das receitas com atividades de P&D interna. A Tabela 11 mostra, ainda, que
a diferenga de intensidade tecnoldgica entre empresas que inovam e diferenciam
produtos nacionais e estrangeiras é ainda maior para as faixas de tamanho corres-
pondentes as médias empresas (100 a 499 empregados) e menor, mas nao desprezivel,
para as pequenas empresas (30 a 99 empregados).

No segmento de empresas especializadas em produtos padronizados o quadro
¢ distinto: a intensidade tecnoldgica das empresas estrangeiras é maior que a das
nacionais para as faixas de tamanho de 30 a 249 empregados ¢ menor para as
empresas com mais de 250 empregados. Finalmente, no segmento de empresas
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que nio diferenciam produtos e tém produtividade menor o quadro é mais difuso.
Chama a atengdo, porém, o valor de 2,55% da receita de vendas despendido pelas
empresas multinacionais desse segmento — o maior indice de esfor¢o tecnoldgico
dentre todas as categorias de tipo de empresa, nacionalidade e faixas de tamanho
analisadas —, enquanto para as empresas nacionais o indice ¢ de 0,22%, um dos
menores entre todos os valores.

5 DETERMINANTES SETORIAIS DO DESEMPENHO DAS EMPRESAS
INDUSTRIAIS BRASILEIRAS
Esta se¢do examina os determinantes estruturais do desempenho das empresas.
Na segdo anterior, foram identificadas trés importantes caracteristicas relacionadas a
tipologia de empresas:

a) existe maior incidéncia de empresas do tipo que inova e diferencia produtos
e do tipo especializadas em produtos padronizados em faixas de tamanho superiores;

b) a nacionalidade da empresa é um importante elemento discriminador do
desempenho das firmas; e

¢) a distribui¢ao setorial das empresas que inovam e diferenciam produtos,
especializadas em produtos padronizados e de menor produtividade e que nao
diferenciam produtos nio ¢ uniforme.

Duas questdes parecem estar em aberto no exame realizado anteriormente.
Em primeiro lugar, exatamente quais sao as caracteristicas setoriais que determinam
a incidéncia dos tipos de empresa em alguns setores. Nesse caso, parte-se da hipdtese
que existem algumas caracteristicas exégenas que sao definidoras do desempenho.
A segunda questao estd na possivel interagao entre caracteristicas setoriais e desem-
penho da firma. Nessa situagdo, tamanho e nacionalidade podem estar respon-
dendo a caracteristicas intrinsecas ao setor. Assim, ¢ importante avaliar o efeito
conjunto desses elementos sobre o desempenho das firmas.

5.1 Descricao das Variaveis

As seguintes varidveis serao utilizadas na andlise:
a) Tamanho (PO) — pessoal ocupado em 2000;

b) Capacitagio tecnoldgica (CAPTEC) — ndmero de empregados de nivel
superior/ndmero total de empregados (Rais de 2000);

¢) Intensidade de P&D (INTPD) — P&D/RLYV;
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d) Propensdo a importar insumos (MINS) — participagio dos insumos
importados diretamente pelas firmas nas compras totais de insumos realizados pelas
firmas industriais;

e) Nacionalidade da empresa (MULTT) — varidvel bindria que assume valor 1
para empresas multinacionais e valor 0 para empresas nacionais;

/) Concentragio (HHI) — indice de Herfindahl-Hirschman por setor CNAE
a 3 digitos;

2) Desigualdade do tamanho das firmas no setor (GINI) — indice de Gini
por setor CNAE a 3 digitos;

h) O inverso do niimero de firmas (1/7) de cada setor CNAE a 3 digitos;

i) Dispersao (CV/n) — coeficiente de varidncia dividido pelo nimero de

firmas do setor CNAE a 3 digitos;

j) Sistema técnico de produgio (SISTEC) — varidvel bindria que assume
valor 0 para os setores CNAE a 3 digitos em que predominam atividades de mon-
tagem e valor 1 para os setores CNAE a 3 digitos em que predominam atividades
de processamento;

k) Propensio a diferenciagdo de produto (DIFPROD) — niimero de empresas
no setor CNAE a 3 digitos que realizaram inovagio de produto (responderam sim na
questdo 7 ou 8 da Pintec) dividido pelo niimero de empresas no setor que realizaram
inovagio (responderam sim em uma das questdes 7 ou 8 ou 10 ou 11 da Pintec);

/) Intensidade tecnolégica setorial (PDSET) — somatério dos gastos das
empresas do setor CNAE a 3 digitos dividido pelo somatério da RLV do mesmo

setor; e

m) Exposi¢ao a concorréncia externa (EXPO) — varidvel continua determinada
para cada setor CNAE a 3 digitos pela razao entre soma das exportagdes com as
importagbes e a RLV.

Ademais das varidveis independentes listadas anteriormente, trés varidveis
dependentes serdo utilizadas:

1. EMPA — valor 1 para empresas que inovam e diferenciam produtos e 0
para as demais;

2. EMPAB (empresas que exportaram no periodo 1998-2000) — valor 1
para as empresas exportadoras (empresas que inovam e diferenciam produtos ou
empresas especializadas em produtos padronizados) e 0 para as demais; e
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3. Coeficiente de exportagio (EXP_RLV) — representada pela razio entre o

valor exportado e a RLV para o ano 2000. Esta varidvel quando utilizada é censura-

da a esquerda em 0.

A Tabela 12 apresenta as estatisticas descritivas bdsicas das varidveis utilizadas

na andlise, correspondendo a 24.417 empresas (integrantes do estrato certo da

PIA, isto ¢, empresas com 30 ou mais empregados). As correlagoes de Pearson e

Spearman entre essas mesmas varidveis podem ser observadas nas Tabela 13 ¢

14, respectivamente.

TABELA’12
ESTATISTICA DESCRITIVA

Média Desvio-padrao Minimo Maximo
PO (mil) 0,165 0,912 0 24,58
CAPTEC (%) 3,851 13,472 0 100
INTPD (%) 0,386 2,605 0 34,408
MINS 0,054 0,273 0 1
MULTI 0,059 0 1
HHI 0,037 0,100 0,0043 0,77309
DIFPROD (%) 56,580 30,560 6,416 100
PDSET 0,475 0,732 0 4,39965
GINI 0,866 0,086 0,325 0,949
SISTEC 0,55 0 1
ESCALA 0,197 0 1
NFIRMAS 288,14 420,503 2,359 2.400
EXPO 0,186 0,23 0,00222 1,408
1/n ,0042 0,013944 0,00041 0,2319
CVin 1,96 4,1666 0,33828 35,67
EXP_RLV 0,04896 0,2696 0 1,964
EMPA 0,043 0,34123 0 1
EMPAB 0,4289 0,4949 0 1

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenagdo de Industria, Pintec 2000. Elaborado: IPEA/DISET a partir da transformacao dos
dados obtidos na fonte e com a incorporacdo de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.
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TABELA13
CORRELACAO DE PEARSON

PO CAPTEC INTPD  MINS HHI  DIFPROD PDSET ~ EXPO 1/n CVin

CAPTEC 0,114

INTPD 0,026 0,068
MINS 0,139 0,357 0,070
HHI 0,106 0,167 0,082 0,134

DIFPROD 0,050 0,227 0,182 0,236 0,301

PDSET 0,032 0,141 0211 0175 0414 0489

EXPO 0076 0,121 0070 0,18 0,201 0,201 0,293

1/n 0,139 0,707 0087 0173 0593 0,247 0,220 0,337

CVin 0,104 0,181 0,101 0,154 0917 0,319 0401 0377 0,798

EXP_RLV 0,122 0,040 0,020 0087 0023 -0034 -0,012 0245 0062 0,03

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenacéo de Indstria, Pintec 2000. Elaboragdo: IPEA/DISET a partir da transformacao dos
dados obtidos na fonte e com a incorporagdo de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.

TABELA 14
CORRELACAO DE SPEARMAN

MULTI SISTEC
PO 0,220 0,024
CAPTEC 0,385 0,026
INTPD 0,145 -0,074
MINS 0,412 -0,070
MULTI 1,000 -0,030
HHI 0,143 0,119
DIFPROD 0,223 -0,009
PDSET 0,174 -0,138
GINI -0,142 -0,070
SISTEC -0,030 1,000
ESCALA 0,105 0,190
NFIRMAS -0,139 -0,260
EXPO -0,178 0,024

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenagdo de Industria, Pintec 2000. Elaboragdo: IPEA/DISET a partir da transformacao dos
dados obtidos na fonte e com a incorporagdo de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.
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5.2 Resultados

A andlise que se segue estd dividida em duas etapas. Na primeira, procura-se exami-
nar a relagdo entre varidveis estruturais — e no Ambito da firma — e o desempenho
exportador. Dois tipos de teste sao realizados. O primeiro se refere a probabilidade
de a firma ser ou nio ser exportadora. Neste caso, utiliza-se um modelo probit, cuja
varidvel dependente EMPAB assume valor 1, caso a firma tenha sido exportadora
em pelo menos um ano entre 1998 e 2000, e 0, caso contrdrio, ou seja, as empresas
que inovam e diferenciam produtos adicionadas as empresas especializadas em pro-
dutos padronizados, contra as empresas de menor produtividade e que nio diferen-
ciam produtos. O segundo tipo de modelo procura explicar o coeficiente exporta-
dor das empresas. Neste caso, utiliza-se um modelo 26z, cuja varidvel dependente ¢
o coeficiente de exportagaio EXP_RLYV, ou seja, a razao exportagio e receita liquida
de vendas das empresas em 2000, censurado a esquerda, em 0.

Na segunda etapa, sio examinadas as caracteristicas que influenciam para a
empresa ser do tipo que inova e diferencia produtos ou do tipo especializada em
produtos padronizados. Nessas equagdes a varidvel dependente EMPA assume
valor 1 quando a empresa for do tipo que inova e diferencia produtos e 0, nos
demais casos.

5.2.1 Probabilidade e propensao a exportar

A'Tabela 15 apresenta duas estimagoes para o modelo probit, equagdes (1) e (2) e duas
estimagoes para o modelo z0bit, equagdes (3) e (4). A diferenca entre as equagdes
(1) e (2) estd na utilizacao das varidveis representativas da estrutura do setor. A
primeira equagdo inclui o indice de Herfindahl-Hirschman. A segunda equacio
separa os efeitos dessa medida de concentago em seus dois componentes: dispersao de
tamanhos e inverso do ndmero de empresas. O mesmo ocorre nas equagoes (3) e (4).

A varidvel de capacitagao tecnoldgica (CAPTEC) apresenta sinal positivo e
significativo nas duas equagdes, do modelo probiz, ao contrdrio do encontrado
por Pinheiro e Moreira (2000), em que assume sinal negativo, e em consonancia com
De Negri e Freitas (2004). Reforga-se, portanto, o argumento levantado anterior-
mente de que a inclusdo de varidveis que também expressam qualificagio somada
a utilizagdo dos dados no nivel setorial enviesaram os resultados obtidos por Pinheiro
e Moreira (2000). Nos modelos 70bit, em que se avalia o coeficiente de exportagio,
a varidvel de capacitagio também assume sinal positivo e significativo a 5%, na
equagdo (2) e 10%, na equagio (3). O efeito marginal mostra que a cada 10% de
incremento da participagao da mao-de-obra de nivel superior nas firmas, eleva-se
em 0,1% o coeficiente de exportagio da empresa.
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A varidvel de intensidade de P&D, em nivel de firma (INTPD), nos modelos
probit, assume sinal positivo e significativo, confirmando trabalhos anteriores,
que relacionam positivamente as duas varidveis para diversos paises [Ito e Pucik
(1993) e Wakelin (1998)] e para o Brasil [De Negri e Freitas (2004)]. A varidvel se

mantém positiva e significativa, nos dois modelos z0bir apresentados nas equagdes

(3) e (4).
O sinal da P&D setorial (PDSET) nas equagdes probit ¢ positivo e significativo.

Duas questoes podem ser levantadas:

a) o sinal positivo da varidvel pode estar mostrando que os efeitos das
externalidades positivas da produgio do conhecimento superam os da rivalidade; e

b) pode-se estar trabalhando sobre o tipo de especializagdao produtiva da
inddstria brasileira.

No caso do item (b), a observagdo das estatisticas em nivel setorial pode
colaborar no entendimento dos resultados. Os setores mais intensivos em P&D
sdo fabricagio, montagem e reparagio de aeronaves e inddstria automobilistica
como um todo, ambos grandes exportadores, mas também alcangando elevados
indices de P&D, em nivel mundial. Contudo, estdao presentes entre os setores de
maior gasto percentual em P&D alguns segmentos que nio sio internacional-
mente conhecidos pelo elevado gasto em P&D, como ¢é o caso de metalurgia
bésica. Logo, o resultado sugere que, apesar de o pais ter seu comércio internacional
centrado em atividades que exigem reduzido gasto em P&D [Pinheiro e Moreira
(2000)], em decorréncia de suas atividades externas, as empresas desses segmentos
devem realizar mais P&D do que a média nacional, talvez sugerindo uma especiali-
zagdo tecnoldgica nesses segmentos. Esse resultado pode estar indicando a impor-
tAncia do ambiente seletivo, ou seja, da demanda como indutor do gasto em esforco
tecnoldgico, componente dos regimes tecnolégicos que normalmente tem pouca
atengdo da literatura especializada.

A interagdo entre os efeitos externalidade e rivalidade do gasto em P&D pode
ser melhor compreendida a partir do exame dos modelos 7bir nas equagoes (3) e
(4). Neles, a varidvel da P&D setorial apesar de manter o sinal positivo perde
significAncia estatistica. Assim, ndo se pode rejeitar a hipStese de que a P&D setorial
¢ neutra quanto ao coeficiente de exportagao. A conjugagdo desse resultado com
aquele apresentado pelos modelos probit, das equagdes (1) e (2), pode sugerir que o
efeito rivalidade se faz mais presente quando se estd disputando quota do comércio
internacional e menos quando se estd discutindo acesso a0 mercado externo.

A compra de insumos importados (MINS) tem sinal positivo e significativo,
sugerindo efeito positivo do aumento da abertura comercial sobre o desempenho
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exportador das empresas, confirmando assim resultados anteriores obtidos por
Pinheiro e Moreira (2000), Schor (2004) e Ferreira e Rossi (2003).

O sinal da varidvel de nacionalidade MULTT ¢ positivo e significativo nas
equagdes (1), (2), (3) e (4). Esse resultado sugere que apesar de se controlar para
tamanho e para diversas varidveis de conduta da firma — intensidade em P&D,
capacitagdo técnica e importagao de insumos — e outras de estrutura, a empresa
multinacional ainda permanece com atributos que a tornam mais propensa a expor-
tar. Deve-se particularmente focar atengdo na possibilidade de influéncia de for-
magio de redes intrafirma que implicam a especializagio de filiais em diferentes com-
ponentes da cadeia produtiva [conforme De Negri (2003)].

A varidvel de pessoal ocupado (PO), representativa de tamanho, assume valor
positivo e significativo nas equagdes (1) e (2). A forma quadrdtica aparece com
sinal negativo, indicando concavidade da relago entre tamanho e probabilidade a
exportagio, que assume valor méximo por volta de 25 mil empregados. Esse forma-
to da relagdo entre tamanho e exportagio ¢ largamente confirmado pela experiéncia
internacional [Wakelin (1998) para o Reino Unido; Kumar e Siddarthan (1994)
para a India; e Ito e Pucik (1993), para o Japao] e nacional [Pinheiro e Moreira
(2000), Coutinho ez alii (2002) e De Negri (2003)]. As duas varidveis referentes a
tamanho mantém sinal e significincia estatistica nos modelos nas equagoes (3) e
(4). Nesse caso, o coeficiente de exportagdo seria crescente até a faixa de 20 mil
empregados. Na prdtica, o resultado mostra que o coeficiente de exportagio ¢é
crescente em toda a faixa de tamanho, dado que sio rarissimos os casos de empre-
sas com tamanho superior a 20 mil empregados. Isso pode sugerir que politicas de
incremento do porte das empresas podem implicar substancial desenvolvimento
do desempenho exportador da economia.

A varidvel de concentragaio HHI, representada pelo indice de Herfindahl-
Hirschman na equagio (1), assume valor negativo e significativo, como no trabalho
de Glejser, Jacquemin e Petit (1980).> Aparentemente, esse resultado contrasta
com proposi¢oes na dire¢ao de aumento da concentragio de alguns setores com
vista ao incremento da exportacao [Coutinho ez alii (2002)]. Porém o resultado
pode ser qualificado a partir da equagdo (2) que separa os efeitos do ndmero de
concorrentes (1/7) e da desigualdade entre eles (CV/7) sobre o indice de Herfindahl-
Hirschman. Conforme pode ser observado, o sinal da varidvel indicativa do inverso
do nlimero de concorrentes (1/7) ¢ positivo e significativo, sugerindo que o nu-
mero de concorrentes contribui negativamente para a probabilidade a exportar. A

3. £ interessante adicionar que esse resultado se mantém mesmo quando as variaveis do nivel da firma sao retiradas do modelo,
sugerindo que o controle por tamanho ndo esta influenciando no sinal.
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varidvel de desigualdade é que mantém o sinal apresentado pelo indice de
Herfindahl-Hirschman. O resultado mostra, portanto, que o efeito negativo da
concentragio sobre a exportago ocorre quando esta ¢ decorrente da presenca de
desigualdade de tamanhos dos concorrentes e nao do pequeno nimero de empre-
sas atuantes no setor.

Nas equagdes (3) e (4), o indice de Herfindahl-Hirschman mantém sinal
negativo e significativo a 10%,* sugerindo que também no que se refere ao coefi-
ciente de exportagdes, estruturas mais desconcentradas implicam melhor desem-
penho. Esse resultado sugere duas suposicoes alternativas que formam uma impor-
tante agenda para investigagao posterior. O efeito da concentragio sobre o coefici-
ente de exportagdes pode ter vdrios mecanismos de transmissao. A maior concor-
réncia interna pode reduzir a quota de mercado das empresas no mercado domés-
tico, incentivando a ida para o exterior. Essa hipdtese é particularmente interes-
sante na interpretagio da equagdo (4), que sugere que maior igualdade entre os
concorrentes, e no o grande nimero, induz a concorréncia. De maneira alterna-
tiva, a maior concorréncia interna pode induzir maior eficiéncia, o que facilita o
acesso ao mercado. Nesses dois casos, o efeito da concorréncia estaria implicando,
nesse modelo de corte transversal, um incremento na participagao do comércio
internacional. Seria interessante, como agenda posterior, procurar investigar se o
resultado se mantém em modelos de corte longitudinal.

A varidvel dummy SISTEC para inddstrias de processamento contra industrias
de montagem assume valor negativo e significativo em todas as quatro equagoes.
Esse resultado nao deixa de ser surpreendente, em razio da elevada participagio de
exportagio de empresas pertencentes a industrias de processamento na pauta de
exportagdes nacionais (cerca de 2/3). Deve-se, contudo, identificar que o coeficien-
te de exportagdo agregado de empresas pertencentes aos setores de processamento é
bastante semelhante ao coeficiente de exportagio de empresas pertencentes aos
setores de montagem, sugerindo que a alta representatividade das industrias de
processamento na pauta de exportagdes é acompanhada de alta representatividade
também na produgio total da industria.

Ao contrédrio do sugerido por Glejser, Jacquemin e Petit (1980), no caso
brasileiro, os resultados apresentados sugerem que as empresas que produzem em
setores de maior diferenciagao de produto tém maior probabilidade de exportar.
Além disso, a influéncia da diferenciagdo de produto sobre o coeficiente de exportagao
também ¢ positiva. Uma possivel interpretagao para esse resultado ¢ derivada da

4. Nesse caso, a retirada da varidvel de tamanho aumentaria o nivel de significancia para 1%.
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idéia de que o0 mercado internacional oferece maiores oportunidades para as empresas
que exploram estratégias de diferenciagio de produtos. Essa constatagao ¢ particular-
mente relevante pelas suas implicagdes sobre o potencial de expansdo das exportacoes
brasileiras.

5.2.2 Preco prémio e diferenciacdo de produto

A Tabela 16 apresenta duas regressoes probit com varidvel dependente que assume
valor 1 quando a empresa ¢ do tipo que inova e diferencia produtos, e valor 0 quando
a empresa ¢ do tipo especializada em produtos padronizados. A distingao entre os dois
tipos de empresa acompanha, no geral, os resultados apresentados na Tabela 15, que se
referem ao modelo probit entre exportadoras e nao-exportadoras. Existe maior proba-
bilidade de a empresa ser do tipo que inova e diferencia produtos, quanto maior a
intensidade tecnolégica da empresa e quanto maior sua capacitagao técnica. Deve-se
destacar que, enquanto no exame das equagoes da Tabela 15 a varidvel INTPD tinha
o menor grau de significAncia entre todas as varidveis em nivel de firma, na determina-
¢do da probabilidade de a empresa ser do tipo que inova e diferencia produtos, a
intensidade em P&D ¢ a de maior grau de significAncia.

Mais uma vez a nacionalidade da empresa explica a sua forma de atuagio.
Empresas multinacionais tém maior probabilidade de serem do tipo que inovam
e diferenciam produtos.

Conforme jd era esperado, a probabilidade de a empresa ser do tipo que
inova e diferencia produtos estd positivamente correlacionada com o nivel de
diferenciagao de produto do setor. O fato de se exigir que a empresa para ser
uma firma que inova e diferencia produtos tenha realizado alguma inovagao de
produto deve ter influenciado decisivamente nessa relagao. Ademais, a presenca
de prego prémio parece ser mais provdvel em empresas lideres que atuam em
setores de produto diferenciados do que em empresas lideres em setores de pro-
duto homogéneo.

Da mesma maneira, o sinal da varidvel dummy indicativa do sistema técnico
de produgao (SISTEC) assume valor negativo. Os segmentos exportadores de
industrias de processamento, em sua maioria, tém seus produtos cotados em bol-
sas de commodities. Nesse caso, parece razodvel que a aplicago de prego prémio
seja mais provdvel em segmentos que nao tém seus pregos cotados em bolsas.

A intensidade de P&D setorial incrementa também a probabilidade de a
empresa ser do tipo que inova e diferencia produtos. A explicacio, nesse caso,
deve assumir caracteristicas diferentes daquela exposta na Subsegio 5.2.1, pois ainda
que existam efeitos de spillover da P&D, nao parece razodvel supor que as externalidades
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TABELA 16

MODELO PROBIT — EMPRESAS QUE INOVAM E DIFERENCIAM PRODUTOS X EMPRESAS
ESPECIALIZADAS EM PRODUTOS PADRONIZADOS

[variavel dependente EMPA]

(1) ()

Coeficiente Chi-quadrado de Wald Coeficiente Chi-quadrado de Wald
CONST -2,3125 893,38 -2,2921 857,3
PO 0,3576 129,00 0,3513 123,84
PO2 -0,0156 43,13 -0,0154 43,33
CAPTEC 0,0109 32,55 0,0106 31,03
INTPD 0,1334 238,53 0,1337 239,17
MINS 0,4140 22,38 0,4138 22,39
MULTI 0,4805 84,05 0,4821 84,73
SISTEC —-15,12 14,82 —0,1532 15,21
DIFPROD 0,0095 60,73 0,0094 58,44
PDSET 0,2317 28,37 0,2102 22,12
EXPO -0,4322 7,38 -0,5334 10,98
1/n 1,726 04
CVin -0,0063 0,33
HHI —0,6496 4,75
Log -2.724 -2.762
Sim 1.017,24 1.017,24
Néo 9.434,68 9.434,68

Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas, Coordenacdo de Industria, Pintec 2000. Elaboracdo: IPEA/DISET a partir da transformacao dos
dados obtidos na fonte e com a incorporagéo de dados da PIA/IBGE, Secex/MDIC, CEB e CBE/Bacen, ComprasNet/MPOG e Rais/MTE.

da geragdo do conhecimento de empresas rivais aumentem a probabilidade de a
empresa atuar com prego diferenciado, ou seja, acima daquele obtido pelas empre-
sas do setor que realizam o esforgo de P&D. A rivalidade existente e a capacidade de
as empresas inovadores apropriarem-se dos frutos de seu préprio P&D acima das
demais devem prevalecer. O sinal verificado deve estar associado ao regime tecnoldgico
predominante no setor. Existe correlagio positiva entre segmentos intensivos em
P&D e diregio do progresso técnico para inovagdes de produto [Archibugi, Cesaratto
e Sirilli (1991) e Pavitt (1984)]. Este efeito pode ser confirmado na Tabela 16, que
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mostra a alta correlagao existente entre PDSET e DIFPROD. Assim, segmentos
pertencentes a regimes tecnoldgicos que buscam diferencia¢io de produto nos
quais, portanto, a concorréncia via pregos é menor do que via inovagdes tém
maior nivel de oportunidade tecnoldgica [ver Dosi (1988)] e sdo, portanto, mais
intensivos em P&D.

A varidvel de tamanho aparece mais uma vez positivamente correlacionada
com a probabilidade de a empresa ser do tipo que inova e diferencia produtos. Tama-
nho afeta positivamente nao s6 o acesso ao comércio exterior e o coeficiente de
exportagdes, como também a adogao de estratégias de diferenciacio de produtos.
Como anteriormente, a forma quadrdtica da varidvel assume valor negativo e signi-
ficativo, garantindo um formato de U invertido a fungdo, que atinge seu ponto
mdximo em torno de 25 mil empregados.

E interessante observar o comportamento da varidvel de concentragio. Na
equagio (1), a varidvel de concentragio apresenta sinal negativo e significativo a 5%.
Contudo, ao decompor o indice de Herfindahl-Hirschman nos dois efeitos (inver-
so do ndmero de empresas e distribui¢ao de tamanho), na equagio (2), nio atinge
significAncia em nenhum dos casos. O efeito conjunto desses dois elementos parece
fornecer o sinal final obtido na equagio (1).

As equagdes da Tabela 16 tém uma diferenca adicional em relagio as anteriores.
Elas incluem uma varidvel de exposicao externa (EXPO), representada pelo valor
do fluxo de comércio exterior do setor em proporgao as receitas das vendas tam-
bém do setor.’ E interessante verificar que essa varidvel assume sinal negativo e
significativo nas duas equagdes apresentadas, o que sugere que o grau de abertura
comercial do setor afeta negativamente a probabilidade de a empresa ser do tipo
que inova e diferencia produtos. Embora, em primeira andlise, o resultado possa
parecer contra-intuitivo, ele é consistente com os padroes de especializagao setorial
do comércio exterior brasileiro, identificados na Secio 4.1. Conforme 14 assinala-
do, as empresas que inovam e diferenciam produtos tendem a manter correntes de
comércio mais elevadas, devido nao somente as exportagdes como também ao maior
volume de importa¢oes que realizam. Essa dltima constatagio ¢ confirmada pelo
comportamento da varidvel MINS (coeficiente de importagao de insumos), que
correlaciona positivamente com a probabilidade de uma empresa ser desse tipo.
No entanto, em termos comparativos, as empresas que inovam e diferenciam
produtos sao em menor nimero e estdo concentradas em poucos setores, enquan-
to as empresas especializadas em produtos padronizados predominam nos setores

5. Ainclusdo dessa variavel nas equaces da Tabela 15 apresentaria um forte viés, em razéo de as empresas da variavel dependente
serem todas exportadoras.
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de maior inser¢ao exportadora. Por essa razao, a maior probabilidade de essas tltimas
serem encontradas nos setores com maior grau de abertura comercial reflete, fun-
damentalmente, a insercao internacional da inddstria brasileira, fortemente base-
ada em commodities.

6 CONCLUSAO

Este capitulo buscou analisar os determinantes estruturais do desempenho das
empresas industriais brasileiras no inicio desta nova década. O cruzamento das
informagdes pesquisadas pelo IBGE por meio da PIA de 2000 e da Pintec 2000,
com os registros de comércio exterior da Secex e as informagoes sobre qualificacao
do trabalho disponiveis na Rela¢ao Anual de Informacoes Sociais (Rais), permitiu
investigar em profundidade um vasto conjunto de hipdteses estabelecidas pela
literatura sobre o tema.

Em termos do perfil setorial da tipologia de empresas, o trabalho mostra que
¢ nitida a concentragio setorial das empresas inovadoras e que diferenciam produtos
para todos os indicadores estruturais considerados (freqiiéncia, pessoal ocupado
ou receita de vendas). Quase a metade das empresas desse segmento pertence a
apenas dois setores: mecanica e quimica. O setor material de transporte, isolada-
mente, emprega cerca de 24% do pessoal ocupado e, junto com quimica, chega a
50% das receitas nesse segmento de empresas. Em praticamente todos os setores,
essas firmas em média empregam mais, obtém maiores receitas e tém maior produ-
tividade que as empresas especializadas em produtos padronizados ou as de menor
produtividade e que nao diferenciam produtos. Também hd evidéncias de que as
empresas que inovam e diferenciam produtos s3o mais presentes em setores indus-
triais em que predominam atividades de montagem, enquanto as especializadas
em produtos padronizados sao mais facilmente encontradas nas industrias de
processamento.

Com relagio a andlise de desempenho exportador, trés conclusdes merecem
registro. Primeiro, tanto o setor quanto o sistema técnico de produg¢ao importam
como varidveis determinantes da capacidade exportadora das empresas. Mais de
63% das exportagdes industriais das empresas que inovam e diferenciam produtos
foram originadas em apenas dois setores: material de transporte e eletronica, enquanto
cerca de 55% das exportagdes das empresas especializadas em produtos padronizados
foram realizados pelos setores agroindustria, metalurgia e extrativa mineral. Do
mesmo modo, 76% das exportagdes das empresas que inovam e diferenciam produtos
ocorrem em industrias de montagem, enquanto 83,4% das exportagdes das empresas
especializadas em produtos padronizados relacionam-se a industrias de processamento.
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Segundo, as empresas multinacionais apresentam maiores propensoes a exportar e
a importar, independentemente das suas faixas de tamanho. Terceiro, resultado
adicional importante mostra que os coeficientes de comércio das empresas estran-
geiras e nacionais tendem a convergir na medida em que cresce o tamanho das
empresas. Esse resultado, porém, nao ¢ vélido exatamente para as grandes empresas
nacionais que inovam e diferenciam produtos (mais de 500 empregados), que
exibem coeficientes de exportagdo superiores aos das equivalentes estrangeiras.

Diferencas relevantes também foram encontradas no que diz respeito ao com-
ortamento tecnolégico das empresas. Embora, no conjunto da industria, as em-
t to tecnolégico d Emb junto da indust
presas estrangeiras invistam em P&D valores muito superiores aos gastos pelas em-
presas nacionais, em muitos casos o esfor¢o tecnoldégico, medido pela proporgao
dos gastos em P&D sobre o valor das vendas, realizado por essas dltimas ¢ maior.
Isso é particularmente verificado para as empresas que inovam e diferenciam produ-
os, dentre as quais o esforgo tecnoldgico das empresas nacionais é maior em todas
tos, dent f t 1 d tod
as faixas de tamanho.

Uma das principais conclusées do trabalho ¢ reforcar a idéia, expressa na litera-
tura recente, de que tamanho da empresa é um importante elemento explicativo do
desempenho exportador. Aparentemente, economias de escala internas 2 firma sio
importantes elementos para se ter acesso ao mercado externo. Empresas maiores nao
tém somente maior acesso, mas produtividade superior as empresas de menor porte.
Contudo, conforme ressaltado ao longo do texto, efeitos positivos da elevagao do
tamanho nio implicam necessariamente beneficios pela maior concentragao de mer-
cado. As varidveis relacionadas a concentragio mostraram efeitos negativos sobre a
probabilidade e o coeficiente de exportagbes que se mantém mesmo quando retirado
o controle de tamanho. E interessante observar, contudo, que o efeito negativo da
concentragao sobre a probabilidade e o coeficiente de exportagdes ocorre apenas no
que se refere ao incremento da desigualdade de tamanho entre as empresas, nao sendo
afetado pela redu¢io do nimero de empresas. Logo, ambientes oligopolistas com
empresas de tamanho semelhante podem ser adequados para gerar bom comporta-
mento exportador. Em termos de politica de concorréncia, os resultados poderiam
estar sugerindo que conglomeragio na direcao de criagao de empresas lideres, de gran-
de porte, pode ser positiva, mas conglomeragio na dire¢io de configuracbes concen-
tradas com grande desigualdade de tamanho pode ser negativa.

As varidveis de conteddo tecnoldgico apresentam consistentemente efeitos
positivos. Deve-se chamar a atengio especificamente para o papel representado
pela varidvel de P&D setorial. Mesmo controlando-se para P&D em nivel de
empresa, ela apresenta efeitos fortemente positivos sobre o desempenho exportador.
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Isso sugere a presenga de externalidades positivas no desenvolvimento tecnolégico.
O P&D das empresas rivais atua positivamente sobre o desempenho exportador.
Talvez o baixo poder de mercado das empresas brasileiras no ambito internacional
esteja por trds desse resultado. Deve-se adicionar que, dada a maior inser¢ao na-
cional em setores de baixo contetdo tecnoldgico, a correlagao positiva entre intensi-
dade setorial da P&D e desempenho exportador pode indicar uma necessidade de
se realizar P&D para exportar. Dessa maneira, politicas voltadas para incremento da
P&D parecem poder ter efeito positivo sobre as exportagoes em qualquer segmento,
fortalecendo possiveis proposicoes de politicas horizontais a esse respeito.

De modo similar, o efeito positivo da varidvel de capacitagdo técnica, associ-
ada a qualidade da mao-de-obra, sobre o desempenho exportador é evidéncia que
refor¢a a importincia desse fator, justificando énfase ao objetivo de incrementar a
qualificagao dos trabalhadores industriais.

Constatou-se, também, que as empresas multinacionais tém maior propensio a
exportar e maior coeficiente de exportago. Esse resultado ¢ verdadeiro, mesmo con-
trolando-se para o coeficiente de importagdes, ou seja, o fato de importarem mais nao
explica isoladamente o melhor desempenho exportador das empresas multinacionais.
Ademais, os diferentes controles utilizados na andlise ndo autorizam inferir que algu-
ma caracteristica de localizagio setorial possa estar influenciando o resultado. Contu-
do, um importante elemento deve ser enfatizado. No passado recente, o ganho de
participagdo das multinacionais na estrutura industrial brasileira parece ter sido conse-
qiiéncia de uma forte atividade de aquisi¢ao de empresas nacionais, tradicionalmente
lideres em seus setores. Esse fato pode influenciar o desempenho dessas empresas. Em
segundo lugar, e talvez mais importante, a presenga, no Ambito internacional, de redes
intrafirma claramente pode influenciar o resultado.

Como idéia final, fica a percep¢ao de que existe um importante espago para
a industria brasileira avangar na adogao de estratégias de diferenciagao de produ-
tos baseadas em inovagdo. Essa deve ser a esséncia de um processo de mudanga
estrutural em dire¢ao a produtos com maior contetido tecnolégico, com maior
dinamismo no comércio internacional e com maior capacidde de encadear desen-
volvimento das for¢as produtivas locais. Mais do que conclusaes definitivas, tal-
vez a principal contribuigdo deste capitulo seja a de demarcar uma agenda de
pesquisas futuras que permitam refinar o diagnéstico estrutural do desempenho
das empresas brasileiras, colaborar na identificagio das oportunidades existentes e
propiciar o desenho de politicas eficazes que favorecam esse salto qualitativo.
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ANEXO

TABELA A1

TRADUTOR SETOR X CNAE 2 X CNAE 3

Setor Divisdo (CNAE 2)

Grupo (CNAE 3)

Fabricacdo de produtos

. alimenticios e bebidas
Agroindustria

Abate e preparacdo de produtos de carne e de pescado

Fabricacdo de bebidas

Fabricacdo de outros produtos alimenticios

Fabricacdo e refino de aglicar

Laticinios

Moagem, fabricacdo de produtos amilaceos e de ragdes balanceadas
para animais

Processamento, preservagao e produgdo de conservas de frutas, legumes
e outros vegetais

Produgdo de ¢leos e gorduras vegetais e animais

Torrefacdo e moagem de café

Fabricacdo de produtos do
fumo

Fabricacdo de produtos do fumo

Celulose e Fabricagdo de celulose,
papel papel e produtos de papel

Fabricacdo de artefatos diversos de papel, papeldo, cartolina e cartdo
Fabricacdo de celulose e outras pastas para a fabricagao de papel
Fabricacdo de embalagens de papel ou papeldo

Fabricacdo de papel, papeldo liso, cartolina e cartao

Fabricacdo de coque, refino
de petrdleo, elaboragdo de
combustiveis nucleares e
producdo de alcool

Combustiveis

Coquerias

Elaboracdo de combustiveis nucleares
Produco de élcool

Refino de petrdleo

Fabricacdo de
equipamentos de
instrumentacao médico-
hospitalares, instrumentos
de precisdo e 6pticos,
equipamentos para
automacdo industrial,
crondmetros e reldgios

Eletronica

Fabricacdo de aparelhos e instrumentos de medida, teste e controle —
exclusive equipamentos para controle de processos industriais
Fabricacdo de aparelhos e instrumentos para usos médico-hospitalares,
odontolégicos e de laboratérios e aparelhos ortopédicos

Fabricacdo de aparelhos, instrumentos e materiais dpticos, fotograficos e
cinematograficos

Fabricacdo de cronmetros e relégios

Fabricacdo de maquinas, aparelhos e equipamentos de sistemas
eletronicos dedicados a automagao industrial e controle do processo
produtivo

Fabricacdo de maquinas
para escritorio e
equipamentos de
informética

Fabricacdo de maquinas e equipamentos de sistemas eletronicos para
processamento de dados
Fabricacdo de maquinas para escritério

Fabricacdo de material
eletronico e de aparelhos
e equipamentos de
comunicagdes

Fabricacdo de aparelhos e equipamentos de telefonia e radiotelefonia e
de transmissores de televisdo e radio

Fabricacdo de aparelhos receptores de radio e televisao e de
reprodugdo, gravagao ou amplificagdo de som e video

Fabricacdo de material eletronico basico
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Setor Divisdo (CNAE 2) Grupo (CNAE 3)
Extracdo de carvdo mineral Extragdo de carvdo mineral
Extracdo de minerais Extracdo de minerais metalicos ndo-ferrosos
metalicos Extracio de minério de ferro
Extrativa Extracdo de minerais ndo-  Extracdo de outros minerais ndo-metalicos
mineral 4li - . .
era metalicos Extracdo de pedra, areia e argila
; ) Extracdo de petréleo e gas natural
Extracdo de petroleo e . ] y ) )
servicos correlatos Servicos r~eIaC|0r‘1ados com a exltragao de petrdleo e gas — exceto a
prospeccdo realizada por terceiros
Edicdo; edicdo e impressao
Gréficae Edicdo, impressao e . ) )
o - . Impress&o e servicos conexos para terceiros
audiovisual  reprodugdo de gravacdes
Reprodugéo de materiais gravados
o Fabricagao de moveis e Fabricacdo de produtos diversos
IndUstrias . . -
) industrias diversas Reciclagem de sucatas metalicas
diversas Reciclagem
Icag Reciclagem de sucatas ndo-metalicas
Fabricacdo de moveis e Fabricagdo de artigos do mobiliario
indUstrias diversas
Madeira e .
o o Desdobramento de madeira
movels Fabricacao de produtos o ) ) )
de madeira Fabrlcggao (?e produtos de madeira, cortica e material trangado —
exclusive moveis
Construgdo e reparagao de embarcacdes
Fabrlcagao de outros Construgdo, montagem e reparacio de aeronaves
equipamentos de ; . o
transporte Construcdo, montagem e reparacao de veiculos ferroviarios
Fabricacdo de outros equipamentos de transporte
Material de Fabricacdo de automdveis, caminhonetes e utilitarios
transporte

Fabricacdo e montagem
de veiculos automotores,
reboques e carrocerias

Fabricacdo de cabines, carrocerias e reboques
Fabricacdo de caminhdes e dnibus
Fabricacdo de pegas e acessdrios para veiculos automotores

Recondicionamento ou recuperagdo de motores para veiculos
automotores
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(continuacdo)

Setor

Divisdo (CNAE 2)

Grupo (CNAE 3)

Material
elétrico

Fabricacdo de méaquinas,
aparelhos e materiais
elétricos

Fabricacdo de equipamentos para distribuicdo e controle de energia
elétrica

Fabricacdo de fios, cabos e condutores elétricos isolados
Fabricacdo de geradores, transformadores e motores elétricos
Fabricacdo de lampadas e equipamentos de iluminagéo
Fabricacdo de material elétrico para veiculos — exclusive baterias
Fabricacdo de outros equipamentos e aparelhos elétricos

Fabricacdo de pilhas, baterias e acumuladores elétricos

Mecanica

Fabricacdo de maquinas
e equipamentos

Fabricacdo de armas, municdes e equipamentos militares
Fabricacdo de eletrodomésticos
Fabricacdo de maquinas e equipamentos de uso geral

Fabricacdo de maquinas e equipamentos para as indUstrias de extracao
mineral e construgdo

Fabricacdo de maquinas-ferramenta

Fabricacdo de motores, bombas, compressores e equipamentos de
transmissao

Fabricacdo de outras maquinas e equipamentos de uso especifico

Fabricacdo de tratores e de maquinas e equipamentos para a
agricultura, avicultura e obtencdo de produtos animais

Metalurgia

Fabricacdo de produtos de
metal — exclusive
magquinas e equipamentos

Fabricacdo de artigos de cutelaria, de serralheria e ferramentas manuais
Fabricacdo de estruturas metalicas e obras de caldeiraria pesada
Fabricacdo de produtos diversos de metal

Fabricacdo de tanques, caldeiras e reservatorios metdlicos

Forjaria, estamparia, metalurgia do p6 e servicos de tratamento de
metais

Metalurgia basica

Fabricacdo de produtos sidertirgicos — exclusive em siderdrgicas
integradas

Fabricacdo de tubos — exclusive em siderdrgicas integradas
Fundicdo
Metalurgia de metais ndo-ferrosos

Sidertrgicas integradas
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(continuagéo)

Setor Divisdo (CNAE 2)

Grupo (CNAE 3)

Minerais ndo- Fabricacdo de produtos de
metalicos minerais ndo-metalicos

Aparelhamento de pedras e fabricacdo de cal e de outros produtos de
minerais ndo-metalicos

Fabricacdo de artefatos de concreto, cimento, fibrocimento, gesso e
estuque

Fabricacdo de cimento
Fabricacdo de produtos ceramicos

Fabricacdo de vidro e de produtos do vidro

Fabricacdo de artigos de
borracha e plastico

Fabricacdo de artigos de borracha

Fabricacdo de produtos de plastico

Quimica
Fabricacdo de produtos
quimicos

Fabricacdo de defensivos agricolas

Fabricagao de fibras, fios, cabos e filamentos continuos artificiais e
sintéticos

Fabricacdo de produtos e preparados quimicos diversos
Fabricacdo de produtos farmacéuticos

Fabricacdo de produtos quimicos inorganicos
Fabricacdo de produtos quimicos organicos

Fabricagdo de resinas e elastomeros

Fabricagao de sabdes, detergentes, produtos de limpeza e artigos de
perfumaria

Fabricacdo de tintas, vernizes, esmaltes, lacas e produtos afins

Confeccdo de artigos do
vestuario e acessorios

Confeccdo de artigos do vestuario

Fabricacdo de acessorios do vestuario e de seguranca profissional

Fabricagao de produtos
Téxtil e téxteis
calcados

Beneficiamento de fibras téxteis naturais

Fabricacdo de artefatos téxteis a partir de tecidos — exclusive vestuario
— e de outros artigos téxteis

Fabricacdo de artefatos téxteis, incluindo tecelagem
Fabricagao de tecidos e artigos de malha

Fiacao

Servicos de acabamento em fios, tecidos e artigos téxteis

Tecelagem — inclusive fiagdo e tecelagem

Preparacdo de couros e
fabricacdo de artefatos de
couro, artigos de viagem e
calcados

Curtimento e outras preparagdes de couro
Fabricacdo de artigos para viagem e de artefatos diversos de couro

Fabricacao de calcados

Fonte: Elaboracdo dos autores.
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