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RESUMO

As primeiras duas décadas deste século se notabilizaram pelo retorno da desigualdade social
ao foco das discussdes econdmicas internacionais. A elevacdo da concentracdo de renda e
riqueza ampliou as desigualdades e evidenciou o colapso econémico das classes médias nas
economias desenvolvidas. No Brasil, as politicas de transferéncia de renda e a maior inclusdo
financeira das classes médias galvanizaram um mercado consumidor de massa. No entanto,
duas crises econémicas de causas e consequéncias distintas afligiram o pais, resultando em
uma persistente recessdo. Neste contexto, entender o que aconteceu com o padréo de vida
dessas classes médias € uma lacuna pouco explorada e compreende o objetivo principal desta
dissertacdo. A partir dos dados da Pesquisa de Orcamentos Familiares (POF) do IBGE,
referente aos anos de 2008-2009 e 2017-2018, realizou-se uma andlise de cluster que buscou
indentificar as classes médias brasileiras com base em seu padrdo de despesas. Observou-se
que as classes médias, em sua heterogeneidade, tiveram comportamentos distintos diante das
duas crises. Enquanto seu estrato mais alto mostrou-se praticamente estavel ao longo do
periodo, as classes mais proximas ao meio da hierarquia social precisaram realocar suas
despesas, desfazendo-se dos valores gastos com alguns ativos, sugerindo tratar-se de um grupo
economicamente mais vulneravel e suscetivel as mudancas ocorridas na economia brasileira

no periodo mais recente.

Palavras-chave: Estratificacdo Social; Classes Meédias; Heterogeneidade; Padrdo de
Consumo e Despesas; Crises Econdmicas.
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ABSTRACT

The first two decades of this century were notable for the return of social inequality to the
focus of international economic discussions. The increase in the concentration of income and
wealth widened inequalities and evidenced the economic collapse of the middle classes in
developed economies. In Brazil, income transfer policies and the greater financial inclusion of
the middle classes galvanized a mass consumer market. However, two economic crises of
different causes and consequences have afflicted the country, resulting in a persistent
recession. In this context, understanding what happened to the standard of living of these
middle classes is a little explored gap and understands the main objective of this dissertation.
Based on data from the IBGE Family Budget Survey (FBS) for the years 2008-2009 and 2017-
2018, a cluster analysis was carried out that sought to identify the Brazilian middle classes
based on their spending pattern. It was observed that the middle classes, in their heterogeneity,
had different behaviors in the face of the two crises. While its upper strata proved to be
practically stable over the period, the classes closest to the middle of the social hierarchy had
to reallocate their expenses, discarding the amounts spent on some assets, suggesting that it is
a more economically vulnerable group and susceptible to changes in the Brazilian economy in

the most recent period.

Keywords: Social Stratification; Middle Classes; Heterogeneity; Consumption Pattern and
Expenses; Economic Crisis.
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1 INTRODUCAO

A desigualdade social, em particular a distribuicdo assimétrica de renda, € um problema
presente em varios paises e se configura como o principal desafio da sociedade contemporanea.
Seus efeitos sdo nocivos ao convivio social, gerando diferencas de status, assimetria de poder
e de oportunidades econdmicas entre classes sociais (SCANLON, 2018). Em meio a esta
problematica mundial, nos primeiros dez anos deste século, no entanto, vislumbraram-se
algumas tentativas de mudanca deste cenario na América Latina. Neste periodo houve reducao
dos niveis de pobreza de 40% em 2000 para menos de 30% em 2010, modificando a realidade
de aproximadamente 50 milhdes de habitantes (BANCO MUNDIAL, 2013).

No entanto, o carater redistributivo das politicas sociais implementadas na América
Latina ndo teria sido suficiente para alterar significativamente a distribuicdo de renda em uma
regido historicamente caracterizada por altos e persistentes niveis de desigualdade (MORGAN,
2017). Ao analisar os niveis dessa concentragdo para o Brasil, particularmente, Morgan (2017)
constatou que o topo 1% da distribuicdo concentra 27,8% da renda nacional, enquanto o estrato
inferior desta piramide, metade dos brasileiros, situados abaixo da mediana da renda per capita,

aufere um pouco mais que 10% da renda nacional, conforme retrata a Tabela 1.

Tabela 1: Distribuicédo de Renda no Brasil, 2015

Grupos de Renda Renda Renda Fiscal Renda Nacional
. R L + tributacdo +
(distribuigéo da renda pré-taxas (dados dﬁl;])esqwsa) (pesquisa +[(£|zi\dos fiscais) (pesqwsiontgs ?‘lai%?r)]ais)a os das
por adulto) [3]
Inferior a 50% 16,0% 12,5% 12,3%
enire 08 peroentis 43,6% 34,1% 32,4%
Topo 10% 40,4% 53,4% 55,3%
1% superior 10,7% 23, 7% 27,8%
0,1% superior 2,2% 11,0% 14,4%
0,01% superior 0,4% 5,4% 7,5%
0,001% superior 0,1% 2,5% 3,9%
Total (% renda nacional) 57,1% 73,1% 100,0%

Notas: A unidade de observacdo em todas as séries é a divisdo da renda por adulto. A coluna [1] contém a série
gue usa os dados brutos de renda da pesquisa. A coluna [2] é a série de renda fiscal que combina dados da
pesquisa e tributacdo. A coluna [3] é a série de renda nacional que combina as duas colunas anteriores com a
renda ndo fiscal total das contas nacionais.

Fonte: Tabela adaptada de Morgan (2017).
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A Tabela 1 sugere que a renda que ja era concentrada nos percentis superiores quando
computada apenas a renda bruta, amplia-se de forma exorbitante ao levar em consideragéo a
renda com base nos dados fiscais e a receita ndo distribuida das contas nacionais. Em 2015, o
percentil superior da populacao auferiu aproximadamente 28 vezes a renda média do pais. Se
analisarmos o décimo percentil superior, observa-se que 0 mesmo concentra mais da metade da
renda nacional. Esses segmentos sociais além de representarem numericamente uma parcela
infima da populacdo, acabam por capturar partes desproporcionais da renda total, exacerbando
a situacdo de desigualdade ja existente.

A Figura 1 complementa essa andlise ao trazer informacfes sobre a evolucdo da
desigualdade entre os estratos de renda para a populagédo brasileira ao longo dos primeiros
quinze anos deste século. Nota-se que o ganho de renda auferido pelo 1% mais rico da sociedade
aumentou de 25% da renda total em 2001 para quase 30% em 2008, sofrendo um breve periodo
de inflexdo entre os anos de 2008 e 2009, reflexo da crise financeira internacional, mas com
rapida recuperacdo. Enquanto isso, a parcela média — demarcada pelo intervalo entre a mediana
da renda e o décimo percentil — viveu trajetoria oposta, acumulando perdas sucessivas na
participacdo da renda total no periodo 2001 — 2015, com excecao de alguns pequenos momentos

de estabilizacéo.

Figura 1: Distribuicdo da Renda Nacional por Percentis de Renda
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Fonte: Figura adaptada de Morgan (2017).
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Para Morgan (2017), além de evidenciar a desigualdade na distribui¢do da renda entre
0s estratos sociais, a maior participagdo do topo da piramide na renda parece ser o reflexo do
decréscimo na renda da parcela média dos 40% da distribuicdo. Esta tendéncia, no entanto, ndo
fica restrita apenas ao Brasil. Piketty (2014) ja havia assinalado que ndo houve, na maioria dos
paises, uma mudanga radical que pudesse redirecionar os rumos da distribuicdo de renda na
direcdo de uma divisdo mais equitativa, ao apontar que tanto a estrutura tributaria regressiva
quanto a discrepancia da renda do capital sobre a renda do trabalho dificultam o combate a
desigualdade. Em meio a este cenério, algumas hipoteses sinalizam a crescente compressao
desse setor intermediario (ATKINSON, 2015). Por outro lado, ha também argumentos que
sustentam a hipotese de que as classes médias se ampliaram, originando inclusive uma nova
categoria dentro deste mesmo grupo, mais diversificada e de padrdes distintos.

Além da provisdo desigual de bens e servicos e acesso a ativos, 0 extremo superior dessa
estratificacdo social se mantém estavel ao longo do tempo, indicando que a maior parte da
mudanga na desigualdade deveria ocorrer entre 0s estratos que se encontram mais na base e no
centro dessa estrutura (MEDEIROS et al, 2015). Isto acontece devido ao fato de haver maior
fluidez entre estratos que se encontram proximos, funcionando como barreiras a mobilidade
entre as posicOes extremas da estrutura social (SCALON, 2012). Esse estrato intermediario que
se encontra no meio da hierarquia social é frequentemente mencionado como classes médias.
O termo no plural expressa um conjunto muito heterogéneo e hierarquizado, que compreende
desde trabalhadores dotados de grande autonomia de acdo em seu trabalho, com elevada
qualificacdo e prestigio social, até os trabalhadores assalariados, com alta subordinacéo,
trabalho precario, rotineiro e de baixa remuneragdo (CARDOSO e PRETECEILLE, 2017).

Hé evidéncia de que houve no Brasil um incremento das chamadas camadas médias de
renda, impulsionadas pela sua inclusdo financeira e a transicdo rapida para uma sociedade de
consumo de massa (LAVINAS, 2017). Essa maior capacidade de consumo foi possibilitada
pela ampliagdo dos empregos formais, aumento das rendas assalariadas, politicas sociais de
transferéncia de renda e expanséo dos mecanismos de crédito que potencializou o consumo de
produtos durdveis e acesso a servigos antes distintivos de classe (plano de saude, educagdo
privada). Paralelamente & ampliacdo do consumo de massa, pode ter havido também a elevacédo
do custo do estilo de vida das classes médias, aumentando mais rapidamente que a inflag&o.

Internacionalmente, o sobre-endividamento das classes médias, resultante do encarecimento
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dos padrdes de consumo e de despesas se viu maior do que o endividamento das familias de
baixa e alta renda (OCDE, 2019), o Brasil pode n&o ter escapado a essa tendéncia.

Portanto, apesar das mudancas observadas que podem ser vistas como um processo de
ascensdo social destes segmentos intermediarios da populacdo, questiona-se o impacto destas
mudangas sobre o bem estar e a precariedade desses estratos sociais (CARDOSO e
PRETECEILLE, 2017). A ascensdo dos mais pobres e com menos dotagdes a uma sociedade
de consumo ndo significa dizer que este grupo se integrou como classes médias, sendo
necessario analisar a presenca de recursos monetarios e em quantidade suficiente para o uso
discricionario no acesso a bens de consumo, material e cultural. Admite-se com isto a
possibilidade de coexisténcia de um estrato intermediario cujo nivel de vida é ainda precério e
instavel, com acesso restrito ao mercado de consumo e constantemente ameacado pelo
“fantasma” do retrocesso social (KERSTENETZKY et al, 2015).

As classes médias que frequentemente se caracterizaram por possuir um padrao de vida
estavel, detentora de ativos e mecanismos financeiros capazes de assegurar a manutencgdo de
seu status social em uma situacao adversa, tém enfrentado dificuldades cada vez maiores para
se reestabelecerem. Para as economias mais desenvolvidas, estima-se que cerca de 40% das
familias de renda média sdo financeiramente vulneraveis, incapazes de absorver despesas
inesperadas ou uma queda subita de sua renda (OCDE, 2019). No Brasil, essas familias de renda
média se caracterizam por ter a maior parte da renda comprometida com os aspectos essenciais
da sobrevivéncia, na auséncia de reservas financeiras e/ou com reservas insuficientes e sujeitas
as flutuacdes no nivel de renda devido, sobretudo, ao aumento do trabalho informal verificado
nos Gltimos anos.

Os numerosos estudos realizados até o presente momento investigaram a desigualdade
e apontaram tendéncias nos extremos da distribuicdo, em que se notabiliza a pouco expressiva,
mas significativa, melhora das condi¢des dos segmentos mais vulneraveis paralelamente a uma
maior acumulacdo de capital e riqueza pelos mais afortunados, pouco se aprofundando ao
estudo dos setores intermediarios desta distribuicdo. Portanto, saber o que aconteceu no bloco
intermediério desta distribuicdo — que convencionalmente serd nominado aqui como classes
médias —, a luz do cenario econdmico atual, ainda é uma lacuna a ser explorada e constitui o
objeto de pesquisa deste trabalho. As classes médias, por se tratarem de um setor mediano na
hierarquia social, muitas das vezes funcionam como um termémetro das condigdes

socioeconbmicas de parcela significativa da sociedade. Tentar entender as principais
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caracterizacbes deste estrato demasiado heterogéneo, e assim poder analisar seu
comportamento de consumo e despesas, em contextos adversos, é um fator relevante para a
compreensdo das dinamicas sociais e seus desdobramentos, observando se esses grupos estdo
obtendo mais ganhos ou perdas econémicas.

E dito que o fortalecimento e a prosperidade das classes médias s&o cruciais para toda a
economia bem-sucedida e para uma sociedade coesa, pois sdo as classes médias as principais
responsaveis por sustentar o consumo, direcionar grande parte do investimento em educacao,
salde e habitacdo e desempenham um papel fundamental aos sistemas de protecdo social por
meio de suas contribuicdes tributarias (OCDE, 2019), sem falar no seu papel indutor de
inovacdo através do consumo (LAVINAS, 2017). Neste contexto, a analise de como se
comporta o perfil de gastos da populacédo brasileira de diferentes niveis de renda consiste em
um instrumento importante para a compreensao dos variados estagios de desenvolvimento que
caracterizam o pais.

A elevacdo da capacidade de consumo de parcelas expressivas da populacéo, durante o
periodo pds 2000, contrasta com o recorrente e recente cenario de recessdo e baixo crescimento
em gue se encontra a economia brasileira (2015-2020). Isso pode estar colocando em xeque a
estabilidade dessa classe intermediaria, que se aproveitou do periodo de crescimento anterior
(2003-2014) para alcangar um padréo de vida pautado em um consumo de qualidade crescente
e na aquisicao de novos marcadores sociais, mais diversificados. Diante de um cenario adverso,
investigar o que aconteceu com essas classes médias € de fundamental importancia para a
compreensdo da dinamica desses grupos em situacao de crise. Alguns questionamentos guiam
este trabalho, que por sua vez, tenta compreender: o comportamento do padrdo de despesas
desses estratos nos periodos analisados; se é possivel dizer que essas classes médias, de fato,
dispdem das condicdes econbmicas necessarias para amortecer 0os impactos de uma situacédo
imprevista ou, por se tratar de um grupo heterogéneo, essas condicdes irdo diferir entre seus
subgrupos; entre outros aspectos de interesse.

Este trabalho estd estruturado em outros cinco capitulos alem desta introducdo. No
capitulo 2, sera apresentada uma breve revisdo da literatura internacional sobre a distribuigdo
mundial de renda no periodo mais recente, o fendbmeno das classes medias na estratificagdo
social e seu papel no processo de inducéo do desenvolvimento. No terceiro, serdo abordados os
mais diversos cenarios econdémicos e conjunturais do Brasil no século XXI, da

redemocratizacdo aos dias atuais, a fim de contextualizar as crises econémicas vivenciadas
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nesse periodo, suas causas e consequéncias, com énfase no comportamento das classes médias
brasileiras nos diferentes cenéarios. No quarto, serdo apresentados a base de dados utilizada e o
método empregado neste trabalho, para fins de estudar os padrdes de consumo e de renda das
classes médias brasileiras nos dois periodos que demarcaram momentos de crise no pais, neste
inicio de século. Em seguida, serdo apresentados os principais resultados desta andlise. Por
ultimo, serdo tecidas as consideracgdes finais e principais conclusées desta dissertacao.
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2 REVISAO DA LITERATURA

2.1 Globalizagéao, Distribuicdo de Renda e Desigualdade

A sociedade contemporanea, que compreende o periodo entre o final do século XVIII
aos dias atuais, passou por profundas transformacdes que modificaram as relacOes
interpessoais, integraram localidades antes distantes, e consequentemente, deram nova
dindmica a atividade econémica, a medida que esta se globalizava. Este processo foi
possibilitado pelo progresso da tecnologia de informacdo e comunicacdo, além da maior
facilidade de locomocdo e transporte intercontinental. A globalizacdo promoveu a maior
integracdo entre os paises, através do desenvolvimento do comércio, da livre circulagdo de
mercadorias e fatores de producéo, incluindo bens, servigos, capital e trabalho (HOBSBAWM,
2007). Essa maior integracdo global se estendeu as economias desenvolvidas e em
desenvolvimento, desempenhando um papel crucial na determinacdo dos novos padrdes de
comércio internacional (KRUGMAN, 2007).

No final da década de 1970, e mais precisamente, nos anos 80, 0 processo de
globalizacao se intensificou com a abertura comercial e financeira dos paises, possibilitada pela
reducdo de suas barreiras tarifarias e ndo tarifarias, fundamentada por uma nova convencao de
livre mercado conduzida por organismos internacionais como a Organizacdo Mundial do
Comércio (OMC) e o Fundo Monetério Internacional (FMI) (KRUGMAN, 2007). Neste
ambito, o ano de 1989 pode ser considerado um marco dessa nova configuragdo do sistema
capitalista para a América Latina ao, através do Consenso de Washington!, fazer valer o
primado neoliberal nos paises latino americanos, cuja principal orientacdo visava a
implementacdo de uma agenda de reformas que tinha como objetivo promover a abertura
comercial e financeira, ampliar o mercado de capitais e efetivar uma politica macroeconémica
de maior controle fiscal (FIORI, 2003).

Atrelado a essa nova dinamica comercial, o fluxo de capital de curto prazo, nédo
vinculado a transacdes reais e tendo como finalidade a atividade especulativa, se sobressai apos
0s anos 80 e passa a ocupar uma posic¢ao de destaque nas financas mundiais. Observa-se, assim,

a emergéncia de um regime capitalista tecno-financeiro em que o capital ficticio, juntamente

1 O Consenso de Washington se caracterizou por um conjunto de recomendacdes, sob a forma de dez medidas
econdmicas, que 0s paises da América Latina foram levados a adotar, objetivando maior eficiéncia administrativa
e econbmica, como condicdo para as cooperagdes financeiras internacionais (BATISTA, 1995).
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com a revolucéo tecnoldgica e digital, contribui para o alargamento das fronteiras de atuacao
do setor financeiro e entre as nagdes (LAVINAS, 2018). A ruptura do sistema de Bretton
Woods, o crescimento de empresas multinacionais e o desenvolvimento do setor financeiro,
assentado na sua mais absoluta desregulamentacdo, foram antecedentes importantes para a
globalizacdo financeira (BELLUZZO, 1995).

No entanto, sob o pretexto de que tal processo promoveria 0 crescimento econdémico e
a reducdo da pobreza, os efeitos da globalizacdo foram mais ambiguos, ainda que ela acabe por
ter importantes implicacdes na relacdo crescimento-distribuicdo-pobreza (BERG e KRUEGER,
2003). Retomando a hipétese defendida por Kuznets (1955), imaginava-se que haveria uma
relacdo inversa em forma de U entre crescimento econdmico e desigualdade de renda, de forma
gue o processo de crescimento econdmico inicialmente elevaria a desigualdade de renda, e na
medida em que o crescimento econdmico avancgasse, haveria uma tendéncia a reducdo da
desigualdade, resultado dos efeitos da industrializacdo sobre a distribuicdo. Porém, o maior
crescimento e a globalizagdo ndo sdo por si sé suficientes em promover uma distribuicdo menos
desigual dos recursos, podendo trazer até mesmo mais instabilidade e conflitos sociais.

Sendo assim, a globalizacdo tem sido frequentemente atrelada a deterioracdo da
distribuicdo de renda que elevou a desigualdade nos paises subdesenvolvidos. Na realidade,
para além das economias subdesenvolvidas, a desigualdade de renda e a pobreza relativa se
ampliaram na maioria dos paises apds os anos 80, quando a diferenca salarial passa a aumentar
rapidamente, em razdo das mudancas estruturais no mercado de trabalho, levando a um aumento
do coeficiente de Gini? dos paises (OCDE, 2019). As politicas neoliberais contribuiram para a
elevacdo da desigualdade e a reducdo do bem estar social, pois, ao desregulamentar o mercado
de trabalho, elevou o desemprego e a participacdo de trabalhadores informais, acentuando a
desigualdade salarial. Além disto, o neoliberalismo promoveu a maior volatilidade do capital
financeiro internacional, que passa a gerar crises cada vez mais frequentes, sobretudo nas
economias periféricas, causando instabilidade e desequilibrio que também impactaram
negativamente a desigualdade de renda e a pobreza (BIRDSALL, 2005).

A dindmica atual da relacdo capital — trabalho tem consequéncias na distribuicdo de
renda, fazendo com que a tematica da desigualdade de renda e a concentracdo de riqueza

alcancem notoriedade no debate internacional, em meio a elevacdo e acentuacdo das

2 O Coeficiente de Gini mede a concentracdo de renda em determinado grupo, em uma escala que variade O a 1,
onde “0” representa situagao de igualdade e “1” representa a extrema desigualdade.
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disparidades socioecondmicas ao longo das Ultimas décadas. Piketty (2014) observou que essa
dindmica da desigualdade vem crescendo sistematicamente desde os anos 1970-1980, com
fortes variacOes entre paises, sugerindo que as diferencas institucionais e politicas tenham
exercido um papel central nesta determinacdo. Segundo ele, os instrumentos que
potencializaram a concentracdo de riqueza e renda se encontram nas bases dos regimes
tributérios contemporaneos, caracterizados pela sobreposicdo dos tributos indiretos aos tributos
diretos, sem contar na pequena ou nenhuma taxacdo sobre as grandes fortunas que perpetuam
a desigualdade de oportunidades por infinitas geragoes.

A desigualdade de renda, composta pela desigualdade da renda oriunda do trabalho e a
desigualdade da propriedade do capital e das rendas que dela resultam, tem demonstrado que a
desigualdade do capital é historicamente mais acentuada do que aquela advinda do trabalho
(PIKETTY, 2014). Em todas as sociedades estudadas por Piketty, o centésimo superior
representa a sociedade de rentistas cujos patrimonios se tornaram muito importantes, levando a
concentracdo a niveis muito elevados. Portanto, no topo superior da distribui¢do de renda, o
que predomina no capitalismo do século XXI ¢ a receita oriunda do capital, fundamentada na
propriedade desigual de ativos. Dessa maneira, a reproducédo da riqueza entre grupos seletos de
individuos, sobretudo a riqueza patrimonial, perpetua um padrdo de concentracdo de dificil
reversdo, que distancia cada vez mais a populagdo das camadas economicamente mais baixas
daquela situada no topo da estratificacao social.

Diante deste cenario, a globalizacdo financeira se torna a forca motriz da atual dindmica
capitalista ao mercantilizar direitos sociais, retirando do Estado seu dever social, como provedor
do acesso ao bem estar, relegando-o a uma funcéo de mero financiador. Presencia-se um novo
estagio do capitalismo contemporaneo, que se fundamenta em um regime de acumulagdo com
dominéncia financeira, ou por assim dizer, neoliberal. Em razdo da centralidade da
financeirizacdo, processos de privatizacdo, desregulamentacdo e mercantilizacdo de espacos,
bens e servigos publicos ganham vez. Trata-se de uma financeirizacéo capitaneada pelo Estado,
que passa a enxugar servicos publicos, substituindo-os por regimes de capitalizacdo de
aposentadorias, privatizagdo de moradia, com transferéncia da divida do Estado para as
familias. Ha uma notdria transformacéo da sociedade do risk-sharing para a sociedade do risk-
taking (LAVINAS, 2017).

Nesse contexto neoliberal, a financeirizacao evidenciada na esfera da reproducéo social

pela retracdo da oferta de bens e servicos publicos obriga as classes médias a recorrerem cada
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vez mais ao setor privado para a provisao de suas necessidades em salde, educacdo, moradia,
seguranca, contribuindo para o seu crescente endividamento e empobrecimento (LAVINAS,
2018). A Figura 2 retrata o crescimento da renda média frente aos demais grupos de renda ao

longo dos dltimos trinta anos para alguns paises da OCDE selecionados.

Figura 2: Crescimento da Renda por Grupos de Percentis
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Nota: Média da renda para 17 paises para os quais ha dados de longo prazo da OCDE (Alemanha,
Canada, Dinamarca, Estados Unidos, Finlandia, Franca, Grécia, Holanda, lIsrael, Italia, Japéo,
Luxemburgo, México, Noruega, Nova Zelandia, Reino Unido e Suécia).

Fonte: Elaboracdo propria a partir da OECD Income Distribution Database.

Observa-se que neste contexto de maior distanciamento entre os estratos sociais, as
classes de renda média passaram por momentos de baixo crescimento ou até mesmo estagnacao
econdmica. Entre 2007 e 2016, a taxa de crescimento anual da renda mediana real foi de 0,3%
em média nos paises da OCDE, comparada a 1% entre meados da década de 1980 e meados da
década de 1990 e 1,6% entre meados da década de 1990 e meados da década de 2000 - um
periodo em que o crescimento da renda foi maior entre todos 0s grupos de renda, como atesta
a Figura 2. Este cenario de perda relativa das classes médias frente a outros grupos e sua
consequente redugdo de tamanho levantam questionamentos a respeito da sua influéncia
econémica e o papel por ela desempenhado, ja que as classes de baixa e alta renda se
expandiram na maioria dos paises onde a classe de renda media encolheu (OCDE, 2019).

Portanto, em termos relativos, pode-se afirmar que a renda média cresceu
significativamente menos do que a renda mais alta, e a crise financeira global de 2008 agravou

ainda mais essa tendéncia (OCDE, 2019). O topo da distribuicdo viu seu crescimento de renda
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desacelerar pela crise financeira, embora ndo tenha sido suficiente para ocasionar a perda da
estabilidade econémica entre 0os mais ricos. Enquanto isso, as classes médias viram crescer
sobre si multiplas pressfes enquanto um grupo econdémico e social. Na anélise de Milanovic
(2016), o periodo de maior estagnacao e estreitamento das camadas médias de renda realca uma
tendéncia do processo de globalizacdo ao sobrepor as desigualdades. Ao analisar o ganho
percentual de renda em relag8o a renda original, é possivel ver quais grupos de renda obtiveram
mais ganhos nos ultimos anos, e assinalar um padrdo de concentracdo em nivel mundial.

A Figura 3 assinala que os grupos situados proximos a mediana da renda mundial (ponto
A) auferiram o maior crescimento de renda real entre 1988 e 2008. O elevado crescimento se
destinou sobretudo as economias asiaticas emergentes que se integraram rapidamente a
economia global. Trata-se de pessoas de renda média nos seus proprios paises de origem, que
se caracterizam como as classes médias globais emergentes, embora de caracteristicas um

pouco distintas do status das classes médias dos paises ricos.

Figura 3: Ganho Relativo de Renda Real Per Capita
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Fonte: Figura adaptada de Milanovic (2016).

Enquanto isso, a assim denominada classe média baixa do mundo rico, tradicionalmente
associada ao status das classes médias europeias, perdeu muito do seu poder aquisitivo ao longo
do periodo, demonstrando que houve uma transferéncia de recursos das economias
desenvolvidas para as classes médias dos paises asiaticos. Por outro lado, o ponto C exibe um

grupo social, econémico e politico, denominado como os plutocratas globais, que constituem a
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camada mais rica, 0 1% do mundo, cujas rendas reais aumentaram substancialmente entre 1988
e 2008, obtendo em termos absolutos um crescimento mais expressivo do que as classes médias
asiaticas (MILANOVIC, 2016). Isso implica que as disparidades de renda entre o topo e o fundo
aumentaram no mundo rico e que a globalizacdo favoreceu aqueles que ja estavam em melhor
situacdo.

As transformacdes que moldaram essa estrutura socioecondémica mundial inferem direta
e indiretamente sobre as principais variaveis que afetam as familias de renda média — emprego,
consumo, riqueza e divida, bem como a percepcao de que o custo de um estilo de vida distintivo
das classes médias esta subindo mais rapido do que a propria renda média (OCDE, 2019). Tais
alteracOes estdo relacionadas a intensificacdo da globalizacdo, o crescimento dos servicos
financeiros, as modificacGes das regras de remuneracdo do trabalho e a reducdo do papel dos
sindicatos (ATKINSON, 2015). Nas economias desenvolvidas essas tendéncias sdéo comumente
explicadas pela crescente polarizacdo dos mercados de trabalho, com as novas tecnologias
substituindo alguns trabalhos rotineiros de qualificagdo média por novos com alta e baixa
qualificacdo, com os salarios mais altos aumentando mais rapidamente do que aqueles no meio
e na extremidade inferior da escala (OCDE, 2019).

Essas mudancas também refletem as modificagdes sociais das ultimas trés décadas,
confrontadas com uma série de novos riscos sociais: 0 aumento da populacdo idosa, a histerese
do desemprego de trabalhadores pouco qualificados e mais velhos, a cobertura insuficiente da
previdéncia social, empregos precarios, esgotamento do capital humano devido as rapidas
mudancas tecnoldgicas, 0 desemprego jovem e de longa duracdo, maior instabilidade familiar
e novos arranjos familiares (ESPING-ANDERSEN, 2009). Trata-se de estruturas familiares
distintas, caracterizadas pela tendéncia de aumento das familias monoparentais, com
predominio de taxas de fecundidade baixas e decrescentes e maior participacdo feminina no
mercado de trabalho (BONOLLI, 2013), que sinalizam que a composicao das familias de renda
média também deve mudar.

Chegar a classe média tornou-se mais facil para a geracdo mais velha e mais dificil para
as geracdes mais jovens, podendo indicar uma possivel fratura das classes de renda média
(OCDE, 2018). Isso ocorre porque as geracoes mais velhas costumam estar melhor protegidas
de mudangas no mercado de trabalho e dos riscos de auferirem menores rendas do que as
geracbes mais novas (ATKINSON, 2015). Trabalhadores a tempo parcial chefiam mais

agregados familiares de renda média do que ha trés décadas. Esse novo arranjo distributivo
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evidencia a elevacdo da instabilidade econdmica para grande parte da populacdo, se tornando
mais vulnerdvel economicamente. O conceito de vulnerabilidade esta atrelado a capacidade
financeira, na posse de ativos liquidos, que permite a individuos ou familias, em um cenario
econémico adverso, manterem seu padrdo de vida sem grandes dificuldades, sendo, portanto,
menos suscetiveis as despesas inesperadas ou quaisquer choques financeiros.

As classes médias nas democracias ocidentais foram erodidas e sdo hoje menos
numerosas e economicamente mais fracas em relacdo aos ricos do que ha trinta anos
(MILANOVIC, 2016). Estima-se que o custo do estilo de vida das classes médias aumentou
mais rapidamente que a inflagcdo, acarretando em sobre-endividamento, inadimpléncia e
insatisfacdo social (OCDE, 2019), em um cenério de crescente mercantilizacdo dos servicos,
deliberadamente orientada a sobreposicdo do mercado privado a provisdo publica de bens e
servicos. Frequentemente caracterizada por sua estabilidade financeira, as classes médias viram
seu padrdo de consumo, emprego, riqueza e percepgdes sociais se modificarem, aumentando a
sensacdo de incerteza e o risco de decadéncia social. Desta forma, manter um padrdo de vida
de classe média se tornou mais dificil (BLANK, 2010).

Essa condicdo que compromete o padrdo de bem estar das classes médias esta associada,
sobretudo, a financeirizacdo das politicas sociais, que preconiza o papel da divida na
constituicdo de inumeras dimensdes da reproducdo social (LAVINAS, 2018). Como destaca
Lavinas (2018), a reforma da politica social foi camuflada pelas medidas de transferéncia
monetaria do Estado para as familias mais vulneraveis economicamente, que passou a integrar
um ambicioso projeto de impulsdo dos mercados financeiros as custas da colateralizacdo da
politica social®. Com este intuito, as instituicdes que engrenavam as agendas redistributivas até
a segunda metade do século passado foram desmanteladas, dando lugar a reconfiguracdo dos
regimes de bem estar social, de carater individualizado e alinhado a oferta de novos produtos e
servicos financeiros, dentre eles a amplitude das linhas de crédito e dos financiamentos,
implicando solugdes marginais e residuais a problemas estruturais.

Nos paises ocidentais, as novas formas de endividamento alavancaram a busca por
hipotecas e concessfes de empréstimos na tentativa de ampliar a renda disponivel para
sobrevivéncia. Segundo o Relatério Global de Estabilidade Financeira do FMI (2017), a

participacdo das familias de baixa renda na divida total foi a que mais rapido cresceu,

3 A colateralizacio da politica social é a sobreposicdo dos novos dispositivos financeiros, via criagdo de crédito e
divida, aos sistemas de protecdo social, de forma a responder as necessidades do capitalismo dominado pelas
finangas (LAVINAS, 2018).
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contribuindo para o aumento da vulnerabilidade desses grupos a choques econdémicos adversos.
Enguanto nas economias avancadas a divida hipotecaria compGe a maior parte da divida das
familias, nas economias emergentes a divida é derivada principalmente da concessao de crédito
ao consumidor. As novas formas de endividamento flexibilizaram as garantias de pagamento,
0 que justifica o maior endividamento e inadimpléncia dos mais pobres, e torna a concesséo de
empréstimos independente do nivel de renda das familias (LAVINAS, 2018).

As sociedades onde predominaram classes médias experimentaram niveis mais altos de
confianca social, melhores resultados educacionais, menor incidéncia de crimes, melhores
resultados de saude e maior satisfagdo com a vida e maior coeséo social (ATKINSON, 2015).
No contexto atual, contudo, a estagnacéo e erosao dos padrdes de vida das classes médias nos
paises da OCDE tém sido acompanhadas pelo surgimento de novas formas de nacionalismo,
isolacionismo, populismo e protecionismo, que refletem as desilusdes de uma classe média
espremida, que vé sua vulnerabilidade, incerteza e ansiedade se traduzir em crescente
desconfianca em relagdo a integracao global e as institui¢bes publicas (OCDE, 2017). O Brasil
ndo seria uma excecdo a essa realidade. O pais, a partir de 2013, vivenciou o aumento da
polarizacdo e dos conflitos sociais, mediante a crescente insatisfacdo social, sobretudo, das
classes médias, combinado a um cenério econdmico de recessdo que, colocam em Xeque a

prépria democracia.

2.2 Estratificacao Social, Classes Médias e Desenvolvimento

Apbs décadas de estagnacdo, a populacdo que comporia as classes médias na América
Latina e no Caribe passou de 103 milhdes de pessoas em 2003 para 152 milhGes em 2009
(BANCO MUNDIAL, 2013). Houve a percepcdo de que estivesse ocorrendo, nos paises
emergentes, uma mobilidade social ascendente de parcelas expressivas da populagdo, com
centenas de milhdes de pessoas saindo da condi¢do de extrema pobreza, configurando-se em
um fendmeno novo: o surgimento de uma “nova classe média” global. Esta extenséo das classes
médias estaria trazendo a cena um grupo mais empreendedor e voltado ao investimento em
capital humano e a acumulacao de ativos, responsavel diretamente pela dindmica econémica
(SOUZA e LAMOUNIER, 2010).

Esse discurso se estendeu a populacdo brasileira com as publica¢cbes do economista

Marcelo Neri (2008), que utilizou um parametro estritamente estatistico para se referir ao
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estrato situado na mediana da distribuicdo de renda como a nova classe média brasileira.
Segundo Neri (2008), esse estrato é aquele que obtém a renda média da sociedade, e que,
portanto, constitui a classe média em termos estatisticos, com rendimentos mensais que
variavam de R$1.200,00 a R$5.174,00, em 2008, se situando acima dos 50% mais pobres e
abaixo dos 10% mais ricos. O nimero de pessoas pertencentes a classe C — que seria a
representacdo da nova classe média — teria aumentado de 66 milhdes para 115 milhGes entre

2002-2008, bem como sua participacdo na renda per capita brasileira, como retrata a Figura 4.

Figura 4: Participacdo da Classe Média (%) — C
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Fonte: Neri (2008).

Nela, vemos que a maior participacdo da classe C, em termos de renda per capita, se
eleva de forma a consolidar uma trajetoria de crescimento, saltando de 44,19% em abril de 2002
para 51,89% em abril de 2008 (NERI, 2008). Simultaneamente, ocorre o0 decréscimo da
participacdo das classes D e E, o que reforcaria a hipotese de que mais pessoas estariam
deixando a condicdo de pobreza e remediacdo para ascender a um padrdo médio, em uma
tendéncia de ascenséo social dos estratos mais vulneraveis as classes médias. Essa tendéncia de
decréscimo da participacdo das classes D e E pode ser observada pela Figura 5, que estaria
sinalizando 0 movimento inverso ao observado para a classe C, onde a participagdo na renda
per capita que correspondia a 42,82% da distribuicdo em 2002, chega em 2008 a menos de 33%.
Com estas observacdes, Neri (2008) identificou o surgimento de uma nova classe média, que é
composta por essa populacdo que auferiu melhores condi¢bes de renda em um momento de

crescimento econdmico do pais, ndo se pautando pelas condigdes de acesso desta populagéo a
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bens e servicos, e menos ainda, se esta nova classe média enquanto estrato social teria condicoes

econdmicas semelhantes a categorizacdo das classes médias tradicionais.

Figura 5: Participacao das Classes D e E (%)
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Fonte: Neri (2008).

A caracterizacdo dessa nova classe média se pautou pelo aumento do seu consumo nos
ultimos anos, desfrutando de possibilidades de consumo para além da satisfacdo das suas
necessidades basicas, com maior acesso da populacdo de baixa renda a bens e servigos. O
aumento do consumo agregado se deu devido a forte e inédita ampliacdo dos mecanismos de
concessao de crédito que permitiu a aquisicao de bens duraveis e financiamento da casa propria
- dando lugar a um processo crescente de endividamento -, no embalo do aumento dos empregos
formais, combinado com a elevagdo da renda dos trabalhadores assalariados (LAVINAS,
2017). A analise do perfil de consumo desta parcela da populacdo demonstra que houve uma
utilizacdo crescente de planos de salde privados e escolas particulares, que se caracterizaram a
partir de novos marcadores de despesas, reforcando, assim, o estere6tipo de que o Brasil teria
se tornado um pais de renda média e que seu padrdo de vida, portanto, teria avancado na mesma
direcdo ao multiplicar as familias de classes médias (NERI, 2008).

No entanto, alguns autores rechagcam qualquer relagéo entre a expanséo do consumo e a
categorizacdo de classe social. Para Souza (2010), o termo cunhado por Neri (2008) reforga
indiretamente ideais liberais, ao enaltecer uma politica de inclusdo social via mercado, que
mascara os conflitos distributivos e as contradi¢Ges da realidade desse conjunto populacional.
Ao referir-se a um padrdo de vida tipico das classes médias, trata-se na verdade de incutir a
ideia de uma aspiracéo social, conhecidamente demarcada pela garantia de morar em uma casa

confortavel, ter um estilo de vida proprio, um emprego estavel e com oportunidades de carreira
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(OCDE, 2019). Esta aspiragdo confirma o que Bourdieu (2008) bem observou ao afirmar que o
padrdo de consumo estd comumente associado a reinvindicacdo de status pelas classes médias.
Sendo assim, 0 aumento da renda e do consumo nao retratam, necessariamente, mudancas na
composicao das classes, devendo-se avaliar as caracteristicas ocupacionais dos individuos, que
permite melhor classifica-los de acordo com suas oportunidades socioeconémicas e sustentam
analises sobre “desigualdades duraveis” e seus mecanismos de reprodugdo (TILLY, 1999).

Pochmann (2013) acredita que esse hovo grupo equivocadamente denominado por nova
classe média se trata, na verdade, de uma recomposicao da classe trabalhadora em novas bases
de consumo sem promover grandes alteracdes na estrutura social brasileira. Scalon e Salata
(2012) apontam que apesar do incremento das camadas médias no mercado consumidor, poucas
foram as alteracdes apresentadas no que se refere a estrutura de oportunidades. Por outro lado,
observou-se que quase todas as classes apresentaram aumento nos seus rendimentos no periodo
analisado, com destaque para aquelas localizadas na metade inferior da estrutura social.
Portanto, o incremento de renda das classes médias foi acompanhado pelos ganhos de outros
segmentos sociais como fruto do crescimento econdmico vivenciado pelo pais (FONTES,
2016). Tais observacdes se tornam ainda mais relevantes devido ao papel central do trabalho
na constituicdo da renda dos individuos, fazendo da estrutura ocupacional, que mudou
substantivamente no periodo, o principal determinante das oportunidades de vida dessas classes
médias (CARDOSO e PRETECEILLE, 2017).

Sendo assim, segundo Scalon (2012) o ideal seria que ao invés de falarmos de uma nova
classe média para o Brasil, deveriamos ponderar sobre a aproximacdo da classe média
tradicional dos setores mais pobres, em termos de rendimentos e poder de compra. Neste
ambito, a concentracao de renda no topo da distribui¢do continua sendo um problema estrutural
que perpetua as disparidades entre classes (MORGAN, 2017). Na direcdo contraria as
publicacbes veiculadas por Neri (2008), essa estrutura demarcada por enorme desigualdade
alerta para uma eventual reducdo da camada intermediaria da pirdmide social, comprimida
pelos ganhos dos mais ricos e dos extremamente pobres. Haveria, portanto, uma distancia
crescente entre 0s que estdo no topo e aqueles situados na base da hierarquia de renda, e um
namero crescente de membros nos grupos de renda mais baixa e mais alta (ATKINSON e
BRANDOLINI, 2011). E por assim ser, ndo estaria ocorrendo a ampliagdo dos estratos medios
de renda, mas, pelo contrario, sua compressdo, como afirma Morgan (2017):
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Ao capturar pouco ou nenhuma parte da distribuicdo da renda de capital e ao nao
capturar muitos dos frutos da politica social diretamente, a faixa intermediaria
‘espremida’ poderia ser um produto das elites que a quer botar em competicdo com a
faixa inferior. (MORGAN, 2017, p.22).

Esse estrato intermediario da distribuicdo € por vezes denominado como “classes
médias”, porém, sua defini¢do suscita dificuldades entre os pesquisadores. Segundo a teoria
weberiana, a classe média pode ser entendida como aquela formada por profissionais ou
pequenos proprietarios que compartilham uma cultura de domesticidade, suburbanidade e um
nivel de seguranca relativa contra a crise econdmica (WEBER, 1978). No entanto, essa
caracterizagdo ganha outros contrastes na definicdo de Therborn (2016), que denomina o século
XXI como o século das classes médias, assim como 0 século XX pertenceu as classes
trabalhadoras. As classes médias se identificam enquanto grupo pelos seus niveis de renda, pelo
consumo discricionario e a aspiracdo individual, porém, sdo financeiramente vulneraveis e
muito expostas a crises econdmicas (THERBORN, 2016). Nesse sentido, o neoliberalismo do
século XXI construiu um novo tipo de classe média: as classes médias neoliberais, que nao
promovem mais universalizacdo, desmercantilizacdo e consome poucos bens além de suas
necessidades basicas, encontrando-se sobre-endividada em meio & logica do capitalismo
contemporaneo financeirizado.

Para além das caracteristicas ja assinaladas, os estudos sobre estratificacdo social
abrangem também aspectos subjetivos da hierarquia social. As pesquisas pioneiras sobre 0
assunto se ocupavam em demonstrar como as condicGes de trabalho especificas sdo capazes de
estabelecer uma relacdo de solidariedade entre os trabalhadores, sobrepondo as preocupacoes
comunitarias aos interesses individuais, e com isto, originando as primeiras percepcdes sobre
classe (SALATA, 2018). Desta forma, era comumente difundido, entre socidlogos e
pesquisadores, 0 modelo S — C — A, denominado como estrutura — consciéncia — acao,
respectivamente. Simplificadamente, o0 modelo prescrevia que a posi¢do econdmica-estrutural
do individuo o levaria, via suas condicGes de trabalho e o seu circulo social, a uma identidade
social coletiva, que por sua vez conduziria suas a¢des politicas baseadas em interesses comuns.
Estes preceitos poderiam ser ainda hoje facilmente identificados, supondo que o individuo se
classifica enquanto classe de acordo com seus grupos de referéncia, havendo uma tendéncia a
se classificarem como classes médias ao relativizar sua posi¢cdo em relagdo a outros segmentos
da hierarquia social (SALATA, 2018).
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Nesta perspectiva, a andlise de classe se faz importante para a investigacdo dos
mecanismos que identificam a posic¢éo dos individuos na distribuicdo de recursos (WRIGHT,
2005). Wright (2005) desenvolve a estrutura de classes como oriunda de trés recursos distintos:
a propriedade dos meios de producéo, a posicao do individuo na organizacao e as credenciais
ou habilidades do mesmo. Sob esta ética, as desigualdades seguem uma distribuicéo relacional,
formada a partir de uma estrutura de classes interdependentes, como por exemplo, trabalhadores
manuais ndo qualificados, grandes empregadores, administradores e profissionais. Sendo assim,
as desigualdades seriam originadas a partir de relacfes estruturadas que podem ser observadas
no processo produtivo (MARX e ENGELS, 2002), no mercado (WEBER, 1978) ou no espago
social (BOURDIEU, 2008). Como consequéncia haveria trés classes principais: 0s
proprietarios, detentores do capital; as classes médias, detentoras de habilidades e credenciais;
e os trabalhadores, que tém na forca de trabalho o seu principal ativo (GIDDENS, 1973). No
entanto, ndo necessariamente uma classe seria detentora de apenas um desses ativos, o que torna
ainda mais complexa a identificagdo da estrutura de classes (SALATA, 2018).

Goldthorpe (2000) faz a distincdo entre empregadores, autbnomos e empregados. Em
outras palavras, aqueles que compram a forca de trabalho de outros, aqueles que ndo compram
nem vendem sua forca de trabalho, e aqueles que vendem sua forga de trabalho para terceiros.
No entanto, nas sociedades modernas notadamente as avancadas, a propor¢ao de empregados
assalariados pode chegar a quase 90% da populacdo ocupada, o que torna crucial a aplicacdo
de outro critério — no caso, a natureza dos contratos de trabalho — a fim de distinguir diferentes
categorias de empregados. Nesse sentido, 0 maior contraste se daria entre, por um lado, o labor
contract, que tipicamente agregaria trabalhadores manuais e ndo manuais de baixo status, e,
por outro lado, o service relationship, que tipicamente seria aplicado no caso de profissionais,
administradores, gerentes etc. Nesse sentido, a service class de Goldthorpe (2000), geralmente
entendida como uma proxy da classe média, seria formada por profissionais e administradores
de nivel médio-alto.

Enquanto o trabalho se configurava como um atributo e valor crucial da classe méedia
do século XIX, atualmente as classes médias se definem em termos de consumo, ou melhor
dizendo, sua capacidade de consumidor, utilizando-se do termo como um eufemismo para
designar a tradicional classe trabalhadora (THERBORN, 2020). Bourdieu (2008) complementa
esta analise mais atual ao trazer a nocdo de habitus, que para além da visdo objetiva da

estratificacdo social, incorpora a importancia das préaticas cotidianas na formacao das classes
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sociais, valorizando as ages coletivas dos sujeitos que compdem 0s segmentos sociais. Assim,
é com base nessa teorizagdo bourdieusiana que se observa o surgimento de um habitus de classe
média, identificado por um grupo social dentro das periferias que busca se distinguir de seus
pares e pretende se aproximar do estilo de vida que as classes médias tradicionais costumam
adotar (FONTES, 2016). As classes médias possuem além de seus atributos s6cio ocupacionais
a suposta reivindicacdo de um status social superior, seja através da maneira como se vestem
no trabalho, os lugares que frequentam, os bairros em que moram e, mais importante, sua
proximidade com os empregadores (MILLS, 1951).

As classes médias representam mais uma formacdo social que agrega posicdes
econdmicas heterogéneas, e menos como uma classe de individuos compartilhando situacGes
econdmicas semelhantes (SALATA, 2016). E exatamente essa dificuldade em definir uma
classe social, que fez com que diversos estudos de ordem empirica se orientassem a estabelecer
um grupo de renda apenas a partir de um segmento de porcentagens, como estabelecem o0s
trabalhos de Atkinson e Brandolini (2011) e de Piketty (2014). O aspecto crucial de uma
caracterizacdo baseada em renda das classes médias é a demarcacdo das fronteiras entre 0s
grupos. A maioria dos limites estabelecidos na literatura aplica-se a quantis de distribuicdo ou
a medidas de tendéncia central (DEATON, 1997). Os indicadores das classes médias que
tomam como base a renda mediana produzem comparagdes razoavelmente estaveis entre paises,
demonstrando pouca variacdo em sua classificacdo, e por isto, sdo utilizados na literatura
internacional como uma boa medida de mensuracdo desses segmentos sociais (OCDE, 2019).

Alguns estudos realizados para a Unido Europeia (UE) utilizaram como critério de
identificagdo do limite inferior para a linha de risco de pobreza o percentual fixado em 60% da
mediana. Em contraste, o uso de 125% da mediana como uma demarcacao superior preza pela
simetria, embora sem muita evidéncia que justifique sua escolha (ATKINSON e
BRANDOLINI, 2011). O critério da OCDE para definir o que seriam as classes médias, por
exemplo, é classificar como parte deste grupo pessoas que vivem com uma renda
correspondente ao intervalo entre 75% e 200% da media nacional do pais. Acima disso, as
familias poderiam ser consideradas renda alta e, abaixo, sdo consideradas renda baixa (OCDE,
2019). Para o Brasil, o IBGE também leva em consideragéo a renda, mas sua divisao se baseia
no numero de salarios minimos, dividindo a populacdo em faixas de renda. Apesar dos mais

diversificados critérios utilizados, sujeitos a arbitrariedade de quem o determina, algumas
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observacdes e explicagcBes podem ser resgatadas para a discussdo das classes medias em nivel
global.

Estendendo o critério de renda para demarcacéo de classes sociais, o perfil tracado pela
OCDE identifica, em quase todos os paises da organizacdo, com excecdo de México e Chile,
que a maioria das pessoas vive nesse faixa média de renda — a média dos paises da organizacao
é de cerca de 61% da populacdo na classe média (OCDE, 2019). Ja nos paises emergentes —
incluindo o Brasil — essa porcao é muito menor. No Brasil, de acordo com os critérios da OCDE,
a classe média corresponderia a 44% da populacdo (OCDE, 2019). Apesar de haver ainda uma
grande variagdo no valor relativo desses limites, e eles em si determinarem diferengas
substanciais nas defini¢es de classes médias entre paises distintos, ha sinais de que a literatura
estaria convergindo para valores bastante semelhantes a estes, como os valores utilizados por
Pressman (2010), entre 50% e 150% da mediana.

No Brasil, no entanto, o interesse pelas classes médias urbanas como objeto de estudo é
bem mais recente do que a abordagem internacional, ganhando ateng&o nos anos 1970, em razéo
da intensificacdo da industrializacdo e da urbanizacdo da sociedade brasileira (CARDOSO e
PRETECEILLE, 2017). Neste sentido, a compreenséo das diferencas estruturais que separam
as economias periféricas, como o Brasil, das economias centrais, ¢ fundamental para
compreender também o processo de determinacdo da sua hierarquia social e o papel
desempenhado pelas classes médias, sobretudo seu protagonismo no desenvolvimento da
sociedade moderna. A pautar-se pela origem do subdesenvolvimento latino-americano, pode-
se inferir que o legado oriundo ainda do periodo colonial, iniciado no século XVI, contribuiu
para retardar o desenvolvimento da regido frente as economias norte-americanas e europeias
(BERTOLA e OCAMPO, 2012). As diferencas na estrutura produtiva dos paises demarcariam
também a desigualdade das relacdes econémicas e sociais estabelecidas em cada regido.

Nesse contexto, o processo de industrializacdo dos paises avancados serviu para
aprofundar de forma ainda mais emblematica a lacuna j& existente entre as nacdes,
especialmente em termos da capacidade tecnoldgica de producéo e do nivel de renda per capita
gue cada um auferia (BERTOLA e OCAMPO, 2012). Em decorréncia dessa conjuntura, 0s
paises europeus estabeleceram seus sistemas de previdéncia social ainda no final do século
X1X, garantindo aos seus cidaddos melhor cobertura contra os riscos sociais e maior dignidade,
embora ainda incipiente, de forma a atender as demandas advindas da pressdo social dos

sindicatos, que ocasionavam um perigo a ordem social e econémica vigente (HOBSBAWM,
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1989). Enquanto os paises centrais vivenciavam um periodo de vigoroso crescimento
econdmico, as economias periféricas ndo gozavam da mesma situacéo, e o aspecto econémico
se estendia aos fatores sociais, estando esses paises sujeitos a maiores vulnerabilidades,
condicdes de vida paupérrimas e problemas estruturais graves.

Ap0s a década de 1930, marcada pela grande depressdo que provocou desequilibrios
nas economias desenvolvidas e no sistema internacional como um todo, as disparidades entre
0s paises e no interior dos paises, que ja eram grandes, aumentaram (BERTOLA e OCAMPO,
2012). O periodo que sucedeu a crise de 1929 e a Segunda Guerra Mundial representou
mudangas significativas no modelo politico e econdbmico dos paises, que reforcaram a
divergéncia das trajetorias da desigualdade social e de renda dos paises e entre 0s paises.
Enquanto alguns paises da Europa implementavam o Welfare State - um efetivo sistema de
protecdo social, com reducdo nos niveis de desigualdade e consolidacdo de instituicOes
democréticas para conter riscos e incertezas, em que se prezava a homogeneizagdo social - as
economias da América Latina se viam diante de um ainda incipiente processo de
industrializacdo, em que o predominio do assalariamento como relacdo central do regime de
acumulacdo jamais de consolidou.

O Estado de Bem Estar Social, onde vingou, possibilitou aos paises ocidentais avangar
na consolidacédo da protecdo social e trabalhista. Coube ao Estado um papel singular como um
agente ativo no processo de expansdo econdmica e no enfrentamento da desigualdade e do
desemprego, que foram escancarados nos anos posteriores a crise de 1929. Houve naquele
momento um processo de desmercantilizacdo de determinados bens e servicos, restringindo as
forcas de livre mercado (POCHMANN, 2004), seguido pela criagdo de postos de trabalho no
setor publico que se tornaram indispensaveis para a provisdo publica de servicos de qualidade,
além de manter o pleno emprego (LAVINAS, 2017). Nesses paises, o regime fordista foi
responsavel por conciliar a politica social ao desenvolvimento econémico, com gastos sociais
elevados. Seus resultados foram percebidos nas décadas do pos Guerra, com reducao
significativa da desigualdade entre os paises que privilegiaram a redistribuicdo de renda através
de tributos progressivos sobre 0s mais ricos e transferéncia dos fundos pablicos aos mais pobres
(POCHMANN, 2004).

Por conseguinte, na América Latina, os sistemas de protecdo social seriam moldados
desde o principio por um contexto regional de grande heterogeneidade (MESA-LAGO,1978).

O cenério periférico era de baixa diversidade produtiva e alta vulnerabilidade externa,
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caracterizado também pela heterogeneidade estrutural* que norteia a regido, marcada por
elevados excedentes de mdo de obra e baixa produtividade, contrastando a diferenca de
produtividade dos diversos setores produtivos. Essa heterogeneidade da estrutura produtiva se
refletia — e ainda hoje se reflete - em uma distribuicdo de renda extremamente desigual e
demarcada por acentuada heterogeneidade social, caracterizada pela concentracdo de
propriedade, restrita a um grupo minoritario (CEPAL, 1951). Trata-se de uma estrutura
socioeconémica periférica que determina um modo proprio de industrializar, de absorver a
forca de trabalho e distribuir renda.

Nesse contexto, a década de 1960 demarca a aceleracéo do processo de urbaniza¢do no
Brasil, com incapacidade de absorcdo da forca de trabalho e crescente marginalidade e
empobrecimento da populacdo (BIELSCHOWSKY, 2010). O processo de industrializacdo que,
ademais, foi interrompido prematuramente, ndo havia eliminado a vulnerabilidade externa do
continente, apenas a sua natureza havia sido modificada, sendo necessario alterar a estrutura
social e redistribuir renda, a fim de superar a “insuficiéncia dindmica” da economia latino-
americana. Toda essa estrutura resultou na incapacidade de absorcdo de forca de trabalho e,
consequentemente, na multiplicacdo dos empregos informais, acentuando as desigualdades
(SCALON, 2012). As classes de mais alta renda se apropriavam de um padréo de consumo
inspirado nas classes médias e nas elites europeias e norte-americanas de forma néo apenas a
auferir os ideais ostentativos de um padréo de vida refinado, mas sobretudo, de forma a se
diferenciar das classes socialmente menos abastadas (BIELSCHOWSKY, 2010). Furtado
(1969) vai identificar as elites brasileiras pelo seu padrdo de consumo conspicuo, referenciado
na necessidade de atribuir status social através do consumo, espelhado nas elites estrangeiras.

Diante desse cenario e de todas as caracteristicas que identificam a estrutura social
brasileira, alguns trabalhos buscaram caracterizar as classes médias e identificar as principais
mudancas no interior deste grupo nas Ultimas décadas. Santos (2014) analisou as influéncias
das varidveis espaciais, setoriais, educacionais e de status social nas mudancas de renda no
Brasil entre 1992 e 2011, constatando que houve reducdes nas desigualdades que contribuiram
para a diminuicdo da heterogeneidade dentro das classes sociais. Kerstenetsky et al (2015), no
entanto, ao analisar o0 acesso aos servicos publicos por essas classes médias, identificaram que

“esse estrato social € marcadamente heterogéneo, sendo a maioria similar em seus padrdes de

4 A heterogeneidade estrutural se refere a coexisténcia de setores com forca de trabalho de elevado nivel de
produtividade e setores com forcga de trabalho de reduzida produtividade (PINTO, 1970).
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consumo para 0S estratos economicamente vulneraveis ou francamente pobres”. Eles
demonstraram que a parte inferior desse grupo néo tem seguranga econémica e nao apresenta
um padrdo de consumo distinto ou um estilo de vida que o caracterize como a classe média
mais tradicional. Algumas outras andlises, de carater subjetivo, tentaram identificar as classes
médias brasileiras pela percep¢do da populacdo e seu sentimento de pertencimento a
determinada classe social, valendo-se da abordagem socioldgica da estratificacdo social
(SALATA, 2016).

Portanto, hd importantes diferenciagcdes entre o padrdo de consumo e bem estar das
classes médias, sobretudo da sua camada mais pobre. O crescimento das classes médias,
advindo pela insergéo de um contingente mais numeroso ao mercado consumidor, coloca novos
desafios a estabilidade econdmica deste grupo em cendrios adversos, tanto quanto sua real
mobilidade social. Depreende-se que a incorporacdo das classes meédias ao mercado
consumidor de massa nos anos 2000 foi incapaz de promover maior equalizagdo das
oportunidades e mudancas do status social daqueles que hoje podem consumir bens duréveis e
certos servicos, nao legitimando uma transformacao estrutural de fato, que rompesse com a
heterogeneidade estrutural predominante (LAVINAS, 2017). O processo de inclusdo
financeira, portanto, galvanizou o poder de compra das classes populares, e das classes médias,
porém, em nada teria alterado sua crescente vulnerabilidade econémica. Integrar as classes
médias, assim, ndo seria marcador de maior resiliéncia a crises, pelo contrario, basta olharmos
para o grau de inadimpléncia farabnico da populacéo brasileira junto ao setor financeiro, tendo
atingido mais de 63 milhdes de pessoas em 2019 (NUMERO..., 2019).
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3 AECONOMIA BRASILEIRA NO SECULO XXI

3.1 Antecedentes: Redemocratizagéo, Nova Constitui¢do e Plano Real

O ano de 1985 representou o reestabelecimento da democracia brasileira, apos vinte e
um anos de Regime Militar. Amplamente apoiado pelas classes médias em seus primeiros
anos, o regime autoritario foi perdendo gradativamente sua capacidade de galvanizar a
lealdade deste grupo. O sonho do “Brasil grande”, que por anos representou o desejo
individual de amplos segmentos das classes médias de ascenderem socialmente, acabara em
frustracdo, sobretudo a partir de 1974. Depois de um periodo que se caracterizou pelo acesso
ao bem estar material, incutindo em si a ascens&o social atraves do conforto da sociedade de
consumo, as classes médias se depararam com condi¢des econémicas que colocavam em
Xeque sua garantia de seguranca material, diante de um cenario de acentuada estagnacao
econdmica e crescente inflacido (CARDOSO, 2020), além da forte repressdo social do
periodo.

Nesse contexto, havia o desejo manifesto de milhdes de brasileiros por um governo
democratico, com a missdo de trazer de volta as liberdades civis e politicas, bem como
fortalecer a retomada do crescimento, o combate a inflacdo que assolava o pais e corroia o poder
de compra das familias, e alcancar a sonhada redistribuicdo de renda (GIAMBIAGI, 2011). O
ambiente era de esperanca e confianca na implementacdo de profundas mudangas que
atendessem as reais necessidades da populacdo. A redemocratizacdo trouxe significativos
impactos sociais, ao criar condi¢cdes para a participacdo politica e acdo coletiva de diversos
atores, grupos e classes no cendrio politico brasileiro, proporcionando as classes médias
desempenhar papel fundamental na consolidacdo dos ideais democraticos. Elas, inclusive,
tornaram-se o pilar do processo de constitucionalizacéo das reivindicacfes sociais, por meio
de sua atuacdo ativa na Constituinte de 1987 (CARDOSO, 2020).

A promulgacgéo da Constituicdo de 1988 (CF88) pode ser considerada o marco que
inaugurou o periodo democratico no Brasil como Nova Republica, atendendo as diversas
demandas populares e sendo considerada demasiada avancada em relacdo as questdes sociais e
as garantias das liberdades individuais, em contraposi¢do ao pensamento liberal e conservador
gue vigorava em escala mundial em que se defendia a busca por um Estado minimo (CASTRO

e RIBEIRO, 2009). A Constituicdo proclama um Estado que reconhece direitos civis, politicos,
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econbmicos, sociais e culturais. Na nova Carta, as culturas indigena e afro-brasileira sédo
reconhecidas como partes da cultura nacional, assegurando aos indigenas os direitos de
preservacdo de sua cultura e de demarcacdo de seus territdrios. A conquista da garantia do
direito de liberdade de imprensa, direito a educacdo, e defesa do meio ambiente e
da familia passam a ser dever do Estado. Além disso, a CF88 institui o direito a um sistema de
saude publico e universal — o SUS, e garante aos mais desfavorecidos uma rede de segurancga
ndo contributiva e um sistema publico de seguro social (BRASIL, 1988).

Esses aspectos representaram uma inflexdo na trajetoria da assisténcia social, ao
alcangar grupos populacionais amplos, com recursos que eram disponibilizados de forma
continua, transparente e articulada com outras politicas sociais (CASTRO e RIBEIRO, 2009).
A premissa da implementacdo da Seguridade Social, que constitui uma rede de protecdo aos
riscos sociais inerentes ao mercado de trabalho, a insuficiéncia de renda e sua desigual
distribuicéo, preza pela universalidade da cobertura e garante a uniformidade dos beneficios e
dos servicos as populagdes urbanas e rurais. Consta também a vinculacdo do salario minimo ao
piso dos beneficios previdenciarios e assistenciais. Tais mudancas refletiam a necessidade de
garantir uma protecdo social sélida, que fosse capaz de amparar a populacdo diante das
condicGes precérias do mercado de trabalho no pais que eram, a época de sua elaboracédo,
marcadas pelo desemprego, pelos baixos salarios e pela informalidade. Havia, naquele
momento, 0 projeto de construcdo de um efetivo Estado de Bem Estar Social (FAGNANI,
2005).

No entanto, nos anos seguintes a promulgacdo da Constituicdo, a ampliacdo das
conquistas sociais advindas com a CF88, a fim de consolidar um Estado de Bem Estar Social,
foi relegada a segundo plano. Eleito na primeira elei¢do direta da Nova Republica, Fernando
Collor de Mello implementou medidas de congelamento de contas bancarias e poupancas
como tentativa de controlar a inflacdo, que desde o final da década de 1970 ja se
caracterizava como um dos principais desafios econdmicos do pais. Sob a alcunha de um
plano econémico neoliberal, foi enfatizado um processo de desestatizacdo e promocdo da
abertura econdmica, objetivando a implementacdo de um Estado minimo, combinadas as
variadas tentativas de obstrucdo dos novos direitos e conquistas sociais estabelecidos pela
CF88, como a tentativa de desvincular os beneficios ao valor do salario minimo, o veto
integral a projetos de lei aprovados pelo Congresso e o descumprimento de regras contidas
na Carta (CASTRO e RIBEIRO, 2009). Todas essas medidas afetaram abruptamente os
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setores médios da sociedade, ao relega-los as forcas de mercado (LAVINAS, 2018). Pouco
tempo mais tarde, em 1992, sob o processo de impeachment do presidente pairavam as
acusacdes de corrupgdo, mobilizadas em grande parte por esses estratos médios de renda.

A sucessdo presidencial de Fernando Henrique Cardoso (1995 — 2002) representou a
implementacdo de politicas de estabilidade monetéria, liderada por um intenso programa de
privatizagdes, controle de investimentos publicos e regime de austeridade fiscal
(GIAMBIAGI, 2011). O objetivo imediato era garantir a estabilidade econdmica e 0 sucesso
do Plano Real, implementado em 1994, no combate a inflacdo que corroia o poder de compra
da populacdo, depois de ter amargado sucessivos fracassos de planos anteriores. O Plano Real
foi pautado por novas medidas que se distinguiam dos planos anteriores, dentre as quais, cabem
ressaltar: a criacdo de uma unidade de valor (URV) com igual conversdo ao Real, a fim de
implementar uma moeda nova, isenta do lastro inflacionério; o controle do cambio, fixado em
1:1, que garantiria a paridade entre o dolar e o real, e serviria para o controle dos precos. A téo
bem sucedida e aguardada estabilizacdo da inflacdo se deu a custos elevados. Diante de
sucessivas crises® que sacudiram os mercados internacionais entre 1994 e 1998, houve uma
progressiva deterioracdo da conta corrente e a crescente necessidade de compensar esse déficit
externo mediante a entrada de capitais, gerando uma despesa financeira significativa.

Por outro lado, do ponto de vista social, a profunda desigualdade, caracteristica dos anos
militares, permanecia, embora o controle da inflagdo tenha sido relevante para salvaguardar o
poder aquisitivo da populacdo de renda média e alta, garantindo maior estabilidade as familias
de classes médias, através da fomentacdo do consumo. Neste contexto, FHC é reeleito para um
segundo mandato® que marcara a adog&o do tripé macroecondmico, escorado pelo sistema de
metas de inflacdo, cAmbio flexivel e a taxa de juros como nova &ncora monetaria, representando
um compromisso oficial com a estabilidade de precos e com o orcamento publico (ABREU,
2006). O segundo governo FHC tratou de implementar reformas que deram continuidade, de

uma forma mais profunda, a um movimento iniciado ainda no governo Collor. Ampliou as

5 Durante o periodo citado, o Brasil foi acometido por, no minimo, trés choques econémicos advindos de
economias emergentes: a crise do México (1994), a crise asiatica (1997) e a crise da Russia (1998), que tiveram
um efeito contdgio sobre a economia brasileira, promovendo a migragdo de capital das economias periféricas para
as economias centrais, mais estaveis (ABREU, 2006).

® A reeleicdo presidencial foi constitucionalizada pela aprovagdo da Emenda a Constituigdo n°. 16, sancionada em
1997, ainda sob o primeiro mandato do FHC.
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privatizacOes, sob o pretexto de se desfazer daquelas empresas estatais que oneravam o governo
pela sua ineficiéncia, sendo leiloadas a precos abaixo do seu real valor.

O governo implementou um rigido programa de ajuste fiscal, a partir de 1999, com uma
restricdo orcamentaria efetiva baseada em metas fiscais rigidas, que iam de encontro aos
preceitos neoliberais de propagacdo do Estado minimo e de incentivo ao livre mercado, e a
énfase nos ajustes macroecondémicos a despeito dos investimentos sociais se tornou o pilar do
modelo liberal periférico’ (FILGUEIRAS e GONCALVES, 2006). Paralelamente as medidas
econémicas, no ambito social se presenciou a implementacdo de alguns programas que
direcionaram o gasto publico a politicas assistenciais, que garantia a provisdo de bens aos mais
necessitados de forma focalizada, em detrimento de politicas que objetivassem a ampliacdo da
cobertura assistencial. Sendo assim, os direitos estabelecidos pela Constituicdo de 1988 ainda
encontravam obstaculos para sua plena realizacdo e efetivacdo, diante de uma politica
econdmica austera.

Passados dez anos da promulgacao da Constitui¢do, notou-se que 0 modelo universalista
e redistributivo de protecdo social, que exigiria a reestruturacdo do proprio sistema de politicas
sociais para alcancar um padrdo mais inclusivo de Estado de Bem Estar Social, ainda nédo
demonstrava sinais de que as mudancas institucionais teriam sido suficientes a sua plena
realizacdo. Diante deste cenario de ajuste fiscal, ficou evidente a contraposi¢do entre a politica
de estabilizacdo econdmica adotada pelo governo e a implementacédo de politicas sociais que
surtissem 0s impactos necessarios ao desenvolvimento social do pais, devido a crescente
pressdo sobre a reducdo dos gastos publicos (FILGUEIRAS, 2000). A flexibilizacdo do
trabalho, ja em voga naquele periodo, acarretou em elevagdo do desemprego e crescimento do
trabalho informal, com consequente perda de renda. Além disso, as politicas neoliberais
contribuiram para reduzir os impactos dos programas sociais na criacdo de melhores
oportunidades (PINTO e BALANCO, 2008).

Sendo assim, pode-se dizer que as reformas sociais foram, na verdade, reformas
parciais, que se destinaram a combater a pobreza, promover maior inser¢do produtiva — através
da ampliacdo das politicas de microcrédito —, sem ampliar a prestagdo de servicos sociais
fundamentais, através da oferta de servigos publicos de melhor qualidade (DRAIBE, 2003). Os

programas basicos foram condicionados pela vulnerabilidade social de uma parcela da

" No caso brasileiro, o modelo liberal periférico é reconhecido pela adogdo do neoliberalismo como doutrina
econdmica coexistindo com uma estrutural vulnerabilidade externa, sob a dominéncia financeira internacional
(FILGUEIRAS e GONCALVES, 2006).
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populacdo, restringindo o espaco das politicas de carater universal. Programas como o Bolsa-
Escola (que concedia beneficios as familias com criangas na escola, contribuindo para o
aumento da frequéncia escolar infantil), o Bolsa-Renda (dirigido as familias pobres das regides
que enfrentavam a seca, e que, portanto, tinham grande variabilidade na remuneracdo do seu
trabalho), o Auxilio G&s (subsidio do custo do botijdo de gas a familias carentes), o Programa
de Erradicagdo do Trabalho Infantil (concedia bolsas de estudo a familias humildes, no intuito
de combater o trabalho infantil no pais), entre outros, séo exemplos dessa focalizagéo.

Ainda sob a esfera da protecdo social, teve inicio a reforma da Previdéncia Social, em
duas etapas. A primeira etapa estabeleceu uma idade minima para 0s novos entrantes na
administracdo publica, e ampliou o tempo de contribuicdo para quem ja estava na ativa. Na
segunda, aprovou-se o “fator previdenciario” para o INSS, fazendo com que as novas
aposentadorias concedidas por esse instituto aos antigos trabalhadores do setor privado
passassem a ser calculadas em funcdo da multiplicacdo da média dos 80% maiores salérios de
contribuicdo por um fator previdenciario tanto menor quanto menores fossem o tempo de
contribuicdo e a idade de aposentadoria. Simplificadamente, uma pessoa gque se aposentasse
cedo, teria o seu salario de contribuicdo multiplicado por um fator inferior a 1, sendo assim um
desestimulo a aposentadorias precoces (GIAMBIAGI, 2011). Tais medidas impactaram
negativamente os estratos de renda mais vulneraveis, dependentes da protecdo social, sujeitos
a condicOes de trabalho desiguais e falta de garantia financeira para sua reproducéo social.

Ja no final do mandato de FHC, as crises externas de 2001 comprometeram o
desempenho da economia brasileira, incluindo a crise de energia, o “contagio” argentino — que
diminuiu a entrada de capitais — e os atentados de 11 de setembro aos Estados Unidos
(GIAMBIAGI, 2011). Era o estopim que conduziria o pais a recessdo econdmica. Seu impacto
sobre as classes médias foi grande, reduzindo seu tamanho a partir da perda das ocupac6es
tradicionais, que refletiram em perdas salariais e escassez das boas oportunidades de
emprego. O conjunto de frustracdes por parte das classes médias, que se veem cada vez mais
rebaixadas economicamente, acumulando perdas sociais e de status se convertera em votos
ao candidato Lula nas elei¢cdes de 2002. Havia a avaliagcdo de que a politica econémica tinha

deixado a desejar em termos dos seus efeitos sobre a renda e 0 emprego (LAVINAS, 2018).
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3.2 Estabilidade Econdmica, Crescimento e 0 Modelo Desenvolvimentista

O periodo que compreendeu os dois mandatos do presidente Luiz Inacio “Lula” da Silva
(2003-2006 e 2007-2010) foi demarcado por significativas mudancas. Sua posse, em 2003,
representou a ascensdo da centro esquerda ao poder, através do Partido dos Trabalhadores (PT),
capitaneando a maior votacdo da era democratica até entdo, decorrente da insatisfagdo e queda
da popularidade do governo anterior entre os mais amplos segmentos sociais. Os desafios eram
0s mais diversos. Sob a 6tica macroecondmica, era necessario enfrentar a desconfianca do
mercado, tendo que conviver ainda com os efeitos da crise argentina de 2001-2002 sobre a
economia brasileira e a necessidade de recuperar o crédito externo e manter o acesso aos
recursos do FMI que impedisse uma situacdo de insolvéncia. Para tanto foi implementado,
inicialmente, um modelo de desenvolvimento que preservasse a estabilidade econémica, mas
que também redirecionasse 0 gasto publico as classes sociais efetivamente mais necessitadas
(GIAMBIAGI, 2011), por anos relegadas & mazela social.

O primeiro Governo Lula (2003-2006) marca a continuidade das politicas de
estabilidade econdmica da era FHC, com a adocdo do tripé de politica macroeconémica, que
basicamente estabeleceu um regime de metas de inflagdo, superavit primario e regime de
cambio flutuante. O novo governo também se mostrou comprometido com as chamadas
“reformas estruturais”. Ecoava no debate publico brasileiro a falacia da incapacidade futura da
seguridade social, em especial, a previdéncia publica, que seria onerada pelo aumento da
expectativa de vida da populacdo, a baixa taxa de natalidade, a sonegacédo e evasdo fiscal
(GENTIL, 2019). A reforma do Regime Proprio da Previdéncia Social (RPPS) visou a
uniformizacédo do teto de pagamentos entre o regime publico dos servidores e dos funcionarios
dainiciativa privada. Ao estipular um teto de R$5702,78, o servidor que auferisse ganhos acima
deste teto poderia optar pelo beneficio previdenciario complementar. Desta forma, o regime de
reparticdo simples passa a incorporar uma dimenséo de capitalizacdo (LAVINAS e GENTIL,
2018).

No que se refere ao desempenho da economia brasileira, a partir de 2003, este foi
decisivamente influenciado pela evolucgéo da economia internacional, sobretudo pela expanséo
da economia chinesa, que passou a ter um peso crescente na economia € na demanda mundiais
(CUNHA et al, 2011). Foi o inicio da recuperacdo econdmica brasileira, impulsionada,

inicialmente, pelo boom das commodities, e mais tarde, consolidada pelo aumento do consumo
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das familias (PAULA e PIRES, 2017). Depois de um baixo crescimento em 2003, cerca de
1,1% do PIB, de 2004 a 2008, especificamente, a taxa média de crescimento do PIB foi de
4,8%, demonstrando o maior dinamismo da economia brasileira. Este periodo marcou, por outro
lado, a perda de participacdo dos manufaturados na pauta de exportacdes do pais, que em 1985
ja tinha alcangado 55% do total, chegou a 39% do total em 2010, como consequéncia da
reprimarizacao da pauta de exportacOes brasileira (LAVINAS e GENTIL, 2018).

Combinando uma trajetéria decrescente da inflacdo e significativos superavits
primarios, com o maior influxo de capitais externos e superavits comerciais, 0 pais conseguiu
rapidamente reestruturar sua divida externa publica, bem como obteve maior acimulo de
reservas internacionais. Havia uma nova percepcao, tanto interna como externa ao pais, acerca
do novo papel do Brasil no mundo (PAULA e PIRES, 2017). Assim, ainda no primeiro Governo
Lula, com a troca do Ministro da Fazenda — a saida de Antonio Palocci, alvo de uma série de
acusacdes de corrupgéo, e a chegada de Guido Mantega —, foram modificados os rumos da
politica econdmica brasileira, inclinando-se para o afrouxamento dos superavits primarios e um
compromisso cada vez menor com a austeridade fiscal do inicio de mandato (PAULA e PIRES,
2017), que pode ser notado pelo crescimento anual do gasto primario, que entre 2005-2010 foi
da ordem de 6,5% em termos reais, ante uma média de pouco mais de 2% nos dois primeiros
anos do Governo Lula (GIAMBIAGI, 2011).

Nas eleicdes de 2006, fica claro que aquela velha base de apoio que ajudou a eleger Lula
em 2002, mudara. Com uma base de apoio ja ndo tdo coesa, Lula foi reeleito com o apoio dos
estratos sociais mais vulneraveis, em boa parte, familias beneficiadas pelos programas de
transferéncia de renda do Governo Federal (TERRON e SOARES, 2010). As politicas de
valorizacdo do salario minimo e do emprego, juntamente com 0s ganhos dos mais pobres com
as politicas de transferéncia de renda, resultaram em mudancas que se refletiram sobre o padréo
de vida da populacdo. Este novo padrdo implicou um estimulo poderoso ao consumo dos
estratos médios de renda, especialmente em um contexto marcado pela inflagdo baixa, que fez
com que a demanda doméstica se tornasse vital para a dindmica do crescimento da economia
brasileira a partir de 2004 (BIANCARELLI, 2014). Tal mudanga deu inicio a um periodo
marcado pela forte expansdo do crédito e por uma politica fiscal mais expansiva, que resultou
na aceleracdo do consumo, em particular o das familias (ABREU, 2006), como assinalada na
Figura 6.
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Figura 6: O Consumo das Familias na Era Lula
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Nota: Taxa de crescimento do consumo em % do PIB.

Fonte: Elaboragéo propria a partir de dados do IBGE (2020).

O consumo maior das familias aos poucos foi traduzido e popularizado pelo evidente
sentimento de bem-estar para a maioria da populagéo. O contexto de boom das exportacGes de
matérias-primas que favoreceu a América Latina, fez a regido experimentar um periodo de
grande transformacdo socioeconémica que foi comumente retratado como a ascensdo das
"classes médias” (BANCO MUNDIAL, 2013). Relatorios da Organizacdo para a Cooperacao
e Desenvolvimento Econdmico (OCDE) em conjunto com a Comissdo Econémica para a
América Latina e o Caribe (CEPAL), frequentemente evidenciavam tal feito, mencionando que,
“pela primeira vez em décadas [na América Latina], a classe média é numericamente maior do
que a populacédo vivendo na pobreza” (CEPAL, 2013).

Esses estratos médios que se convencionou chamar de classes médias, remetem, na
verdade, a um grupo social grande e heterogéneo, que foi incorporado ao mercado,
combinando o aumento real da renda com um processo extraordinario de inclusdo financeira,
através do acesso a novas linhas de crédito, monetizando os grupos sociais mais vulneraveis
(LAVINAS e GENTIL, 2018). O consumo de bens duraveis saltou, de 28,2% em 2003 para
44,4% em 2012, o que demarcaria uma ampla modernizacdo do padrdo de consumo da
populacdo brasileira (CAVALCANTE, 2015). A democratizacdo do acesso ao crédito, em
particular o crédito ao consumo com recursos livres (LAVINAS, 2017), popularizou o0 acesso
aos bens e fomentou a sensacdo de ampliacdo das classes médias, equivocadamente. Tais
medidas provocaram importantes alteragdes nas condic¢des sociais da populacdo de mais baixa

renda, mas ainda assim, insuficiente para caracterizar a ascensao das classes médias. Da mesma
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maneira, precos em queda e um cambio valorizado permitiram grandes importac6es da China.
Todos esses aspectos reforgcam que estava ocorrendo a ascenséo social de um grupo emergente,
que deixava a situacédo de pobreza, embora permanecesse extremamente vulneravel.

Pode-se dizer que os primeiros anos deste século foram de melhoria na situacéo
distributiva da renda e queda das taxas de pobreza em praticamente todos os paises latino-
americanos, o0 que se refletiu sobre os niveis de desigualdade (CEPAL, 2013). Esta trajetdria
ndo foi constante, apresentando algumas leves oscilagdes entre os anos de 2005 — 2010,
refletindo os impactos da crise de 2008 sobre a distribuicao de renda dos paises. Nesse periodo,
a porcentagem da populacdo brasileira que vive abaixo de USD 1,90 por dia — medida de
extrema pobreza das Nagdes Unidas — teve queda de 23,2% para 5,9% entre 2002 e 2012.
Microdados sugerem que a renda do trabalho foi responsavel por 58% da queda da desigualdade
na renda disponivel entre 2001 e 2011. Ao mesmo tempo, 0 maior otimismo com o bom
desempenho da economia intensificou a demanda por emprego, reduzindo o desemprego, de
12% em 2002 para 6,6% em 2010, acompanhado de uma importante elevacdo dos niveis de
formalizacdo da economia.

As politicas de fomento da renda e do emprego ajudam a explicar 0s avangos sociais
durante a primeira década deste século. A drastica reducdo do desemprego refletiu sobre a
ampliacdo dos postos de trabalho formais, com a criacdo de mais de 15 milhdes de empregos.
A politica de valorizacdo do salario minimo, que permitiu ganhos reais acima da inflacdo do
periodo, tornou-se um parametro importante também para as negociacdes salariais do setor
privado, e foi impulsionada pela regra de correcao vigente desde 2006, que atrelava ndo apenas
a correcgdo inflacionaria, mas também ao crescimento econdmico, medido pelo PIB, na tentativa
de transferir aos salarios-base da economia os ganhos de produtividade (BIANCARELLI,
2014). Mattei (2019) acrescenta que houve reducdo dos diferenciais percentuais entre aqueles
com educacao e aqueles sem educacéo, o que resultou em um aumento dos niveis educacionais
do conjunto da populacéo, a partir da ampliacdo do acesso ao ensino superior nas redes publicas
e privadas, promovido pelas politicas de cotas sociais e programas de financiamento

educacional®.

8 O Programa Universidade para Todos (PROUNI) e o Programa de Apoio a Planos de Reestruturacdo e Expansdo
das Universidades Federais (REUNI) foram criados na gestéo de Lula com o objetivo de conceder bolsas de estudo
parciais (50%) e ou integrais em instituicBes particulares de educacdo superior e ampliar as vagas no ensino
superior publico, respectivamente.
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As transferéncias condicionadas de renda contribuiram com 13% da queda da
desigualdade (OCDE, 2014), compreendendo uma ampla gama de politicas heterogéneas,
dentre as mais importantes se destaca o programa de transferéncia condicionada de renda, o
Bolsa Familia. Criado em 2004, ele foi concebido como um programa focalizado nas familias
de menor renda, a partir da unido de cinco programas federais pré-existentes de transferéncia
de renda (Bolsa Escola, Bolsa Alimentacdo, Auxilio Gas, Cartdo Alimentac&o e Erradicacdo do
Trabalho Infantil - PETI). De acordo com o Ministério do Desenvolvimento Social, o programa
atendia, em 2010, mais de 12 milhdes de familias, com maior impacto no Norte e no Nordeste,
contribuindo também para a reducdo das desigualdades regionais do pais. Conjuntamente aos
programas assistenciais, o Beneficio de Prestagdo Continuada (BPC)® garantido pela
Constituicao, consolidou-se como um dos membros mais visiveis do sistema de protecao social,
sendo responsavel por significativos avancos sociais recentes (BIANCARELLI, 2014).

Somente ao final de 2008 o crescimento da economia brasileira seria interrompido,
sofrendo os impactos da crise mundial. As melhoras verificadas na equidade e nos indicadores
sociais ao longo da década de 2000 representaram um avango civilizatorio para o pais, embora
insuficientes para sanar as demais caréncias da populacdo menos favorecida (GIAMBIAGI,
2011). Ao mesmo tempo em que se evidenciou um vigoroso crescimento econdémico que
combinou a reducdo dos niveis de pobreza e desigualdade, o predominio do setor financeiro
sobre a oferta de bens publicos ficou nitido, ja que o crescimento do rendimento médio
durante toda a gestdo petista (2003 — 2014) — 3,4% a.a. — foi inferior as despesas com
educacdo e saude, por exemplo, que aumentaram, em termos reais, 7,1% e 8,1% a.a.,
respectivamente (LAVINAS, 2017). Portanto, a oferta de bens publicos passa a ser cada vez
mais segmentada pela renda das familias, alargando as lacunas no atendimento as
necessidades basicas e universais da populacdo (LAVINAS e GENTIL, 2018).

Nesse sentido, pode-se dizer que as politicas da Era Lula promoveram mudanc¢a no
padrdo de consumo das familias, por meio de politicas de inclusdo financeira e valorizagédo
do salario minimo, porém, estas ndo conseguiram gerar estabilidade para as familias de renda
média, que diante de cenarios de crise, ainda demonstravam elevada vulnerabilidade para

amortecer os impactos de uma situagédo adversa. Criara-se uma perspectiva de prosperidade

°® O BPC é um beneficio que assegura o recebimento de um salario minimo mensal ao idoso, com idade minima
de 65 anos, e a pessoa portadora de deficiéncia, de qualquer idade, que comprovem ndo possuir meios de prover
seu sustento, devendo para tanto possuir renda mensal per capita inferior a ¥ do salario minimo vigente (BRASIL,
1994).
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das classes médias que ndo foi realizada, mas que se viram lancadas em meio a crescente
mercantilizacdo de bens e servigos e maior integracdo da economia ao setor financeiro. Dessa
maneira, o desafio para a década seguinte seria 0 pleno desenvolvimento social das politicas
implementadas, sobretudo a necessidade de que tais mudangas ganhassem abrangéncia
universal, que resultassem, de fato, em maior homogeneizagédo social. A alta desigualdade
regional, a precariedade do acesso ao saneamento basico nas regibes mais pobres do pais, a
qualidade do ensino educacional publico e as disparidades de género, sobretudo entre mées
solteiras, sem acesso a creches e com pouca capacidade de reinser¢do no mercado de trabalho,

deveriam ser encaradas pelos governos seguintes (LAVINAS e URANI, 2010).

A Crise Financeira de 2008

A crise financeira de 2008, considerada uma das maiores crises do capitalismo mundial,
sobretudo por seu carater global, foi originada pela especulacdo imobilidria no mercado
financeiro subprime norte americano. 1sso engendrou uma bolha especulativa sem proporgoes,
decorrente inicialmente do aumento excessivo dos valores dos imoveis no pais (CASTRO,
2018). Do setor imobiliario seus impactos logo se estenderam pelos diversos setores de
atividade, resultando em uma crise de escala intercontinental, com consequéncias econémicas
e sociais graves, em que centenas de milhGes de pessoas perderam seus empregos, sua renda e
seus investimentos.

O colapso financeiro teve sua origem a partir dos financiamentos concedidos para a
compra de imdveis nos Estados Unidos para familias de baixo poder aquisitivo, através de uma
alavancagem do crédito hipotecario. O cenario refletia o bom desempenho da economia norte
americana, a elevada demanda por habitacdo e a consequente valorizacdo dos imoveis, 0 que
tornava o negocio atrativo para os bancos (CASTRO, 2018). As operacdes financeiras
realizadas, no entanto, concediam crédito a uma parcela da populacdo com elevado risco de
inadimpléncia, que, em contrapartida, na maioria das vezes, cedia sua hipoteca como garantia
de pagamento do financiamento, numa logica de securitizacdo das hipotecas. Entretanto,
sucedeu que parte desses empréstimos deixaram de ser pagos, € 0s bancos comegaram a
executar as garantias, o que além de deixar diversas pessoas sem moradia nos Estados Unidos,
também provocou a queda do preco dos imoveis, acarretando, consequentemente, a perda de

valor dos titulos, que continuavam sendo revendidos pelos bancos.
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Krugman (2009) destaca que apesar do estopim da eclosdo da crise ter sido a
especulacdo imobiliaria, ela ndo era apenas uma crise bancéria ou cambial, nem mesmo uma
crise apenas de falta de liquidez e elevados niveis de inadimpléncia. Erros de politica econémica
em economias desenvolvidas, erros dos mercados financeiros — que alias, operavam com
generosa desregulamentacdo por parte do Estado —, vicios dos agentes econdmicos que se
habituaram aos titulos lastreados em hipotecas, e portanto, garantidos por dividas das familias
norte americanas, formaram as condigcdes necessarias para o colapso de 2008. A crise se deu a
partir de pré condicGes ja concebidas pelos arranjos dos sistemas financeiros mundiais,
mutuamente integrados e ideologicamente orientados pelo liberalismo de mercado (FERREIRA
FILHO e PAULA, 2009).

A comercializacdo dos titulos podres, como ficaram conhecidos, teve seu apice em
setembro de 2008, quando o Lehman Brothers decretou faléncia, gerando uma reacdo em cadeia
a nivel mundial, desencadeando a elevacdo do desemprego, queda da produtividade, faléncia
de empresas e forte retracdo da atividade econdmica (CASTRO, 2018). Ao mesmo tempo, a
magnitude de seus impactos foi sentida de maneira distinta pelos paises, como sinalizam as
informacdes da Figura 7.

Figura 7: Crescimento do PIB real (%) entre 2007 e 2014
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Observa-se que os anos de 2008 e 2009 foram de forte retracdo para a economia norte
americana e também para as economias da Zona do Euro, refletindo os impactos da crise

financeira de 2008. No entanto, sua magnitude para as economias emergentes, em um primeiro
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momento, foi menor. A China passou por uma leve desaceleracdo no mesmo periodo, enquanto
que o Brasil sentiu o impacto da crise em 2009, com acentuada retracdo, porém, assegurou
recuperacdo econdmica rapida e significativa, com o crescimento real do PIB em 2010 na ordem
de 7,5%. Nota-se, no entanto, que a plena recuperacdo da economia mundial foi muito mais
lenta, com oscilagOes e desaquecimento nos anos posteriores a crise.

Com o colapso econdmico e social iminentes, os governos dos paises afetados pela crise
precisaram evitar que seus eventuais impactos aprofundassem ainda mais o cenario de recessao,
e agravassem de forma mais contundente a sociedade como um todo (KRUGMAN, 2009). Os
Estados, de forma geral, implementaram medidas de resgate as institui¢fes financeiras, sob a
modalidade de empréstimos com juros baixos, préximos a zero, no intuito de evitar o colapso
dos seus mercados financeiros. Nos EUA, por exemplo, houve o repasse de US$16 trilhdes pelo
Federal Reserve ao setor financeiro, entre dezembro de 2007 e junho de 2010. A mesma ldgica
se estendeu também aos paises periféricos.

No Brasil, o governo Lula respondeu aos efeitos da crise implementando um conjunto
de medidas que caracterizaram uma politica macroecondmica contraciclica, que incluiu:
medidas de refor¢o a liquidez do setor bancério; linha temporaria de crédito para as exportacoes,
que vinham sendo em todo o governo petista a principal plataforma de crescimento do pais;
intervencdes do Banco Central no mercado cambial, possibilitada pelo significativo volume de
reservas gerados pelas atividades exportadoras; estimulo a expansdo do crédito por parte dos
bancos publicos, de forma a manter a demanda interna aquecida; reducdo do IPI para
automoveis, eletrodomeésticos e produtos de construcédo, de forma a manter aquecido o consumo
de bens duraveis que alavancou o consumo domeéstico dos estratos médios; aumento do periodo
de concessédo do seguro-desemprego de forma a manter a renda dos trabalhadores; e a criagéo
de um programa de constru¢do de moradia popular, o “Minha Casa, Minha Vida” (PAULA e
PIRES, 2017). O programa em questdo, foi lancado em marco de 2009, e visava conceder
subsidios a familias de baixa renda para o financiamento habitacional.

Esse conjunto de medidas adotadas pelo governo brasileiro no auge da crise
internacional foi importante para evitar uma deterioracdo mais drastica das expectativas dos
agentes econdmicos, j& desenhando uma recuperacdo econdmica em meados de 2009. A
implementacdo de uma politica fiscal mais expansiva possibilitou a manutencéo do nivel do
emprego e renda da populacdo, sobretudo daqueles estratos médios de renda que haviam

angariado um padrdo de consumo mais elevado nos anos anteriores. Em 2008, o pais registrou
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nivel de desemprego de 7,9%, com nivel recorde da populacdo ocupada em emprego formal.
No ano seguinte, ja sentindo os efeitos da crise, 0 desemprego se eleva ao patamar de 8,1%,
demonstrando que os impactos da crise foram amortecidos, ao menos inicialmente, pelas
politicas realizadas. A rapida recuperacdo da economia brasileira se deu pela retomada do nivel
de crescimento do investimento, com a ampliacdo da utilizacdo da capacidade instalada da
indUstria, pela retomada das exportacGes favorecidas pela recuperacdo da economia chinesa, e

claro, pela manutencédo do nivel de consumo interno (PAULA e PIRES, 2017).

3.3 Desaceleracao, Insatisfacdo Popular e Crise (2011 — 2016)

Durante os governos Lula (2003 — 2010) a economia brasileira passou por uma fase de
prosperidade, com crescimento econémico significativo, inflacdo controlada e promissora
melhora da condi¢éo social da populacdo mais periférica, com reducdo da desigualdade e maior
poder aquisitivo dos estratos médios de renda. No entanto, essa conjuntura econdmica comeca
a apresentar fragilidades a partir de 2011. Refletindo os impactos da crise internacional de 2008,
desenha-se um novo cenério, assinalado por vigorosa desaceleragdo ja no primeiro Governo
Dilma Rousseff: taxas de crescimento menores; reducéo do investimento privado e do consumo
das familias; aumento do déficit externo e elevacdo da inflacdo proxima ao teto da meta
(GENTIL e HERMANN, 2017).

A crise financeira mundial exp0s de forma contundente a vulnerabilidade do modelo de
crescimento dos governos Lula, e evidenciou a necessidade de modernizagdo da estrutura
produtiva e de maior insercdo da mao de obra em setores mais produtivos (MELLO e ROSSI,
2017). Do ponto de vista externo, o periodo 2011-2014 foi marcado pela acentuacdo da crise
internacional na Zona do Euro, que desacelerou a economia mundial, acumulando taxas de
crescimento econdémico decrescentes de 2010 a 2013. Seus impactos também se refletiriam no
desempenho da economia doméstica, o0 que fortalecia as expectativas acerca de uma politica
fiscal mais expansiva pelo novo governo eleito, empregando politicas contraciclicas que
possibilitassem contornar essa situacdo. Todos esses fatores colocardo em xeque a capacidade
de sustentacdo do padrdo de crescimento caracteristico dos anos 2004 — 2010 (GENTIL e
HERMANN, 2017).

Inicialmente, a continuidade das politicas de redugdo gradativa da taxa basica de juros

e da promogéo de mecanismos de expansédo do credito puablico, assim como a redugdo da meta
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de superavit primario do setor publico, sinalizara 0 comprometimento com o0s programas sociais
da Era Lula. Porém, o que se viu com o passar do tempo foi um movimento oposto ou até
mesmo ambiguo, especialmente no que se refere ao investimento publico, que tracou um
comportamento oscilante ao longo de todo o governo (GENTIL e HERMANN, 2017). Houve
também modificagdo na composi¢do dos investimentos publicos, que se direcionou para a
concessdo de subsidios e desoneracOes a empresas privadas, através de atrasos no recolhimento
do PIS/COFINS e diminuicdo da aliquota de I0F sobre operacdes de crédito a pessoas fisicas
(PAULA e PIRES, 2017). Desta forma, houve uma contracdo do investimento estatal em
compensacao de uma politica que se utilizou de rendncias fiscais e subsidios crediticios para
promover o aumento do investimento privado (CARLEIAL, 2015).

A reducdo do custo do trabalho, estimulada pelas desoneracdes, ndo foi capaz de criar
mais empregos e elevar o investimento. Como afirma Carleial (2015), a demanda por
trabalhadores esta mais atrelada ao comportamento do mercado de bens e da prdpria expectativa
de lucratividade do empregador, e ambas estavam em queda naquele momento. Pesavam nesta
balanca diversos aspectos, como o cenario adverso de contracdo da demanda externa, a queda
do consumo das familias, as limitagdes dos investimentos publicos em infraestrutura produtiva,
as elevadas tarifas dos servigos publicos e as instabilidades da politica macroeconémica do
préprio governo (GENTIL e HERMANN, 2017). Logo, o que vai ser contrastado durante o0s
governos Dilma é a elevacdo do emprego informal e o crescente desemprego, que atinge
principalmente a base de apoio do governo, as classes médias insurgentes do consumo de massa
e 0s setores populacionais mais pobres, que foram focalizados pelas politicas sociais da Era
Lula.

Entre 2011 e 2014 a taxa média de crescimento do PIB foi de 0,7% a.a., fruto do
comportamento erratico dos gastos pablicos que somente teriam uma expansao mais expressiva
em 2014, um ano marcado pela campanha eleitoral e por um conjunto de obras importantes
destinadas aos eventos internacionais que seriam sediados no Brasil —a Copa do Mundo em
2014 e as Olimpiadas do Rio 2016 (GENTIL e HERMANN, 2017). O que se viu no decorrer
desse periodo foi a delegacdo de segmentos importantes do investimento estatal a empresas
privadas, através de concessdes para a oferta de infraestrutura e até mesmo na area de salde.
Suas consequéncias irradiaram por variados &mbitos da esfera social, que contribuiriam para

mais tarde endossar as principais pautas das reinvindicagdes populares de 2013.
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Na educacdo, observou-se a manutencdo das timidas taxas de crescimento do
investimento publico federal no setor, passando de 1,0% em 2011 para 1,3% em 2014
(GENTIL e HERMANN, 2017). A politica educacional do Governo Dilma deu continuidade
ao deslocamento de alunos do ensino publico para o privado, iniciado na gestdo Lula, com
destaque para a educacdo superior. Embora tenha havido ampliagdo das universidades
federais e maior insergdo de estudantes de baixa renda no ensino superior, em 2015 cerca de
75% desses estudantes universitarios estavam em instituicdes privadas, ante 70% no inicio
do governo Lula. Programas como o Fundo de Investimento Estudantil (FIES) e o Programa
Universidade para Todos (PROUNI), que concediam financiamentos governamentais em
faculdades particulares, facilitaram o acesso as redes privadas de ensino superior e se
popularizaram pelo pais, ao passo em que elevou a divida dos estudantes brasileiros, que ndo
apenas se viram endividados nos anos subsequentes, como também apresentaram elevados
niveis de inadimpléncia (LAVINAS, 2017).

Sob a ética social, observou-se que os beneficios assistenciais tiveram crescimento real
de apenas 1,2% do PIB no governo Dilma. Gentil e Hermann (2017) demonstram que houve
uma queda acentuada dos gastos sociais no decorrer do periodo 2012 — 2014, que salta de 15,1%
em 2012 para 4,1% em 2014, sendo as aplicacbes mais expressivas aquelas atreladas a
previdéncia social, que apresentou tendéncia de crescimento constante, representando 8,9% do
PIB em 2014. Isso se deve ao fato de os salarios ainda estarem em alta e 0 emprego formal
seguir forte. Desta forma, a atuacdo da politica econdmica sob o governo Dilma revelou que 0s
impactos distributivos da politica social foram paulatinamente limitados pela subsun¢do a uma
politica fiscal contracionista e fortemente recessiva. Além disso, as politicas implementadas
serviram para reforcar a precariedade das classes médias, mediante a continuidade da expansao
de servicos privados, que neste contexto de crise as tornam mais dependentes do mercado e
crescente endividamento.

Os efeitos dessa politica econdbmica mais austera seriam sentidos sobre o nivel de
consumo, que entrou em rota de desaceleracdo a partir de 2012, apoiada também na elevagéo
do grau de endividamento das familias. Atrelada a esse cenario, a Reforma da Previdéncia do
Governo Dilma, realizada em 2015, corroborou significativamente para a aceleracdo e
aprofundamento desse quadro recessivo que se desenhava desde final do primeiro governo
Dilma. A reforma implementou a regra 85/95, que determina que mulheres somassem 85 anos,

entre idade e tempo de contribuicdo, e homens somassem 95 anos, para receberem a
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aposentadoria integral. Desta forma, as exigéncias para a concessdo dos beneficios sociais
foram ampliadas, exigindo mais tempo de contribuicdo e consequentemente, postergando ou
até mesmo restringindo a concessao da aposentadoria as familias assalariadas de baixa renda.

A insuficiéncia do gasto social na redistribuicdo da renda pode ser analisada pela falta
de integracdo entre o sistema tributdrio — extremamente regressivo — e as politicas de
transferéncia de renda e de provisdo de servigos publicos. Os elevados tributos indiretos, que
oneravam sobretudo a populacao de baixa renda e as classes médias, aliada a restri¢do da oferta
de servigos publicos ndo mercantilizados, impediam a eficacia do gasto social para a maior
reducdo da desigualdade (LAVINAS, 2014). Com isto, as politicas de carater assistencialista
se consolidariam ao longo dos governos petistas como préticas de remediacao das necessidades
sociais da populacdo, como uma sobreposic¢éo as falhas de mercado, relegando a segundo plano
a provisdo de servicos publicos universais, que custariam ao Estado um investimento mais
elevado (GENTIL e HERMANN, 2017).

Todo esse cendrio de desaceleracdo econémica, combinado a elevacao da inflagdo e
crescimento do desemprego, serviu para que as insatisfacGes da populacdo em relacdo ao
governo e as medidas por ele adotadas se inflamassem em junho de 2013. Assim, ecoou nas
ruas uma onda de protestos, mobilizando milhares de pessoas, cujas reinvindicagdes tinham
como foco os abusivos aumentos no preco das tarifas de Gnibus urbanos, estendendo-se
posteriormente a pautas mais diversas. As interpretacfes e até mesmo as consequéncias destas
manifestacdes se confundem tanto com os acontecimentos que se dardo ao longo deste periodo
no cenario politico brasileiro, quanto no que diz respeito a ndo centralidade dos anseios
populares. Havia nas ruas uma resisténcia as formas de mercantilizacdo do trabalho e dos bens
de provisdo publica, que também se mesclava ao desejo de mais democracia e investimentos
estatais, ao denunciar o sucateamento da educacdo, da satde e do emprego (BRAGA, 2018).

Os segmentos sociais que compuseram esses movimentos também foram os mais
variados, tratando-se de um grupo extremamente heterogéneo, que manifestava conjuntamente,
porém, que ndo estava vinculado entre si (ALONSO, 2017). Porém, grande parcela deste
espectro era constituida por pessoas pertencentes aos estratos médios de renda, ou melhor
dizendo, as classes médias brasileiras, em sua forma mais plural (SINGER, 2013). O conjunto
desses grupos constitui o cerne das evolucdes sociopoliticas dos Gltimos anos na America
Latina. Eles parecem ser os mais impactados, juntamente com a populacao pobre, pelos efeitos

sociais da crise econdmica e financeira global de 2008. Atrelava-se a isso, a acentuada retragdo
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dos gastos do Estado e a deterioracdo dos servigos publicos, bem como a volta da precariedade
e do desemprego, a pobreza e desigualdades — combatidas de forma significativa nos anos 2000.
Ao mesmo tempo, a regido vem experimentando uma estagnacao na renda per capita e um
aumento da inflacdo (BRAGA, 2018).

Neste contexto de estagnacdo econémica, as classes médias se viam oneradas por uma
estrutura tributéria regressiva, enquanto ndo eram compensadas pela maior provisdo de servi¢os
publicos, que pudessem se contrapor ao encarecimento do custo dos servicos privados
(BASTOS, 2016). A elevacdo no custo de alguns dos servi¢os que compdem as despesas das
classes médias se deu em razdo de um processo acentuado de endividamento, por um lado,
e da deterioracdo dos servigos publicos, de outro — focalizados em ampliar sua cobertura,
mas deixando de lado o aprimoramento da qualidade dos servigos ofertados —, resultando no
crescente abandono destas a ditadura do mercado, que exigia o estabelecimento de novas
relagdes entre esses grupos e o setor financeiro. Isso significa maior exposi¢do a mercados
desregulados e a dindmica de endividamento, que reforcam o agravamento de sua
vulnerabilidade social (LAVINAS, 2017). Pode-se dizer que essas classes médias
respondiam a um longo mal estar, ocasionado por suas frustracbes provenientes de um
modelo de mercantilizacdo e desregulamentacdo que ndo atendeu ao propdsito de
prosperidade econémica e social idealizado.

A disputa por vagas de empregos tipicos das classes medias tradicionais aumentou,
sinalizando sua contracdo enquanto estrato social (BASTOS, 2017). Além da disputa crescente
por uma quantidade menor de empregos bem remunerados, as camadas médias tradicionais
experimentaram ao longo do tempo mais concorréncia por rede de infraestrutura — como
aeroportos, rodovias, vias urbanas — bem como por servicos, tanto de provisdo publica quanto
no setor privado. Afinal, o crescimento da renda possibilitada pelos anos de ampliacdo do
emprego formal no pais também fez com que a demanda por servicos se elevasse, culminando
em uma elevacdo da inflacdo dos precos dos servicos superior a da cesta total medida pelo IPCA
(IBGE, 2014). Sicsu (2014) afirma que com isto as classes médias experimentaram uma perda
de status social e consequente ameaca a pretensdo de distin¢do cultural enquanto classe.

A reeleicdo de Dilma Rousseff em meio ao grande desgaste politico do seu partido e da
sua propria popularidade, fez com que seu governo buscasse promover uma politica de
conciliacdo nacional, sinalizada pela nomeacéo de Joaquim Levy para o Ministério da Fazenda,

um claro representante do capital financeiro. O governo reeleito buscou reduzir as



55

transferéncias financeiras para portadores da divida publica, e em contrapartida, aumentar as
transferéncias em subsidios para apoiar investimentos em formacéo de capital fixo. Com isto,
utilizar-se-ia mais do espaco fiscal para a concessdo de subsidios do que para efetivo
investimento publico, na tentativa de induzir o protagonismo do investimento privado mais uma
vez (BASTOS, 2017). Tais medidas tinham como objetivo retomar os pilares do tripé
macroecondmico, sob a justificativa de que a contracdo fiscal e monetaria enfrentaria uma
recessdo de curto prazo, porém, necessaria para trazer de volta o equilibrio das contas publicas,
das contas externas e da inflacdo (CORSI, 2016).

Havia uma equivocada percepcéao de que o nivel de desemprego do pais estava abaixo
de sua taxa “natural”, cuja pressao de demanda por trabalhadores em relacdo a oferta contribuia
para a elevacdo dos salarios sem gerar mais emprego, elevando os custos, gerando inflacéo e
reduzindo a margem de investimento empresarial (BASTQOS, 2017). Foi aplicado um ajuste
abrupto de precos relativos a partir da desvalorizacdo do Real perante o délar e o reajuste dos
precos administrados pelo governo, como energia elétrica, petrdleo e derivados. De forma a
tentar trazer a inflacdo de volta a meta, a taxa basica de juros sofreu aumento de 2,5 pontos
percentuais entre dezembro de 2014 e julho de 2015. Entretanto, 0 que Se veria nos anos
seguintes é que a queda da demanda ndo estava conseguindo reverter as pressoes inflacionarias,
indicando que o diagnostico da inflagdo foi impreciso (CORSI, 2016).

A continua deterioracdo do quadro econémico aponta que 0s cortes de gastos ndo
alcancaram os resultados esperados, e que as politicas implementadas serviram para acirrar as
insatisfacGes sociais que ja eram latentes desde 2013. A Figura 8 retrata o contexto econémico
e do mercado de trabalho do Brasil em meio a um cenéario desastroso e de profunda recesséao:
uma estagflagdo, com sucessivas quedas nas taxas de crescimento econdémico, configurou uma
recessdo técnica marcada pela elevacdo da inflagdo no mesmo periodo, induzindo aumento
gradativo do desemprego. Pode-se observar que a economia brasileira entra em queda livre a
partir de 2014, com os anos de 2015 e 2016 sinalizando profunda recessao, com decrescimento
do PIB na ordem de 3,5%, a0 mesmo tempo em que se observa a intensificacdo do desemprego.
Os anos seguintes marcam a lenta recuperacdo econdmica, a niveis inferiores ao padréo de
crescimento da economia brasileira, com crescimento minimo do PIB de 1,3% em 2017, e

escalada do desemprego a taxa de 12,7% no mesmo ano, seu patamar recorde.



56

Figura 8: Crescimento do PIB e Taxa de Desemprego
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Fonte: Elaboragdo propria a partir dos dados do IBGE (2020).

A acentuada e prolongada recessao em 2015-2016 foi acompanhada de uma piora em
varios indicadores sociais (PAULA e PIRES, 2017). As medidas adotadas contribuiram para
impactar o nivel de desemprego, a queda da renda, a contracdo do mercado de crédito e a
reducdo dos investimentos publicos. A elevacdo do desemprego vai alterar as formas de
insercdo dos trabalhadores no mercado de trabalho, com a predominancia de postos precarios e
informalidade. Seus impactos sobre o mercado de trabalho reduziram um dos elementos
centrais do crescimento do periodo 2006-2013: a demanda interna. Do mesmo modo, 0 maior
desemprego, por sua vez, golpeia a arrecadacdo de impostos, que recua abruptamente,
reduzindo o consumo, e gerando uma reacdo negativa em cadeia que atingiria também
negativamente os investimentos ja em dificil patamar de recuperacéo.

A recessdo na qual a economia brasileira se encontrava, combinada com a pressao
inflacionéria e a queda da lucratividade das empresas e dos rendimentos, fez a tensédo politica
aumentar. As denuncias de corrup¢ao nos governos petistas, envolvendo o grande empresariado
nacional e a classe politica, em meio a deflagracdo da Operagdo Lava Jato, € sucedida por uma
série de manifestacOes pré impeachment da presidente Dilma, articuladas por setores de direita
h& muito esperando o retorno ao poder. Os protestos populares gozavam em seu cerne de uma
supremacia preferencialmente branca, com alta escolaridade e renda correspondente. Grupos
compostos por um alto numero de profissionais autbnomos, profissionais liberais de nivel
superior e empresarios (FIRMINO, 2017). O resultado negativo nas contas publicas de R$ 32,5
bilhdes, o que correspondia a 0,6% do PIB, foi apresentado como fruto do descontrole dos

gastos do governo, das “pedaladas” fiscais da presidente da Republica, servindo de argumento
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ao Congresso para a sua destituicdo (CARLEIAL, 2015), relegando ao seu vice, Michel Temer
a funcéo de terminar o atual mandato.

As classes médias dotadas de alguma qualificacdo profissional e educacional,
especializada em trabalho ndo manual, juntamente a pequena elite empresarial que, no Brasil,
sempre gozou de um padrdo de vida semelhante ao das camadas médias de paises de renda per
capita superior, serdo as principais interessadas nos desdobramentos das manifestagdes. Seus
interesses tinham sido profundamente afetados pela redistribuicdo de renda aos trabalhadores
pobres, em detrimento dos rendimentos de considerada parcela que compdem as classes médias,
enquanto que os grupos situados entre 0,1% e 5% mais ricos absorveu parcela crescente da
renda nacional entre 2006 e 2012 (BASTOS, 2017). Havia, portanto, o desgaste da relacdo de
representacdo politica dos governos petistas com as classes médias, que ja ficara evidente pelo
seu comportamento eleitoral nos dltimos anos (FIRMINO, 2017), em ruptura com o petismo.

Por sua vez, a reducgéo das disparidades sociais despertou um sentimento de repugnancia
que ndo passou batida nas camadas médias. Estas, inclusive, passaram a taxar 0 consumismo
com tons moralistas, curiosamente uma critica daquele segmento que sempre viu N0 consumo
conspicuo uma forma de se diferenciar socialmente mediante um padrdo de vida distinto.
Crescia cada vez mais um sentimento de frustacdo e indignacdo quanto a dificuldade de
reproduzir as mesmas condic¢fes de um modo de vida das classes médias diante de um programa
que concedia renda e priorizava grupos da popula¢do em nome de uma forma de justica social
(CAVALCANTE, 2015). Desta forma, as classes médias ndo reagem por propriamente passar
por um processo de desclassificacdo social, mas pelo medo que passam a experimentar ao ver

seus pilares sociais e ideoldgicos questionados.

3.4 O Avanco Neoliberal e a mais longa Recesséo

Apds o afastamento de Dilma Rousseff da presidéncia da Republica, em agosto de 2016,
a ascensdo de Michel Temer se caracterizou pelo aprofundamento das politicas de austeridade
fiscal e monetéria, constituindo-se em uma agenda capaz de unificar os interesses empresariais
em torno de um programa neoliberal denominado Uma Ponte para o Futuro (BASTQOS, 2017).
Nele h& evidente indicacdo em reduzir o tamanho do Estado, o gasto pablico e a protecdo social
(KREIN, 2018), atraves da implementacdo de projetos de lei que implicariam na deterioracéo

das condic¢des de vida da populacao, distribuindo o 6nus do ajuste fiscal para os cidaddos mais
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pobres, a0 mesmo tempo em que abriria espaco para um novo horizonte de privatizacoes
(BASTOS, 2017).

Nesse contexto, a perspectiva neoliberal adotada pelo novo Governo acarretou em
medidas de enfrentamento da crise econémica sob trés dimensdes essenciais. A comecar pela
aprovacao, no final de 2016, da Proposta de Emenda Constitucional (PEC) que visava o controle
dos gastos publicos, estabelecendo-se um teto para 0s mesmos por um periodo de 20 anos. De
acordo com a EC-95 aprovada, a partir de 2018 os gastos federais s6 poderdo aumentar de
acordo com a inflagdo acumulada dos ultimos doze meses, até junho do ano anterior, medida
pelo Indice Nacional de Precos ao Consumidor Amplo (IPCA). O regime vale para os
orcamentos fiscal e da seguridade social. No que se refere aos investimentos em salde e
educacdo, as previsdes eram de que, para 2017, a saude receberia 15% da Receita Corrente
Liquida (RCL) enquanto a educacéo, por sua vez, ficaria com 18% da arrecadacéo de impostos,
conforme o0 minimo estipulado pela Constituicdo, passando a seguir o critério de correcéo pela
inflagdo no ano seguinte (MATTEI, 2019).

A implementacéo desse novo regime fiscal implica um congelamento real das despesas
totais do Governo Federal, pressupondo a reducéo do gasto publico relativamente ao PIB e ao
namero de habitantes, o que significa dizer que 0 mesmo ndo acompanhara os acréscimos da
renda e o crescimento populacional, o que exigiria eventualmente maiores investimentos
(ROSSI e DWECK, 2018). Sobre essa interpretacdo, pode-se inferir que o piso estipulado como
valor minimo pela EC, é, na verdade, um piso deslizante, reduzindo-se em propor¢do das
receitas e do PIB ao longo do tempo. Ao congelar o gasto publico, hd uma compressao do
financiamento da politica social brasileira, eliminando a vinculagdo de receitas destinadas a
educacdo e ao orcamento da seguridade social, que compreende as politicas de salde,
previdéncia e assisténcia social (VAZQUEZ, 2018).

O fato de estabelecer um indexador econébmico de ajuste dos gastos que nao possui
qualquer relacdo com a capacidade de arrecadacdo ou com a demanda por bens e servicos
publicos, tira da esfera politica a decisdo de alocacdo dos recursos (VAZQUEZ, 2018). Ao
defender a implementagdo da contencdo dos gastos publicos conforme o diagndstico de um
quadro fiscal deteriorado, sob a premissa de conter o arrombo das contas publicas, o Governo
priorizou o suposto fortalecimento da retomada da confianca dos agentes, reduzindo o papel do
Estado na conducdo do crescimento econdémico, 0 que exigiria um esforco maior dos

componentes privados da demanda (ROSSI e DWECK, 2018). No entanto, com o passar dos
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anos, 0 que se nota é que a compressdo do investimento publico ndo foi compensada pela
provisdo privada, o que corroborou para a deterioragdo do padrdo de vida da populacéo,
aprofundando o endividamento das familias e a insatisfacdo dos estratos médios de renda.

Em meio a este cenario de crise econdmica e austeridade fiscal, a situacdo dos
trabalhadores no mercado de trabalho passa a se agravar apos 2015, evidenciada pela contracdo
do rendimento médio do trabalho nos anos seguintes (SILVA, 2017). O debate sobre a
necessidade de uma reforma trabalhista ndo era novo, mas foi abastecido pelas pautas
empresariais da agenda governista. O mercado de trabalho brasileiro nao foi estruturado na
mesma base dos paises centrais, com a ampliacdo de direitos e aumento da protecdo social. As
caracteristicas predominantes no pais continuam sendo a persisténcia da informalidade,
flexibilidade, rotatividade e condic¢des de trabalho bastante precarias. O que se notabilizaria nos
anos seguintes, tanto em nivel local quanto mundial, seria um processo comum de
desregulamentacdo e flexibilizagdo, com reducéo da protecgdo social (KREIN, 2018).

E neste cenario que foi aprovada a reforma trabalhista, instituida pela Lei 13.467 em
2017, sob o pretexto de que sua aplicacdo resultaria na criacdo de milhdes de empregos
(MATTEI, 2019). A reforma teve como objetivo a flexibilizacdo da legislacdo constitucional
prevista na Consolidacao das Leis do Trabalho (CLT), promovendo profunda modificacdo do
modelo de protecdo social estabelecido na Constituicdo Federal de 1988 (SILVA, 2017). O
novo texto implementou uma série de medidas, dentre as quais cabe ressaltar: a prevaléncia do
negociado sobre o legislado, flexibilizando as negociacdes contratuais entre empregador e
empregado; a ndo obrigatoriedade da contribuicdo sindical; o trabalho em tempo parcial, que
até entdo ndo excedia 25 horas, passa a ser considerado como aquele cuja duracdo ndo excede
30 horas semanais; a regulamentacdo da categoria de trabalho autbnomo exclusivo, em que é
possivel contratar um agente autbnomo que preste servicos de forma continua para uma
empresa sem criar vinculo empregaticio (BRASIL, 2017).

Um ano ap0s a aprovacao da reforma, observa-se que o desemprego formal ndo mudou
suficientemente sua trajetoria de crescimento, atingindo ao final de 2018 cerca de 13 milhdes
de trabalhadores ou 12,3% da populagéo ativa. As mudangas promovidas pela reforma tiveram
e continuam a ter impacto direto sobre o emprego e a renda. Segundo dados da PNAD, os
rendimentos do trabalho com carteira assinada em maio de 2019 foi, em média, de R$2.169,00,
abaixo até mesmo se comparado ao periodo de outubro de 2017 (R$2.192,00), quando a reforma

entrou em vigor. Além disso, nesse mesmo periodo, foram criados 1,744 milhdes de novas
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ocupacdes, sendo apenas 406 mil com carteira assinada (FILGUEIRAS, 2019). Portanto, a
reforma ndo somente parece ter descumprido com as promessas que tentaram justificar sua
realizacdo, como contribuiu para expandir o emprego informal, como assinalado na Figura 9.

Pode-se observar que houve um aumento da contribuicdo do emprego informal para a
recuperacdo do emprego total. Por sua vez, o avanco do setor informal gera impactos negativos
na produtividade do trabalho, ja que o setor informal € bem menos produtivo que o setor formal,
0 que de uma forma ou de outra contribui para a queda dos rendimentos do trabalho. Dessa
forma, se levarmos em consideracéo os aspectos da informalidade, constata-se que 0s empregos
de carater temporario sem vinculo empregaticio ou de jornada parcial juntamente com 0s
desalentados totalizam aproximadamente 28 milhdes de pessoas, 0 que representa quase um
terco da Populacdo Economicamente Atividade (PEA) do pais. O aumento da informalidade e
do trabalho em tempo parcial se evidenciou também na crescente uberizacio*® do mercado de
trabalho, em que predomina a precarizagdo, a auséncia de regulamentacdes e garantias de
estabilidade e seguranca ao trabalhador (ARAUJO, 2017).

Figura 9: Relacéo de Trabalhadores Informais e Populacdo Ocupada
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A auséncia de postos de trabalho de registro formal deslocou até mesmo a mao de obra

qualificada — sobretudo das ocupagdes tipicas das classes médias — para 0 emprego de jornada

10 O termo uberizagéo caracteriza uma nova configuragdo na qual as empresas aparecem como meras mediadoras
entre a oferta de trabalho e a procura de servigos fazendo o uso de plataformas digitais para isto (KREIN, 2018).



61

parcial e ou terceirizado, trabalhos precérios, com importante polarizacdo social (MATTEI,
2019). Estima-se que em comparagdo com paises da OCDE em que apenas 8% dos lares sdo
chefiados por trabalhadores em jornadas parciais, no Brasil esse indice é de 24%, sendo 20%
chefiados por autdnomos (OCDE, 2019). Nota-se, assim, que as alteracGes promovidas pela
reforma trabalhista atendem aos interesses dos empregadores, deixando as relacdes assimétricas
das negociacdes sujeitas ao mercado (BIAVASCHI, 2016). Ao esvaziar o papel dos sindicatos,
admitindo a negociacdo individual, a nova lei provoca um processo de fragmentacdo das
relacBes de trabalho, servindo de estratégia para deixar o trabalhador em condi¢do de maior
inseguranca e vulnerabilidade em relacéo ao trabalho e a renda, para que ele se sujeite a l6gica
da concorréncia permanente com outros se quiser se inserir no mercado (KREIN, 2018).

As medidas adotadas tampouco serviram para modificar o panorama econémico do pais,
que apo6s dois anos de profunda recessao (crescimento negativo acumulado de mais de 7% em
2015-2016), termina 2017 ensaiando uma timida recuperacdo. A politica econémica recessiva
conduzida impactou negativamente a ja elevada taxa de desemprego, aumentando o exercito
industrial de reserva que reforcou a queda dos salarios (SILVA, 2019). A justificativa de elevar
a produtividade do trabalho néo seria alcancada simplesmente por uma reforma que reduza os
custos da mdo de obra. Na realidade, a contrarreforma trabalhista atingiu diretamente a
demanda doméstica, gerando um impacto negativo para a ativacdo da economia (KREIN,
2018). O que se viu foi aprofundamento da recessdo, de uma economia engessada pelas politicas
neoliberais adotadas, que restringiram 0s gastos governamentais sob um discurso que atendeu
aos interesses da elite empresarial em detrimento dos setores medios de renda, sendo
encaminhada, ainda em 2018, uma proposta de reforma da previdéncia social, que se

constituiria na ultima etapa do tripé de reformas neoliberais.

3.5 O Mais Profundo Retrocesso: Governo Bolsonaro

Ap06s um periodo eleitoral demarcado por intensa polarizagdo politica entre o candidato
do PT a presidéncia, Fernando Haddad, e Jair Messias Bolsonaro, representante desta nova
oposicdo — direitista-ultraliberal, que enaltece ndo somente as pautas econdémicas do
neoliberalismo, mas também bandeiras conservadoras —, o pleito proclamou Jair Bolsonaro
(PSL, atualmente sem Partido) como o novo Presidente da Republica. Carneiro (2019) sintetiza

0 governo de Jair Bolsonaro pela persisténcia em implementar uma politica econdmica
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anacronica, que tenta implantar medidas e préaticas pertencentes a outros periodos, realizadas
em outros paises com resultados bastante duvidosos, em que se sobrepde o discurso ideoldgico
ao contexto historico dos acontecimentos.

Ao longo do primeiro ano de governo, notou-se 0 vigoroso desmonte do aparato social
desenvolvimentista que marcou as eras petistas, em marcha com o desmantelamento de
institui¢Oes centrais que pavimentaram o caminho para uma agenda redistributiva, democréatica
e igualitaria (LAVINAS, 2020). Sob o comando do ministro da Economia Paulo Guedes, a
alcunha do neoliberalismo ganhou for¢ca em meio ao avanco da financeirizagdo ja em voga,
travestindo-se com uma roupagem liberal anacrénica cuja inspiragdo remonta as instituicdes do
fracassado Consenso de Washington, além de combinar as versdes mais extremas do
neoliberalismo ao forte autoritarismo politico (CARNEIRO apud JABBOUR, 2019). Em meio
a esta nova conjuntura, na qual o Brasil ndo € um caso isolado, a maxima da disputa Estado
versus Mercado converge para a crescente divisdo e polarizacéo da sociedade, desenhando uma
estrutura social fragmentada demais para uma reverséo.

O primeiro feito do novo Governo foi a aprovacdo da reforma da previdéncia, ja em
curso, de forma fragmentada, desde a gestdo FHC. Aprovada ainda no seu primeiro ano de
mandato, ela incutiu uma mudanca significativa no critério de aposentadoria por tempo de
contribuicéo, estabelecendo idade minima de 65 anos para homens e 62 anos para mulheres.
Haverd, portanto, uma regra de transi¢do para adequacdo do novo critério, de 86/96. Cabe
ressaltar que a proposta inicial ia além do que foi implementado, em que visava ainda
institucionalizar o regime de capitalizacdo, modificar a idade para os trabalhadores rurais se
aposentarem, e previa a mudanca de idade e de valor do Beneficio de Prestacdo Continuada
(BPC), além de tentar desconstitucionalizar varios parametros do regime do setor publico
(CARNEIRO, 2019).

A logica contida na reforma é de que as pessoas precisardo trabalhar muito mais tempo
para se aposentarem, sobretudo ao considerar as alarmantes desigualdades do mercado de
trabalho brasileiro e a inconstancia do emprego de carteira assinada dos mais pobres, que
convivem diariamente com trabalhos precarios, temporarios e com o desemprego informal. A
reforma tem o intuito de promover o desamparo social daqueles que ja ndo possuem renda,

forcando o deslocamento de milhdes de trabalhadores para o mercado privado. Sao pessoas que

11 Com a nova regra, homens se aposentardo quando a soma da idade mais o tempo de contribuigéo atingir 96 anos,
e para as mulheres esta mesma soma precisa atingir 86. As mudancas se dardo gradativamente, atingindo 105 anos
para homens e 100 para mulheres nos proximos anos (BRASIL, 2019).
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se encontram em meio ao desalento, que ndo contribuem para o INSS e estdo subempregadas,
atingindo 68 milhdes de trabalhadores, que foram inseridos em uma verdadeira armadilha social
(GENTIL, 2019). A proposta pode ser resumida como uma forma de eximir o Estado de cuidar
das pessoas na terceira idade, transferindo esta responsabilidade ao mercado, através dos fundos
de capitalizacdo, que irdo complementar o valor das aposentadorias. A intengdo é transformar
direitos relativos a previdéncia em prémios de seguros privados (LAVINAS, 2020).

Outra reforma que se faz presente no debate publico recente é a proposta de uma reforma
tributaria, incluindo tanto a reformulacao do sistema de impostos indiretos quanto diretos, em
particular o Imposto de Renda (IR). A proposta é ampliar as isencdes das folhas de pagamento
sob o argumento de promover a maior competitividade das empresas brasileiras. Propde-se
unificar os tributos indiretos sobre bens e servi¢os, de forma a criar um imposto Gnico. Tributos
como o PIS e a COFINS integrariam um novo tributo: a CBS (Contribuicdo sobre Bens e
Servigos) e o recolhimento da CSLL (Contribuicdo Social sobre o Lucro Liquido), que incide
sobre os ganhos de capital, sofreria uma reducdo de 34% para 20%, sendo que ambos estéo
vinculados a Seguridade Social (SCHREIBER, 2020). As medidas, se implementadas, tornam
mais escassos 0s recursos da Previdéncia Social e colocam em xeque a sua capacidade de
efetuar o mesmo volume de beneficios, comprometendo o tecido da protecéo social, sobretudo
em uma situacdo de restricdo fiscal e baixo desempenho econdmico (LAVINAS, 2020).

Além dos cortes nos gastos publicos e a adogdo de um teto de gastos que restringe 0s
investimentos do Estado, relegando-o a funcdo de um Estado minimo, o atual Governo também
retomou a onda de privatizacbes denominado pelo Programa de Parcerias e Investimentos.
Estima-se que ao longo dos dez primeiros meses de governo houve a venda de R$ 96,2 bilhdes
em ativos de empresas estatais, entre concessdes e ativos naturais, sob o comando da Uniéo,
sendo a maior parte dessas vendas realizadas pela Petrobras (GOVERNO..., 2019). Um espaco
cada vez maior é destinado ao mercado privado como provedor de bens e servigos a populacéo,
colocando o setor financeiro no centro da execucdo da politica social. A expansdo do
endividamento das familias tem sido aprofundada, em especial a tentativa junto ao Governo em
ampliar 0 uso de um mesmo bem como garantia em multiplas operagbes financeiras,
transferindo os riscos do setor privado para os tomadores de crédito (LAVINAS, 2020).

O cenério de recessdo econdmica que ja permeava a economia brasileira a partir de
2014, ndo tem dado sinais de uma retomada solida do crescimento, realcando a ineficiéncia das

politicas de austeridade fiscal. A taxa de crescimento do PIB em 2019 (1,1%) foi inferior até
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mesmo aos Gltimos dois anos (1,3%)%2, que ja haviam sinalizado crescimento abaixo dos
padrbes da economia brasileira, sendo a mais lenta recuperacdo de recessao ja registrada pelo
pais (PIRES et al, 2019). O consumo das familias, que mostrou ser 0 motor do crescimento
domeéstico da economia brasileira nos governos Lula, continua exercendo papel decisivo nas
variaveis macroeconémicas, e 0 baixo desempenho deste componente da demanda agregada
escancara o emprego de baixa qualidade atrelado a informalidade e a queda dos investimentos
privados combinada ao investimento publico aquém ao necessario para estimular o
crescimento.

Nesse contexto, 0 mercado de trabalho é fator relevante para entender a recessao, ja que
ha a persisténcia das elevadas taxas de desemprego, que em 2019 registrou 11,9%, afligindo
cerca de 12,5 milhdes de pessoas (IBGE, 2020). A ampliacdo da informalidade do mercado de
trabalho, que passou a criar a maior parte das novas ocupacdes de trabalho, em 2019 atinge
49,5% das ocupac0es criadas ante 45,1% em 2014. Por outro lado, essa realidade é contrastada
ao aumento do rendimento médio do trabalho. Lavinas (2020) aponta que em tempos de baixo
crescimento e estagnacdo econémica, os niveis de emprego tendem a se deteriorar, sobretudo
da parcela da populacdo sem qualificacdo, que se retira do mercado de trabalho pela falta de
ocupacdo. Cabe ressaltar que os dados informados pelo IBGE, em abril de 2019, confirmam a
elevacdo do desalento e da subocupacao, que nunca antes haviam sido tdo altos (COSTA, 2019).
Na ocasido, 4,9 milhdes de brasileiros relataram terem desistido de procurar emprego por falta
de perspectiva de serem contratados.

Todo este cenario de lenta recuperacdo da economia traz consequéncias econdmicas e
sociais que ndo podem ser minimizadas (PIRES et al, 2019), podendo perpetuar os grandes
diferenciais de salarios por um periodo de tempo duradouro, amplificando o padrdo de
desigualdade social existente. A escalada do indice de Gini do rendimento médio mensal real
domiciliar per capita a partir de 2015 ainda néo foi significativamente revertida, mantendo-se
em 0,54, puxada pela elevacdo dos rendimentos do topo da estratificagcdo social, que foi de
15,8%, mesmo diante do baixo crescimento econémico do pais. As politicas de transferéncia
de renda e protecéo social, que poderiam contribuir positivamente para a reversao deste quadro,
ndo se expandiram suficientemente para servir de amortecimento aos choques econémicos da

severa recessdo. O numero de beneficiarios do Bolsa Familia, por exemplo, reduziu-se em

2.0 crescimento do PIB de 2018 foi revisado pelo IBGE em novembro de 2020, passando de 1,3% para 1,8%.
(IBGE, 2020).
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termos absolutos em relagdo aos anos anteriores. Até mesmo os beneficios do seguro
desemprego se mostraram com baixa adesao entre os desempregados, o que reflete os impactos
da reforma sobre a crescente informalidade do mercado de trabalho (LAVINAS, 2020).

A recessdo de lenta recuperacdo tende a se aprofundar diante deste periodo adverso, em
que o mundo é atingido por uma pandemia sem precedentes, o0 que requer a ampliagdo dos
investimentos publicos que possa servir para amenizar os choques adversos de uma crise
econdmica aguda. A recessdo econémica em escala mundial provocada pelo novo coronavirus,
com queda de 6,8% da economia chinesa, e com a previsdo pela OMC de um recuo do comércio
global de 32%, exige e continuara exigindo pelos préximos anos uma reversao das politicas de
austeridade. Em resposta & pandemia, foram aprovadas: a concesséo do Auxilio Emergencial®®
as familias que perderam seus empregos; a reducdo das jornadas de trabalho e dos salarios; a
liberacdo de saques do FGTS; permissao para recontratacdo de funcionarios demitidos em até
90 dias; e linha de crédito para as empresas, em especial as microempresas e empresas de
pequeno porte. Todas essas medidas operaram até dezembro de 2020.

As medidas adotadas pelo Governo Federal tiveram efeito substancial em achatar uma
tendéncia ainda mais acentuada na queda da renda dos mais pobres e na maior desaceleracédo
econdmica. Gonzalez e Barreira (2020), tomando como base dados da PNAD-Covid do IBGE,
demonstram que sem o Auxilio Emergencial, a renda média dos brasileiros empregados teria
uma queda de 18%, em que 0s mais atingidos seriam aqueles trabalhadores ocupados em
empregos informais e autbnomos. O pagamento do Auxilio Emergencial teria detido a expanséo
do endividamento das familias mais vulneraveis durante a pandemia (SARNO, 2020). No
entanto, Carvalho (2020) suscita a reflexdo a respeito do papel do Estado em meio a um
Governo ultraliberal, em que cabe evidenciar a importancia do debate da desigualdade social e
a urgéncia de politicas publicas, em um contexto de privatizacdo e mercantilizacdo de servicos
publicos que se manteve inalterado.

A descontinuidade das medidas adotadas pode fazer com que a desigualdade social se
aprofunde, e que a propria recuperacao da crise seja ainda mais lenta, além de mais aguda.
Afinal, mesmo diante das medidas adotadas pelo Governo Federal como forma de remediar 0s

principais impactos econdmicos da crise, a economia brasileira registrou uma queda de 4,1%

13 0 Auxilio Emergencial é um beneficio financeiro (R$600,00) destinado aos trabalhadores informais,
microempreendedores individuais (MEI), autbnomos e desempregados, e tem por objetivo fornecer protecdo
emergencial no periodo de enfrentamento a crise causada pela pandemia do Coronavirus - COVID 19 (BRASIL,
2020).
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no PIB em 2020, e atingiu o recorde historico de desemprego ao alcancar a marca de 14%. A
Organizacao Internacional do Trabalho (OIT) alerta para o aumento substancial do desemprego
e do subemprego em meio a crise que reduz o nivel da atividade econémica e imp0e restri¢cdes
acirculacéo de pessoas. Estima-se com isso, 0 aumento do nimero de trabalhadores em situagédo
de pobreza, aprofundando o abismo social e econdémico entre classes (OIT, 2020). Portanto, a
populacdo negra, de mais baixa renda e com menor nivel de instrucdo sofre mais severamente
0s impactos da crise, ao ser afetada pelas circunstancias da pandemia, que coloca obstaculos a
sua reproducdo social - sustentada pelo emprego informal -, e simultaneamente amplia a
exposicao desse grupo ao contégio epidemioldgico.

No que tange as classes médias que ascenderam ao mercado consumidor nos ultimos
anos, Therborn (2020) alerta para o risco da massa de trabalhadores autbnomos e informais
regredirem a pobreza novamente, diante dessa nova conjuntura que nao tem prenuncios de uma
reversao breve, indicando que os impactos econdmicos da crise se prolongarao para além dos
desafios de salde publica. Cardoso (2020) afirma haver assim ao menos trés desafios
identitarios aos quais as classes médias se atém: a necessidade de proteger suas posi¢des das
intempéries da existéncia e manter seus privilégios; proteger-se dos riscos da proletarizacéo ao
reafirmar as distancias econdmicas em relacdo as classes populares e mais miseraveis; e
proteger-se contra a perda de status e prestigio social.

Diante desse panorama mais amplo a respeito dos aspectos econdmicos e sociais que
nortearam as politicas publicas nas primeiras duas décadas deste século, o interesse desta
dissertacdo é analisar o que aconteceu com o padrdo de vida das classes médias brasileiras, que
atravessaram duas crises econdmicas de causas, magnitudes e impactos distintos — a primeira
demarcada por uma queda abrupta do crescimento, mas seguida de uma rapida recuperacdo,
com manutencao do emprego e da renda; e a outra que se arrasta até hoje, decomposta por uma
profunda e demorada recessdo, com acentuado desemprego, crescimento econdmico inferior
aos padrdes da economia brasileira e queda da remuneracdo dos estratos médios. A
heterogeneidade que demarca este grupo social sera preservada na analise das proximas secoes,
e 0 arcabouco tedrico revisitado servird como importante contextualizacdo e explica¢do do que

ocorreu neste periodo com as classes médias brasileiras.
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4 BASE DE DADOS E METODOLOGIA

Para caracterizar o conjunto de despesas tipicas que compdem os padrbes de consumo
das classes médias brasileiras, e assim determinar o perfil socioecondmico das familias, foram
utilizados os microdados da Pesquisa de Orcamentos Familiares (POF), uma das pesquisas mais
extensas produzidas pelo Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE).

Com abrangéncia nacional, ela fornece informac6es gerais sobre domicilios, familias e
pessoas, acerca de suas estruturas de consumo, rendimentos e gastos, ao longo de um periodo
de 12 meses. A coleta de dados da POF inclui sete questionarios com perguntas amplas e
detalhadas que permitem reconstituir com consideravel precisao as principais caracteristicas
das familias, suas despesas individuais e domesticas, seu padrao de renda, patriménio liquido
e outras caracteristicas socioeconémicas, incluindo a autoavaliacdo subjetiva dos moradores
sobre sua qualidade de vida (IBGE, 2020).

A POF é uma pesquisa domiciliar, feita por amostragem, cuja unidade basica de
investigagdo é a unidade de consumo®. Ao todo, para a realizacdo da POF 2008-2009, foi
analisada uma amostra de 55.970 domicilios em todo o Brasil, com 4.696 setores. Ja a POF
2017-2018 contou com uma amostra de 5.504 setores, totalizando 57.920 domicilios (IBGE,
2020). O periodo de enfoque deste trabalho compreende dois momentos de crise econémica de
origens, impactos e gravidades diferentes e, para analisar o comportamento das despesas das
classes médias nesses dois momentos, serviu-se de duas POFs que capturam alguns efeitos
destes cenarios econdbmicos recessivos: a crise econdmica de 2008 e a pertinente recessao
econdmica que se abateu sobre o pais nos anos mais recentes (2015-16), coincidentemente
periodo que foi sucedido pela pesquisa de campo. A vasta abrangéncia do objeto da pesquisa
em cada domicilio, combinada a variedade e profundidade das informacdes coletadas pela
POF, que fornece um retrato detalhado dos habitos de consumo das familias e demais
aspectos da sua caracterizacdo social, a tornam uma importante fonte de dados para a analise
proposta neste estudo.

As categorias de despesas contidas na POF incluem gastos com alimentacéo, habitacéo,

vestuario, transporte, despesas com itens de higiene e cuidados pessoais, assisténcia a salde,

14 A Unidade de Consumo (UC) &, por defini¢io, “a unidade constituida por um tinico morador ou conjunto de
moradores que partilham da mesma fonte de alimentacdo, que realizam um conjunto de aquisi¢des alimentares
comuns” ou partilham despesas com moradia (IBGE, 2008). Portanto, em um Unico domicilio pode haver mais de
uma UC.
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educacéo, recreagéo e cultura, fumo, servicos pessoais e uma gama de despesas diversas que
compdem os dispéndios cotidianos, constituindo-se no principal diferencial desta fonte de
dados frente as demais pesquisas disponiveis. O periodo de referéncia de cada uma das
categorias descritas variou conforme a frequéncia de aquisicdo dos itens pelos domicilios,
podendo ser de 7 dias, 30 dias, 90 dias e 12 meses. Entre os arquivos que compdem seu banco
de dados, foram selecionadas as despesas de 90 dias, 0 conjunto de despesas individuais, a
carteira de aquisicdo coletiva dos domicilios, bem como as despesas com automaveis, casa,
estoque de bens, venda e aquisicao de ativos financeiros e rendimentos.

Ao mesmo tempo em que a POF disponibiliza uma variedade rica de informagdes
socioeconémicas dos domicilios brasileiros, apresentando infinitas possibilidades de estudo,
alguns desafios acompanham suas oportunidades de uso. Sua estrutura ¢ demasiado complexa
e este fato acaba incutindo um elevado grau de dificuldade na sua manipulacéo. A selecdo das
informacdes com as quais se deseja trabalhar requer o conhecimento aprofundado dos registros
e documentacéo da POF, além do olhar mais cuidadoso do pesquisador ao pingar um quadro
com cadastro de numerosos produtos. Para a realizacdo da pesquisa de 2017-2018, por exemplo,
essa tabela de cadastros constituiu-se em mais de treze mil itens, compreendendo desde as
despesas com energia elétrica, agua e esgoto, até as mais variadas nomenclaturas que um
mesmo artigo de consumo pode receber, a depender da regionalidade do domicilio entrevistado.

Analisar o padrdo de vida da populacdo a partir do seu nivel de renda e com isso
estabelecer uma estratificacdo social dos individuos, conforme realizado por alguns estudos
revisitados (NERI, 2008; PRESSMAN, 2010), € insuficiente para pensar a centralidade e
magnitude das classes médias em um pais, ja que um conjunto de fatores sociais, politicos e
culturais impactam as condi¢fes para que o individuo possa viver com seguranga, maior
conforto e acesso a bens e servigos de qualidade (SALATA, 2016). Neste sentido, buscou-se
utilizar uma gama de varidveis de despesas e consumo contidas na POF, selecionando as
mesmas variaveis na POF 2008-2009 e na POF 2017-2018, fazendo as adequacfes necessarias
para padroniza-las. A hipotese contida aqui é de heterogeneidade das despesas de diferentes
grupos que compdem as classes médias, sendo possivel que tais despesas tenham se alterado
com o passar dos anos, incorrendo em maiores dispéndios. Por se tratar de um grupo
heterogéneo, parcelas deste estrato social podem ter alterado suas estratégias de consumo, fruto
de uma maior dificuldade em manter um padréo de vida distintivo de classes medias, sobretudo

em um cendrio de crise econdémica.
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A dificuldade em determinar um padrdo de consumo que permitisse identificar com
precisdo as classes médias brasileiras fez com que adotassemos alguns testes em torno das
caracteristicas ja observadas na revisdo de literatura realizada neste trabalho. Por exemplo, para
especificar o conjunto de despesas caracteristico das classes médias tomou-se como parametro
preliminar os critérios utilizados por Kerstenetsky e Uchoa (2013), que compreenderam o
acesso dos individuos a educacdo, saude, habitacdo, inventario de bens duraveis, produtos
eletronicos de alta tecnologia, lazer e cultura. A partir da metodologia empregada neste
trabalho, que consiste em agregar subgrupos no ambito das classes médias, tentou-se identificar
0s principais tragos e comportamentos dos diferentes grupos originados, e assim buscar
compreender quais eram de fato as despesas que mais contribuiam para a distingdo desses
estratos sociais. Nesse sentido, foram selecionadas as variaveis de despesa que traduzem
padrdes de consumo, a fim de servir de proxy para a mensuracao do padrdo de vida e bem estar
da populacéo.

Os dados extraidos da POF foram anualizados e deflacionados, de acordo com os fatores
de expansdo obtidos na prdpria pesquisa, e posteriormente, foram transformados a fim de obter
cada variavel em termos monetarios per capita mensais. Além disso, ao considerarmos as
informagdes obtidas pela POF em suas edicdes de 2009 e 2018, e a fim de torna-las
comparaveis, os valores monetarios da POF 2008-2009 foram expressos em reais de janeiro de
2018, data de referéncia dos valores obtidos pela edicdo mais recente. Para efeito de
comparacao, levou-se em consideracdo o indicador oficial de inflacdo, multiplicando os valores
correntes de 2009 pelo indice Nacional de Precos ao Consumidor Amplo (IPCA) acumulado®®
para o periodo em questao.

Diante da dificuldade de mensuracdo de um padréo de despesas representativo das
classes médias, o método de cluster corroborou ndo somente para a obtencao dos subgrupos de
classes médias, como para ajustar as despesas selecionadas ao comportamento das familias
desses estratos médios, com a inclusdo ou exclusao de alguns desses itens ao longo dos testes
realizados.

Para o exercicio de demarcagdo dos grupos de classes médias foi escolhido o método de
cluster, que consiste em uma técnica de analise multivariada cujo objetivo é identificar grupos
com similaridade em alguns aspectos de interesse, conferindo agrupamentos de alta

homogeneidade interna e alta heterogeneidade externa, capaz de diferenciar os grupos entre si

15 A variacdo acumulada do IPCA entre o periodo de janeiro de 2009 e janeiro de 2018 foi de 1,696321.
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pela agregacdo de elementos semelhantes (HAIR et al, 2009). As classes médias compdem um
estrato social de grande dimensdo e demasiado heterogéneo e, por assim ser, ao longo da
abordagem escolhida algumas despesas foram adicionadas, como por exemplo, as despesas com
aquisicdo de ativos, previdéncia privada, despesas com pagamentos de empréstimos, despesas
com propriedade (pagamento de aluguel e condominio), entre outros elementos , a fim de
entender melhor como os clusters respondiam ao conjunto de varidveis selecionadas, e
consequentemente, tentar estabelecer aqueles critérios que mais se identificavam com as classes
médias brasileiras. Por esta razdo, o emprego do método de clusterizacdo se adequa
perfeitamente aos objetivos propostos, ao agrupar e diferenciar os diversos grupos de classes
médias a partir de suas despesas, que servem de proxy para determinacéo dos seus habitos de
consumo e padrdo de bem estar.

Com o intuito de analisar os agrupamentos de classes médias em torno da composicao
de aquisicdes das familias, foi empregado o Método Nao Hierarquico da analise de cluster,
obtendo-se grupos de classes médias que encontraram melhor correspondéncia a literatura de
estratificacdo social revisitada nas seces iniciais deste trabalho. O Método N&o Hierarquico,
também conhecido como Método K-means, € caracterizado por pré determinar uma quantidade
exata de agrupamentos, possibilitando identificar o ordenamento e alocacgdo das observacdes,
cabendo ao pesquisador analisar os clusters criados e sua adequacao aos propositos da pesquisa
(FAVERO e BELFIORE, 2015). A opg&o por este método se deve tanto & ampla quantidade de
observacdes analisadas, e, portanto, a gama e complexidade de unidades de consumo da POF,
em gue o modelo K-means é o mais recomendado para o processamento desta analise, quanto
pela contribuicdo dos referenciais empiricos e teéricos abordados, assim como a veiculagéo
mais tradicional feita pelos institutos de estatistica e pesquisa, que sinalizavam a decomposi¢do
das classes médias brasileiras em trés ou quatro grupos.

Definindo-se a priori a quantidade de clusters a partir da qual serdo alocadas as
observacdes (FAVERO e BELFIORE, 2015), partiu-se para a definicio de outros dois
elementos que foram importantes para auxiliar nessa tentativa desafiadora de agrupar as classes
médias pelo seu padrdo de despesas. A primeira dessas defini¢cGes consistiu em estabelecer uma
medida de distancia a partir da qual seriam obtidos os clusters. Os agrupamentos das classes
médias seriam originados a partir da distancia de cada valor das variaveis de despesa ao
centroide mais proximo (HAIR et al, 2009). Essa medida que serve como parametro de

semelhanca entre os grupos formados, indica que quanto menor for seu valor mais similares séo
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os elementos compardveis. Portanto, as menores distancias entre os elementos permitem
agrupa-los em clusters por semelhanca de caracteristicas. Neste trabalho foi usada a distancia
euclidiana quadratica, uma das mais comuns empregadas na andlise de cluster, proporcionando
uma pequena dispersdo dos valores de algumas das variaveis analisadas, a fim de facilitar a
interpretacdo dos outputs e a alocagio adequada das observagbes (FAVERO e BELFIORE,
2015). A distancia euclidiana quadréatica busca reduzir as distancias para maior similaridade

entre os conjuntos, e pode ser expressa por:
d--zzzp (Xik — Xix)?
1] k=1\"ik jk

Sua férmula sintetiza a distancia entre duas observacoes (i € j), que corresponde a soma
dos quadrados das diferencas entre as observaces (i e j) para o0 conjunto de variaveis p. Quanto
menor € o valor da distancia, maior serd a similaridade entre as observagdes, e vice-versa. Além
disso, para comportar o modelo utilizado e tentar dirimir alguns impactos que poderiam causar
maiores distor¢des na agregacdo dos clusters, as variaveis contidas na POF foram antes
padronizadas pelo logaritmo natural, devido a grande variacdo em torno dos valores assumidos
por cada variavel.

Definidos os critérios de especificacdo da abordagem escolhida para esta pesquisa, que
dara origem aos subgrupos de classes médias pré determinados pelo método K-means, era
necessario adotar um referencial dentre os estratos de renda que melhor representariam as
classes médias brasileiras. Neste caso, o desafio em restringir as classes médias a um grupo de
renda que teria maior possibilidade de atender ao padréo de despesas especificado, confrontava-
se com a estrutura da distribuicdo de renda do pais, que notoriamente é marcada por uma
acentuada desigualdade, como pode ser observada na Figura 10, em que as maiores rendas se
concentram em poucos centésimos da distribuicdo. Diante desta dificuldade, algumas opcdes
de recorte desta distribuicdo foram aventadas, na tentativa de melhor identificar as classes
médias, a0 mesmo tempo em que se verificava a manutencdo das caracteristicas que as tornam
um estrato social particular em suas concepgdes de consumo e despesas. Para efeito de
simplificacdo e adequacdo dos dados ao método de cluster, foram criados dois recortes de
renda, um recorte inferior e outro superior, que permitissem manter na constituicdo das
classes médias aquelas familias que ndo sdo pobres nem vulneraveis, mas que também néo

sdo ricas.
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Figura 10: Parada de Pen — Brasil, 2018
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Fonte: Elaboragdo prépria a partir de dados da POF/IBGE 2008 — 2009 e 2017 — 2018.

Para demarcar a limitacdo inferior de renda, duas possibilidades foram aplicadas. A
primeira delas teve como objetivo excluir dos agrupamentos aquelas familias que tinham
renda inferior a U$$5,50%° per capita ao dia, valor utilizado pelo Banco Mundial para medir
o nivel de pobreza. Ao demarcar as classes médias a partir da exclusdo dos mais pobres
tomando como balizador a linha de pobreza, seria possivel trabalhar com o efeito composicédo
nos grupos de classes médias. Nessa etapa caberia compreender, por exemplo, se uma
possivel reducdo do estrato mais pobre entre os dois periodos implicaria em uma elevacao
das classes médias no periodo mais recente. Entretanto, a andlise a partir desse recorte
demandaria um exercicio capaz de controlar o tamanho e/ou as caracteristicas das classes
médias nos dois periodos, o que compreenderia alguns elementos de analise para servir de
controle a essa interpretacdo. Além dos desafios de controlar tais caracteristicas que
exigiriam uma mudanca de trajetdria metodoldgica. Ja para a restricdo de renda na parte

16 Viver com menos de US$5,50 per capita por dia é o valor de corte que determina a linha de pobreza em paises
de renda média alta, como o Brasil, segundo o relatdrio bienal do Banco Mundial sobre Pobreza e Prosperidade
Compartilhada (2018). O prdprio IBGE publica estimativas de pobreza usando essa linha de corte na renda mensal.
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superior da distribui¢do, optou-se por retirar dos agrupamentos aquelas familias com renda
localizada no quinto percentil mais rico, por se tratar de um grupo demasiadamente seleto
em seus padrdes de consumo e de reproducao social.

Entretanto, resultados iniciais sugeriram que o recorte inicial das classes médias, em
que se excluia da amostra as familias cujo rendimento era inferior a linha de pobreza, ndo era o
mais adequado, podendo incorrer em uma superestimacao das classes médias pela agregagédo
de familias ndo pobres, mas ainda assim, que nao poderiam ser consideradas constitutivas de
classes médias devido a maior volatilidade de sua renda, espremida logo acima do patamar de
pobreza e abaixo do que poderiamos classificar como classes médias. Tendo como referencial
algumas analises empiricas revisitadas neste trabalho, e a partir das informagdes conhecidas
sobre a POF, optou-se por compreender as classes médias a partir do terceiro decil da
distribuicdo de renda, como sera apresentado ainda neste capitulo. Resultado semelhante foi
obtido em Oliveira et al (2016), que ao estudar o padrao de consumo das familias com a POF
2008-2009, constataram que o0s vulneraveis se situavam em torno do 3° décimo.

Ainda assim, com a escolha pelo método que restringe as classes médias entre o terceiro
decil da distribuicdo e o nonagésimo quinto percentil, algumas limitacdes precisam ser
pontuadas. Nesse método, ha uma rigidez de tamanho das classes médias, representando
aproximadamente dois tercos das familias brasileiras nos dois anos analisados. No entanto,
apesar desta limitacdo, o método em questdo possibilita minimizar as diferencas entre 0s dois
periodos advindas do “efeito composi¢do™!’, onde o crescimento econémico e a ascensdo social
poderiam levar um contingente expressivo das camadas mais vulneraveis a compor as classes
médias, servindo como uma forma de controle. Ao especificar as classes médias como a
representacdo de aproximadamente 2/3 da populacgdo brasileira, nota-se a compatibilidade de
tal classificacdo aos referenciais revisitados, em que demonstraram que as familias brasileiras
tendem a se identificar como classes médias nas pesquisas de opinido.

A partir da analise do Método Nao Hierarquico identificou-se que as classes médias
ficaram bem distribuidas em trés clusters, tanto para a POF de 2008-2009 quanto para os dados
referentes a 2017-2018, em conformidade com os resultados obtidos por Castilhos e Rossi
(2009), que adotaram um modelo metodoldgico semelhante para estudar a estrutura de consumo

da populacédo brasileira de diferentes perfis de renda. Além disso, 0 agrupamento em uma

17O “efeito composi¢do” retratado aqui, refere-se & mudanca na composicdo das familias no tamanho das classes
médias por motivos além do alcance de investigacdo desta dissertacdo, necessitando de mais elementos de controle
para sua interpretacéo.
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mesma quantidade de clusters torna possivel comparar e facilita compreender as mudancas
ocorridas no padrdo de consumo desses grupos ao longo destes dois momentos. A hipétese
contida aqui € que por se tratar de um grupo heterogéneo, as classes médias tendem a apresentar
variacdes na sua cesta de consumo, atendendo parcialmente ao padrdo de itens que caracterizam
a classe média tradicional, isto é, alguns grupos terdo cestas de consumo similares enquanto
outros grupos atendem apenas parcialmente a esse nivel de consumo e acessibilidade
(KERSTENETZKY e UCHOA, 2013).

As observac0Oes oriundas do método de cluster sugeriram que os padrdes de despesas
homogéneos as classes médias ficaram melhor estimados com a inclusdo de algumas
variaveis de despesas especificas, como as despesas financeiras, despesas com o pagamento
de empréstimos e financiamentos, despesas com a contratacdo de servicos e despesas com
propriedade prépria ou alugada, em comparacdo ao que foi desenvolvido por Kerstenetzky
e Uchoa (2013)*8, Essas alteracdes nas especificagdes do consumo das classes médias, que
as diferem dos demais grupos sociais, dialogam com as principais tendéncias sob a ética da
despesa abordadas por Hoffmann (2010), e aspectos culturais e de habito de consumo do pais,
que também sdo fruto das construcdes sociais desses grupos ao longo do tempo.

Portanto, ao selecionar as despesas distintivas de classes médias, buscou-se identificar
caracteristicas que serviam para tornar as classes médias homogéneas em seus habitos de
consumo, sem deixar de presenciar a heterogeneidade que difere suas camadas. Ao analisar 0
padrdo de vida das classes médias pela ética da despesa, pode-se discutir que uma eventual
diferenciacdo dos subgrupos de classes médias pode ocorrer pela qualidade do bem
adquirido, que agrega um valor dispendido diferenciado. A Tabela 2 contém a descri¢cdo das
despesas selecionadas que melhor estimaram o padrédo de vida das classes médias brasileiras
para os dois periodos em andlise, partindo da investigacio das despesas'®.

Para a caracterizacdo das classes médias através das despesas, primeiramente

procedeu-se a selecdo de um conjunto diverso de itens de despesa, além daqueles que véo

18 Os autores em questéo rechacam uma classificagéo social estritamente baseada na renda, e para tanto, buscaram
aferir o nivel socioecondmico das familias brasileiras que emergiram da pobreza para uma “nova classe média”.
Os marcadores sociais das classes médias utilizados pelos autores correspondiam aos hébitos e costumes daquele
periodo, demarcado pelo elevado crescimento econdmico do pais. Além disso, cabe ressaltar que a analise dos
autores priorizou o acesso a determinados bens em lugar de considerar propriamente os valores dispendidos
pelas familias nesses itens.

19 As familias podem dispender uma quantia maior do que o que de fato recebem, por isto a analise dos padrdes
de classes médias prioriza uma investigagao das despesas.
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acabar caracterizando o padrdo de consumo tipico de classe média. Em segundo lugar, o
método de cluster aplicado, a partir dos itens de despesa selecionados previamente, vai
organizar esse conjunto de despesas, de forma a identificar aqueles itens que serdo mais
significativos a composicdo dos habitos de despesa das classes médias.

Sendo mais explicito com relagdo aos passos da metodologia:

a) Inicialmente foram observados alguns desses itens de despesa de forma isolada
para avaliar o comportamento do gasto das classes médias e como isso
diferenciava ou nao subgrupos no interior dessa ampla fatia de classes médias;

b) Constatou-se que alguns desses itens de despesa tinham maior peso do que outros.
Entdo, buscou-se agrega-los, segundo o grau de homogeneidade, dando lugar as
despesas caracteristicas das classes médias, na medida em que assinalavam um
comportamento comum aos trés subgrupos, conforme nossas expectativas.

c) Porém, essas mesmas despesas caracteristicas das classes médias, embora comuns
aos trés subgrupos, registram que existem preferéncias distintas em cada um dos
trés subgrupos. Isso revela a heterogeneidade que € constitutiva desses setores

médios, que, justamente, declinamos no plural.

Para cada caracteristica de despesa tipica das classes médias, uma variavel foi
identificada, e para cada variavel foi identificado uma lista de cédigos de despesas da POF

(incluindo a movimentagdo financeira das familias).

Tabela 2: Despesas Caracteristicas das Classes Médias, Variaveis e Proxies (POF)

Despesas Caracteristicas Variaveis Descricso
de Classes de Médias ¢

Aquisicdo de Veiculos Despesas com Aquisicdo de Veiculos

Ativos Selecionados*

Aquisicao de Imoveis
Despesa com Propriedade
Movimentacdo Financeira

Previdéncia Privada

Outros Ativos

Despesas com Compra de Imoéveis
Despesas de Aluguel e Condominio
Resgate e Aplicacfes Financeiras
Despesas com Previdéncia Privada

Demais Investimentos

Tecnologia e Cultura Aparelhos de Tecnologia

Aquisicdo de aparelhos eletrdnicos
domésticos

TV de LED/LCD
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Despesas com tablet, microcomputador,
Iphone, etc.

Internet e Midia** Despesas com internet
Despesas com TV por assinatura
Recreacgdo e Cultura Ingressos para assistir pegas de teatro
Despesas com jogos e atividades esportivas
Despesas com cinema
Despesas com viagens a passeio

Despesas com shows e museus

Saude e Educacédo Plano de Saude Privado Despesas com Plano - Saude Privado

Despesas com Cursos Regulares e de

Investimento Educacional L T - .
Especializac@o, incluindo Ensino Superior

Outras Despesas com Educacdo Privada

Despesas Privadas Despesas Financeiras e Despesas com Cartdo de Crédito, Cheque
Especificas Bancérias Especial, etc.

Despesas com Pagamento

de Empréstimos Prestacdo de Imével e Empréstimos

(faxineira, baba, motorista, etc.)

Nota: * Por Ativos Selecionados compreende-se um conjunto de itens de natureza distinta, mas cuja
agregacao teve como finalidade transmitir um padréo de estabilidade econémica das familias.

** Por Midia compreende-se pacotes de TV a Cabo, servigos de streaming e plataformas digitais
diversas.

Fonte: Elaboragéo propria a partir dos dados da POF/IBGE 2008 - 2009 e 2017 - 2018.

A primeira especificacdo contida na Tabela 2 como “Ativos Selecionados” engloba um
conjunto de despesas em bens e ativos que mais estritamente distinguem os variados grupos de
classes meédias e, sobretudo, suas diferenciacbes em relacdo a base da piramide social. A
aquisicdo de veiculos e imdveis, assim como as despesas com propriedade, que se restringem
ao pagamento de aluguel e condominio pelas familias, ajudam a caracterizar o padréo de vida
das classes médias, visto que esses trés itens atrelam aspectos fundamentais que tipificam esse
estrato social, como a imagem de um padrdo de vida confortavel e o status social atrelado ao
investimento em capital fisico. No caso do Brasil, particularmente, cabe ressaltar a
predominancia das despesas em bens duraveis ao longo de boa parte deste século, fundamentada

pelo consumo de massa, como revisitado nos capitulos anteriores desta dissertacdo. Além disso,
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as despesas com aluguel e condominio representam dispéndios custosos as familias, que podem
atrelar o seu valor a qualidade da habitagdo, configurando-se como um marcador social.

Compreendem ainda o conjunto de ativos em questdo, outros trés elementos: as despesas
com a posse de um plano de previdéncia privada; possuir um aporte financeiro de reserva, sob
a forma de aplicagdes financeiras; e outros investimentos e ativos diversos ndo especificados.
Os dois primeiros itens foram aqui destacados por caracterizarem um padrdo de vida estavel,
sinalizado pela disponibilidade de recursos que contribuem para reduzir a vulnerabilidade
socioeconémica em situacdes de risco e incerteza, funcionando como um amortecedor dos
impactos de choques adversos. Como afirmam Lamounier-Souza (2010) e Salata (2016), as
classes médias, em momentos de crise, abrem mao de determinados ativos para a manutengéo
do seu padrdo de vida e sua posicao social. De forma geral, espera-se que a movimentacao de
ativos das classes médias reflita mais as condi¢fes socioecondmicas dos dois momentos, ou
seja, uma alocacdo de recursos que se orienta mais a salvaguardar as familias em um cenério
adverso do que propriamente a aquisicao de ativos que atrelem um maior status social, embora
a literatura também tenha demonstrado que essa € uma das caracteristicas mais marcante deste
grupo. Espera-se que os resgastes financeiros aumentem durante os momentos de crise.

A categoria de “Tecnologia ¢ Cultura” envolve caracteristicas sociais habituais das
classes médias que consomem lazer, atividades esportivas, teatros, cinemas e eventos culturais,
em geral, além de serem potenciais consumidores de bens de alta tecnologia (smartphones,
notebooks, eletrbnicos em geral) e consequentemente, constituem-se em um grupo de grande
propulsdo na aquisicdo de aplicativos, pacotes de TV e acesso a internet, que ainda constitui
um obstaculo de insercdo social e tecnoldgica das camadas mais populares. S&do padrdes de
consumo que os distinguem das classes sociais de menor renda e mais vulneraveis, e servem
para manter o status de classes medias tradicionais (THERBORN, 2008). Segundo
Kerstenetzky e Uchéa (2013), o uso de novas tecnologias de comunicacao transmite a sensacdo
de posse de capital social ou conexdes sociais, que também sdo de interesse das classes médias.
Tais habitos de consumo também reforcam o papel das classes médias como indutor de
inovacgdes tecnoldgicas e sua influéncia cultural sobre os demais estratos. Além disso, a
deflagdo dos precos dos eletronicos, observada na Gltima década, contribuiu para que esse
padrédo que é muito caracteristico das classes medias se expandisse entre os pobres (LAVINAS,
2017). Espera-se que esses dispéndios se elevem entre os dois periodos analisados,



78

principalmente pela maior oferta de lazer e entretenimento pelas plataformas digitais, a despeito
de o contexto ser de crise ou pds-crise.

Em relagdo as despesas destinadas a “Saude e Educacdo”, cabe salientar que seu
agrupamento se deu devido a alguns fatores em comum. Em primeiro lugar, apesar de ambos
0S servicos serem também assegurados mediante provisdo publica, trabalhos anteriores
retrataram a preferéncia das familias de classes médias pela aquisicdo de servigos privados
complementares ou substitutivos de padrdo superior. Por outro lado, o acesso a saude e
educacdo de qualidade tem impactos sociais e econdmicos relevantes, e constitui parte
expressiva das despesas das classes médias tradicionais. Esse critério j& havia sido mencionado
por Salata (2016) como distintivo das classes médias, que investem mais em qualificacdo
profissional, tém niveis mais elevados de escolaridade, ensino superior e acesso a educacgéo de
qualidade. Ao investirem mais na educacdo dos filhos, as classes de maior renda criam uma
rede de propagacao da transmisséo intergeracional de capital cultural e intelectual nos estratos
superiores, que perpetuam as melhores qualificagdes profissionais entre pessoas deste grupo
(LAMOUNIER e SOUZA, 2010). Espera-se observar uma maior despesa com ambos 0S
servicos, refletindo o aumento no custo dos planos privados de salde e a busca por maior
qualificacéo profissional que possibilitem a esses estratos melhores oportunidades ocupacionais
e de renda.

O ultimo item da Tabela 2, intitulado de “Despesas Privadas Especificas”, compreende
um conjunto de aspectos mais caracteristicos das classes médias brasileiras do que propriamente
do padrédo de referéncia dos estudos sobre as classes médias internacionais. A literatura faz
mencao a inclusdo financeira dos diferentes grupos sociais conforme suas condi¢des sociais,
econdmicas e culturais (LANA, 2015; ALVES et al., 2021). Portanto, compreende-se que as
classes médias, por vezes, sao 0 grupo de maior acesso a produtos e servicos financeiros. Além
disso, a categorizacdo em despesas financeiras e despesas com pagamento de empréstimos
servem para compor um padrdo recente na economia brasileira em que se presenciou a
ampliacdo do consumo das familias, sobretudo de baixa e média renda, mediante compras a
prazo e crescente endividamento (LAVINAS, 2017). Ao incluir esse tipo de despesa na anélise,
olharemos tanto para a concessdo de crédito que se expandiu vigorosamente nas primeiras
décadas deste seculo e ajudou a disseminar a popularizacdo da ascensdo social baseada na
incorporacdo ao mercado e consumo, quanto para 0 maior comprometimento da renda das

familias com o pagamento de dividas bancérias e financiamentos.
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Integra ainda essa Ultima categoria do conjunto de despesas selecionadas, a categoria de
contratacdo de servigos domésticos, como padrdo distintivo de consumo das classes médias
brasileiras. Esse item de despesa faz parte de uma caracterizacdo histérica relativa a presenca
de empregados remunerados nos afazeres de casa, um fator importante na garantia da
reproducdo social das familias brasileiras de renda média e alta. Considera-se este um aspecto
diferenciador entre os grupos de classes médias, que apresentam grande heterogeneidade entre
si. Sabe-se que o Brasil emprega atualmente mais de 6 milhdes de trabalhadores domésticos, e
que essa médo de obra é majoritariamente composta por mulheres negras e de baixa escolaridade
(IBGE, 2019). Portanto, a contratacdo desses servigos contribui para reforcar o status social das
classes médias que na auséncia de servicos publicos e de uma melhor divisdo sexual e social do
trabalho, contratam trabalhadores domésticos remunerados para as lides da casa.

Por fim, o conjunto total de despesas per capita das unidades de consumo foi utilizado
para a obtencdo dos clusters de classes médias, como forma de levar em consideragdo os
dispéndios totais das familias, que podem ter maior relacdo com o nivel de renda dos individuos
que compBem o grupo familiar, além de refletir a estruturacdo do orcamento das familias.

A analise do padrédo de despesas como medidor do bem estar dessas classes médias, ao
invés de uma andlise baseada exclusivamente na renda como muitos trabalhos retrataram,
justifica-se pelo fato de a renda demonstrar apenas parte dos recursos disponiveis das familias.
O consumo reflete o conjunto de estratégias das unidades de consumo determinado pelo valor
que os individuos atribuem aos bens e servicos a sua disposi¢do, bem como a classificacdo de
valor entre os itens, como a parcela de gastos destinada ao consumo de alimentos, bens duraveis,
habitacdo, cuidados de satde, educacdo e outros itens, como mecanismos de inclusao financeira
(OLIVEIRA et al, 2016). Embora tanto a renda quanto o consumo apresentem uma variagao ao
longo do tempo, 0 consumo tende a ser mais estavel do que a renda e refletir com mais preciséo
0 bem estar médio de longo prazo (DEATON, 1997).

Em relacdo aos testes abordados anteriormente neste mesmo capitulo, a respeito da
restricdo das classes médias a um intervalo da distribuicdo de renda que melhor as
identificassem, a Tabela 3 contém os resultados observados para os dois recortes, com 0 mesmo
padrdo de despesas caracteristico das classes médias, em que algumas observacdes podem ser
feitas. As duas primeiras colunas com nuimeros da Tabela 3 representam a média dos valores
per capita mensais dispendidos pelas familias, que integram o banco de dados da POF (em sua

totalidade), nos itens de despesa selecionados como despesas caracteristicas das classes médias.
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As colunas que vém na sequéncia, mais ao centro, representam os resultados obtidos quando as
classes médias resultaram da excluséo dos mais pobres pela linha de pobreza do Banco Mundial
e exclus@o dos mais ricos, situados entre 0s primeiros cinco percentis de maior renda. E as duas
colunas mais a direita representam os resultados obtidos para as classes médias compreendidas
entre o terceiro decil e 0 nonagésimo quinto percentil da distribuicdo. Complementam essas
informacdes os dados de renda per capita mensal para os respectivos periodos de andlise da
POF.

Tabela 3: Analise do Padrao de Despesas das diferentes segmentacdes das Classes Médias

Despesas e Classes Classes Classes Classes
Renda Per Amostra Amostra Médias Médias Médias Médias
Capita POF 2008 POF 2017 (inicial) (inicial) 2008 2017
(em média) 2008* 2017* (P30)** (P30)**

Renda Mediana R$966,70 R$1.293,18 R$1.12452 R$1.357,75 R$1.301,40 R$1.769,71

Renda Média R$1.781,02 R$219543 R$150260 R$1.761,53 R$1.689,48 R$2.923,75

Despesa Total - peg590)  R$1.10497 R$1.06057 R$1.16537 R$1217.96 RS 1537,97
Mediana
Desﬁﬂezzizma' R$ 167457 R$1.85474 R$1.48911 R$158363 R$1.657,71 R$2.40643

Despesa Ativos
Selecionados

Despesa
Tec/Cultura

R$ 628,20 R$ 732,89 R$ 478,14 R$ 506,02 R$ 541,07 R$ 687,68

R$ 61,75 R$ 90,39 R$ 50,11 R$ 76,63 R$ 56,88 R$ 118,82

Despesa
Satde/Educacio R$ 66,61 R$ 87,40 R$ 58,18 R$ 68,39 R$ 67,21 R$ 119,31
Despesas
Privadas R$ 72,11 R$ 112,13 R$ 56,59 R$ 86,67 R$ 65,26 R$ 153,07
Especificas

Nota: *Recorte inicial em que restringia das classes médias 0s mais pobres, com base a linha de pobreza do Banco
Mundial, e o quinto percentil de maior rendimento.
** Classes Médias distribuidas entre o terceiro decil e o quinto percentil mais rico da distribuicdo de renda.
Todos os dados estdo em valores correntes de Jan/2018.

Fonte: Elaboragdo propria a partir das observacdes geradas no software Stata com dados da POF/IBGE 2008 —
2009 e 2017 — 2018.

Segundo os resultados de Oliveira et al (2016), o Gltimo exercicio, retratado nas duas
ultimas colunas da Tabela 3, representa melhor as classes médias por excluir os pobres e

vulneraveis. Ao observar a Tabela 3, nota-se que tanto para o periodo de 2008 — 2009 quanto
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para o periodo de 2017 — 2018, ha diferengas significativas nos gastos das classes médias
conforme sua segmentacao social. Os valores dispendidos por essa nova demarcacao das classes
médias, observada nas duas ultimas colunas da Tabela 3, por vezes superam ou estdo proximas
das médias dos dispéndios da sociedade como um todo, além de serem maiores do que as
despesas observadas na terceira e quarta colunas com valores monetarios, que retratam um
conjunto de classes médias mais amplo. Além disso, a magnitude das despesas observadas é
mais elevada se comparada com o padrdo estabelecido pelo recorte inicial das classes medias,
conforme consta nas colunas mais ao centro da Tabela 3. Os valores de renda per capita média
que compdem os subgrupos de classes médias também sdo mais representativos.

Os resultados obtidos, portanto, suguem a tendéncia esperada, ou seja, ao excluir das
classes médias os pobres e vulneraveis os valores dispendidos com as despesas caracteristicas
das classes médias sdo maiores frente a selecdo inicial, em que este intervalo se iniciava no
segundo decil (para a POF 2008-2009) e no décimo quinto percentil (para a POF 2017-2018).
A maior inclusdo de familias de menor renda no dmbito das classes médias, considerando
tratar-se de uma parcela da populacdo tdo préxima aos primeiros decis da distribuicdo, poderia
ocasionar uma ampliacdo das classes médias indevida, além de eventuais distor¢cdes do seu
padrdo de despesas. Compreendendo as dificuldades em restringir socialmente as classes
médias, e sendo este um grupo tdo diverso e heterogéneo, mas detentor de um estilo de vida
especifico, pressupde-se que, de fato, o padrdo de despesas de classes médias ndo
corresponderia a toda extensdo demarcada nesse recorte inicial, sendo mais adequada a nova
estratificacdo, que compreende o intervalo entre o terceiro decil da distribuicdo de renda e o
quinto percentil de maior renda.

Além disso, ao fixar o tamanho das classes médias, através da manutencdo dos
mesmos limites inferior e superior de renda, nos dois periodos em anélise da POF, torna-se
possivel comparar os subgrupos de classes médias no tempo, em uma tentativa de representar
familias semelhantes nos diferentes anos da pesquisa. Trata-se assim, de uma maneira de
minimizar possiveis diferencas que impliguem em um aumento ou reducdo dos subgrupos
nesse periodo. Portanto, o que sera desenvolvido no proximo capitulo é um exercicio de
padronizacdo das familias que representam as classes médias em cada periodo de tempo,
tendo como balizador suas caracteristicas de despesas.

Para complementar a analise da caracterizacdo do perfil de despesas das classes

médias, optou-se também por utilizar algumas informagdes socioeconémicas e os dados a
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respeito dos rendimentos monetérios de todos os componentes da familia contidos na POF, que
traz informagdes sobre rendimentos de forma mais detalhada do que a Pesquisa Nacional por
Amostra de Domicilios Continua (PNAD Continua). Observar o que aconteceu com o nivel de
renda permite compreender melhor a analise sobre o padrdo de bem estar da populacéo, haja
vista que o consumo e as despesas tém relacdo com a renda disponivel dos individuos. Os
rendimentos monetarios compreendem todos os ganhos monetérios, que podem ser originados
pelo rendimento do trabalho e transferéncias financeiras ou fiscais (aposentadoria, pensao,
programas sociais, etc.). Acrescenta-se a estes valores a variacao patrimonial.

No préximo capitulo serdo abordadas as analises principais das estratificacdes das
classes médias com base nas duas pesquisas da POF. Compdem essa andlise os diferentes
subgrupos que integram as classes médias, seu padrdo de despesas e de renda, e o perfil
socioeconémico das familias inseridas nesses estratos. A partir das estratificacfes das classes
médias pelo seu padrdo de despesas, e utilizando das informacdes socioecondmicas contidas
na POF, que caracterizam as condi¢cbes de ocupacdo dos individuos, seu nivel de
escolaridade, avaliacdo subjetiva das suas condi¢des de vida e acesso a servi¢os publicos,
dentre outros fatores, é possivel identificar elementos em comum na categorizacdo dos
subgrupos de classes médias nos dois momentos analisados, de forma a torna-los mais
parecidos em sua composicdo social e econdmica. Isso nos possibilita fazer comparacdes a
respeito do padrdo de consumo entre cada subgrupo de classe média e entre dois periodos de
tempo, os anos 2008 — 2009 e 2017 — 2018.
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5 ANALISANDO AS CLASSES MEDIAS EM CENARIOS DE CRISE

5.1 O Perfil Socioecondmico da Grande Classe Média

A partir do referencial tedrico e empirico abordados ao longo deste trabalho, iniciamos
a analise da composicao das classes médias brasileiras a partir da descri¢do da distribuicdo de
renda entre os estratos sociais. A amostra da POF 2008-2009 consta de 56.091 unidades de
consumo, enquanto a POF 2017-2018 entrevistou 58.039 unidades de consumo. Considerando
os fatores de expansdo particulares para cada uma das pesquisas, estima-se que a primeira
represente uma populagdo de 57.816.604 familias, totalizando mais de 190 milhdes de pessoas.
Ja a pesquisa de 2018, corresponde a um pouco mais de 69 milhdes de familias, representando
207.130.790 individuos. A Tabela 4 traz algumas descri¢cdes sobre a estratificacdo de renda da

sociedade brasileira, por percentis de distribuicdo, obtidas através da POF.

Tabela 4: Estratificacdo por Corte da Renda Per Capita no Brasil, 2018

POF 2009 POF 2018
NUmero NUmero Evolucio da
Percentis da Renda Per de Renda Per de ¢
N : s : o Renda 2018/2009

Populacdo Capita* Familias Capita* Familias (%)

(u.c**) (u.c**) 0
1% R$ 90,30 561 R$ 125,99 580 39,5
5% R$ 192,38 2804 R$ 271,76 2902 41,3
10% R$ 277,42 5609 R$ 397,18 5804 43,2
25% R$ 503,33 14023 R$ 721,39 14510 43,3
50% R$ 966,70 28045 R$ 1.293,18 29019 33,8
75% R$ 1.856,11 42068 R$ 2.292,55 43529 235
90% R$ 3.685,66 50482 R$ 4.358,83 52235 18,3
95% R$ 5.802,98 53286 R$ 6.912,27 55137 19,1
99% R$ 14.11359 55530 R$ 16.320,57 57459 15,6
Média/Total R$ 1.781,00 56091 R$ 2.195,43 58039 23,3

Nota: * Valores em reais de janeiro de 2018.
** Unidade de Consumo da POF.

Fonte: Elaboracdo prépria a partir dos dados da Pesquisa de Orgamentos Familiares (POF/IBGE) 2008-2009 e
2017-2018.
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De modo geral, observa-se, ao olhar para os percentis da populagdo em relagédo a cada
corte de renda per capita, que entre o periodo de 2008-2009 e 2017-2018, houve um
incremento da renda per capita média mensal para todos 0s segmentos populacionais,
embora com variacfes de rendimento entre si, com alguns percentis com valores de corte
mais significativos que outros, comparando-se 0s dois periodos. Ao analisar a distribuicéo
de renda entre os percentis, nota-se que aqueles estratos de menor renda mensal, demarcados
entre o primeiro percentil e o vigésimo quinto percentil, auferiram 0s maiores incrementos
de renda per capita, em termos proporcionais, com crescimento médio de 41,8% da renda.

Tomando o sal&rio minimo vigente como um balizador do rendimento de parte ndo
desprezivel da populacdo brasileira, o vigésimo quinto percentil ganhava um pouco mais da
metade do salario minimo em 2009, cerca de 63%, enquanto que em 2018 esse percentual
era de aproximadamente 76%. Contribuiram para esse salto de rendimento os valores
monetérios auferidos através da renda ndo derivada do trabalho, como as transferéncias de
renda advindas de programas publicos de assisténcia social, como o Bolsa Familia e 0
Beneficio de Prestacdo Continuada (BPC), além das transferéncias publicas de
aposentadorias e pensdes. Cabe registrar que o aumento real do salario minimo, de 35% no
periodo, contribuiu indiretamente para tal incremento.

Com relacdo ao estrato médio de renda, representado pela mediana dessa distribuicao,
a principal contribuicdo que explica a elevacao da renda entre o periodo em analise se deve
também as politicas de valorizacdo do salario minimo, que foi reajustado conforme a inflacéo
do ano anterior e o crescimento da economia, medido pelo PIB de dois anos anteriores ao
periodo de referéncia. Apesar de esta regra ter sido abandonada recentemente, perdurou até
0 ano de 2018, que compreende o periodo de pesquisa da POF. Além disso, cabe ressaltar
que paralelamente a valorizacdo do salario minimo nesse intervalo de tempo entre as duas
pesquisas, ainda houve uma importante evolucdo na criacdo de empregos formais, em
contraposicdo ao que se evidencia mais recentemente, em que boa parte dos empregos
formais foram destruidos pelo aprofundamento da recessdo e das reformas da Era Temer,
que posteriormente teria seus efeitos agravados pela crise sanitaria e econémica atual.

Como é de se esperar, apesar de em termos proporcionais 0s maiores incrementos de
renda terem se dado na primeira metade da distribuicdo, em termos absolutos os maiores
ganhos foram no topo dessa estrutura distributiva. Se analisada a renda per capita média

obtida pela populagdo que se encontra no primeiro percentil de maiores rendimentos
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mensais, registrado na Tabela 4, nota-se um aumento na renda de aproximadamente
R$2.207,00. Para efeito de comparacdo e melhor compreensdo do impacto desse valor, 0
quinto percentil de maior renda obteve, no mesmo periodo, um acréscimo de metade deste
valor, em torno de R$1.019,29. Esse contraste refor¢a que mesmo quando analisado somente
0 topo da distribuicdo de renda, ainda ha significativas diferencas entre os primeiros
percentis dessa estratificagdo, como Morgan (2017) ja salientava.

Quando comparados os dados de rendimento entre a POF de 2002-2003 e 2008-2009,
observa-se que ja havia uma tendéncia de crescimento da renda per capita entre os percentis
de renda assinalados na Tabela 4, e que, apesar desta trajetdria se manter, pode se considerar
que o crescimento vertiginoso dos primeiros anos da lugar a um crescimento mais timido, se
comparado o periodo decorrido entre 2008-2009 e 2017-2018. Foi quando se manteve a
trajetoria de maior crescimento proporcional de renda entre os estratos situados abaixo da
mediana. A renda média, que apresentou crescimento de 23,3% entre 0s anos de 2009 e 2018,
ja demonstrava tendéncia de elevagdo na POF anterior, com acréscimo de 20,4% entre 0s
anos de 2003 e 2009. Se comparadas a mediana da renda per capita auferida no periodo,
entre 0s anos 2003-2009 houve incremento de 31,1%, frente ao aumento de 33,8% verificado
entre 2009-2018. O maior crescimento da mediana em relacdo a renda média, indica que
houve no periodo uma trajetoria de queda da desigualdade, e que sendo assim, esperava-se
que a assimetria da distribui¢do se moveria no mesmo sentido (HOFFMANN, 2010). Outro
fator caracteristico que cabe ressaltar aqui, € que no compasso das melhorias de distribuicdo,
o primeiro percentil da hierarquia social auferiu rendimentos maiores no periodo 2009-2018
(em torno de 15 %), do que no periodo 2003-2009 (aproximadamente, 12%).

Apos realizadas as demarcacdes das classes médias pelo método assinalado no
capitulo anterior, que orientou sua composicdo com aproximadamente 2/3 das familias
brasileiras, algumas informacg6es socioecondmicas foram extraidas da POF para auxiliar na
caracterizagao desse estrato social, e assim distinguir as peculiaridades deste grupo amplo e
diverso. A Tabela 5 contém alguns desses aspectos sociais relevantes da composicao das
classes médias, dos estratos sociais mais pobres e vulneraveis — situados abaixo do terceiro
decil da distribuicdo de renda - e também para o estrato mais rico, composto pelas familias
situadas entre o quinto percentil que auferem os maiores rendimentos. Além disso, as

mesmas informacdes coletadas foram padronizadas com base nos questionarios das duas



86

edi¢cbes da POF, com o objetivo de visualizar possiveis mudancas na descri¢cdo das camadas
sociais do periodo 2008-2009 para o periodo 2017-2018.

Tabela 5: Perfil Socioeconémico das Familias por Classe Social
(com base na pessoa de referéncia da familia)

POF 2008 — 2009 POF 2017 - 2018

Pobres e Classes Pobrese  Classes

. P Ricos . . Ricos
Vulneraveis Médias Vulneraveis Meédias

Caracteristicas

Sexo (%) Feminino 30,5 31 31,4 45,1 40,8 36,3
Masculino 69,5 69 68,6 54,9 59,2 63,7
Cor/Raga (%) Branca 31,2 55 77,8 27,4 49,4 75,1
Preta 11,3 8,2 29 14,8 11 3,6
Amarela 0,32 0,64 1,7 0,38 0,8 2,3
Parda 56,3 35,2 16,6 56,7 38,2 18,5
Indigena 0,63 0,37 0,49 0,5 0,46 0,3
Escolaridade Anos de !ES.tUdO 52 7,9 13 7 9 14,6
(em média)
Curso Superior g o9 02 07 0,05 05 11
(%)
Posi¢do na Empregado 316 335 234 34,8 3B8 22,7
Ocupacéo (%) Privado ' ' ' ' ' '
Empregado 35 9 213 46 104 264
Pablico
Empregador 0,5 3,7 12,1 0,9 3,9 15,3
Trabalha por 28,5 219 187 311 24 135
Conta-Propria
Inclusdo
Financeirae o1 Bancaria 188 514 773 32,1 558 90,1
Endividamento
(%)
Cartdo de Crédito 13,2 38 79,2 18,2 55 85,9
Cheque Especial 2,7 22,3 24 3 17 49,2

Nota: As informacBes foram ajustadas de forma a estabelecer a mesma informagdo para perguntas
semelhantes aos questionarios das duas POF/IBGE 2008-2009 e 2017-2018, retratando aqui aquelas que
demonstraram valores mais relevantes. Outras categorias de ocupagéo e descrigdo por raga/cor, por exemplo,
podem ser encontradas na base de dados da POF.

Fonte: Elaboracdo prépria a partir das informacdes da POF/IBGE 2008 - 2009 e 2017 - 2018.
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Ao analisar a Tabela 5, observam-se alguns padrées sociais bem estabelecidos entre
os diferentes estratos, mantendo-se praticamente constantes nos dois periodos de
investigacdo da POF. Para todos os grupos sociais identificados, a pessoa de referéncia das
familias € majoritariamente homem, embora tenha ampliado a participacdo feminina como
referéncia dos lares, sobretudo nas familias de baixa renda. O hiato entre 0s sexos no que
tange a pessoa de referéncia se reduz de forma acentuada em dez anos nos estratos de menor
renda, caindo moderadamente nas classes medias e encolhendo muito pouco entre 0s ricos.

Observa-se também que o estrato de maior renda é composto majoritariamente por
pessoas brancas, representando mais de ¥ desse grupo social. Porém, no &mbito das classes
médias, observa-se um aumento do peso dos que se declararam pardos e negros: somavam
43,4% na primeira POF e sobem para 49,2%, percentual praticamente idéntico ao dos
brancos. Nesse sentido, estd claro que houve uma certa desracializacdo das classes médias
ao longo dos anos 2000 no Brasil. Constata-se também que no grupo denominado como
pobres e vulneraveis sua composicdo é majoritariamente de pessoas que se autodeclaram
pardas e negras. Tais aspectos vdo ao encontro ao que se esperava observar para cada estrato
social, admitindo-se as disparidades de género e raca que estdo intimamente interligadas aos
diferentes perfis de renda da sociedade brasileira (SOARES, 2000; MATOS e MACHADO,
2006), com uma classe media expressando um arco de diversidade racial mais conforme ao
perfil demografico da sociedade, onde 52% da populacdo se declaram pardos ou negros.

Em relacdo ao nivel de escolaridade apresentado pelas familias, também é possivel
identificar um padrdo bem estabelecido entre 0s segmentos sociais. Geralmente, as familias
de mais baixa renda possuem, em media, menos anos de estudo do que os estratos mais ricos
e de classes médias. Observa-se que a qualificacdo das familias esta diretamente relacionada
a sua posicdo social, conforme era de se supor, ja que o sistema educacional brasileiro é
marcado por elevada desigualdade educacional, registrando niveis médios de escolaridade
muito baixos (BARROS, 2017), que por sua vez tendem a impactar as oportunidades
socioecondmicas de insercdo das familias no mercado de trabalho. Apesar de o padréo de
escolaridade dos grupos aumentar, em média, ao longo dos periodos analisados, ainda assim,
pode-se inferir que a classe mais abastada economicamente possui nivel de instru¢do muito
superior aos demais grupos, alcancando, em média, 14,6 anos de escolaridade. As classes

médias, mesmo que com maior nivel de escolaridade que os pobres, nos dois momentos
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analisados, parecem ter uma proximidade maior dos estratos mais pobres do que dos mais
ricos, ao olhar para a média de escolaridade das familias.

As oportunidades de inser¢do socio-ocupacional das familias também refletem os
aspectos educacionais mencionados anteriormente, e consequentemente, estardo muito
provavelmente relacionados aos diferenciais de renda observados entre cada camada social.
Nos grupos de mais alta renda duas categorias de ocupagdo chamam a atengéo: o percentual
das pessoas de referéncia nos domicilios que estdo empregadas no setor publico (26,4% em
2017-2018), e aquelas que sdo empregadoras de méao de obra (15,3% em 2017-2018). As
duas categorias se fazem mais presentes entre os ricos, tendo-se elevado entre os anos da
POF. Tradicionalmente, tanto nas classes médias quanto nos estratos pobres, a insercdo em
ocupacOes originadas no setor privado e o trabalho por conta prépria sdo mais
representativos, responsaveis por mais da metade da ocupacdo das familias em ambos os
anos.

E é exatamente nessas categorias que o padrdo de ocupacgdo dos ricos reduziu, em
comparacédo a 2008-2009, em uma trajetoria oposta ao visualizado nos outros dois estratos
mencionados. A elevacao da participacdo da ocupacdo de trabalhadores por conta propria ja
representava uma tendéncia nos anos anteriores (2015-16), quando a geragdo de empregos
se deu em grande parte nos setores informais da economia. E de se esperar que 0 menor ritmo
da atividade econémica no periodo tenha impulsionado as familias na direcdo de opc¢bes
alternativas de emprego, em que a informalidade se faz mais presente. Esses tracos da
insercdo ocupacional dos diferentes estratos sociais reforca uma estrutura ainda sélida de
diferenciagdo de oportunidades entre os individuos conforme sua classe social.

Em relacdo as categorias que retratam a inclusdo financeira e o endividamento das
familias, nota-se novamente que a renda dos grupos esta diretamente relacionada com o grau
de contas correntes abertas e posse de cartdo de crédito pelas familias, que, de forma geral,
tiveram seu padrdo de acesso a esses itens ampliado. Nota-se também, que a ampliacdo da
abertura de contas correntes, no periodo analisado, foi ainda mais expressiva entre 0s pobres,
em um processo de bancarizacao deste estrato, em que a quantidade de contas abertas quase
dobrou. Em relacdo ao uso de cheque especial pelas familias — que consiste de um créedito
automatico de juros extremamente elevados destinado as pessoas que necessitam efetuar
pagamentos e ndo dispdem de saldo para isso -, 0 mesmo padrdo pode ser notado, porém, esse

tipo de item ndo tem uma trajetéria comum em todos os estratos.
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Portanto, os instrumentos financeiros ndo sdo de acesso igual entre os trés grupos
analisados: os pobres tém mais acesso a conta e cartdo apenas, mas raramente possuem cheque,
pois ndo haveria como controlar seu uso indiscriminado. Essa categorizacdo pode estar
sinalizando as evidéncias ja constatadas por Ribeiro et al (2021) de que a inclusdo financeira
se ampliou no pais (LAVINAS, 2017), em dire¢do a maior participacéo dos individuos de renda
mais baixa, porém, que as classes de rendimento superior continuam sendo aquelas a ter mais
acesso a crédito e as ferramentas financeiras, caracterizando ainda um mercado de acesso
segmentado.

Para compreender melhor o comportamento dos diferentes estratos sociais em relacéo
ao padrdo de hébitos de consumo das classes médias, a Tabela 6 traz algumas observacGes
obtidas da POF que auxiliam nas distin¢Ges entre os trés grandes grupos analisados, tanto em
seu nivel de despesas quanto em seu nivel de renda. Na Tabela 6 sdo apresentados os gastos das
familias, por estrato social, com itens que compdem o padrdo de despesas que fora denominado
no capitulo anterior como tipico das classes médias, para os anos de 2008-2009 e 2017-2018.
Além destas informac@es, ha dados também sobre o nivel de renda per capita média e os valores

das despesas totais dos estratos que compdem a hierarquia social brasileira.

Tabela 6 — Comportamento dos Estratos Sociais por Renda e Despesas Selecionadas

POF 2008 — 2009 POF 2017 — 2018
Renda e
Despesas Per  pobrese  Classes Ricos Pobres e Classes Ricos
Capita Vulneraveis ~ Médias Vulneraveis  Médias
(em média)

Renda Mediana R$352,83 R$1.301,40 R$8.586,84 R$ 506,83 R$1.769,71 R$10.193,43

Renda Média R$ 347,20 R$1.689,48 R$11.599,92 R$ 495,93 R$2.923,75 R$13.473,46

Despesa Total

Mediana R$ 366,59 R$1.217,96 R$7.155,59 R$ 481,82 R$ 1.537,97 R$7.612,62

Desﬁjzzizma' R$ 44806 R$1.65771 R$927143  R$56737 R$2.60643 R$9.427.65

Despesa Ativos  R$ 103,73 R$ 541,07 R$4.919,41 R$ 138,33 R$ 687,68 R$5.885,68

Despesa

Tec/Cultura R$ 10,21 R$ 56,88 R$ 435,41 R$ 24,04 R$ 118,82 R$476,86



90

Despesa

Salde/Educ. (738 RS6721 R$41516 R$12,95  R$11931  R$57157
Despesas

Privadas R$638  R$6526  R$S556,72 R$16,60  R$15307  R$75453
Razéo

Despesas/Renda 2 0,98 0,80 1,14 0,89 0,70

Nota: Todos os dados em valores correntes de Jan/2018.

Fonte: Elaboracéo Prdpria a partir dos dados da POF/IBGE 2008-2009 e 2017-2018.

Ao olharmos para os valores contidos na Tabela 6, tanto para o nivel de renda per
capita média dos diferentes estratos sociais, quanto para seu nivel de despesas, é possivel
notar algumas diferencas significativas, que por si s6 ja os distinguem. A comecar pela renda
mediana e pela renda média apresentadas, observa-se que naturalmente, 0s grupos ricos irdo
auferir maiores rendimentos que as classes médias, e estas terdo maiores rendimentos que o
grupo que compreende 0s pobres e vulneraveis. Mas mais do que isto, a diferenca de renda
dos ricos para 0s demais estratos é muito mais acentuada, além de ter ampliado este gap, em
termos absolutos, nos anos 2017-2018. Em termos relativos, esse distanciamento entre 0s
grupos apresentou alteracdo, reduzindo o gap entre os ricos e 0s demais estratos, embora
ainda se mantenha muito grande.

Para efeito de comparacdo, as classes médias auferiam em 2008-2009, em média,
14,6% da renda dos mais ricos. Em 2017-2018 essa proporcéo alcangou aproximadamente
21,7% dos ganhos. Além disso, nota-se uma grande assimetria no interior do grupo mais
pobre, identificada pela renda mediana ser superior a renda média das familias, nos dois
periodos, sinalizando a presenca de um contingente de familias que vivem as custas de uma
renda significativamente menor que a média de renda deste estrato, que ja é absurdamente
baixa. Portanto, para os pobres, a desigualdade de renda também é preocupante por se tratar de
um grupo muito vulneravel e com poucos recursos, para o qual cada real a mais ou a menos
impacta no orcamento.

Em relacdo ao comportamento das despesas em cada um dos grupos, nota-se que 0s
grupos de menor renda gastam percentuais expressivos de sua renda - para as classes médias,
cerca de 98% dos rendimentos estavam comprometidos com as despesas do lar em 2008-
2009 -, sendo, mais do que efetivamente recebem. Ou seja, na maioria das vezes, seria

necessario obter uma renda maior para que esses grupos pudessem satisfazer todas as
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necessidades familiares. Os grupos de maiores rendimentos geralmente dispendem
percentuais menores da renda em seu conjunto de despesas totais mensais, ficando entre 70%
e 80% do que auferem mensalmente. Essas informacdes corroboram o argumento de que a
analise da estratificacdo social brasileira pela 6tica da renda, isoladamente, ndo seria o
bastante para compreender a situagcdo em que estes estratos sociais realmente se encontram
(KERSTENETSZKY e UCHOA, 2013; SALATA, 2016; SCALON, 2012).

Em relacdo as despesas tipicas de classes médias analisadas, de fato, elas se
distinguem acentuadamente do que se observa para os demais estratos sociais. O primeiro
grupo, que compreende as familias mais pobres e vulneraveis, tem em sua cesta de consumo
gastos minimos com os itens selecionados. Quando se observa a alocagdo de recursos para 0
agregado de ativos, que pode sinalizar as condicdes das familias de se precaverem diante de
cenarios de incerteza, este grupo possui despesas pouco significativas com muitos dos ativos
listados neste item, sendo majoritariamente composto por despesas com 0 uso da moradia
(pagamento de aluguel e ou condominio). Nas demais variaveis selecionadas, notou-se um
comportamento de consumo que parece se espelhar nas tendéncias observadas para os demais
estratos, como a elevacdo do consumo de eletrdnicos e acesso a internet, bem como 0 aumento
das despesas privadas, sobretudo de pagamento de empréstimos e financiamento. Ainda assim,
seu padrdo de despesas ndo pode aproximar suas preferéncias de consumo as preferéncias das
classes médias, mesmo que seja do seu estrato inferior.

Ja para 0s grupos mais ricos, os itens de despesas caracteristicos das classes médias
se fazem presente, porém em uma magnitude de dispéndios mais alta do que das classes
médias propriamente, sobretudo em relacdo ao item de despesas com ativos, que chega a ser
oito vezes o valor médio dispendido pelas classes médias em 2017-18. Esse comportamento
das despesas em relacdo a aquisicdo de ativos pelas elites econdmicas encontra sustentacao
na literatura revisitada neste trabalho, em que a posse de ativos é um fator caracteristico dos
grupos socialmente mais confortaveis, que desfrutam de maior estabilidade econdmica.
Além disso, os dispéndios verificados para esse estrato social, em maior magnitude, podem
estar caracterizando que esses elementos semelhantes de despesa se distinguem por sua
qualidade, que teriam uma qualidade superior aos mesmos itens adquiridos pelas classes
médias, que tendem a tentar copiar o padréo de vida das elites sociais (FURTADO,1969).

Diante destas observacdes iniciais acerca dos estratos sociais como um todo, pode-se

compreender melhor suas principais diferenciacbes e defini¢Ges. Entretanto, conforme
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mencionado ao longo deste trabalho, as classes meédias constituem um grupo muito
heterogéneo, e saber caracterizar seus subgrupos com base nas suas caracteristicas sociais,
de despesas e de renda, bem como comparar os subgrupos identificados nos dois periodos
da POF, sdo exercicios relevantes para tentar apreender as principais mudancas entre o
periodo 2008-2009 e os anos 2017-2018. Para isso, a proxima secao deste capitulo tratara da
observacdo e andlise dos resultados obtidos da segmentacdo das classes medias pelo seu
padrdo de despesas, que juntamente com o referencial tedrico abordado nesta pesquisa e a
contextualizacao dos periodos em evidéncia, sdo ferramentas relevantes para a compreensao

do padrdo de vida das classes médias e seus desdobramentos.

5.2. Perfil Socioeconémico das Classes Médias

Para caracterizar as classes médias e seus subgrupos ao longo do periodo de andlise da
POF, algumas informacdes socioecondmicas foram utilizadas, objetivando auxiliar na
compreensdo da composicdo desses grupos e assim, observar caracteristicas sociais tipicas
desses estratos nos dois periodos em analise. As informacgdes do nivel socioeconémico das
familias nos ajudam a explicar como os individuos utilizam as oportunidades econémicas e
estabelecem suas preferéncias e alocagcdes de consumo, implicando em oportunidades de
emprego distintas e atribuicdo de importancia diferenciadas (ROSA et al, 2014). Sendo assim,
a analise socioecondbmica mais ampla dos individuos, utilizando-se dos questionarios
complementares da POF, nos permite identificar as principais caracteristicas dessa classe social
em sua heterogeneidade, além de conhecer melhor as condicdes de vida da populacédo pela 6tica
das préprias familias.

A Tabela 7, semelhante a Tabela 5 apresentada na secdo anterior deste capitulo, traz
algumas informacdes acerca desse perfil social dos grupos de classes médias obtidos pela
analise de cluster, compreendendo uma descri¢do das caracteristicas sociais, de escolaridade,
ocupacdo e inclusdo financeira, aqui estimada pela abertura de contas bancarias, acesso a
crédito e a aquisicdo de cheque especial — um crédito automatico de juros elevado originado por
instituicdes financeiras as pessoas que necessitam efetuar pagamentos e ndo dispdem de saldo
para isso. As variaveis em questdo foram selecionadas dentro das limitagdes das perguntas
formuladas pela POF, mas servem como uma possibilidade de avaliacdo da estabilidade dos

subgrupos, a partir das informag6es socio-ocupacionais dos individuos (KERSTENETZKY e
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UCHOA, 2013). Para os trés grupos de classes médias originados, adotou-se uma

nomenclatura popular e de rapida associacdo, sendo nomeadas como “classe média-baixa”,

“classe média-média” e “classe média-alta” em correspondéncia ao nivel de renda médio das

unidades de consumo em cada grupo de menor rendimento, rendimento médio e renda alta,

respectivamente.

Tabela 7: Perfil Socioeconébmico das Classes Médias
(com base na pessoa de referéncia na familia)

POF 2008 — 2009

POF 2017 — 2018

Classe Classe  Classe Classe Classe Classe
Caracteristicas Média Média  Média Média  Média Média
Baixa Média Alta Baixa Média Alta
Sexo (%) Feminino 31,5 29,6 27,3 41 42,3 39,4
Masculino 68,5 70,4 72,7 59 57,7 60,6
Cor/Raca (%) Branca 47,7 61,8 62,7 44,8 45,2 57,7
Preta 10 7 6,1 12,1 10,7 9,8
Amarela 0,4 0,7 0,98 0,44 0,6 1,4
Parda 41,2 29,9 29,7 42,1 429 30,4
Indigena 0,54 0,35 0,25 0,45 0,5 0,4
Anos de
Escolaridade Estudo 6 9,2 10 7,7 8,2 12
(Média)
Curso
Superior (%) 0,05 0,08 0,6 0,16 0,19 11
Posicdo na Empregado
Ocupacio (%) Privado 31,1 40,1 31,4 36,3 30,3 38,9
Empregado 48 94 161 5,7 105 18,3
Pablico
Empregador 1,7 3,8 19 1,8 3,8 6,7
Trabalhapor ;¢ 21,9 73 247 222 19,6
Conta-Propria
Inclusao Financeira Conta
e Endividamento P 30,5 45,6 56,7 45,7 58,3 66,3
Bancaria
(%)
Cartdo de 227 45,6 58,3 27.9 46,3 62,3

Crédito
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Cheque

- 8,5 27,3 42,1 7 16,1 28,6
Especial

Nota: As informacfes foram ajustadas de forma a estabelecer a mesma informacéo para perguntas semelhantes
aos questionarios das duas POF/IBGE 2008-2009 e 2017-2018, retratando aqui aquelas que demonstraram valores
mais relevantes. Outras categorias de ocupacdo e descri¢do por raga/cor, por exemplo, podem ser encontradas na
base de dados em questéo.

Fonte: Elaboracéo prépria a partir das informacGes da POF/IBGE 2008 — 2009 e 2017 — 2018.

O aumento da quantidade de familias chefiadas por mulheres reforca uma tendéncia
observada neste século, em que nos primeiros quinze anos ja registraram um aumento de 105%
(CAVENAGHI e ALVES, 2018). Observa-se que todos 0s grupos de classes médias tiveram
ampliada a participacdo feminina como responsaveis pelo domicilio. Nota-se também que a
referéncia feminina se fez mais presente nos grupos de renda mais baixa nos dois periodos
analisados, semelhante ao que se observou para os estratos sociais retratados na se¢éo anterior
deste capitulo, embora o crescimento das familias chefiadas por mulheres tenha apresentado
maior variacdo percentual nas classes médias mais altas. Esse quesito tende a homogeneizacao
no interior dos trés subgrupos.

Ja em relacdo as informacGes inerentes a raga/cor perguntadas na POF e de carater
subjetivo, o percentual da populacdo parda e negra se mostra superior ao percentual de pessoas
brancas nas classes média baixa, nos dois periodos de tempo, e ao grupo situado mais ao centro
nos anos 2008 - 2009. A informacdo mais curiosa é que o peso dos que se declaram brancos
caiu nos trés subgrupos entre os dois periodos analisados, o que deve se explicar pelo aumento
constante da populacdo que passou a se declarar ndo-branca nesse tempo bem como por uma
melhora na renda de negros e pardos, fomentando um processo de mobilidade social
ascendente. Aqui cabe destacar o perfil da classe média alta, em que mais da metade dos
individuos sdo brancos, e que ao mesmo tempo, € o grupo de menor representatividade negra
entre as classes médias, girando em torno de 10% das composi¢des familiares. Comparando-se
as informac0Ges apresentadas na secdo anterior, percebe-se uma constituicdo social das classes
médias altas em diregdo semelhante a observada para os estratos ricos.

Nesse sentido, a analise do perfil desses grupos se faz relevante devido a maneira como
género e raga se associam as desigualdades econdmicas presentes na nossa sociedade. As
mudancas no papel de provedor da familia também se estendem as alteracdes na sua
composicdo. Houve uma reestruturacdo dos arranjos familiares em que se ampliou a conjungéo

de familias monoparentais, geralmente constituidas por méaes sem parceiros (BONOLI, 2013),
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sobretudo naqueles estratos de renda mais baixa e em boa parcela das classes médias. Esse
reordenamento familiar em que a chefia dos domicilios é feminina demonstra profunda
desigualdade se comparada aos lares chefiados por homens. Segundo informacdes da ultima
POF, 56,8% dos domicilios chefiados por mulheres possuem renda per capita inferior a um
salario minimo, enquanto que em lares chefiados por homens esse percentual é ligeiramente
menor, representando um pouco mais da metade dos domicilios. Estima-se que dos arranjos
formados por responsaveis sem conjuge e com filhos, 90% deles sdo compostos por mulheres.
Essa composicdo influencia no padrdo de consumo das familias, visto que quando as mulheres
sdo a referéncia das familias, elas costumam destinar maiores gastos com alimentacéo,
habitac&o, vestuario, satde e cuidados pessoais (VIECELI e AVILA, 2020).

Em relacdo ao nivel de escolaridade e insercdo ocupacional das classes médias, os dados
reforcam tendéncias prevalecentes. A comecar pelo grau de instrucdo de cada grupo, nota-se
que, em média, as classes que auferem maiores rendimentos sdo compostas por individuos que
possuem mais anos de escolaridade e formacdo superior, embora 0s niveis de conclusdo de
cursos superiores ainda sejam minimos. Registra-se também que as qualificacGes educacionais
aumentaram para o conjunto de classes médias entre o periodo 2009 e 2018, que podem estar
refletindo os maiores investimentos das familias na formacdo de seus membros, conforme
demonstrado na literatura revisitada acerca dos padrdes de qualificacdo educacional das classes
médias. Chama a atencdo o padrdo de qualificacdo e escolaridade da classe médias altas, que
revelam escolaridade média de 12 anos. Também sob esse aspecto, esse grupo social aproxima-
se ao padrdo de escolaridade observado para o estrato denominado como rico, que tem em
média 14,6 anos de escolaridade, nos anos 2017-2018. A qualificacdo educacional esta
diretamente associada a forma de insercdo das familias no mercado de trabalho e reflete,
consequentemente, os rendimentos obtidos por elas.

Nesse sentido, as informacBes ocupacionais obtidas da POF para as classes médias
complementam esta analise, e assinalam padrfes distintos entre os setores neste quesito. A
Tabela 7 registra que o percentual de individuos ocupados no setor privado constitui a maior
parte das ocupagdes de classes médias, apontando uma trajetdria de crescimento desta categoria
de ocupagdo para a maioria das classes médias, com exce¢do da classe media-média. Da
populacdo empregada no setor publico, houve tendéncias semelhantes entre os dois periodos,
com elevacao do percentual da populagéo de classes médias nesse setor. Os grupos que constam

com maior percentual de ocupagdo no setor publico, mais uma vez, s&o 0S que possuem
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rendimento mais elevado, o que indica a maior remuneracéo esperada dos empregos publicos
em relacdo ao setor privado, além da estabilidade atrelada a esta ocupacdo. Em relacdo aos
entrevistados que sdo empregadores de mao de obra, nota-se que eles estdo mais concentrados
na classe média alta, como era esperado, representado por aproximadamente 7% dos individuos
desse estrato. Ainda assim, observa-se que esse padrdo de ocupacao recuou nas classes médias
altas de forma significativa, saltando de 19% para 6,7% da populagédo empregadora, o que pode
ser um reflexo do contexto econdmico enfrentado pelas familias de classes médias, indicando
que o chamado empreendedorismo ndo se enquadra nas expectativas nos segmentos de alta
renda.

Ainda sobre a insercdo das pessoas de referéncia nas familias no mercado de trabalho,
0 numero de individuos que trabalham por conta-prépria aumentou em todos 0s grupos de
classes médias, sendo sua elevacdo mais representativa entre as familias de classe média alta,
que passa de 7,3% para 19,6% da populacéo ocupada, embora ainda se observe uma magnitude
maior deste tipo de ocupacdo nas classes médias de mais baixa renda. Essa caracterizacdo
demarca a maior flexibilizacdo do mercado de trabalho no pais, combinado ao aumento do
desemprego que faz com que as pessoas busquem novas solugdes de obter renda. O aumento
da informalidade do mercado de trabalho pode ser capturado pelos dados da POF de 2008-20009,
que traz informacGes sobre trabalho de carteira assinada. Olhando esse dado para 0s
agrupamentos de classes médias, observa-se que novamente 0s grupos de menor renda sdo 0s
gue possuem menor percentual de pessoas de referéncia trabalhando com carteira assinada. A
proporcédo de individuos trabalhando com carteira assinada nas classes médias baixa, média e
alta foi de 20,6%, 25,8% e 28,3%, respectivamente, no periodo 2008-20009.

Observando os dados obtidos pela PNAD Continua para o0 mercado de trabalho e as
informacdes disponibilizadas no Cadastro Geral de Empregados e Desempregados (CAGED),
a fim de complementar a anélise das tendéncias observadas nos Gltimos anos para o mercado
de trabalho brasileiro, constata-se que, no periodo entre 2015-2016, o pais vivenciava uma
tentativa lenta de recuperagdo econdmica, com uma taxa de desemprego praticamente estavel
ao longo dos ultimos trés anos, no patamar de 12%. Essa tentativa timida de recuperacéo deveu-
se em muito a criacdo de vagas de emprego no setor informal, combinada & desaceleracdo em
maior ritmo das vagas de emprego formal, reduzindo a criagdo de empregos com carteira.
Segundo o CAGED (2019), as vagas de emprego criadas nos ultimos anos (2018 — 19) foram

vagas de trabalho parcial ou temporério, representando 23% dos empregos criados. Em meio a
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todo esse contexto do mercado de trabalho pds reformas e a acentuagdo da estagnagdo que se
seguiu a recessdo econémica ao longo dos Gltimos cinco anos, é plausivel supor que as classes
médias também sofreram seus impactos e que, por consequéncia, tais efeitos se estenderiam ao
padrdo de vida e bem estar dos seus membros.

A (ltima categorizacdo das classes médias que consta na Tabela 7 nos fornece algumas
informagdes perguntadas na POF a respeito do acesso a crédito pelas familias e sua relacdo com
0 setor bancario através da abertura de contas correntes e aquisi¢cao de cheque especial. Nesse
sentido, no que se refere a abertura de contas bancarias pelas familias, houve uma elevacao
substancial entre o periodo de 2009 e 2018, para todos os grupos de classes médias, 0 que
reforca a expanséao acelerada do processo de incluséo financeira em curso ao longo da década.
Mais uma vez, as classes de maior rendimento sdo as que apresentaram o maior percentual de
contas abertas, sendo 58,3% e 66,3% dos individuos de classe média-média e classe média alta
a proporcdo dos que possuiam, a0 menos, uma conta em banco em 2018. Por outro lado,
observou-se nas classes médias baixas o incremento de 15,2% das contas abertas entre os dois
periodos. Aqui também pode-se observar as evidéncias ja constatadas por Ribeiro et al (2021)
e Lavinas (2017), de que a incluséao financeira se ampliou em dire¢do a maior participacdo dos
individuos de renda mais baixa. Ainda assim, as classes de rendimento superior continuam
sendo aquelas a ter mais acesso a crédito e aos servigos financeiros, caracterizado pelo acesso
ainda muito desigual ao mercado de crédito. Mas a fuga do cheque especial, onde séo cobrados
juros carissimos, parece ser uma tendéncia no periodo.

No que se refere a relacdo das familias com o crédito, ampliou-se a quantidade de cartdes
de crédito em posse das familias para todos os subgrupos de classes médias, enquanto que 0
uso de cheques especiais no periodo em analise reduziu em todos 0s grupos, novamente, de
forma mais significativa nas classes médias de maior poder aquisitivo, reduzindo em mais de
dez pontos percentuais — um comportamento em comum e especifico as classes médias, ja que
na secdo anterior, os demais estratos sociais demonstraram elevacdo do uso de cheques
especiais. A maior quantidade de cartbes de crédito pelas familias evidencia o maior acesso ao
consumo possibilitado pelas compras a prazo. Uma das principais fun¢des desempenhadas pelo
crédito consiste na aproximagcao das preferéncias de consumo dos individuos, ja que possibilita
que os padrdes de consumo de domicilios de maior renda sejam imitados pelos domicilios de
rendimento mais baixo gracas ao parcelamento das compras (ROSA et al, 2014). Cabe ressaltar

gue 0 maior acesso ao crédito e mecanismos financeiros pelos grupos de maior renda estabelece
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uma relacdo com o padréo de vida idealizado por esses segmentos, que buscam reproduzir
padrbes de consumo tipicos das elites internacionais, ja salientado por Furtado (1969), e ao
mesmo tempo, tornam-se novas barreiras a inclusao social e cultural das familias de menor
poder aquisitivo.

De forma a complementar a anélise desenvolvida até aqui, e fornecer instrumentos que
possam auxiliar na compreensdo do padrdo de vida das classes médias nos dois periodos
analisados, foi utilizado o questionario da POF que buscou apurar as condicBes de vida das
familias. Nesse intuito, busca-se entender se a categorizacdo social realizada, e as principais
tendéncias observadas para cada subgrupo das classes médias, estdo sendo refletidas nas
avaliacBes das condigdes de vida das familias. Para isso, a Tabela 8 descreve algumas das
perguntas feitas pela POF nos dois periodos, com 0s necessarios ajustes nas op¢oes de resposta
disponiveis em cada uma de suas edi¢cOes, a fim de padronizar a avaliacdo das familias. Ela
contém a autoavaliacdo das unidades de consumo em relacdo a renda auferida e sua capacidade
de provisdo das necessidades do lar, além de avaliacBes de servigcos de saneamento, salde,

educacdo, lazer e moradia.

Tabela 8: Avaliacao das Condicdes de Vida das Classes Médias

POF 2008 — 2009 POF 2017 — 2018
Classe Classe Classe Classe Classe Classe
Perguntas A\/alia(;ﬁo Média Média Média Média Média Média
da POF Baixa Média  Alta Baixa Média Alta

Renda total da familia permite que vocé leva
a vida até o fim do més com:

Dif';ﬂﬂ:;z o 165%  7.8%  78% 1050%  6,3% 3,8%
Dificuldade  22,4%  184% 15,7% 211%  226%  10.2%
D%'gﬂr;:de 383%  41,3% 37,1% 365%  337%  26,5%
F’:C'ﬁ:‘ drgge 137%  20,8% 20,4% 154%  20,6%  265%
Facilidade  7,3%  121% 16.0% 123%  125%  24,9%

Muita 04%  06%  1.2% 209%  23%  53%

Facilidade
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Avaliacdo das condicfes de moradia
em relacéo a servicos de:

Agua Bom 73,1% 82,40% 83,0% 69,2% 68,2% 69,7%
Ruim 155% 12,40% 11,7% 7,7% 8,4% 7,6%

Esgoto Bom 48,8% 65,2% 66,1% 47,8% 46,3% 51,1%
Ruim 14,6% 139% 12,2% 10,5% 10,3% 9,7%

Educacéo Bom 65,7%  64,3% 67,3% 61% 61% 61,7%
Ruim 28,3% 31,2% 28,1% 11,2% 12,2% 11,1%

Saude Bom 42,3% 43%  47,2% 45,3% 45,2% 47,3%
Ruim 52,4% 52,7% 47,3% 25,2% 24,3% 24,3%

Lazer Bom 28,5% 34,1% 38,1% 38% 37,9% 38,8%
Ruim 26,5% 30,6% 30,8% 32,2% 31,8% 32,4%

Na sua opinido, as condi¢des de moradia da sua familia séo:

Boas 49,7% 57,5% 63,1% 66,1% 67,8% 65%
Satisfatorias  40,8% 37,1% 32,6% 26,7% 25% 27,9%
Ruins 8% 34% 2,6% 7.2% 7.2% 6,9%

Nota: As informacfes foram ajustadas de forma a estabelecer a mesma informacdo para
perguntas semelhantes aos questionarios das duas POF/IBGE 2008-2009 e 2017-2018.

Fonte: Elaboragdo propria a partir das informacdes da POF/IBGE 2008 - 2009 e 2017 - 2018.

A comegcar pela avaliagdo que as familias fazem quando perguntadas se a renda total do
domicilio permite que honrem seus compromissos e suas necessidade até o fim do meés,
observa-se que os resultados serdo diferentes, segundo o nivel de renda auferido pelos
individuos de classes médias. Sendo assim, as familias situadas em um grupo de classe média
com rendimentos mais baixos tendem a custear suas despesas com maior dificuldade que as
familias das classes médias de maior rendimento. Na edi¢do de 2008-2009, aproximadamente
78% das classes médias baixas tinham alguma dificuldade para levar o més com a renda que
recebiam. A percepcdo das familias acerca da sua condigdo de vida, pautada pela sua renda
mensal, modifica-se para todos os subgrupos na edi¢cdo de 2017-2018 da POF, de forma geral,

embora, mais uma vez, com piores avaliagdes pelas classes médias de menor rendimento.
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Cabe ressaltar também que a avaliacdo das familias de classes médias-médias parece ser
a que mais oscilou no periodo comparado, em que mais da metade das familias relatou ter
alguma dificuldade de viver da renda auferida, padrdo que muito se assemelhou ao verificado
para a classe média baixa. De fato, a caracterizacdo mais acentuada da dificuldade de provisdo
das necessidades a partir da renda se restringe sobremaneira as familias de classes médias,
sobretudo seus subgrupos de menor nivel de renda, que provavelmente estariam sentindo de
forma mais incisiva os impactos do cenario econdbmico mais recessivo. Por outro lado, essa
percepcdo das familias vai ao encontro da revisdo de literatura deste trabalho, que salienta o
fato de as familias de classes médias estarem recorrendo cada vez mais a mecanismos
financeiros, como forma de custear seu padrdo de vida e suas necessidades fundamentais
(OCDE, 2018; LAVINAS, 2017).

A avaliacdo das condi¢des de acesso a servi¢os publicos de agua, esgoto, educacéo,
salde e lazer também dizem muito do padrdo de bem estar das familias, e como elas irdo
destinar seus recursos disponiveis na aquisicdo de servicos de oferta privada, caso tenha uma
avaliacdo negativa ou insuficiente da oferta pablica, em termos de acesso e qualidade dos
servicos prestados. Cabe destacar que nesses quesitos, as categorias de respostas contidas nos
questionarios da POF se alteraram na edicdo de 2017-2018, incluindo a opgdo “satisfatorio”
dentre as alternativas de qualificacdo dos servigos ofertados. Como ndo é uma categoria comum
em ambas as POFs, a Tabela 8 traz as opcOes de avaliagdo que foram comuns nos dois
questionarios. Entretanto, a insercdo desta op¢do para 2017-2018 acaba exercendo alguma
influéncia na avaliacdo das familias, que sera mencionada mais adiante.

Nota-se que as informacdes de avaliacdo de dgua e esgoto serdo mais sensiveis a classe
média baixa, que tem menores rendimentos, sobretudo para o ano de 2008 - 2009. Para ambas
as perguntas, a respeito de como avaliam as condi¢6es de moradia em relagcdo ao fornecimento
dos servicos de adgua e esgoto, nota-se um padrdo entre as respostas nas duas edi¢des da POF.
Conforme o esperado, a qualidade dos servicos continua diretamente relacionada a
categorizacdo de cada um dos subgrupos de classes médias, em que os subgrupos de menor
nivel de renda, em média, tendem a ter uma avaliagdo aquém da qualidade do servigo desejada.
Com relacéo as observagOes da avaliagdo dos servicos para 2017-2018, como ja foi esclarecido,
as classificagdes de avaliacdo incluiam uma nova opc¢éo de resposta, em que 0s agentes viam o
servico ofertado como “satisfatorio”. Parte das avaliacGes das familias pesquisadas na edicdo

mais recente parecem ter sido direcionadas a essa opc¢do, demonstrando que 0 acesso a esses
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servicos, muitas vezes de provisdo publica, deixa ainda uma lacuna de qualidade do servico
ofertado a ser melhor atendida para as classes médias, como um todo.

As avaliacdes dos itens de educacdo e salde retrataram uma tendéncia que corrobora o
padrdo das despesas das familias destinadas a provisdo privada destes servicos. Esses dois
servigos se destacam por terem sido aqueles que mais vezes foram classificados como “ruins”
pelas familias em 2008-2009. Comportamento semelhante pode ser percebido para 2017-2018,
embora 0 acesso a lazer também apareca entre eles. Para 2017-2018, em repeticdo ao
apresentado para 0s servicos anteriores, a possibilidade de classificacdo como “satisfatoria”,
atribuida na mais recente edi¢do da POF, parece interferir na forma como as familias avaliam
os servicos, em que as avaliagdes “bom” e “ruim” se tornam percentualmente menos
expressivas.

Essa mudanca de percepcdo das familias de classes médias pode estar relacionada
sobretudo a ampliagdo do acesso a educacao, possibilitada pelos programas governamentais de
popularizacdo do acesso as universidades e financiamento estudantil, e também, a ampliacéo
das condic6es de alcance do SUS as familias, tal como a maior capilaridade da atengéo basica,
0 sucesso no combate a algumas endemias e melhoras em alguns indicadores. Ainda assim,
cabe ressaltar que a avaliagdo “bom” dos servigos prestados se mostra estavel entre os trés
subgrupos, para a avaliacdo do acesso a salde, o que ajuda a compreender os elevados gastos
com plano de satde privado das classes médias. O sistema publico ainda deixa a desejar na
qualidade de alguns servicos, que precisam melhorar (IBGE, 2018).

Ja na avaliacdo do lazer pelas classes médias, nota-se uma estabilidade para os anos
2017-2018 - diferente do ocorrido no periodo anterior em que a avaliacdo do acesso a lazer se
distinguia entre os subgrupos conforme suas condi¢Ges econdmicas -, em que a classificacdo
como “bom” pelas familias, em todos 0s segmentos sociais que compde as classes médias,
convive com a avaliacdo negativa quase que de igual percentual. Isso pode demonstrar que 0
maior acesso ao lazer ndo necessariamente se deu de maneira plena. A maioria das préaticas de
lazer de oferta publica esta empregada em atividades ao ar livre, parques, pracas de bairro e
eventos esportivos e musicais em grandes espagos publicos. Aqui, talvez haja uma ponderacao
maior das familias em relagdo & seguranca desses espacos de entretenimento e lazer. Segundo
estimativa do IBGE (2020), quase 40% da populacdo brasileira reside em areas afetadas pela
violéncia ou vandalismo. A legitimagdo da violéncia em espacos de lazer contribui para o

afastamento das familias de melhor condigdo econémica desse ambiente, que ao prezar por
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maior seguranga e conforto, destinam maiores despesas com o0 lazer e entretenimento de
provisdo privada, tais como viagens teméticas para parques e eventos privados; maior
frequéncia a resorts; e a prépria busca por moradia em condominios que ofertam lazer as
familias. Nao por acaso a classificagdo negativa do acesso ao lazer se faz em maior magnitude
nos estratos de maior renda média, em nivel.

No bojo das condi¢des sociais e de vivéncia das familias, a ultima pergunta descrita na
Tabela 8 faz referéncia as condi¢cdes de moradia da populacédo, caracteristica que demanda a
maior parte dos investimentos de ativos das familias e que é frequentemente atrelada a
estabilidade e seguranca. Nesse quesito, novamente a renda auferida pelos estratos sociais diz
muito da sua avaliagdo de moradia. Aproximadamente dois ter¢os da populagdo que compdem
a classe meédia alta em 2008-2009 consideravam morar em boas condi¢des de moradia. De
maneira geral, a classificacdo de “boas condi¢cdes de moradia” foi ampliada entre as duas
pesquisas para as classes médias. No entanto, entende-se que para parte da populagdo que se
autoclassificava no quesito morar em condigdes satisfatorias, esse critério piorou, contribuindo
também para um aumento da apreciacdo negativa da situacdo de moradia das familias. Como
vimos, muitos aspectos influenciam essa avaliacdo subjetiva das familias, que ndo estritamente
as condices financeiras dos individuos. Tal como a avaliacdo do lazer parece ter tido influéncia
das condigdes de seguranca, sobretudo nos centros urbanos, as condi¢es de moradia podem
estar sofrendo reflexo semelhante.

Sendo assim, € possivel que apesar de heterogéneo em seu padrdo de despesas, e
rendimentos, 0s subgrupos de classes médias, em 2017-2018, julguem de forma muito
semelhante a qualidade de alguns servicos ofertados no Brasil, sobretudo os servigos de satde
e educacdo, que demonstraram parametros parecidos nos dois periodos. Tais avaliacGes
retratam as visdes das familias sobre os servigos publicos e privados que podem acessar. Nesse
sentido, as classes médias, como um todo, tomam um corpo. Para as classes médias como um
todo, e para as estratificagcOes apresentadas da mesma, podemos destacar que, em 2017-2018,
0s servicos de saude e lazer acessados pelas classes médias sao, com mais frequéncia, julgados
como ruins. Para 2008-2009, esse padrédo de resposta foi mais caracteristico ao avaliar o acesso
a saude e a educacdo. Isso ndo significa que a baixa classe média tem acesso aos mesmos
servigos que a alta classe média. H& ainda uma predominancia do padrdo socioeconémico da
classe média alta em relacdo aos outros estratos médios. Mas significa que para 2017-2018, as

classes médias, como um todo, julgam a qualidade dos servicos acessados de forma semelhante.
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Essa percepc¢do social das classes médias passa pela maneira como as familias foram e
continuam sendo impactadas por fatores econdémicos e sociais, como, por exemplo, a provisao
publica de servigos essenciais e as mudancas no mercado de trabalho, que podem ter modificado
também suas alocacGes de recursos e despesas, que sera mais amplamente abordada na proxima

secéo deste capitulo.

5.3 Padrdo de Renda e Consumo das Classes Médias

Diante das observacOes feitas preliminarmente nas se¢des anteriores, esta secéo
complementa a analise dos subgrupos de classes médias a partir da investigacdo do padréao
de despesas tipicos que os caracterizam. Além de analisar como se comporta o padrdo de
despesas das classes médias na heterogeneidade dos seus subgrupos, tenta-se compreender
também, com o auxilio do referencial tedrico adotado e a contextualizacdo dos respectivos
periodos, as principais mudanc¢as que podem ter ocorrido no padrdo das classes médias
caracterizadas nestes dois retratos de tempo. A Tabela 9 contém algumas informacdes da
renda per capita média auferida pelos agrupamentos originados das classes médias, para 0s
dois periodos de tempo em analise (2008-2009 e 2017-2018). Completam a tabela os outros
dois grupos restritos pelo recorte de renda feito ex-ante a analise, em que 0 grupo nomeado
como “pobres” compreende unidades de consumo situadas abaixo do terceiro decil da
distribuicdo, e os cinco primeiros percentis de maior renda per capita média corresponde aos
“ricos”.

As classes médias, como especificado anteriormente, constituem os maiores grupos
populacionais, sendo compostas por 2/3 das familias brasileiras em ambos os periodos, sendo
a classe média baixa equivalente a metade deste segmento. Em relacdo a sua caracterizagdo
através da renda, observa-se que ao longo dos dois momentos analisados a renda per capita
média de todos o0s seus subgrupos aumentam, embora ndo em igual proporcao. Para sua camada
mais central, a média da renda que caracteriza este grupo teve a menor elevacéo, representando
uma diferenca de 25,8% do valor médio de 2017-2018 em comparagdo a 2008-2009. As demais
categorias de classes médias apresentaram um padrdo de renda de maior dinamismo entre 0s
dois periodos, com uma diferenciacéo para a classe média baixa e média alta em torno de 46%
e 96% dos rendimentos, respectivamente. A disparidade de renda entre os subgrupos de classes

médias, portanto, parece ter ficado mais nitida nos anos mais recentes, em que um dos
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segmentos auferiu um padrdo de renda significativo enquanto outros estratos podem ter
enfrentado mais dificuldades para manter seu padrdo de bem estar de classe média.

Tabela 9: Estratificacdo por Grupos de Renda Per Capita (Média)

POF 2008-2009  POF 2017-2018

Grpos  LonePr - Reaper o
Capita (em %)
Pobres R$ 347,20 R$ 495,93 42,8
Classe Média - Baixa R$ 1.159,57 R$ 1.700,42 46,6
Classe Média - Média R$ 1.855,99 R$ 2.334,63 25,8
Classe Média - Alta R$ 2.475,03 R$ 4.859,84 96,3
Ricos R$ 11.599,92 R$ 13.473,46 16,1

Nota: Valores correntes de Jan/2018.
Fonte: Elaboragdo prdpria a partir dos dados da POF/IBGE 2008-2009 e 2017-2018.

Por conseguinte, outro estrato social que apresentou um diferencial de renda crescente
e significativo foi o grupo que compreende as familias mais pobres e vulneraveis, em que no
periodo de 2017-2018 foi caracterizada por um acréscimo na renda de um pouco mais que 42%.
Provavelmente, um dos fatores por tras dessa alteracdo significativa do padrdo de renda deste
setor esteja relacionado as politicas governamentais de transferéncia de renda e previdéncia
social, que possibilitaram ao estrato mais pobre auferir rendimentos melhores. J& em relacdo a
seu estrato mais rico, representado pelos cinco primeiros percentis situados no topo da
distribuicdo de renda e os rendimentos do trabalho, pode-se observar que sua caracterizacdo
pela renda também se modifica de forma consideravel, refletindo a estabilidade esperada para
este estrato social, sobretudo se analisada a variacdo da renda per capita média em termos
absolutos, que demarca um padrédo de renda acrescido em aproximadamente R$2.000,00.

Constata-se também que 0s grupos que compdem as classes médias nos dois periodos
em analise apresentam em seu interior uma multiplicidade diversa de padrdes de renda per

capita que se misturam, impossibilitando até mesmo categorizar os grupos por intervalos de
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renda, sendo sua estratificagdo de dificil distingdo quando levado em consideracao
estritamente o critério de renda para sua defini¢do. Os clusters obtidos corroboram o trabalho
desenvolvido por Medeiros et al (2013) ao demonstrar que 0 extremo superior dessa
estratificacdo social se mantém estavel ao longo do tempo, auferindo elevados niveis de
incremento da renda per capita, e indicando que a maior parte da mudanca na distribuicdo de
renda e, portanto, as mudangas entre 0s estratos sociais, deveria ocorrer entre os estratos que se
encontram mais na base e no centro dessa estrutura. Scalon (2012) ressalta que esse
deslocamento € possivel devido ao fato de haver maior fluidez entre estratos que se encontram
proximos, e que funcionam como barreiras a mobilidade entre as posi¢des extremas da estrutura
social.

Cabe ressaltar que no interior dos subgrupos de classes médias ha uma diferenciacdo em
sua composicdo em termos percentuais, nos dois periodos de tempo analisados. Em 2008 —
2009, a classe média baixa representava um pouco mais de 54% das classes médias, ou seja,
mais da metade deste estrato social, enquanto a classe média-média e média alta constituiam
21,8% e 24% das classes médias, respectivamente. Em relacdo a analise feita com base na POF
2017-2018, esses percentuais se distinguem. A classe média baixa representa 45,5% das
familias de classes médias, enquanto a classe média-média detém 25,3% deste segmento e a
classe média alta compde um pouco mais de 29%. No entanto, cabe reiterar, como ja assinalado
no capitulo 4 deste trabalho, que as possiveis mudancas que podem ter ocorrido ao longo do
periodo na composicdo dos estratos sociais ndo serdo discutidas pelos exercicios empiricos
desta dissertacdo, que no intuito de tentar comparar os padrdes de classes médias nos dois
periodos em questdo, optou-se por fixar seus estratos em intervalos de renda pré-determinados.

Embora possa ser notado um crescimento do padréo de renda que caracteriza os estratos
sociais abordados, a renda por si s6 encontra limitacGes para capturar com exatiddo as eventuais
mudangas no consumo que possam estar ocorrendo no periodo, e impactando o padréo de vida
das classes médias. Estima-se que as classes médias podem estar incorrendo em um maior
comprometimento do seu orgamento para manter seu padréo de despesas caracteristico (OCDE,
2018). E por esse motivo, somado ao fato de a renda oscilar mais que o consumo entre 0s
individuos, atrelada aos erros de medi¢cdo mediante a dificuldade de capturar a renda
proveniente do trabalho informal e a esperada subestimagdo das informacgdes (DEATON,
2002), a analise do padrédo de consumo fornece melhores indicadores das classes médias que

constituem o foco deste trabalho.
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Nesse sentido, observar a composi¢do do padrdo de consumo das classes médias e suas
mudangas ao longo do tempo, compreende uma maneira mais adequada de avaliar as condi¢Oes
econdmicas e sociais que nos permitem distinguir as classes médias de outros estratos sociais.
Sendo assim, a Tabela 10 fornece alguns dados a respeito do perfil das despesas das classes
médias brasileiras e sua variacdo entre 0s anos de 2008-2009 e 2017-2018, considerando 0s
critérios adotados para a selecdo das varidveis que se aproximem de uma identificagdo da cesta
de padrdo de consumo das classes médias. Partindo do pressuposto que o consumo tem a fungéo
de construir, reforcar e expressar identidades (DOUGLAS e ISHERWOOQOD, 2004), a cesta de
itens de despesa aqui definida pode ser utilizada tanto para gerar inclusdo, quanto para ampliar
a exclusdo entre grupos sociais. Além disso, o padrdo de consumo apresentado por uma
determinada classe social reflete as condi¢Ges socioculturais estruturais, tais como trabalho e
renda, e as condicdes de socializagdo dos individuos por sua condicdo de classe (HENRY,
2002).

A partir da observacdo dos resultados descritos na Tabela 10, pode-se tentar realizar
uma avaliacdo de como o padrdo de despesas das classes médias se comportou nos anos 2008-
2009 e 2017-2018. Nota-se que as classes médias apresentaram mudancas significativas nos
valores atribuidos aos conjuntos de despesas que as caracterizam. De forma geral, todos os itens
de despesas retratados tiveram seu dispéndio ampliado entre os dois periodos, assim como as
despesas totais per capita das familias, embora seja possivel identificar padrdes bem definidos
entre os subgrupos de classes médias, em que os dispéndios destinados a cada categoria de
despesas variam conforme a renda per capita média dos estratos. Ou seja, as classes médias
altas possuem, em média, maiores despesas que as classes médias de menor rendimento. Pode
se perceber também que a relacdo dos gastos das familias como proporcao da renda indica um
padrdo de consumo elevado das classes médias, em que as familias gastam a totalidade da sua

renda ou até mesmo, gastam mais do que ganham, em 2008 - 20009.

Tabela 10: Evolucéo das Despesas Per Capita das Classes Médias

Subgrupos de Classes Médias

POF 2008 — 2009 POF 2017 — 2018
Padrdo de
Delgpezas € Classe Classe Classe Classe Classe Classe
enda Média-Baixa Média-Média Média-Alta  Média-Baixa Média-Média Média-Alta

(em média)
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Posse de Ativos

e oS R$20445  R$62433  R§90L31 R$46290  R$640,90 R$1.88145
Tecnolodiae  Re126s5  RSE553 RS 10856 R$5114  R$8680  R$232,29
Saide e R$13,17  R$7684  R$ 13445 R$14,90 R$94,77  R$327,72
Educacéo ’ ' ' ' , l
Despesas
Privadas R$1985  R$47,62  R$217,67 R$42,32  R$221,28  R$297,02
Especificas

Despesas Totais ~ R$ 955,23  R$1.850,68 R$2.725,46 R$1.252,96  R$1.957,92 R$4.160,10

R?ﬁ;tzer R$1.15957 R$1.85599 R$2.475,03 R$1.70042  R$2.334,63 R$4.859,84
Despesas/Renda 0,82 0,99 1,10 0,73 0,84 0,86

Nota: Valores correntes de janeiro de 2018.

Fonte: Elaboracéo propria a partir de dados da POF/IBGE de 2008-2009 e 2017-2018.

Comparando especificamente cada categoria de despesa, percebe-se que a maior
diferenca de gastos entre os grupos de classes médias parece residir nos valores destinados as
despesas com posse e aquisicdo de ativos selecionados, que frequentemente atribui a classe
média alta maior estabilidade econdmica frente a choques adversos. Em 2017-2018, as despesas
per capita com ativos da classe média alta representavam o triplo dos valores dispendidos, em
média, pela classe média-média. Esse abismo na posse de ativos se da ao mesmo tempo em que
a renda dos segmentos mais altos das classes médias se eleva, de maneira marcadamente distinta
entre 0s grupos, em que a renda per capita das familias de classe media alta praticamente dobra
entre os dois anos analisados.

As despesas atribuidas a tecnologia e cultura, que servem para identificar a relacdo das
classes médias com atividades de recreacao, lazer e acesso a bens de tecnologia, como produtos
eletronicos, apresentaram elevacdo para todos os grupos de classes medias, ao avaliar o valor
médio gasto pelos domicilios. A elevacdo dos dispéndios dessa categoria pode estar
caracterizando a reducgdo no preco dos eletrénicos e a maior difusdo do acesso a internet e
plataformas de entretenimento digital, que ganharam espago entre as classes medias.

Na mesma dire¢do, notam-se os dispéndios com saude e educagdo e com despesas

privadas selecionadas, que englobam despesas financeiras (despesas com o pagamento de juros,
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despesas bancérias, etc.), pagamento de empréstimos e financiamentos, e despesas com a
contratacdo de servicos, sobretudo servigcos domésticos e de ajudantes do lar. Esse conjunto de
despesas podem estar refletindo aspectos ja aventados ao longo deste trabalho, que se remetem
a busca das familias de classes médias pela provisao privada de saude e educacdo complementar
aos servicos publicos ofertados, e a expansdo dos servicos financeiros ao longo da ultima
década deste século, respectivamente. No caso das despesas privadas, percebe-se ainda, uma
maior participacdo dos gastos nesta categoria para as familias de classe média-média e classe
média alta, que implicam possivelmente na diferenca ainda existente no acesso aos servicgos
financeiros.

Na tentativa de compreender melhor a dindmica das despesas caracteristicas das classes
médias para cada um dos seus subgrupos nos dois momentos demarcados pela POF, e assim,
analisar a alocacao das familias com cada item de despesa selecionado, foi elaborada, a partir
das categorias especificadas na abordagem de cluster, a Tabela 11, que contém informacGes
acerca da alocacdo de despesas das classes médias no interior de cada conjunto de consumo que
Ihe é caracteristico. Dessa forma, pode-se observar a relevancia que cada item possui dentro do
conjunto de despesas especificado, sinalizado pela propor¢do dos dispéndios de cada artigo

sobre as despesas totais do conjunto de despesas que lhe é correspondente.

Tabela 11: Composicao das Despesas das Classes Médias 2009 - 2018

(decomposic¢do de cada conjunto de despesas, em %)

POF 2008-2009 POF 2017-2018
Variaveis de Classe Classe Classe  Classe Classe Classe
Despesas Tipicas das Média Média Meédia  Média Média Média
Classes Médias Baixa Média Alta Baixa Meédia Alta
Aqfr';g/ae‘: d 43 53 218 24 37 83
Ativos, Aluguel e Aquisicio de
Movimentacdo Financeira Veiculo 12,2 17 12,4 108 14,8 10
Prg‘:i'\‘jaeg;'a 0 02 06 0 0 0,7
Despesa 647 51,1 389 70 58 50
Propriedade
Movimentagao 154 45 9gg 104 146 276

Financeira
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Outros Ativos 57 1,7 55 6,4 7,8 3,4
Tecnologia e Cultura Eletronicos 37,3 33,3 21,8 36,7 30,3 26,1
Internet e Midias 14,9 23,5 30,4 41,7 37,5 35,3
Recreacdoe 428 432 478 216 322 386
Cultura
Sadde e Educacio Plano de Satde 55, 451 45 352 42,8 482
Privado
Cursose 25 29 52 116 272 282
Especializacio
Outras Educacdo 59,3 57 49,8 53,2 30 23,6
Despesas Privadas Despesas 567 168 10,9 605 19,5 18,3
Financeiras

Pagamento de
Empréstimos e 29,3 53,1 47,9 33 64 53,5
Financiamentos

Contratacédo de

. 14 30,1 41,2 6,5 16,5 28,2
Servigos

Fonte: Elaboracéo prépria a partir dos clusters gerados no software Stata com os dados da POF/IBGE
2008- 2009 e 2017-2018.

Em relacdo ao conjunto de itens que compde os ativos selecionados, observa-se que
alguns itens de despesas apresentam um padrao especifico para cada subgrupo de classe média
nos dois periodos analisados. As despesas de propriedade, que incluem o valor do imdvel de
residéncia, medido pelo valor do condominio ou aluguel referente ao imével, foi o item de
maior dispéndio percentual dos ativos, para os dois periodos de tempo analisados. Nota-se que
sua participacdo nas despesas de ativos aumentou, em termos proporcionais em 2018,
correspondendo a mais da metade dos valores da categoria para as classes médias-baixa e
média-média. Isso sugere que para a maioria da populacéo de classe média no Brasil, 0 imovel
ou a posse de moradia constitui o principal patrimdnio das familias, e por vezes, a sua principal
garantia de liquidez. A moradia se apresenta como um padrdo das classes médias brasileiras
muito importante, sua posse transmite seguranca as familias.

Abrindo as demais despesas deste conjunto de ativos, nota-se a reducéo proporcional

das despesas com aquisicdo de imdvel e veiculos, para todos os subgrupos de classes médias.
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Em um primeiro momento, a maior representatividade desses itens em 2008-2009 pode estar
relacionada a elevacéo da oferta de crédito de consumo das familias, que possibilitou ampliar
0 escopo de ativos das classes médias, sobretudo aquelas de menor renda, através do pagamento
a prazo. Alias, quando analisadas as tendéncias no consumo ao longo da POF 2002 — 2003 e
2008 — 2009, anterior ao periodo que estamos tratando aqui, constatou-se que ja havia uma
trajetoria de elevacdo das despesas com consumo dos estratos econdmicos mais baixos,
propiciado em grande parte pela expansdo dos financiamentos para aquisicao de bens duraveis,
como automoveis, eletrodomésticos e aquisicdo de imével proprio (DORIA, 2013). Essa
tendéncia, no entanto, parece ter sofrido algumas alteracGes para o periodo entre 2008 — 2009
e 2017 — 2018. Percebe-se, que a aquisicdo de imovel, mais precisamente, € uma escolha mais
caracteristica das classes médias altas, que mesmo apresentando um percentual menor dos
ativos em 2017-2018 em relacdo a 2008-2009, ainda é mais representativo para a classe média
alta do que para os demais segmentos, correspondendo a mais que o dobro dos dispéndios deste
tipo de despesa, se comparado ao restante das classes médias. Comportamento semelhante pode
ser observado pelas despesas das familias com plano de previdéncia privado, que é basicamente
um padrdo inerente a classe média alta.

A categoria de movimentacao financeira contida entre os ativos selecionados demarca
tanto os depdsitos financeiros realizados pelas familias, a fim de servir de reserva para um
momento emergencial, quanto o resgate do mesmo. Nesse quesito, a classe média alta ampliou
a representatividade dessas aplicacfes sobre a aquisicdo de ativos, entre os dois anos, que saltou
de 20,8% dos ativos selecionados para 27,6%, indo em direcdo contraria ao observado para 0s
demais estratos de classe média. Nesse caso, pode estar havendo tanto uma maior quantia sendo
de fato depositada para consumo futuro quanto um maior saque dessa reserva de valor em um
momento de recessdo econdmica, a depender de como cada um dos grupos teve seu padrdo de
bem estar afetado pela crise.

Essa perspectiva a respeito do comportamento das classes médias em momento de crise
reforga o que j& foi mencionado na literatura revisada neste trabalho, em que Therborn (2016)
ressalta como as classes médias sdo suscetiveis as crises econdémicas e se tornam mais sujeitas
a vulnerabilidade social. Sendo assim, a partir da categorizagdo das classes médias pelo seu
status social peculiar, espera-se que elas abram mao de ativos em momentos emergenciais, a
fim de manter seu padréo de vida e status, funcionando como um amortecedor aos choques

adversos. Mais recentemente, esse comportamento tem sido mais explicitamente observado
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com a crise sanitaria mundial, em que foi registrado o maior resgate da histdria das aplicacoes
de caderneta de investimentos no pais (PONTE, 2021).

Analisando os itens que compde o agregado de despesas com tecnologia e cultura, nota-
se que, em 2018, ha um equilibrio entre o percentual de gastos direcionados a aquisi¢cédo de bens
de tecnologia, aplicativos e eletrénicos, assinaturas de pacote de TV e acesso a internet, e
dispéndios destinados as atividades de recreagdo e cultura, como ingressos de teatro, shows,
eventos esportivos, com pequenas variagoes entre as classes médias. Constata-se que houve
uma reducdo das despesas com eletrdnicos entre os dois periodos, para quase todos 0S
subgrupos de classes médias, com incremento percentual das despesas restritos a classe média
alta, que podem estar adquirindo artigos de maior qualidade tecnoldgica, inovagfes mais
recentes. No periodo anterior, 2008-2009, presenciou-se uma elevacdo do consumo de
eletrodomésticos e eletrénicos em geral, sobretudo nas classes de menor rendimento, em uma
conjuntura de deflagdo de pregos de celulares, TVs e etc., que configurou um padrdo de classe
média baixa.

O comportamento das despesas de eletrdnicos, mencionado anteriormente, pode ter
relacdo direta com as despesas com internet e midias (compra de aplicativos, assinatura de
pacotes de TV, servigos de streaming, e outros itens de plataforma digitais). A ampliacdo desse
conjunto de despesas em todos 0s subgrupos de classes médias salienta a expansao e propagacao
do acesso a internet entre as classes médias, tendo um peso proporcionalmente maior para as
classes médias mais baixas, em que o custo dispendido nesses servigos supera as despesas dos
demais estratos. A maior aquisi¢do de eletrdnicos por parte deste estrato pode estar estritamente
relacionada a essas novas formas de entretenimento, que requerem utensilios que sejam
compativeis aos servigos de internet, que possuam maior portabilidade e etc. A possibilidade
de maior comodidade e de novas alternativas de entretenimento, através dessas plataformas
digitais, pode estar direcionando também uma modificacdo nas preferéncias das familias de
classes médias, que reduziram a propor¢do de suas despesas com recreacdo e cultura sobre o
conjunto de itens de despesa de tecnologia e cultura. Os dispéndios com atividades culturais,
que por vezes ndo estdo ao alcance de toda a populagédo, continuam sendo mais expressivos
para a classe média alta.

No que se refere as despesas de educagdo e saude, nota-se padrbes distintos na
composicao das despesas desses itens nos dois periodos. Em relagdo as despesas com plano de

salde privado, que correspondem & uma proporcao significativa das despesas das classes



112

médias, sobretudo aquelas de maiores rendimentos, percebe-se seu padrdo se manteve nos dois
periodos, demarcado pelo elevado custo desse tipo de despesa. Para as classes média-média e
média alta, as despesas com plano de saude privado alcangam aproximadamente 43% e 48,2%
do agregado de despesas de saude e educacédo, sendo um dos maiores dispéndios desses estratos.
Pela mudanca na ponderagdo dos itens nos dois periodos, estima-se que o maior gasto esteja
relacionado a elevacdo do custo dos servigos de saude no pais, conforme demonstrou estudo do
Instituto de Pesquisa Econémica Aplicada (2019). No caso das classes médias, as despesas com
planos de salde privado em complemento ao SUS, que conta com cobertura ampla e gratuita a
toda populacdo, refletem a busca das familias mais tradicionais pelos planos de salde
complementares, como forma de obter maior seguranca as situacdes ndo esperadas. Trata-se de
uma maneira de garantir atendimento imediato diante uma enfermidade de saude nédo prevista.

Ja a despesa com educacdo, nota-se uma mudanca em seu padréo para 2018. Apesar da
reducdo, em termos de proporcao, das despesas do item “outras despesas com educagdo” em
relagdo aos demais itens desta agregacdo, que compreende os dispéndios com materiais
escolares, escolas particulares e entre outros aspectos, esse tipo de despesa ainda tem grande
representatividade para as classes médias, sobretudo, para a classe média baixa, em que
corresponde a mais da metade dos seus dispéndios de educacgdo e salde. Esse comportamento
pode estar relacionado ao que se presenciou na educacédo privada basica no periodo intervalar
entre as duas edi¢des da POF analisadas, em que a rede privada de ensino apresentou expansédo
do nimero de matriculas na educacdo basica, que passou de 7.309.742 em 2009 para 8.887.061
em 2017 (INEP, 2019).

Em relacdo aos dispéndios com cursos de especializacdo e profissionalizacdo, que
podem estar mais correlacionados a qualificacdo profissional e a inser¢do dos individuos no
mercado de trabalho, as classes médias altas continuam a desprender maiores investimentos
neste quesito, como era de se esperar, com 28,2% do valor agregado de saude e educacdo. Um
movimento que chama atencdo aqui é a elevacdo da composicdo desse item nos grupos de
classes media-baixa e média-média. Como salientado no decorrer da descri¢do dos resultados,
0S programas governamentais de financiamento estudantil para o ensino superior podem ter tido
grande influéncia nesse fenbmeno, ampliando as oportunidades de acesso dos estudantes de
baixa renda. Vaz e Hoffmann (2020) ponderam que esse movimento pode sinalizar a deficiéncia
da provisao publica e uma preocupacdo das familias com o futuro dos filhos e suas condicdes

de ter melhores oportunidades e maior estabilidade de geracao de renda.
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Com relacdo as despesas privadas especificadas nos agrupamentos de classes médias,
observa-se um incremento nas despesas financeiras, que remetem ao pagamento de juros e
outros dispéndios bancarios, para todos 0s grupos analisados, elevando o grau de expropriacdo
das classes médias, sobretudo em seu subgrupo mais pobre. As classes médias-baixas, em
particular, passaram a comprometer, em 2018, mais de 60% das despesas privadas com
despesas financeiras, em contrapartida da reducdo das despesas de contratacdo de servicos. O
maior comprometimento com despesas financeiras deste grupo pode estar atrelado aos
financiamentos bancarios de longo prazo e os juros do consumo de bens e servicos a prazo. Ao
mesmo tempo, elevou-se também a proporcao das despesas com pagamento de empréstimos e
financiamentos, que pode sinalizar um maior endividamento das familias e sua financeirizacao.
Pochmann (2020) afirma que o aumento das despesas com a diminui¢do do passivo pode ser
explicado por uma combinacdo de fatores, que compreende a ampliacdo do mercado de crédito
ao consumidor no pais, e 0s proprios aspectos da crise econdmica verificada a partir de meados
de 2016.

Ao observar o padrdo de despesas das classes médias, pode se dizer que as despesas das
familias, de forma geral, parecem ter se elevado nos anos da POF 2017 — 2018, embora, com
modificagcdo no padrdo de alocacéo dos dispéndios para algumas categorias. Para a maioria das
familias, as despesas com aquisicéo de ativos se reduziram proporcionalmente ao conjunto de
despesas de ativos selecionados, dando lugar a maiores dispéndios com propriedade. Com
excecdo da classe média alta, parece ter havido uma modificacdo mais acentuada no padrdo de
ativos dos outros setores de classes médias, uma hipotese que ja havia sido aventada na revisdo
de literatura, ao supor que em momentos de crise, os individuos recorrem & venda de seus ativos
para se manter. As caracteristicas socioeconémicas retratadas na se¢do anterior ajudam a
compreender um pouco os elevados dispéndios com moradia, e também a busca por servicos
complementares a provisdo publica. Para parcela significativa das classes médias, quando
perguntadas a respeito do acesso a servigos publicos, por exemplo, a avaliagdo “ruim” ainda se
faz representativa, mesmo se tratando de um grupo social mediano. As avaliacdes de moradia
melhoram entre os dois periodos, e talvez estejam refletindo os dispéndios das familias nesse
quesito, sendo por vezes, a prioridade dos itens de despesas de classes médias.

Ao mesmo tempo, em praticamente todos os estratos, as despesas destinadas ao
pagamento de empréstimos, juros e despesas bancarias e de financiamentos se elevaram,

modificando de forma incisiva a participacdo destes itens nas despesas das familias. Segundo
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0s questionarios de avaliacdo das condicdes de renda das familias, para 0 ano mais recente da
POF, mais de um terco das familias de classe média alta responderam ter alguma dificuldade
para levar o més com o que ganham. Uma percepcao ainda mais profunda € observada para os
outros dois grupos de classes médias, alcangando mais da metade das familias que compde estes
estratos. Vaz e Hoffmann (2020) afirmam que o maior endividamento das familias tem como
base as politicas de expansdo do crédito a pessoa fisica em concomitancia a elevagdo da renda
mediana, a partir de 2004. Porém, o comportamento desfavoravel do mercado de trabalho, a
partir de 2015, com elevacdo do desemprego e do desalento, pode ter contribuido para a

elevacdo do endividamento e inadimpléncia das familias.
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6 CONSIDERACOES FINAIS

Este trabalho analisou o padrdo de consumo das familias brasileiras a partir dos
microdados da POF de 2008 - 2009 e 2017 - 2018, a fim de observar como as classes médias
se comportaram diante das duas crises que marcaram esse periodo: a crise financeira
internacional de 2008 e a mais longa recessdo econdmica que se abateu sobre a economia
brasileira nos ultimos cinco anos. A motivacdo pelo estudo das classes medias encontra
justificativa no periodo inicial deste século que promoveu uma sensacdo de expansdo desse
estrato social amparado pelas politicas de incentivo ao consumo de massa das familias,
possibilitada pela recuperacdo do emprego, maior acesso ao credito, politicas de transferéncia
de renda para os mais vulneraveis e valorizacao real do salario minimo. Além disso, avaliar o
gue aconteceu com as classes médias nesse periodo constitui uma lacuna pouco explorada, ao
mesmo tempo em que a analise das suas condi¢des socioecondmicas pode nos ajudar na
compreensdo de parte dos acontecimentos recentes no pais.

Estima-se que embora o consumo das familias tenha contribuido para sustentar o
crescimento da economia brasileira durante boa parte da primeira década deste século, apos a
crise de 2008, o modelo desenvolvimentista apoiado no consumo de massas ja demonstrava
sinais de esgotamento, diante de uma recuperacdo econdémica muito aquém dos padrBes
anteriores a crise. Simultaneamente, crescia a convicc¢do social de que estava insurgindo uma
nova classe média no pais, em razdo de um maior acesso a bens e servicos. Dai em diante, o
que se viu foi uma desaceleracdo da economia brasileira e consequente quase estagnacao, que
onerou, sobretudo, os estratos médios de renda.

Nesse contexto, foi utilizada uma abordagem empirica que tratou de buscar classificar
as classes médias em agrupamentos conforme a homogeneidade do padrdo de consumo das
familias, ou seja, as semelhancas de preferéncias e alocacdo de recursos em torno de uma cesta
de bens e servicos que melhor caracterizasse as classes médias tradicionais. As informacdes
utilizadas foram extraidas da Pesquisa de Orgcamentos Familiares (POF/IBGE), em suas duas
edicdes mais recentes, de 2008 — 2009 e 2017 — 2018. Nesse sentido, tentou-se observar e
interpretar como o padrdo de consumo dessas familias brasileiras de classes médias se
comportou, comparando as duas edi¢des da POF. Além disso, dados sobre o rendimento
auferido pelos domicilios e suas condigdes socioecondmicas foram utilizados de forma a

complementar essa caracteriza¢do dos estratos sociais.
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A partir da especificacdo do modelo de cluster, o estudo mostrou que as classes medias
brasileiras ficaram representadas em trés grupos proximos, mas distintos que denominamos por
“classe média baixa”, “classe média-média” e “classe média alta”, que constituem grupos
heterogéneos entre si, que se diferenciam mais profundamente em virtude de seu padrdo de
consumo e alocacao de sua cesta de bens do que propriamente pelos seus niveis de renda. No
ensejo de analisar o comportamento do consumo e da renda desses estratos sociais, mediante a
dificuldade em determinar as classes médias, entendeu-se que a fixacao das classes médias em
intervalos de renda semelhantes — recorte entre o terceiro decil ao nonagésimo quinto percentil
—, nos dois periodos abordados, seria um critério importante tanto para comparar os subgrupos
originados quanto para dirimir eventuais impactos de “efeito composi¢do” sobre as classes
médias.

Olhando para as classes médias, entre as duas edi¢des da POF, observou-se que houve
elevacdo do valor das despesas tipicas de classes médias, para todos 0s subgrupos que as
compdem, assim como o padrdo de renda das familias elevou-se no periodo, tendo seu
acréscimo mais acentuado para a classe média alta. Os dados também demonstraram que as
familias de classes médias tém boa parte da sua renda comprometida com suas despesas, em
2008-2009 — a classe média baixa —, tende a gastar mais do que ganha. Outros dois aspectos
complementam esse cenario, verificado de forma mais acentuada para o periodo mais recente
da analise: a mudanca no padréo de alocacdo dos ativos pelas familias e os maiores dispéndios
com despesas financeiras e 0 pagamento de empréstimos e financiamentos.

Em relacdo ao primeiro item citado, as familias de classes médias demonstraram grande
comprometimento de seus ativos com as despesas de propriedade, mais precisamente, com 0
pagamento de aluguel e condominio, tornando-se ainda mais caracteristica nos anos mais
recentes. Em contraposicdo, os percentuais dispendidos com a aquisi¢cdo de imovel e as
despesas com movimentacdo financeira, assim como a posse de um plano de previdéncia
privada, restringiram-se mais a classe média alta. De fato, em cenarios de crise, espera-se que
as familias disponham de seus ativos para manter seu padrdo de vida e reproducéo social. 1sso
parece ter sido um aspecto mais intrinseco as parcelas das classes médias de mais baixa renda,
e que possivelmente, os impactos da crise incidiram mais acentuadamente nesses estratos,
modificando o ordenamento das prioridades das familias.

Em relacdo a ampliacdo das despesas financeiras e de pagamento de empréstimos e

financiamentos pelas familias, também foi mais acentuada para aqueles estratos de classes
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médias de menor renda, embora tenha sido um padrdo comum as classes médias de forma geral,
comprometendo parte de seus rendimentos com pagamento de empréstimos, juros e outras
despesas bancarias. Combinadas as situacbes do mercado de trabalho, com elevacdo do
desemprego a taxa de 12% para 2018, com as reformas que flexibilizaram as jornadas de
trabalho e reduziram os empregos de carteira assinada, € de se esperar que as familias
precisaram recorrer mais ao setor financeiro para a manutengéo do seu padréo de despesas.

Em relacdo as despesas com tecnologia e cultura, como a aquisicdo de eletronicos,
aplicativos, servico de internet, pacote de TV por assinatura e servigcos digitais, além dos
dispéndios com atividades culturais, entre outros aspectos, observou-se elevacdo deste tipo de
dispéndio das classes médias para o periodo 2017-2018, com maior impacto da alocagdo de
despesas com servigos de maior tecnologia e entretenimento por plataformas digitais. Cabe
salientar que o consumo de bens duraveis havia sido o principal propulsor do crescimento do
consumo e popularizacéo dos bens de tecnologia entre as classes médias, no periodo anterior,
entre 2003 — 2010, que certamente corroborou para a propagacéo e difuséo do uso de servicos
de internet, de maneira geral.

As despesas de qualificacdo educacional ganharam um espago maior no orgamento das
familias, assim como os gastos com salde, embora ainda sejam mais representativos para as
classes médias de maior poder aquisitivo, 0 que demonstra a preocupa¢ao com o aumento de
seu capital humano na busca por melhores oportunidades de trabalho e capacitagéo profissional
das classes médias. As condicBes socioeconémicas subjetivas demonstraram que as ofertas de
servicos de saude, educacdo, lazer e saneamento, mesmo que tenham melhorado aos olhos da
populacgéo, ainda deixam a desejar, sobretudo na qualidade dos servicos ofertados. A provisao
privada desses servicos acaba, portanto, sendo uma forma de as classes médias recorrerem a
servicos privados e remunerados que possam complementar a qualidade dos servicos publicos
disponiveis, tidos como ineficientes e insuficientes.

Diante do que foi abordado por esta dissertacdo, e as principais conclusdes aqui
descritas, constata-se uma trajetoria ja consolidada de médio prazo em relagéo as classes médias
e sua caracterizacdo, embora seja enfatizada pelos momentos de crise deste século. As
constatacdes sobre as mudancas no padrdo de despesas das classes médias demonstram que nas
ultimas décadas elas ndo encontraram prosperidade, mas sim, precariedade, sendo incluida na
experiéncia catastréfica do mercado, através da implementacdo de um receituario neoliberal

das classes médias, diante de uma provisdo publica deficiente. As classes médias foram
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empurradas ao mercado, reforgando sua busca por identidade com as classes ricas. Os
marcadores de classes médias de estabilidade, prosperidade e seguranca ndo sdo mais 0s
mesmos. Ha um &nus crescente que sobrecarrega as classes médias, elevando o seu custo de
reproducéo social, diante de um novo paradigma de expropriacéo e financeirizacdo das familias,
que é um convite para frustragdes. Sendo assim, as politicas engendradas na primeira década
deste século, embora tenham promovido alguma mudanca no padrao de consumo das familias
de classes médias mais pobres, ndo foram capazes de proporcionar maior estabilidade das
oportunidades conquistadas, tendo seu resultado contribuido mais para o alargamento do
consumo na base deste estrato do que para uma redistribui¢do das condi¢fes socioeconémicas
da populacdo. A heterogeneidade que caracteriza este grupo se manteve, de forma ainda mais
acentuada no periodo mais recente, em que se pode perceber pela alocacdo das despesas da
classe média alta frente aos outros segmentos.

Analisar as classes médias pela ética do seu padrdo de consumo e despesas permitiu
identificar a heterogeneidade em seu interior, observando os aspectos aos quais as familias
destinam maiores dispéndios, e assim, avaliar como as classes médias orientam suas despesas
em momentos de crise. Além disso, observou-se uma sobreposicdo da renda das familias no
interior dos subgrupos das classes médias, indicando que, esses estratos sociais possuem
despesas e padrbes de consumo que por vezes ndo se limitam ao nivel de renda que recebem, e
que, portanto, uma andlise das classes médias restrita a seu padrdo de renda nao estaria
capturando alguns elementos importantes para caracterizar esse estrato social.

A partir das observacdes e analises deste trabalho, novos estudos podem ganhar uma
nova perspectiva para abordar de forma mais intrinseca a relagéo das classes médias no estagio
do capitalismo contemporaneo e o proprio lugar das classes médias na economia do bem estar,
baseando-se nos novos paradigmas que marcam a mudanca de trajetdria observada ao longo
deste trabalho. A investigacdo dos ganhos efetivos de bem estar das classes médias pode ser um
instrumento interessante para a compreensdo dos desdobramentos sociais deste estrato téo
diverso, possibilitando uma analise mais profunda da perspectiva de ascensdo das classes
médias e seus reais desafios. Além disso, no campo da sociologia politica, hd aqui algumas
sinalizacOes dos desdobramentos politicos e sociais do pais nos ultimos anos, e que um estudo
sob esta perspectiva das classes médias pode suscitar questdes relevantes ao debate
contemporaneo sobre a insurgéncia no pais de movimentos antidemocraticos, de propagacéo de

odio e preconceito.
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