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RESUMO Marta dos Reis Castilho?

Este artigo visa analisar se a participagdo dos paises em desenvolvimento nas Cadeias Globais de
Valor (CGV) foi acompanhada de maior dependéncia tecnologica via renda de pagamento pelo uso de
propriedade tecnologica, e se existem padroes de especializagdao nas cadeias especificos em que isso
seja amenizado. A analise foi feita com 41 paises entre 1995 e 2011, utilizando-se cinco indicadores
que captaram caracteristicas inerentes ao processo. Diante da quantidade de informacao, utilizou-se a
técnica de clusters, permitindo identificar que independente do padrio de especializagdo, a maior
participagdo dos paises nas cadeias foi acompanhada de maior dependéncia tecnoldgica dos paises em
desenvolvimento em relagdo aos paises desenvolvidos. Esse resultado converge com a discussdo
referente a propagagdo das CGV simultaneamente a consolidagdo de uma institucionalidade
internacional de protecdo a propriedade intelectual, que ao ampliar as posicdes monopolistas das
grandes corporagdes, sediadas geralmente nos paises desenvolvidos, acentua as assimetrias
tecnoldgicas existentes entre os paises.

Palavras chave: Cadeias Globais de Valor, upgrading, pagamento pelo uso de propriedade intelectual,
analise de cluster.

JEL: F23, L23, 014, O34.

Area tematica: 2. Comércio internacional, cadeias de valor e internacionalizaciao

PARTICIPATION OF DEVELOPING COUNTRIES IN THE GLOBAL VALUE AND
TECHNOLOGICAL DEPENDENCE CHAINS - AN EMPIRICAL ANALYSIS OF TRADE
AND INTELLECTUAL PROPERTY INCOME
ABSTRACT

This paper aims at analyzing whether the participation of developing countries in Global Value Chains
(CGV) was accompanied by a greater technological dependence via payment income for the use of
technological property, and if there are specific patterns of specialization in the chains where this is
mitigated. The analysis was done with 41 countries between 1995 and 2011, using five indicators that
captured characteristics inherent to the process. Given the amount of information, the clusters
technique was used, allowing to identify that, regardless of the standard of specialization, the greater
participation of the countries in the chains was accompanied by a greater technological dependence of
the developing countries on the developed countries. This result converges with the discussion
concerning the spread of the CGVs simultaneously with the consolidation of an international
institutional framework for the protection of intellectual property, which, by broadening the
monopolistic positions of large corporations, usually based in developed countries, accentuates the
technological asymmetries existing between countries.

Key words: Global Value Chains, upgrading, payment for use of intellectual property, cluster analysis
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1. INTRODUCAO

A fragmentacdo internacional da produgdo e formacao das Cadeias Globais de Valor (CGV)
tem se expandido significantemente nas ultimas duas décadas, alterando a configuracdo mundial da
producao e do comércio. Diversas atividades da cadeia de valor desempenhadas por firmas lideres,
geralmente originarias de paises desenvolvidos, passaram a ser terceirizadas e desempenhadas por
firmas contratadas sediadas geralmente nos paises em desenvolvimento.

Este novo paradigma de organizagdo da produg¢do vem abrindo diferentes possibilidades de
inser¢dao dos paises em desenvolvimento nas cadeias globais, gerando também diferentes resultados
sobre suas economias. Identifica-se, em geral, a participagdo nas cadeias contribuindo para o
crescimento do produto e exportagdes dos paises envolvidos, € ainda para alguns, mudangas mais
expressivas como diversificagdo e sofisticacdo da composicdo de grande parte de suas estruturas
produtivas. Esses diferentes resultados associam-se ao padrao de especializagao dos paises definido
pela atividade desempenhada na cadeia (etapa de atuacdo) e o efeito de transbordamento desta
atividade sobre o restante da economia. Esse padrao pode ser o mesmo desde o momento da inser¢ao
ou entdo passar por sofisticagdes ao longo do tempo através de upgradings.

A sofisticagdo na composicao do comércio e da estrutura produtiva dos paises obtida a partir
deste paradigma produtivo apresenta especificidades quanto ao potencial em transbordar para o
restante da economia. Os paises em desenvolvimento que se insere nas CGV sofisticam-se
tecnologicamente utilizando tecnologia ou conhecimento mais avangados desenvolvidos no exterior
(paises desenvolvidos), mas por serem protegidos por direitos de propriedade intelectual, dificultam o
enraizamento local dessa tecnologia e a capacidade do pais em adapta-la e desenvolvé-la.

Assim, a consolidacao e propagagdo de um sistema internacional de direito de propriedade ao
dificultar o processo de endogenizacdo tecnoldgica, garante o poder de comando das empresas lideres
na distribui¢do da captura de valor adicionado (VA) entre os paises participantes, dificultando-se o
upgrading dos paises em desenvolvimento nas mesmas, caso isto represente perda de captura de VA
pelas empresas lideres.

Como resultado da participacdo nessas CGV, os paises em desenvolvimento, em geral,
apresentam por um lado, variagdes positivas no saldo da balanca comercial decorrente de sua maior
inser¢do (acompanhado frequentemente por sofisticacdo da pauta exportadora), mas, por outro lado,
remetem fluxos crescentes de renda de pagamento pelo uso de propriedade intelectual em funcao da
protecdo da tecnologia ou da marca utilizada, acentuando ainda mais seus déficits recorrentes na
balanca de servigo. Esses fatos combinados sugerem um aumento da dependéncia tecnologica desses
paises em relacdo aos paises desenvolvidos via aumento das despesas com pagamento pelo uso de
propriedade intelectual, com grandes obstaculos a reversdo desse cendrio em funcdo de uma
institucionalidade internacional criada que consolida a atual divisdo do poder e captura de valor
adicionado entre os agentes ou mesmo, entre os paises.

Diante dos efeitos nas diferentes dimensdes econOmicas ressaltadas, este artigo tem como
objetivo analisar empiricamente se a participacao dos paises em desenvolvimento nas Cadeias Globais
de Valor (CGV) veio acompanhada de maior dependéncia tecnoldgica em relagdo aos paises
desenvolvidos via renda de pagamento pelo uso de propriedade tecnologica e se existem padroes de
especializacao nas cadeias especificos em que isso seja amenizado.

A anadlise foi feita com uma amostra de 41 paises no periodo entre 1995 e 2011 utilizando-se
cinco indicadores: indice de participacdo (IP); valor adicionado doméstico nas exportacdes (DVA);
valor adicionado doméstico de servigos sofisticados nas exportacdes (VAXserv); exportacdo de
manufaturas intensivas em tecnologia (ExpHT) e padrdes da variagdo dos saldos de pagamento pelo
uso de propriedade intelectual e da balanga comercial (PIntelec. BC). Esses indicadores analisados em
conjunto irdo captar caracteristicas do padrdo de especializagdo nas CGV simultaneamente ao
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comportamento de varidveis de propriedade intelectual. Diante da quantidade de informagdo
disponivel, optou-se pela andlise simultanea dos indicadores via técnica de cluster, cuja metodologia
identificou padrdes entre participagdo nas cadeias de valor e dependéncia tecnoldgica.

A analise empirica da participacdo dos paises nas CGV considerando os efeitos do paradigma
produtivo sobre a capacidade tecnologica dos paises se mostra pioneira na literatura atual, num cendrio
em que o assunto ¢ analisado, em geral, no &mbito do comércio com base em estatisticas tradicionais
ou em termos de valor adicionado. Além disso, o trabalho contribui para preencher a lacuna existente
nas andlises empiricas quanto aos ganhos superiores obtidos pelos paises desenvolvidos, que ao
terceirizarem somente as atividades de baixa criacdo de valor adicionado, sdo os que ficam com a
maior parcela da captura dos ganhos da cadeia produtiva, no entanto, cujos ganhos ndo sdo captados
pelos dados de comércio.

2. Participacdo dos paises nas CGV, padroes de especializaciao e dependéncia tecnolégica —
efeitos sobre comércio e renda de propriedade intelectual.

Essa secdo visa apresentar caracteristicas gerais das CGV e os padrdes de especializagao dos
paises, em especial dos paises em desenvolvimento, discutindo-se também como estes podem provocar
mudangas nos fluxos e composi¢ao do comércio, mas também na dependéncia tecnoldgica dos paises,
avaliada através dos fluxos de renda pelo uso de propriedade intelectual.

a. Cadeias globais de valor: padroes de especializacio e ganhos decorrentes

O processo de fragmentagdo internacional da produgcdo e a formacdo das CGV vém
expandindo-se significantemente nas ultimas décadas como estratégia de internacionalizacdo das
grandes corporacdes, que identificaram nesse padrao organizacional uma forma de ampliar eficiéncia
produtiva e rentabilidade num cendrio de maior concorréncia sob novas circunstancias internacionais
referente a liberalizag¢do e desregulamentacao dos mercados.

O fatiamento e distribuicdo da cadeia produtiva de processos produtivos descontinuos em
diferentes regidoes imprimiram novas caracteristicas a divisao internacional do trabalho, conduzindo a
uma reorganizacdo da producdo e do comércio em torno de redes globais/ regionais e reposicionando
os paises em desenvolvimento no cendrio internacional (SARTI & HIRATUKA, 2010; BALDWIN,
2012; MILBERG & WINKLER, 2013).

A fragmentacdo do processo produtivo dos bens faz com que a localizagao das etapas nas
diferentes regides fique condicionada as vantagens comparativas “caleidoscopicas™! existentes nos
diversos paises. Esta mudanga decorre do fato de que as diferentes etapas do processo produtivo geram
diferentes niveis de agregacao de valor, e que a possibilidade de separa-las, permite que os paises se
concentrem em capturar valor adicionado (VA) em etapas especificas. De acordo com Baldwin (2012),
as etapas que geram maior VA sdo os estagios pré e pods-fabricacdo, formados basicamente por
servicos — concepg¢ao, design, P&D, vendas, marketing e servicos pos-venda — cujos potenciais de
criacdo de VA das atividades sdo relacionados na “smile curve”.

Diante dos diferenciais de captura de VA entre as atividades de uma cadeia produtiva,
observam-se os paises em desenvolvimento atuando frequentemente como fornecedores de matérias-
primas ou em atividades de processamento e montagem de produto final, enquanto os paises
desenvolvidos vém aumentando sua participa¢do em atividades de maior VA como produg¢do de pecas
e componentes de alta tecnologia ou mesmo restringindo-se a segmentos de servicos como atividades
de criagcdo do produto — design e P&D (MEMEDOVIC & IAPADRE, 2009). Em algumas situacdes,
observa-se também a distribuicdo geografica de algumas atividades sofisticadas, que apesar de se
concentrarem principalmente nos paises desenvolvidos, os paises em desenvolvimento vém
conquistando espagos maiores nestas atividades. Tal inser¢ao ndo ocorre de forma homogénea, com o
desempenho deste grupo fortemente associado ao desenvolvimento de competéncias tecnologicas em

! Vantagens em cada etapa do processo produtivo, em oposi¢do as vantagens comparativas em termos de bens finais da
teoria tradicional (MEMEDOVIC & IAPADRE, 2009).
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determinadas areas de conhecimento, o que os permitem captar investimentos estrangeiros em
atividades mais nobres (MIRANDA, 2014).

A reconfiguracao espacial das etapas de producao entre os paises decorre de novos formatos de
governanca das firmas que compdem as CGV — cujo padrao depende de suas posi¢des hierdrquicas nas
cadeias e que determina o potencial de captura do VA de cada uma dessas firmas.

Nesta logica, identificam-se dois agentes: i.) firmas lideres — presentes predominantemente nos
paises desenvolvidos — detentoras do controle sobre a tecnologia, P&D, propriedade intelectual e
marcas e que capturam a maior parte do VA?; e ii.) empresas contratadas pelas firmas lideres —
sediadas em paises em desenvolvimento — realizando em geral etapas manufatureiras de baixo VA ou
mesmo servigos pouco intensivos em conhecimento, ou entdo com estes totalmente protegidos por
direitos de propriedade (PINTO et.al, 2015; STURGEON & GEREFFI, 2013).

Em termos gerais, afirma-se que a descentralizagdo da cadeia de produgdo ocorre de forma
hierarquica e seletiva (SARTI & HIRATUKA, 2010). Hierarquica em virtude da maior parcela do
valor adicionado do processo produtivo permanecer, em geral, na matriz destas corporac¢des (firmas
lideres) sendo terceirizadas principalmente as atividades de baixo VA. E seletiva, pois essa hierarquia
na distribuicdo do VA também ocorre entre os paises. As etapas terceirizadas por serem, com
frequéncia, intensivas em trabalho ou recursos naturais, sao deslocadas para paises em
desenvolvimento, abundantes em tais fatores (por meio de firmas contratadas). Ressalta-se ainda que
quando houver internacionalizagdo das atividades tecnoldgicas, estas preservam o carater hierdrquico e
seletivo da mesma forma que na esfera produtiva. As firmas lideres mantém o controle da distribuicdo
das atividades e estas vao somente para os paises que apresentam alguma vantagem tecnologica ou de
conhecimento para desenvolvé-las (MIRANDA, 2014).

Diante desse padrao de descentralizagdo da cadeia em paralelo ao controle pelas grandes
corporagdes do restante das firmas envolvidas (firmas fornecedoras/contratadas) no que diz respeito a
natureza dos contratos e transferéncia de tecnologia, a descentralizagdo ocorre simultaneamente a
maior concentracdo do poder de comando sobre a criagdo de VA nas cadeias. Milberg e Winkler
(2013) defendem ainda que a manutencao da captura assimétrica de VA entre as partes envolvidas ¢
endogena as estratégias das corporacdes, evidenciando a resisténcia ou impedimento a qualquer
alteracdo de posicao dos paises em desenvolvimento na atuacao nessas cadeias de valor.

No lado das empresas contratadas, sediadas em geral nos paises em desenvolvimento,
identifica-se que a atracdo de etapas produtivas intensivas em mao-de-obra dos paises centrais (e em
alguns casos, etapas mais sofisticadas) contribui para a obten¢do de ganhos pelos primeiros, ainda que
essa dindmica seja moldada pelos interesses das empresas lideres.

Assim, a insercdo desses paises nas CGV pode contribuir para a geragdo de emprego, renda e
aumento das exportagdes, possibilitando em muitos casos, na sofisticagdo da composi¢ao dessas
exportagdes. Anteriormente, esses paises caracterizavam-se por serem exportadores de produtos
primarios, mas com a fragmentagao internacional da produ¢ao, suas pautas exportadoras passaram a
apresentar peso significativo das manufaturas, inclusive, as intensivas em tecnologia, sendo que em
alguns casos, uma maior expressividade de servicos sofisticados.

Diante disso, observa-se a participagdo nessas redes internacionais de produ¢ao representando
para muitos, um avancgo em termos de industrializagao, que reflete no curto prazo em um aumento das
exportacdes, do emprego e da renda (UNCTAD, 2013; MEMEDOVIC e IAPADRE, 2009). Dentre
esses paises, identifica-se ainda que para alguns, os ganhos se estenderam para o longo prazo, com a
maior atuagdo em segmentos industriais mais sofisticados ou de atividades de servigos intensivas em
conhecimento, gerando efeitos de transbordamento para outros setores e com reflexos positivos sobre a
produtividade média (UNIDO, 2013).

Para aqueles com ganhos restritos ao curto prazo, a alteragao do padrao de especializagao da
economia influenciado pela insercdo nas cadeias pode limitar-se ao setor exportador, com poucos
efeitos de encadeamento sobre a economia. Neste caso, a sofisticagdo da pauta exportadora ndo reflete
na melhora da estrutura produtiva do pais, podendo caracterizar um aprisionamento do pais em

2 Em algumas situagdes, a escala de producio sera o ativo especifico.



atividades de pouco VA. A baixa endogenizacao tecnoldgica dessa atividade e o limitado dinamismo
econdmico decorrente refletirdo no lock-in do pais em sua estrutura de produgao.

Assim, constata-se que os diferentes potenciais de ganhos obtidos com as CGV tém relagao
com o padriao de especializacdo dos paises nas cadeias que se associa a etapa de atuacdo dentro da
cadeia produtiva (atividade desempenhada) e o efeito de transbordamento desta atividade sobre o
restante da economia (via encadeamento e/ou potencial de learning da atividade). Esses
transbordamentos podem incentivar a uma atuacdo em atividades intensivas em conhecimento e/ou em
cadeias de valor mais sofisticadas, com efeitos positivos sobre a composi¢do de sua estrutura produtiva
e do nivel de produtividade, representando um ganho de longo prazo.

Os padrdes de especializagdo dos paises nas cadeias podem ser o mesmo desde o momento da
inser¢do ou entdo passar por sofisticagdes ao longo do tempo através de upgradings®. Em alguns
paises, a participagdo nas cadeias restringe-se a atividade desempenhada durante a inser¢do, enquanto
em outros, observa-se uma participagdo mais abrangente, com avango destes em termos de: i) maior
eficiéncia de seus processos produtivos (upgrading de processo); ou ii) melhores produtos produzidos
(upgrading de produto);ou iii) direcionamento para cadeias de valor mais sofisticadas (upgrading de
cadeia); e/ou iv) de atividade desempenhada em termos de intensidade de conhecimento (upgrading
funcional). As diferentes formas de participacdo nas cadeias (inser¢do e upgrading) influenciam o
padrdo de especializagdo dos paises refletindo também nos diferentes resultados (MILBERG e
WINKLER, 2013; UNCTAD, 2013, HUMPHREY e SCHMITZ, 2002).

Com o upgrading de produto e/ou processo, pode haver um fortalecimento da posi¢cdo do pais
nas cadeias, em que com o apoio da firma lider (maior retorno para elas), consegue-se ter ganhos de
curto prazo referente a exportagdo, produto e emprego, sem, no entanto, ser suficiente para alteracao
de sua estrutura produtiva. Ja o upgrading de cadeia e/ou funcional — em funcdo do efeito de
transbordamento de cadeias ou atividades mais sofisticadas — potencializa os ganhos da participagao,
tendendo a impactar positivamente sobre a composicao de suas estruturas de producdo. O upgrading
funcional, apesar de desestimulado pelas empresas lideres por temer perder espaco na captura de VA
nas cadeias, ¢ positivo para os paises que o realizam pelo seu potencial em sustentar ganhos da
participag@o nas cadeias ao longo do tempo. Exercer atividades que empregam predominantemente
mao-de-obra qualificada permite que suas posi¢cdes nao fiquem vulneraveis a inser¢do de economias
mais atrasadas, atuantes em atividades intensivas em trabalho nao-qualificado e com baixos salarios
(MILBERG & WINKLER, 2013).

Como ja destacado, os diferentes potencias de ganhos da participagdo nas CGV associam-se ao
padrao de especializagdo do pais nas cadeias quanto a intensidade tecnoldgica ou em conhecimento
dessa participagdo, seja setorial ou de atividade desenvolvida. E, caso essa participagdo ndo envolva os
aspectos citados, ressaltou-se a possibilidade de evolucdo nesse padrao via upgrading de cadeia ou
funcional, e com isso, evitando o aprisionamento em setores ou atividades de baixo potencial de
criacao de valor adicionado.

No entanto, ressalta-se que a evolugdo ao longo da cadeia ndo é automatica. A simples
participagdo nao ¢ suficiente para o pais obter ganhos inerentes a essa evolucdo. Observa-se um
desinteresse das firmas lideres e até imposi¢do de obsticulos aos paises em desenvolvimento para
avangarem no padrao de atuagdo. Assim, sdo necessarios esfor¢os especificos nesses paises em termos
de politica econdmica voltados ao processo de endogenizacdo tecnoldgica cuja discussdo foge do
escopo do presente artigo (STURGEON e MEMEDOVIC, 2010, ERNEST e KIM, 2002).

b. Cadeias Globais de Valor e dependéncia tecnolégica — uma analise de fluxo de renda de
pagamento pelo uso de propriedade intelectual

A propagacdo e difusdo das CGV vieram acompanhadas da defesa e da imposi¢do de um
sistema internacional de propriedade intelectual pelos paises desenvolvidos, com destaque o papel

3 Upgrading econdmico como mecanismo de superagdo do padrio de especializacdo ditado pelas vantagens comparativas
via movimentos ao longo da cadeia em busca de maior captura de VA (MILBERG & WINKLER, 2013).



assumido pelos Estados Unidos no ambito da OMC. Isso ocorre via exigéncia de um padrao minimo
de protecdo intelectual aos paises membros da organizagdo, que devem abdicar ou adequar seus
sistemas nacionais ao padrao internacional determinado pelo Trade Related Intelectual Property
System —TRIPS (PINTO et.al., 2015; DURAND & MILBERG, 2018). Com isso, as empresas
transnacionais — sediadas, em geral, nos paises desenvolvidos e que lideram o processo de
fragmentagdo internacional da producdo — asseguram o controle de marcas, segredos industriais e
conhecimento, simultaneamente a terceirizacdo de etapas produtivas e o consequente “empréstimo de
tecnologia”. Este consiste em disponibilizar especificamente a tecnologia e/ou conhecimento utilizados
na atividade, altamente protegidos e sem possibilidade de sua decodificagdo e enraizamento local
(BALDWIN, 2012).

Além da apropriacao dos royalties de patentes e marcas, esse sistema de propriedade intelectual
assegura o poder de comando das empresas que possuem posi¢cdes dominantes nas cadeias e que
determina a distribui¢ao de captura de VA entre os participantes. Neste caso, o sistema de propriedade
intelectual garante o padrao de governanga na cadeia de valor, impedindo ou dificultando o upgrading
dos paises em desenvolvimento nas mesmas, caso isto represente perda de captura de VA pelas
empresas lideres (PINTO et. al., 2015). A garantia da propriedade intelectual assegura o poder de
monopo6lio dessas firmas, classificado como um monopdlio intelectual, cujo poder decorre da criagao
de ativos intangiveis (DURAND & MILBERG, 2018; PAGANO’S, 2014; MEDEIROS &
TREBAT,2017). Assim, segundo Miranda (2014), a atuacao das grandes corporacdes nesse paradigma
produtivo — e o proprio processo de internacionaliza¢do da tecnologia inerente — estaria contribuindo
ndo para uma convergéncia tecnologica, mas para consolidar as assimetrias entre os paises.

Numa linha similar, mas nao abordando diretamente as CGV, Carlotto ¢ Pinto (2015) defendem
o estabelecimento de um padrao internacional de propriedade intelectual que beneficia diretamente os
interesses comerciais americanos € que acentua a atual divisdo internacional do trabalho e o padrdao
assimétrico de desenvolvimento entre os paises desenvolvidos e em desenvolvimento. Segundo os
autores, a “diplomacia da propriedade intelectual” decorrente da imposi¢ao internacional de um padrao
de propriedade intelectual, além de garantir o controle cientifico e tecnoldgico, tem compensado os
déficits na balanga comercial dos EUA, processo este acentuado pela transferéncia de etapas
produtivas manufatureiras para outros paises.

Assim, na discussdo sobre paradigma produtivo relativo as CGV e a consolidagdo de um
sistema internacional de propriedade intelectual, identificam-se efeitos microecondomicos, mas que
transbordam para a esfera macroeconomica. O primeiro refere-se ao controle e comando de certos
agentes econdmicos (empresas lideres) sobre o conhecimento e tecnologia e que lhes proporcionam
maior captura de VA, em oposi¢ao a maior subordina¢do dos agentes responsaveis por atividades nao
sofisticadas do processo produtivo. Sobre os efeitos macroecondOmicos, como O primeiro grupo
encontra-se, em geral, nos paises desenvolvidos e o segundo, nos paises em desenvolvimento, isso
refletird na dificuldade destes ultimos avangarem nas cadeias de valor sob a forma de upgrading, e
assim nao obtendo, ou entdo de forma limitada, os efeitos de longo prazo dessa atuagao.

A performance obtida em cada uma desses grupos de paises reflete na composicao da conta
corrente de seus balangos de pagamentos. Os participantes de etapas produtivas finais de montagem
recebem o “titulo” de exportadores de bens finais, afetando positivamente o saldo de suas balangas
comerciais, enquanto os atuantes em etapas mais sofisticadas de criagdo e desenvolvimento de
produtos (formagdo de ativos intangiveis) representam os exportadores de conhecimento, tecnologia e
marca, com impacto positivo sobre suas balangas de servico.

Nesse sentido, constatam-se a difusdo das CGV e o avango de alguns paises em
desenvolvimento em seus processos de industrializagdo a partir da participagdo neste paradigma
produtivo, no entanto, uma superficialidade dessa industrializacao limitando o aprofundamento desse
processo em virtude da ampliagdo da dependéncia de tecnologia e conhecimento oriundos dos paises
desenvolvidos (Baldwin, 2012). Esse cenario pode refletir no aumento dos saldos negativos nos fluxos
de renda de pagamento pelo uso de propriedade intelectual, que acentuam os déficits recorrentes nas
balancas de servigos, e que podem ndo ser compensados totalmente por balangas comerciais
superavitarias decorrentes da exportacdo de produtos manufaturados.



Em vista da propagacao do paradigma produtivo inerente as CGV e a ampla participagdao dos
paises em desenvolvimento nessas cadeias, identificam-se como importante verificar se a participagao
dos paises em desenvolvimento nas Cadeias Globais de Valor tem sido acompanhada de maior
dependéncia tecnoldgica em relacdo aos paises desenvolvidos via renda de pagamento pelo uso de
propriedade tecnologica, e se existem padroes de especializagdo nas cadeias especificos em que isso
seja amenizado. A seguir, a descri¢do e justificativa dos indicadores selecionados para esta analise.

3. INDICADORES PARA A ANALISE DOS PADROES DE ESPECIALIZACAO DOS
PAISES NAS CADEIAS: DESCRICAO E JUSTIFICATIVAS

A andlise da participacdo dos paises nas CGV ¢ feita frequentemente por estudos de casos de
paises/setoriais ou entdo por andlise agregada dos paises, entretanto baseada em algum indicador
especifico, geralmente relacionado a comércio (UNCTAD, 2013,2018; BANGA, 2013; DE BACKER
e MIRODOUT, 2013; ...). Sobre o primeiro método, Milberg & Winkler (2013) destacam sua
limitagdo decorrente da dificuldade de comparabilidade dos resultados em fungdo dos distintos
periodos e aspectos analisados. O segundo, por sua vez, embora permita a comparacao do desempenho
dos paises em uma variavel especifica, ainda mostra-se limitado por ndo captar simultaneamente os
efeitos das cadeias em diferentes dimensdes econdmicas, cujas varidveis em conjunto podem expressar
determinados padrdes de comportamento nas CGVs.

Em vista dessas limitagdes e da lacuna de analises empiricas na literatura sobre CGV
envolvendo varidveis tecnoldgicas, optou-se por mapear os paises nas CGV através de uma analise
multivariada, com alguns indicadores em conjunto expressando padrdes de especializagdo dos paises
nas cadeias. A realizagdo dessa andlise em paralelo ao acompanhamento do comportamento da renda
de propriedade intelectual langa luz sobre a capacitacao tecnologica dos paises a medida que os paises
passam a se integrar mais as cadeias de valor. Para isto, foram considerados indicadores que captam
tanto a intensidade da participacao e a sofisticagcdo dessa atuacao, mas também que compare o fluxo do
comércio ao fluxo de pagamento pelo uso de propriedade intelectual. Os indicadores baseiam-se em
estatisticas de comércio (em termos bruto e em valor adicionado) e em dados do balango de
pagamento.

a. Estatisticas de Comércio em Termos de Valor Adicionado: Bens e Servicos

As estatisticas de comércio quando mensuradas em termos de VA estimam a origem do valor
(por pais e industria) adicionado a produ¢do voltada a exportagdo. Ao distinguir o VA doméstico do
importado, analisa-se a influéncia do comércio internacional na criacdo de valor local e no seu
potencial de criagdo de emprego. Essa distingdo ¢ fundamental em um cenario de fragmentagao
internacional da producdo, dada a acentuada utilizacdo de insumos importados na producao de bens
finais. Essa estatistica ¢ calculada a partir de uma matriz insumo-produto global oriunda da
harmonizagdo de matrizes insumo produto dos paises e dos coeficientes de comércio bilaterais
(OECD-WTO, 2012; JOHNSON e NOGUERA, 2012).

Para um melhor entendimento, identificam-se as exportagdes brutas (X) formadas pelo valor
adicionado doméstico incorporado nas exportacdes de bens e servigcos (DVA) e pelo valor adicionado
estrangeiro (FVA) incorporado nas exportagdes. No primeiro, identifica-se ainda uma parcela utilizada
na demanda doméstica de outros paises (DVApr*) e outra incorporada nas exportagdes destes outros
paises (DVAx*). A andlise do comércio nas cadeias de valor ¢ feita com base somente no VA dos
paises incorporado nas exportacdes de terceiros (DVAx*).

Assim, a participagao de um pais nas CGV ¢ mensurada considerando-se sua participacao a
jusante (DVAx*), como criador de VA que sera embutido nas exportacdes de outros paises, € sua
participacdo a montante (FVA), utilizando VA importado nas suas exportagdes. O indice de
participagdo (IP), equagdo 1, mostra a contribuicdo das exportacdes intracadeia nas exportagdes totais
do pais (KOOPMAN, WANG e WEI 2008).

IP =[(DVAx*+FVA) / X] (equacgdo 1)



Onde: IP refere-se ao Indice de Participacdo nas cadeias; DVAx* ao valor adicionado
doméstico contido nas exportagdes de terceiros, FVA ao valor adicionado estrangeiro contido nas
exportagdes nacionais €; X as exportacdes brutas.

Como ha paises com participacdo elevada nas cadeias em 2011, entretanto, ndo apresentando
variagdo significativa do Indice de Participacdo no periodo analisado, optou-se por utilizar de forma
agregada o indice de participacdo tanto em termos de nivel quanto de variagdo. Assim, como primeiro
indicador para a analise dos diferentes padrdes de especializagdo dos paises nas Cadeias Globais de
Valor, sera calculado um indicador de participagio nas cadeias através da média aritmética do Indice
de Participacao (IP) de um pais em 2011 e de sua variagao entre 1995 e 2011.

Indicador 1: Participagdo nas cadeias = 0,5. [P2011+ 0,5 AIP

Onde: “IP2011” refere-se ao indice de participagdo nas cadeias em 2011; “AIP” refere-se a
variagdo do indice de participagdo nas cadeias entre 95 ¢ 2011.

O indice de participacao, embora amplamente utilizado na literatura sobre as CGV, apresenta
algumas limitagdes. O VA doméstico criado pelos paises que atuam na etapa de
montagem/processamento de bens finais (exportadores de bens finais) ¢ voltado a demanda doméstica
de outros paises e, com isso, ignorado pelo IP (que s6 considera o VA doméstico incorporado nas
exportagdes desses outros paises). Neste caso, terdo a participacao nas cadeias contabilizada apenas via
VA estrangeiro (FVA), fato este que explica o baixo IP de alguns paises conhecidos como altamente
integrados as cadeias®.

Outra questdo de destaque sobre o indicador refere-se a preponderancia da importancia do
componente a jusante “DVAx*” sobre o “FVA” por ser o que agrega valor localmente. Participagao
elevada nas cadeias decorrente de elevada importagdo de VA estrangeiro pode gerar problemas para o
pais, como situagcdes em que se caracterizam meros “juntadores de pecas” com baixa agregacao de
valor local. Nessa linha de priorizar o VA doméstico, Banga (2013, 2014) ressalta a importancia do
componente voltado a demanda final de outros paises “DVAxpr*” mesmo para aqueles com grande
participac@o nas cadeias.

Diante disso, optou-se por avaliar a variagdo do VA doméstico das exportacdes (DVA), cujo
indicador ¢ utilizado por diversos autores como proxy de upgrading econdomico (MILBERG &
WINKLER, 2013; TAGLIONI et.al, 2016; BANGA, 2014; SMICHOWSKI et.al, 2018). Avalia-se
com isso, a capacidade de criacdo de VA local das exportagdes, seja decorrente de exportacdes
intracadeia, seja voltada a demanda doméstica de outros paises, podendo estas ultimas ser decorrentes
de transbordamentos da primeira. Assim, serd adotado como segundo indicador para a andlise dos
diferentes padrdes de especializacao dos paises nas Cadeias Globais de Valor, a variagdo do VA
doméstico nas exportagdes entre 1995 e 2011:

Indicador 2: A do VA doméstico nas exportagdes = A (DVA/X)

Onde: A refere-se a variagdo; DVA ao VA nas exportacdes e; X as exportacdes brutas.

A fragmentacao do processo produtivo e a deslocalizagdo geografica das diferentes etapas
envolveram também o setor de servigcos, com muitas destas atividades executadas em terceiros paises.
No processo produtivo de bens existe uma série de servigos que sdo utilizados (transporte,
comunicagdo, TI, financeiros e etc.) e que irdo agregar valor ao produto. Ao identificar o valor criado
com essas atividades, vé-se exatamente o que cada setor esta produzindo, seja diretamente ou
indiretamente. Em vista da maior capacidade de criacdo de valor adicionado de alguns servicos (smile
curve) e de que as estatisticas de comércio em termos de VA permitem identificar a contribuicdo do
setor de servigos nas exportacdes brutas, optou-se por estender a analise ao setor. Visa-se, com isso,
identificar se a maior participagdo nas cadeias foi acompanhada de maior participacdo de servigos

4 Embora o VA doméstico nas etapas de montagem seja geralmente baixo, o montante podera ser expressivo quando a
escala de producdo for elevada.
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intensivos em conhecimento e com maior capacidade de geracdo de VA nas exportagdes,
representando uma sofisticagdo da atuagdo desses paises nas cadeias de valor.

Assim, com base na desagregacao setorial da base de dados TIVA, utilizou-se como terceiro
indicador para a andlise dos diferentes padrdes de especializacdo dos paises nas CGV, a variagao do
VA doméstico dos servigos: “financeiros”; “aluguel de maquinarias” e “servigos de negocios”. Estes
ultimos abrangendo “computacdo e atividades relacionadas” e “P&D e outras atividades de negdcios

relacionadas”.

Indicador 3: A Participagdo do VA doméstico em servigos sofisticados nas
exportagdes = A(VAXs apc /X)

Onde: A refere-se a variagao; VAXsapc a0 valor adicionado doméstico em servigos a, b, ¢ ¢
contido nas exportagdes, sendo (a) servicos financeiros; (b) aluguel de maquinarias e; (c) servigos de
negocios; X refere-se as exportagdes brutas.

Para o calculo dos indicadores desta se¢do, utilizou-se a base de dados OECD-WTO Trade in
Value-Added (TIVA) — Maio 2015, com informagdes para 62 economias em 33 setores.

b. Estatisticas de Comércio em Termos Brutos: Intensidade Tecnologica das Exportagoes

Por a fragmentacao internacional da producdo ocorrer principalmente em setores intensivos em
tecnologia e a participagao de alguns paises nas cadeias ocorrer frequentemente em atividades de
processamento e montagem do produto final e isso representar uma sofisticacdo de suas pautas
exportadoras, o presente trabalho analisard o dinamismo tecnoldgico das exportagdes a partir das
estatisticas tradicionais de comércio (base de dados CONTRADE UN, nomenclatura SITC agregada
em 3 digitos).

Assim, o quarto indicador utilizado para a andlise dos diferentes padrdes de especializagdo dos
paises nas CGV refere-se a variagdo da participacdo das exportacdes de setores manufatureiros de
média e alta intensidade tecnologica® nas exportagdes totais, entre 1995 e 2011.

Indicador 4: AExportacdo de média e alta intensidade tecnoldgica = A(Expur/X)

Onde: A refere-se a variagdo; Expwr as exportagdes de manufaturados com média e alta
intensidade tecnologica e; X as exportagdes totais.

c. Estatisticas de comércio de bens e servicos do balan¢o de pagamento: balanca comercial e
de renda de pagamento pelo uso de propriedade intelectual.

Anteriormente, discutiu-se o estabelecimento de um sistema de propriedade intelectual
internacional como um elemento importante na consolidagdo e ampliagdo das CGV por garantir o
poder de comando das empresas lideres na distribuicao da captura de valor adicionado entre os paises
participantes. Além disso, a detencdo desses direitos de propriedade tem garantido aos paises
desenvolvidos, fluxos de renda na forma de royalties decorrentes do uso de licengas de tecnologia ou
de produtos pelos paises em desenvolvimento ao atuarem nas etapas manufatureiras terceirizadas pelas
empresas lideres (PINTO et al, 2015; DURAND & MILBERG, 2018). Em uma linha similar, Carlotto
e Pinto (2015) discutem o aumento da dependéncia dos paises em desenvolvimento via aumento das
despesas com pagamento pelo uso de propriedade intelectual aos paises desenvolvidos.

Com base nessa discussdo, sugeri-se que o padrdo de especializagdo dos paises nas CGV reflita
na composicdo de suas contas correntes do balanco de pagamento, com alteracdes da balanca
comercial, mas também da balanga de servigos, mais especificamente a subconta de renda de
pagamento pelo uso de propriedade intelectual. Segundo essa discussdo, a variagdo dessas duas contas
estaria ocorrendo em dire¢ao contraria.

> Manufaturas de média intensidade tecnologica - produtos automotivos; indiistria processada de média tecnologia (fibras
sintéticas, produtos quimicos...); industria de engenharia de média tecnologia (motores, maquinas industriais,...).
Manufaturas de alta intensidade tecnologica - produtos eletrdnicos e elétricos; outros de alta tecnologia (LALL, 2000).
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Diante disso e da auséncia de andlise empirica desses dados no ambito das CGVs, sdo
calculadas para os paises da amostra entre 1995 e 2011: i.) variagdo do saldo do pagamento pelo uso
de propriedade intelectual® (PIntelec) e; ii.) variacdo do saldo da balanga comercial (BC), expressos
respectivamente nas equacdes 2 ¢ 3. Com isso, busca-se identificar padrdes entre a variagdo desses
dois saldos nos diferentes paises de forma a verificar a ideia defendida pelos autores acima de relagcdo
inversa entre esses saldos.

A Saldo do pagamento pelo uso de propriedade intelectual =
A [crédito (recebimento) de Plntelec — débito (pagamento) de Plntelec] (equagdo 2)

A Saldo da Balanga Comercial = A[crédito da BC — débito da BC] (equagdo 3)

Visando reunir essas informacoes, criou-se o indicador 5 de “Padrao da variagao dos saldos de
pagamento pelo uso de Propriedade Intelectual e da Balanca Comercial”, que refere-se ao Indice
PIntelec BC, calculado a partir da razao desses saldos normalizados em um intervalo entre O e 1.

Indicador 5: Indice PIntelec BC = APIntelec norm / ABC norum

Onde: A refere-se a variagado; “Plntelec norv™ a0 saldo normalizado da renda de pagamento pelo
uso de propriedade intelectual e; “BC norv™ ao saldo normalizado da balanca comercial.

Como tanto o numerador quanto o denominador normalizados ficam num intervalo entre 0 e 1,
o indicador calculado encontra-se no limite entre o intervalo 0 e 100. Numeros elevados significam
que o pais apresenta variagdes positiva no saldo do pagamento de propriedade intelectual
simultaneamente a variacdes negativas na balanca comercial, situacdo esta caracteristica geralmente
em paises desenvolvidos. Esse comportamento das contas expressa o aumento do recebimento liquido
de renda de pagamento pelo uso de propriedade intelectual decorrente de maior exportacao liquida de
conhecimento, a0 mesmo tempo em que passam a despender mais pela maior importagdo liquida de
bens. J& os nimeros mais baixos do indicador, representam o contrario, em geral, os paises em
desenvolvimento, caracterizando-se como importadores de conhecimento e exportadores de bens.
Numeros intermediarios referem-se aos paises com variacdo dos saldos das duas contas ocorrendo na
mesma direcao, ou dos que sdo exportadores liquidos de conhecimento e que ainda conseguem obter
resultados positivos como exportadores de bens, ou dos que se perpetuam como importadores de
conhecimento sem nem mesmo conseguir compensar essa dependéncia com aumento das exportagoes
de bens. A tabela 1 resume essas informacgoes.

Tabela 1 — Categorizagdo dos padrdes da variagdo dos saldos de renda
de uso de propriedade intelectual e da balanca comercial.

A Saldo do Plntelec A Saldo da BC Indicador 5:
+ - Valores mais altos
+ +

Valores intermediarios

- + Valores mais baixos

Assim, o quinto indicador expressa ndo somente os padrdes existentes entre variacao dos saldos
do pagamento pelo uso de propriedade intelectual e da balanca comercial, como também indica a
magnitude dessas variagdes. Em geral, quanto mais nos extremos for o valor do indicador, maior sera a
variagdo de um dos saldos. Para esses calculos, utilizaram-se dados do Balango de Pagamento do FMI.

Todos os cinco indicadores foram calculados para 41 paises, selecionados com base na
disponibilidade de dados (TIVA-OCDE, CONTRADE e FMI) e nas caracteristicas gerais dos paises.
Com excecao do indicador 1 cujo indice foi uma média entre valores de nivel e de variagdo, os
indicadores sdo de variacdo, de forma a identificar a evolucdo dos paises nos aspectos ressaltados. A
tabela 4 em anexo resume o resultado dos indicadores calculados para a amostra.

6 Cobranga pelo uso de propriedade intelectual engloba pagamentos relativos ao uso de propriedade intelectual advindo de
licenga de exploragdo de patentes, fornecimento de tecnologia, assisténcia técnica, uso de marcas e software...
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4. DESCRICAO DOS RESULTADOS: ANALISE DOS INDICADORES

A andlise isolada dos indicadores mostra algumas evidéncias referentes as CGV. A primeira
refere-se a participacao dos paises nas cadeias. Os paises com o indicador em niveis mais elevados sao
economias pequenas altamente dependentes de insumos importados, com a demanda externa atuando
como mercado consumidor importante para a sua producdo, e geralmente atuando em posicoes
intermediarias nas cadeias, tabela 2 em anexo (CORREA, 2016, 2019; BANGA, 2013, UNCTAD,
2013;...).

Outro aspecto importante observado refere-se ao valor adicionado doméstico das exportagdes
(DVA). Com o indicador, identificou—se que os paises que apresentaram maior crescimento do indice
de participacdo nas cadeias foram os que mais perderam valor adicionado doméstico nas exportagoes,
tabela 2 em anexo. A acentuada relacao inversa entre esses dois indicadores ¢ confirmada pela elevada
correlacdo negativa, a mais alta entre os indicadores, tabela 3 em anexo. Com base na literatura que
considera o DVA como proxy de upgrading economico, esse resultado converge com as discussdes
acerca das dificuldades de upgrading funcional e com isso, limitagdo da participacdo nas cadeias como
mecanismo de aumentar a criacdo de VA local e também dos possiveis transbordamento para a
economia (CORREA, 2019, MILBERG & WINKLER, 2013; TAGLIONI et.al, 2016; BANGA, 2014).

A respeito da importancia do setor de servigos sofisticados, percebe-se que os paises que mais
cresceram nas cadeias globais, ndo o fizeram via estas atividades, questdo essa evidenciada na mesma
tabela 2 em anexo. Esse resultado mostra que os paises que mais aumentaram o volume de comércio
intracadeia ndo sdao geralmente os que desenvolvem atividades de servigos intensivas em
conhecimento, como por exemplo, atividades de P&D, incluidas no agregado “servigos de negocios”
da base TIVA-OCDE. Isso sugere o baixo potencial de sofisticagdo do padrdo de especializa¢dao dos
paises nas cadeias em termos de atividades desempenhadas (MILBERG & WINKLER, 2013...).

Sobre o aumento das exportacdes de manufaturas intensivas em tecnologia, observa-se que
dentre os paises que mais aumentaram participagdo nas cadeias, muitos apresentaram sofisticacao de
suas pautas exportadoras. Ressalta-se que ao desempenhar atividades de processamento e montagem
de bens finais, recebem o “titulo” de exportadores desses bens, em geral, intensivos em tecnologia.

No que tange aos padrdes entre variacdo do saldo da propriedade intelectual e da balanca
comercial do indicador 5, serdo feitos inicialmente comentarios a respeito da relacdo entre essas
variaveis, para depois discutirmos os resultados obtidos com o indicador calculado.

O primeiro ponto a ser ressaltado refere-se ao fato de que os paises, no geral, apresentaram uma
relacdo contraria entre variagdo do saldo do pagamento pelo uso de propriedade intelectual e variagao
do saldo da balanga comercial. A alta correlacdo negativa dessas duas varidveis confirma isso. Com
esse resultado, ratifica-se a ideia defendida em Carlotto e Pinto (2015) e Pinto et.al. (2015) de maiores
déficits da balanga comercial dos paises desenvolvidos compensados com maiores superavits na
subconta de pagamentos pelo uso de propriedade intelectual, e os paises em desenvolvimento
apresentando, em geral, resultado em dire¢ao contraria. O resultado confirma a hipdtese defendida
inicialmente de maior dependéncia tecnologica dos paises em desenvolvimento embora os mesmos
venham apresentando sofisticacdo tecnologica de suas exportagdes. Somente dois paises em
desenvolvimento destoaram totalmente desse padrio: México (com variacdo do saldo de propriedade
intelectual positivo, e variacdo do salda BC negativo) e Hungria (com variagdes positivas em ambos 0s
saldos). A tabela 1 em anexo mostra detalhadamente os dados que deram origem ao indicador 5.

Sobre este indicador propriamente dito, algumas consideragdes serdo feitas. A primeira delas
refere-se a distribuicdo dos paises dentro do intervalo de resultados do indicador. Os Estados Unidos
foi o pais com o indicador mais alto, cujo valor foi 100, devido a variagao do saldo da renda de
propriedade intelectual extremamente elevada. Depois dele, vem Japao, cujo valor foi de 0,61, também
devido a variagdo positiva da renda de propriedade intelectual, no entanto, muito inferior a obtida
pelos EUA. Assim, para a analise deste indicador, tem que se ter em mente, que o valor mais alto foi o
obtido pelos EUA de 100, e todos os demais paises da amostra encontrando-se entre 0,61 ¢ 0,01. Esse
resultado estd coerente com a postura dos EUA no ambito da OMC, em que defende amplamente a
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institucionalizagdo multilateral dos direitos de propriedade ja denominada por autores supracitados
como a “diplomacia da propriedade intelectual”.

Levando em consideracao os padroes de variacdo dos saldos de propriedade intelectual e da
balanga comercial (discutidos na tabela anterior) simultaneamente aos valores obtidos do indicador 5,
trés comportamentos foram identificados e resumidos na tabela 2:

Tabela 2 — Categorizagdo dos padrdes da variag@o dos saldos de renda
de uso de propriedade intelectual e da balanga comercial.

A Saldo do Plntelec A Saldo da BC Indicador 5:
N N 0,30 <Ind. 4 < 0,61 + EUA
- - Ind. 4= 10,29
- + Ind. 4 < 0,29

- Os paises cujo indicador foi mais elevado, maior que 0,30 (em outras palavras, entre 0,30 e
0,61, mais EUA com 100) sdao aqueles que, em geral, apresentaram o padrao de paises desenvolvidos
de variagdo positiva do saldo de propriedade intelectual em paralelo a variacdo negativa do saldo da
balanga comercial, caracterizando-se como exportadores liquidos de conhecimento e importadores
liquidos de bens. No extremo mais alto, além dos EUA, estio o Japdo, Reino Unido e Franga,
representando aqueles cujo recebimento de renda de pagamento de uso de propriedade intelectual se
encontra nos patamares mais elevados. Alguns poucos paises da amostra dentro deste intervalo
conseguiram ainda obter variacdo positiva em ambas as contas, como Alemanha, Sui¢a e Suécia, que
por o denominador ser mais elevado, acabou gerando indicador em patamar mais proximo do limite
inferior desse intervalo. Neste caso, os paises sendo exportadores liquidos de conhecimento e de bens.

- Os paises cujo indicador foi intermedidrio, igual a 0,29, foram aqueles que, em geral,
apresentaram variagdo negativa das duas contas. O saldo da subconta de pagamento de propriedade
intelectual desses paises tem piorado, sem haver uma contrapartida em termos de melhora da balanga
comercial. Entre esses, identificam-se paises desenvolvidos e em desenvolvimento como Portugal,
Italia, Hong Kong, Camboja, Filipinas e outros. Esses paises caracterizam-se por serem importadores
liquidos de conhecimento e de bens.

- Os paises cujo indicador foi mais baixo, inferior 0,29, foram aqueles que, em geral,
apresentaram o padrao de paises em desenvolvimento de variacdo negativa do saldo de propriedade
intelectual em paralelo a variacdo positiva do saldo da balanga comercial, cujo padriao foi o mais
frequente na amostra. Ressalta-se que no extremo mais baixo e at¢é um pouco isolado dos demais
paises deste intervalo, estdo Irlanda, Cingapura e China, os dois primeiros devido ao numerador muito
baixo, e o terceiro, devido ao denominador muito elevado.

Apesar dos indicadores isolados evidenciarem algumas tendéncias referentes as CGV, optou-se
para o mapeamento dos padrdes de especializacdo dos paises nas cadeias por uma analise conjunta
desses indicadores considerando-se simultaneamente os aspectos ressaltados por eles. Diante da
disponibilidade de uma grande quantidade de informagdes, foi utilizada a técnica de agrupamento ou
clusters’, de forma a identificar padrdes entre os paises da amostra. Essa andlise contribui também para
identificar padrdoes mais especificos entre os paises em desenvolvimento, destacando-se a
heterogeneidade existente entre eles.

A escolha metodologica se justifica pela adequagdo de andlises exploratérias de dados quando
ndo houver modelo tedrico ou entdo hipdteses iniciais (KUBRUSLY apud KUPFER et.al., 2002:
JOHNSON et.al.,, 2007). Ressalta-se ainda que embora a metodologia ndao expresse relagdo de
causalidade entre as variaveis, o mapeamento contribui para verificar empiricamente se os dados

7 A técnica de agrupamento consiste na criagdo de grupos para elementos da amostra com caracteristicas similares, reunidos
a partir de medidas de distancia que definirdo as (dis)similaridades entre esses elementos. Quando ndo se sabe a priori o
numero de grupos a serem criados, estes se formam hierarquicamente, com os elementos se reunindo por etapa, respeitando
alguma técnica aglomerativa. Assim, criam-se grupos cada vez maiores, mas em menor quantidade, sendo a quantidade
escolhida baseada nas caracteristicas priorizadas (JOHNSON & WICHERN, 2007).

13



convergem com as discussdes referentes a maior dependéncia tecnologica dos paises em
desenvolvimento via participagido nas CGV?.

No presente trabalho, os clusters foram calculados para os 41 paises da amostra e os cinco
indicadores, utilizando-se diferentes técnicas aglomerativas’. Ressalta-se ainda que, como o objetivo
do presente trabalho ¢ analisar os distintos padrdes de especializacao dos paises nas CGV e verificar se
essas diferencas sdo acompanhadas de maior autonomia ou dependéncia tecnologica dos paises via
conta de renda de pagamento pelo uso de propriedade intelectual, alguns paises foram deslocados dos
grupos originais de forma a ficar mais claro padrdes particulares nas variaveis de servicos sofisticados
e de renda de propriedade intelectual.

A técnica de aglomeragdo gerou cinco grupos com caracteristicas especificas entre eles,
sugerindo ndo somente diferencas dos padrdes de especializagdo entre os paises desenvolvidos e em
desenvolvimento, com também diferencas internas a esses dois grupos. A tabela 3 resume a
composi¢ao dos grupos (distribuidos nas colunas) e as respectivas caracteristicas em termos de
indicadores que os diferem uns dos outros. Como os indicadores 1 e 2 apresentaram variagdo somente
em uma dire¢do (o primeiro sé positivo e o segundo negativo), optou-se por utilizar a classificagdao
“baixo, médio e alto”, que refere-se a comparagdo entre a média do grupo e a média da amostra, isto &,
se a média do grupo ¢ menor, no entorno ou maior que a média da amostra. Para os indicadores que
apresentaram tanto variacdo positiva quanto negativa, optou-se por utilizar o sinal de maior “>” ou
menor “<” e quando variagdo muito significativa, os sinais ‘“>>" ou “<<”. As notas de rodapé na tabela
referem-se as excegodes a regra, com algum pais ndo se encaixando no padrio identificado. Em anexo,
encontram-se os dados detalhados dos paises organizados de acordo com os grupos gerados pela
técnica de cluster.

Tabela 3 - Mapeamento dos paises nas CGV.

Grupo 1 Grupo 2 Grupo 3 Grupo 4 Grupo S
EUA Italia Malasia China Austrélia
R.Unido Portugal Tailandia Indonésia Brasil
Japao Cingapura Coreia Filipinas Canada
Francga Irlanda Camboja Turquia Russia
Espanha Holanda Eslovénia Colémbia Chile
Austria Hong Kong Bulgéria Meéxico _Argentina
Israel India Rep. Checa Africa do Sul
Suécia Costa Rica Eslovaquia
Suica Polonia
Alemanha Hungria
Indicadores:
1) IP Médio Médio Alto Baixo Baixo
2) ADVA Médio Baixo Alto Baixo Baixo
3) AVAXsapc (>0) (>>0) (<0) (<0) (<0)
4) AExp HT (<<0) (>0 (>>0) (>>0) (<<0)
=0,45 =0,21 =0,28 =0,25 =0,23
5) AProp.Intelec BC® : : : 2 :
) s - (+ -)ou(+ +) (-Hou(--) (Hou(- ) (-1 ou (- ) (- Hou(-)

Fonte: elaboracdo propria. Legenda: A(variacdo); IP (indice de participacdo); VAXsa,c (saldo do VA de servigos sofisticados nas
exportacoes); ExpHT (exportagdes de manufaturas de média e alta tecnologia); Alto (quando média do grupo maior que a média da
amostra); Médio (média do grupo igual ou no entorno da média da amostra); Baixo (quando muito abaixo da média da amostra); > ou <
(variag@o média); >> ou << (variagdo significativa). Notas: 1.Hungria: PIntelec BC (+ +) e México: PIntelec BC (+ -).

& A mesma metodologia foi utilizada por Corréa (2016; 2019) em que a participagdo € evolugdo nas CGV via upgrading foi
definida a partir da combinag@o de indicadores. Recentemente, Smichowski et.al.(2018) faz analise similar, discutindo
ainda a adequagdo da metodologia em questdo diante da possibilidade de regressdes mascararem a heterogeneidade das
relagdes entre as variaveis por subgrupos de paises quando estes muito distintos (RODRIGUES & RODRIK apud
SMICHOWSKI et.al.,2018)..

? Clusters calculados através do software estatistico SPSS, utilizando-se o agrupamento hierarquico, com a distancia
entre os elementos ficando elevada (maior heterogeneidade entre eles) com resultados abaixo de 5 grupos.
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Os grupos formados sdo descritos a seguir, sendo classificados segundo caracteristicas de
destaque em cada um deles:

Grupo 1: paises desenvolvidos com melhora dos saldos de pagamento pelo uso de propriedade
intelectual e aumento dos servicos intensivos em conhecimento.

O grupo 1 ¢ formado por paises desenvolvidos que se caracterizam por apresentar, em geral,
melhora dos saldos de renda pelo uso de propriedade intelectual e variagdo negativa de balanga
comercial (alguns poucos apresentam melhora em ambas as contas) simultaneamente ao aumento da
importancia da criacdo de valor adicionado em servicos sofisticados nas exportacdes desses paises.
Esses paises apresentaram também redu¢do da exportagdo de manufaturas intensivas em tecnologia, e
indice de participacao nas cadeias em torno da média da amostra.

Grupo 2: paises desenvolvidos e em desenvolvimento com piora dos saldos de pagamento pelo uso de
propriedade intelectual e aumento significativo dos servicos intensivos em conhecimento.

O grupo 2 ¢ formado por paises desenvolvidos e em desenvolvimento que se caracterizam por
apresentarem aumento muito significativo da importancia dos servigos sofisticados nas exportagdes e
piora dos saldos de renda de pagamento de uso propriedade intelectual no periodo. Para alguns, essa
deterioracao foi acompanhada por saldos crescentes da balanga comercial, enquanto para outros, houve
também deterioracdo na balanca comercial. Ressalta-se ainda que o valor médio do indicador 5 de
padrdes desses saldos foi o mais baixo de toda a amostra, e isso impulsionado pelos déficits
acentuados e crescentes da conta de pagamento pelo uso de propriedade intelectual'®.

Grupo 3: paises em desenvolvimento com piora dos saldos de pagamento pelo uso de propriedade

intelectual, aumento significativo das exportacdes de manufaturas intensivas em tecnologia, indice de
participacdo nas cadeias alto e elevada perda de valor adicionado doméstico nas exportacdes.

O grupo 3 ¢ formado por paises em desenvolvimento que se caracterizam por apresentar
aumento significativo das exportagdes de manufaturas intensivas em tecnologia e indice de
participacdo nas cadeias em patamar mais elevado da amostra em paralelo a maior perda obtida em
termos de valor adicionado doméstico nas exportagdes. Outra caracteristica identificada refere-se a
piora dos saldos de renda de pagamento de uso propriedade intelectual no periodo acompanhada quase
que integralmente por melhora no saldo balanga comercial. Em alguns paises como Poldnia, Bulgaria e
Camboja, a piora ocorreu em ambas as contas. Hungria destoa deste padrdo apresentando melhora em
ambas as contas.

Grupo 4: paises em desenvolvimento com piora dos saldos de pagamento pelo uso de propriedade
intelectual, aumento significativo das_exportagdes de manufaturas intensivas em tecnologia e indice de
participac@o nas cadeias baixo.

O grupo 4 assemelha-se ao grupo 3 destoando apenas no indice de participagdo nas cadeias, que
nesse grupo encontra-se em nivel baixo. E formado por paises em desenvolvimento que se
caracterizam por apresentar aumento significativo das exportacdes de manufaturas intensivas em
tecnologia, mas baixa perda de valor adicionado doméstico. Estes paises também vém apresentando
piora dos saldos de renda de pagamento pelo uso propriedade intelectual acompanhada pela maioria
por melhora no saldo da balanca comercial. México destoa deste padrao apresentando melhora do
saldo de renda de pagamento pelo uso de propriedade intelectual.

Grupo 5: paises desenvolvidos e em desenvolvimento com indice de participacdo nas cadeias baixo e
sem expressividade nos setores de servicos € de manufaturas intensivas em tecnologia.

O grupo 5 ¢ formado por paises desenvolvidos e em desenvolvidos que se caracterizam por
apresentar indice de participagcdo nas cadeias baixo. Além disso, a variagdo dos servigos sofisticados
foi menor que a média da amostra em paralelo a redugdo significativa das exportagcdes de manufaturas

10 Essa ultima informagdo especificamente ¢ obtida no detalhamento do indicador 5 disponivel na tabela 1 em anexo.
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intensivas em tecnologia. A grande maioria apresentou piora nos saldos de propriedade intelectual
acompanhados por melhora na balanga comercial.

A seguir, uma descri¢cdo das diferengas existentes entre os grupos, destacando-se os padroes de
especializacao de cada um deles, obtidos a partir da analise conjunta dos indicadores.

Inicialmente, ressalta-se que somente o grupo 1 — formado por paises desenvolvidos —
apresentou aumento dos saldos das contas de pagamento pelo uso de propriedade intelectual
geralmente em paralelo a piora dos saldos da balanga comercial. Esse comportamento das contas
evidencia quem s3o os exportadores de conhecimento, tecnologia e marca, € como o investimento em
ativos intangiveis altamente protegidos por direito de propriedade intelectual garante o poder de
comando nas cadeias, e com isso, aprofundando as assimetrias entre paises desenvolvidos e em
desenvolvimento. O fato das grandes corporagdes (sediadas, em geral, nesses paises) restringirem-se as
atividades de servicos sofisticadas terceirizando internacionalmente todas as demais (principalmente as
etapas finais de montagem) explica a deterioracdo das contas comerciais desses paises, bem como a
maior participacdo de servicos intensivos em conhecimento em termos de VA nas exportagdes totais.

Nos demais grupos, o padrdao dos saldos de propriedade intelectual e balanga comercial foi o
contrario, com piora no primeiro ¢ melhora, em geral, no segundo. Neste caso, evidencia-se a maior
participagdo nas cadeias vir acompanhada frequentemente por melhora comercial, as vezes, ainda por
sua sofisticacdo, e que ao produzirem bens mais intensivos em tecnologia com processos produtivos
altamente protegidos por direito de propriedade, podem ter suas contas de pagamento pelo uso de
propriedade intelectual do balango de pagamento agravadas.

Entre esses grupos, apenas o grupo 2 obteve aumento significativo da participagao dos servigos
intensivos em conhecimento nas exportacdes, ressaltando que esse aumento foi muito mais expressivo
do que o aumento obtido pelo grupo 1. Isso evidencia que a terceirizacao também envolve atividades
de servigos sofisticados, com alguns paises em desenvolvimento ampliando a atuagdo nesses
segmentos devido ao acimulo de competéncias especificas em determinadas areas. No entanto, como
as estratégias de internacionalizagdo tecnoldgica sdo hierarquizadas e seletivas, esses paises ainda se
mantém como importadores de conhecimento. Ressalta-se inclusive, o agravamento mais acentuado
dos déficits na conta de pagamento pelo uso de propriedade intelectual por esses paises.

Ja nos grupos 3 e 4, identificou-se o aumento significativo da importancia das manufaturas
intensivas em tecnologia, sendo que no 3, esse aumento ocorrendo em paralelo ao aumento do indice
de participacao nas cadeias, cujo indicador se encontra em nivel mais elevado da amostra. Ressalta-se
ainda que esse indice mais elevado foi acompanhado de maior perda de valor adicionado doméstico
nas exportagdes. O aumento expressivo de exportagcdes de manufaturas intensivas em tecnologia € o
elevado crescimento da participacdo nas cadeias de valor acompanhado de perda acentuada de VA nas
exportagdes sugerem uma sofisticacdo da estrutura comercial através da atuacdo em atividades de
processamento ¢ montagem, dado que os participantes de etapas produtivas finais de montagem
recebem o “titulo” de exportadores de bens finais.

Em um caminho diferente, encontra-se o grupo 5, com baixa participagdo nas cadeias de valor e
com reducao da importancia tanto das manufaturas intensivas em tecnologia como também dos
servigos intensivos em conhecimento. Com esses indicadores, poderiamos classifica-los como uma
especializacao indefinida, mas que numa observagao mais atenciosa sobre os paises do grupo, pode-se
dizer que sdo, em geral, abundantes em recursos naturais e, com isso, sua participagdo via
fornecimento de matérias-primas. Esse fato reflete tanto no baixo indice de participacdo nas cadeias
(atuagdo no extremo da cadeia de valor, quase que exclusivamente a jusante -VAX*) como também
pela baixa perda de valor adicionado doméstico nas exportagdes devido a pouca alteragao da pauta
exportadora desses paises apos a inser¢do. A tabela 4 sintetiza as diferengas entre os grupos definindo
o padrao de especializacao a partir da combinacao dos indicadores.

Com os 5 grupos obtidos, observou-se a existéncia de diferentes padroes de especializagao dos
paises nas cadeias, principalmente entre os paises em desenvolvimento, evidenciando a
heterogeneidade existente entre eles. Os dados mostraram que os paises desenvolvidos analisados na
amostra apresentaram, em geral, um padrdao de especializacdo especifico, baseado em servigos
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intensivos em conhecimento, ¢ atuando na grande maioria, como exportadores liquidos de tecnologia.
J& os paises em desenvolvimento apresentaram diferentes possibilidades de especializagdo nas cadeias
como, por exemplo, uma atuacdo em atividades de servicos sofisticados, ou em atividades de
processamento e montagem de manufaturas intensivas em tecnologia ou mesmo, como fornecedores
de recursos naturais, € em todos os casos atuando como importadores liquidos de tecnologia.

Tabela 4 — Padrdes de especializag@o nas cadeias e capacitagdo tecnoldgica

Exportadores liquido de Importadores liquido de
Capacidade Tecnolégica: conhecimento/tecnologia conhecimento/tecnologia
Intensidade de participacao
nas CGV: IP médio IP alto IP médio IP baixo
Setores:
Servicos sofisticados Gl - Paises desenvolvidos G2 - Paises dgs env. €
em desenvolvimento
Manufaturas intensivas em G3 - Paises em G4 - Paises em
tecnologia desenvolvimento desenvolvimento
Indefinido (Recursos G5 - Paises em
naturais) desenvolvimento

A principal via adotada pelos paises em desenvolvimento ¢ a especializacdo em manufaturas
intensivas em tecnologia, em que a queda acentuada do valor adicionado doméstico € o aumento
significativo das exportacdes de manufaturas intensivas em tecnologia expressariam uma atuacao nas
cadeias em atividades de processamento e montagem. Outra via encontrada foi a especializagdo nas
cadeias em atividades de servigos, ressaltando-se a existéncia de pouquissimos paises em
desenvolvimento com aumento expressivo do valor adicionado em servigos intensivos em
conhecimento. E por fim, uma especializacdo em recursos naturais, sem grandes perdas em termos de
captura de VA, mas também a importancia do comércio intracadeia com pouca expressividade nas
exportacdes totais. Independente da via adotada, observou-se que a maior participacdo nas cadeias foi
acompanhada de perda de VA nas exportacdes destes paises, e a intensidade do aumento da primeira
altamente correlacionada com a intensidade da redu¢do do segundo.

Identificou-se ainda que os paises que mais aumentaram a participacdo nas cadeias seguiram
um padrdo de especializacdo especifico de melhora das contas comerciais, sofisticagdo da pauta
exportara (em termos brutos) e reducao de participagdo de atividades sofisticadas de servigo, o que em
conjunto se interpreta como uma atuagdo em atividades de processamento e montagem das
manufaturas com baixa capacidade de criagdo de valor adicionado. Esse padrdo foi adotado por paises
da periferia, e neste caso, considerando-se inclusive a periferia europeia, como alguns paises do leste
europeu. Isso acontece por os paises periféricos que se encontram proximos aos paises centrais
absorverem diretamente as atividades terceirizadas pelas grandes firmas sediadas nestes ultimos,
corroborando o que a literatura discute sobre as cadeias de valor serem mais regionais do que globais.

Com os grupos criados, identificou-se também que mesmo com o paradigma de producdo
fragmentada internacionalmente, ¢ que muda a distribuicdo geografica mundial da producdo e
comércio com possivelmente sua sofisticacdo, a dependéncia tecnoldgica dos paises em
desenvolvimento em relagdo aos desenvolvidos acentuou-se, com os primeiros subordinados ao
segundo através da conta de pagamento pelo uso de propriedade intelectual. Embora atualmente os
paises em desenvolvimento sejam frequentemente os produtores de manufaturas intensivas em
tecnologia, traduzindo-se frequentemente em saldos comerciais superavitarios, os paises desenvolvidos
sao os desenvolvedores das tecnologias utilizadas nesses processos produtivos € que sdo altamente
protegidas, contribuindo para a manuten¢do da estrutura de governanca garantidora de posi¢des
monopolistas das grandes corporacdes sediadas, em geral, nos paises desenvolvidos. Neste caso,
identificam-se os ganhos obtidos pela participacdo nas cadeias ndo através de estatisticas de comércio,
mas de estatisticas que mensurem esses ativos intangiveis.

E por fim, destaca-se que entre os paises que apresentaram diminui¢do dos saldos das contas de
pagamento pelo uso de propriedade intelectual, observa-se que o pior resultado em termos de
dependéncia tecnoldgica foi o do grupo com padrio de especializagdo em servigos intensivos em
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conhecimento. Este fato mostra que o elevado pagamento por uso de propriedade intelectual ndo ¢, em
geral, acompanhado por saldos positivo da balanga comercial dada a sua especializacdo em servicos.
Assim, interpreta-se, por um lado, como uma sofisticacdo desses paises em termos de atividades
desempenhadas (upgrading funcional) contribuindo para amenizar a redugdo do valor adicionado
decorrente de maior participagdo nas cadeias produtivas, diante dos efeitos de longo prazo dessas
atividades sobre a economia em termos de transbordamento. Mas por outro lado, acentua-se a
dependéncia tecnoldgica atual em termos de pagamento pelo uso de conhecimento desenvolvido em
outro lugar, o que nos faz refletir sobre a terceirizacdo também envolver servigos sofisticados, e estes
vinculados a patentes, marcas e software desenvolvidos por terceiros e altamente protegidos
internacionalmente. Seria importante uma andlise mais minuciosa das atividades desenvolvidas por
esses paises, € entender se essa atuagdo nao levaria a problemas cronicos de restricdo no balango de
pagamento, principalmente quando se tratar de pais em desenvolvimento ja com problemas usuais na
balanga de servigo. No entanto, essa analise foge do escopo do presente trabalho.

5, CONCLUSAO:

Em vista dos efeitos da participacdo dos paises em desenvolvimento nas CGV em termos de
aprofundamento da industrializagdo e potencias transbordamentos para o restante da economia e da
discussdo paralela a respeito da propagacdo das CGV simultaneamente ao fortalecimento da
institucionalidade internacional de direito de propriedade intelectual, buscou-se analisar empiricamente
se a participacdo nas cadeias em padrdes de especializagdo especificos tem sido acompanhada de
maior dependéncia tecnoldgica dos paises em desenvolvimento em termos de pagamento pelo uso de
propriedade intelectual.

Identificou-se com a metodologia que os paises desenvolvidos da amostra apresentaram
geralmente um padrdo de especializagdo em servigos intensivos em conhecimento, enquanto os paises
em desenvolvimento, diferentes alternativas, como uma atuacao em atividades de servigos sofisticados,
ou em montagem de manufaturas intensivas em tecnologia ou como fornecedores de recursos naturais.

Independentemente do padrdo de especializacdo seguido, observou-se um aprofundamento da
dependéncia tecnoldgica dos paises em desenvolvimento em relagdo aos desenvolvidos, com os
primeiros subordinados ao segundo através da conta de pagamento pelo uso de propriedade intelectual.
Assim, embora os paises em desenvolvimento sejam frequentemente os produtores de manufaturas
intensivas em tecnologia, e que refletem geralmente nos crescentes saldos comerciais superavitarios,
os paises desenvolvidos sdo os desenvolvedores e proprietdrios da tecnologia utilizada nesses
processos produtivos. Ressalta-se ainda que mesmo para os paises em desenvolvimento em padrdes de
especializacdo baseado em servicos sofisticados, a dependéncia tecnoldgica via conta de pagamento
pelo uso de propriedade intelectual também foi elevada. Esse resultado ¢ prejudicado ainda pelo fato
desses paises ndo conseguirem nem mesmo apresentar superavits na balanga comercial, cuja
composicao da estrutura do BP pode levar a problemas mais cronicos de restrigdo no longo prazo.

O resultado obtido com a metodologia converge com a literatura recente sobre a consolidagdo
do sistema internacional de propriedade intelectual ampliar as posi¢des monopolistas das grandes
corporagdes sediadas, em geral, nos paises desenvolvidos, acentuando-se assimetrias tecnologicas
existentes entre esses paises € os em desenvolvimento. Como resultado, identifica-se a manutencao da
divisdo internacional do trabalho vigente também no ambito do paradigma produtivo das CGV, que
antes se expressava na distribuicao global da produgdo e do comércio de bens, e que agora se traduz
em termos de producdo e comércio de tecnologia e conhecimento inerentes ao comércio desses bens.
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ANEXO Numeros normalizados Indicador 5:
P.Intelec BC PI/BC P.Intelec BC Pintelec_BC
Tabela 1 — Propriedade Intelectual e | USA 63876 -566474 -0,11 1 0,01 100
Balanca Comercial: | Japan 12.964,89 -87.483,44 -0,15 0,37 0,62 0,61
U. Kingdom 4992,99 -132889,16 -0,04 0,28 0,56 0,49
France 5266,29 -101701,85 -0,05 0,28 0,6 0,47
Sweden 4831,41 6075,69 0,8 0,27 0,74 0,37
. . India -2427,78 -160737,77 0,02 0,18 0,52 0,35
Tabela 2 - Indicadores selecionados Switzerland 3789,81 24959,64 0,15 0,26 0,76 0,34
. Spain 1070,15 -43202,06 -0,02 0,23 0,67 0,34
Indicadores 1) 2 3) Turkey -556 -76046 0,01 0,21 0,63 0,33
i DVA  DVAsev || Germany 5839,39 157942,82 0,04 0,29 0,93 0,31
Hungary 0,43 -0,19 -0,01 Austria 117,73 -5997,65 -0,02 0,22 0,72 0,3
Korea 0,42 0,19 0,02 Greece -429,21 -23458,65 0,02 0,21 0,7 0,3
Slovak 0,42 -0,15 -0,02 Mexico 91,85 -3369,18 -0,03 0,21 0,72 03
Czech Rep. 0,41 -0,15 -0,02 Romania 227,51 -11504,68 0,02 0,21 0,71 0,3
Poland 0,38 0,16 0,02 Tunisia 15,41 -2757,78 -0,01 0,21 0,73 0,3
Malaysia 0,37 0,1 -0,01 taly -1873,94 -63781,65 0,03 0,19 0,65 0,29
Thailand 0,36 0,15 0 Israel 52,4 -100,6 -0,52 0,21 0,73 0,29
Slovenia 0,36 -0,04 0,02 Cambodia 9,1 -1813,65 0,01 0,21 0,73 0,29
Chile 0,35 -0,06 -0,01 Portugal -315,69 -11053,5 0,03 0,21 0,71 0,29
Singapore 0,34 0,01 0,06 Philippines -339,62 -11484,04 0,03 0,21 0,71 0,29
Bulgaria 0,34 0,1 0,02 Bulgaria -121,89 -3847,58 0,03 0,21 0,72 0,29
Ireland 0,34 -0,05 0,14 Hungary 189,1 6354,44 0,03 0,22 0,74 0,29
Cambodia 0,33 -0,24 0,01 Costa Rica -203,98 -4550,63 0,04 0,21 0,72 0,29
Austria 0,33 -0,06 0,02 Slovak Rep. -104,3 146,64 0,71 0,21 0,73 0,29
Japan 0,33 -0,09 0 Slovenia -309,45 -99,29 3,12 0,21 0,73 0,29
Russia 0,33 0 0 Hong Kong -1168,62 -23997,72 0,05 0,2 0,7 0,29
Germany 0,32 0,11 0,04 Peru -161,56 11859,56 0,01 0,21 0,74 0,28
India 0,32 0,15 0,06 Colombia -336,95 8672,22 -0,04 0,21 0,74 0,28
----- Chile 670,16 9391,31 -0,07 0,21 0,74 0,28
China 0,26 0,01 0,01 Czech Rep. -854,34 9301,4 -0,09 0,2 0,74 0,27
Colombia 0,26 0,01 0 Poland -2097 -16909 0,12 0,19 0,71 0,27
Hong Kong 0,25 0,01 0,06 Indonesia 940,03 27.292,00 -0,034 0,2 0,76 0,26
Canada 0,25 0,01 0,02 Argentina -1544,14 10013,42 0,15 0,19 0,74 0,26
United States 0,25 -0,04 0,06 Korea -847,1 35608,2 -0,02 0,2 0,77 0,26
Brazil 0,24 -0,03 0,02 South Africa -1734,93 4570,71 -0,38 0,19 0,73 0,26
Argentina 0,22 -0,08 0 Malaysia -1019,4 46041,8 -0,02 0,2 0,79 0,26
Thailand -2435,1 20153,67 0,12 0,18 0,75 0,24
Australia -2422,11 26980,7 -0,09 0,18 0,76 0,24
Brazil -2949,82 30720,36 0,1 0,18 0,77 0,23
Canada -5913,21 -25239,04 0,23 0,14 0,7 0,2
Russian -5274,14 176563,7 -0,03 0,15 0,96 0,16
Netherlands -8337,59 66108,84 0,13 0,11 0,81 0,14
China -13605,81 210650,64 -0,06 0,05 1 0,05
Singapore -16328,43 62863,23 0,26 0,01 0,81 0,02
Ireland -17371,36 20241,72 -0,86 0,01 0,75 0,01
Tabela 3 - Matriz de correlagao
Correlations: Tados indicad
Correlations: Propriedade Intelectual/ Balanca 1Pin | DVA_L_DVA Exo | Dl
Proplntelec BC IPind Pearcan 1 S| -219) ™ Y
Propintelec  Pearson Correlation 1| -,822" |S\1|2' (2-tailed) 41 02(1) 1251; 11? 2(1)
Sig. (2-tailed) ,000 DVA Pearson - 1| .234 - -
N 41 41 Sig. (2-tailed) .000 141 | .081 | .35
BC Pearson Correlation -,822™ 1 DVAserv yearson 4% thll 4% 4% 41_
Sig. (2-tailed) ,000 Sig. (2-tailed) | .169 | .141 1168 | .90
N 41 41 N 41| a1 | 41| 4
**_Correlation is significant at the 0.01 level (2-tailed). ExpHT giiza.‘r(sz?:ailed) ﬁtll .081_ —%6133 1 '33:
N 41| a1 4| 41| 4
PI_BC Pearson - -| -.019 - 1
Qig (2-tailed) an 28?2 anA 22K
AL 41 41 41 41 41
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Tabela 4 — Indicadores

Tabela 5 — Indicadores agrupados

1) 2) 3) 4) 5)
1P DVA )VAserv ExpHT Intelec_BC
Argentina 0,22 -0,08 0,00 0,07 0,26
Australia 0,28 -0,02 -0,03 -0,10 0,24
Austria 0,33 -0,06 0,02 0,02 0,30
Brazil 0,24 -0,03 0,02 -0,06 0,23
Bulgaria 0,34 -0,10 0,02 -0,02 0,29
Cambodia 0,33 -0,24 0,01 0,04 0,29
Canada 0,25 0,01 0,02 -0,12 0,20
Chile 0,35 -0,06 -0,01 0,01 0,28
China 0,26 0,01 0,01 0,24 0,05
Colombia 0,26 0,01 0,00 -0,01 0,28
Costa Rica 0,28 -0,06 0,09 0,33 0,29
Czech Rep. 0,41 -0,15 -0,02 0,23 0,27
France 0,29 -0,08 -0,02 -0,01 0,47
Germany 0,32 -0,11 0,04 0,01 0,31
Hong Kong 0,25 0,01 0,06 0,20 0,29
Hungary 0,43 -0,19 -0,01 0,29 0,29
India 0,32 -0,15 0,06 0,06 0,35
Indonesia 0,29 0,01 -0,01 0,01 0,26
Ireland 0,34 -0,05 0,14 -0,12 0,01
Israel 0,27 -0,03 0,03 0,03 0,29
Italy 0,31 -0,09 0,01 -0,03 0,29
Japan 0,33 -0,09 0,00 -0,10 0,61
Korea 0,42 -0,19 0,02 0,03 0,26
Malaysia 0,37 -0,10 -0,01 -0,14 0,26
Mexico 0,28 -0,04 -0,01 0,00 0,30
Netherlands 0,27 0,03 0,11 0,03 0,14
Philippines 0,30 0,06 0,00 0,20 0,29
Poland 0,38 -0,16 0,02 0,19 0,27
Portugal 0,30 -0,05 0,01 0,02 0,29
Russia 0,33 0,00 0,00 -0,06 0,16
Singapore 0,34 0,01 0,06 -0,18 0,02
Slovak Rep. 0,42 -0,15 -0,02 0,29 0,29
Slovenia 0,36 -0,04 0,02 0,04 0,29
South Africa 0,29 -0,06 0,00 0,09 0,26
Spain 0,30 -0,08 0,04 -0,09 0,34
Sweden 0,31 -0,03 0,05 -0,02 0,37
Switzerland 0,29 -0,04 0,05 -0,04 0,34
Thailand 0,36 -0,15 0,00 0,05 0,24
Turkey 0,30 -0,17 -0,01 0,15 0,33
U. Kingdom 0,29 -0,05 0,12 -0,15 0,49
USA 0,25 -0,04 0,06 -0,13 100

* No célculo dos clusters, atribuiu-se para o indicador 5 dos Estados
Unidos o valor 1 (e ndo 100) por em fungdo da disparidade do valor, o
pais ter ficado isolado dos demais grupos.

Indicadores 1) 2) 3) 4) 5)
P DVA DVAserv ExpHT Pintelec_BC
GRUPO 1
USA 0,25 -0,04 0,06 -0,13 i
UK 0,29 -0,05 0,12 -0,15 0,49
Japan 0,33 -0,09 0 -0,1 0,61
France 0,29 -0,08 -0,02 -0,01 0,47
Spain 0,3 -0,08 0,04 -0,09 0,34
Austria 0,33 -0,06 0,02 0,02 0,3
Israel 0,27 -0,03 0,03 0,03 0,29
Sweden 0,31 -0,03 0,05 -0,02 0,37
Switzerland 0,29 -0,04 0,05 -0,04 0,34
Germany 0,32 -0,11 0,04 0,01 0,31
MEDIA GRUPO 0,3 -0,06 0,04 -0,05 0,45
MEDIA AMOSTRA 0,31 -0,07 0,02 0,03 0,3
GRUPO 2
Italy 0,31 -0,09 0,01 -0,03 0,29
Portugal 0,3 -0,05 0,01 0,02 0,29
Singapore 0,34 0,01 0,06 -0,18 0,02
Ireland 0,34 -0,05 0,14 -0,12 0,01
Netherlands 0,27 0,03 0,11 0,03 0,14
India 0,32 -0,15 0,06 0,06 0,35
Hong Kong 0,25 0,01 0,06 0,2 0,29
Costa Rica 0,28 -0,06 0,09 0,33 0,29
MEDIA GRUPO 0,3 -0,04 0,07 0,04 0,21
MEDIA AMOSTRA 0,31 -0,07 0,02 0,03 0,3
GRUPO 3
Malaysia 0,37 -0,1 -0,01 -0,14 0,26
Thailand 0,36 -0,15 0 0,05 0,24
Korea 0,42 -0,19 0,02 0,03 0,26
Russia 0,33 0 0 -0,06 0,16
Chile 0,35 -0,06 -0,01 0,01 0,28
Cambodia 0,33 -0,24 0,01 0,04 0,29
Slovenia 0,36 -0,04 0,02 0,04 0,29
Bulgaria 0,34 -0,1 0,02 -0,02 0,29
Czech Rep. 0,41 -0,15 -0,02 0,23 0,27
Slovak Rep. 0,42 -0,15 -0,02 0,29 0,29
Poland 0,38 -0,16 0,02 0,19 0,27
Hungary 0,43 -0,19 -0,01 0,29 0,3
MEDIA GRUPO 0,38 -0,13 0 0,08 0,27
MEDIA AMOSTRA 0,31 -0,07 0,02 0,03 0,3
GRUPO 4
China 0,26 0,01 0,01 0,24 0,05
Indonesia 0,29 0,01 -0,01 0,01 0,26
Philippines 0,3 0,06 0 0,2 0,29
Turkey 0,3 -0,17 -0,01 0,15 0,33
Colombia 0,26 0,01 0 -0,01 0,28
Mexico 0,28 -0,04 -0,01 0 0,3
MEDIA GRUPO 0,28 -0,02 0 0,1 0,25
MEDIA AMOSTRA 0,31 -0,07 0,02 0,03 0,3
GRUPO 5
Australia 0,28 -0,02 -0,03 -0,1 0,24
Brazil 0,24 -0,03 0,02 -0,06 0,23
Canada 0,25 0,01 0,02 -0,12 0,2
Argentina 0,22 -0,08 0 0,07 0,26
South Africa 0,29 -0,06 0 0,09 0,26
MEDIA GRUPO 0,26 -0,04 0 -0,02 0,24
MEDIA AMOSTRA 0,31 -0,07 0,02 0,03 0,3
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